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Ottima partenza dei saldi invernali
Piu 10 per cento e 150 euro in spesa

Le stime di Francesco Morelli, segretario dell'associazione territoriale del corsichese Unione Confcommercio

IL RISPARMIO

«La percentuale
media di ribasso
praticata @ del 35%
Andamento positivo
nonostante

il caro bollette»

CORSICO
di Francesca Grillo

Buone notizie per i commer-
cianti che hanno iniziato da
qualche giorno i saldi invernali.
| ribassi stagionali sembrano
partiti bene, secondo I'analisi di
Francesco Morelli, segretario
dell’associazione territoriale del
corsichese Unione Confcom-
mercio. «Una partenza positiva
sul nostro territorio, come emer-
ge dalle rilevazioni raccolte su
un campione di associati, sia
nei quartieri centrali sia in quelli
piu periferici - spiega Morelli -.
Si registra una crescita del 10%
rispetto al gennaio 2022, con
uno scontrino medio di 150 eu-
ro. La percentuale media di
sconto in saldo praticata dai no-
striassociati & del 35%. Un anda-

mento migliore rispetto a quello
degli ultimi anni, nonostante in-
flazione e caro bollette». Trai ca-
pi piu acquistati dai clienti che
stanno approfittando dei primi
ribassi ci sono giubbotti, piumi-
ni, giacconi e maglie pesanti.
Vendite positive anche per le
calzature e gli accessori della
moda femminile. «| consumato-
ri confermano di tenere partico-
larmente all'appuntamento dei
saldi, al quale non intendono ri-
nunciare nonostante le difficol-
ta economiche incidano diretta-
mente sulla capacita di spesa
delle famiglie», aggiunge il se-
gretario di Confcommercio. Un
altro dato positivo: il negozio di
vicinato, in periodo di ribassi, &
scelto di piu rispetto al canale
online. «Per quanto riguarda i
criteri utilizzati dai consumatori
per la scelta dei prodotti da ac-
quistare - ancora Morelli - tra
qualita e prezzo il 60% indica la
qualita dei prodotti quale aspet-
to piu rilevante nelle compere.
Si puod dire che i dati di questi
giorni ci confortano perché si
avvicinano al periodo pre pan-
demia». La Confcommercio ha

CONFCOMMERCIO

stilato un decalogo con alcuni
consigli per i consumatori che
si preparano ai saldi. Si parte
dai cambi: «La possibilita di
cambiare il capo dopo l'acqui-
sto € lasciata alla discrezionalita
del negoziante, a meno che il
prodotto non sia danneggiato o
non conforme. In questo caso
scatta I’'obbligo per il negozian-
te dellariparazione o della sosti-
tuzione del capo e, nel caso ri-
sulti impossibile, la riduzione o
la restituzione del prezzo paga-
to - spiega Morelli -. Per quanto
concerne i pagamenti, le carte
di credito devono essere accet-
tate da parte del commerciante
che, inoltre, & obbligato a indi-
care il prezzo normale di vendi-
ta, lo sconto e il prezzo finale».
Insomma, la stagione & partita
bene e da un po’ di conforto ai
commercianti penalizzati in que-
sti anni di crisi. «| saldi sono |'oc-
casione ideale per far recupera-
re un po’ di ossigeno e la liquidi-
ta necessaria ai nostri negozi -
conclude I'esperto - che nono-
stante i costi alle stelle e |a crisi
continuano con professionalita
e impegno il proprio lavoro».
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SALDI

Federmoda:

le stime 23

“In Lombardia e infatti pre-
visto un girodi affaridi 750
milioni di euro (stime Fede-
razione Moda Italia), oltre il
15% dei 4,7 miliardi stimatia
livello nazionale dall"Uffi-
cio Studidi Confcommercio.
E se in Italia I'acquisto me-
dio per famiglia e per perso-
na dovrebbe attestarsi, ri-
spettivamente, a 304 e 133
euro, inregione queste cifre
potrebbero salire a 320 e
145 euro”. Adirlo € appunto
Confcommercio Lombardia,
il cui presidente vicario Car-
lo Massoletti ritiene che «i
lombardi confermano di te-
nere particolarmente all'ap-
puntamento dei saldi, al
quale nonintendono rinun-
ciare nonostante l'inflazio-
ne incida direttamente sulla
capacita di spesa delle fa-
miglie».

Un'indagine di Con-
fcommercio e Format Rese-
arch evidenzia come oltrela
meta (50,4%) di coloro che
faranno shopping durante i
saldi acquisteranno in ne-
gozi fisici, mentre il 40,3%
attraverso canalionline, ®
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Milano

Saidi, la regione traiiia
E la citta viaggia a +10%

Saldi, in Lombardia & previsto un giro di affari di
750 milioni di euro (stime FedeModa), oltre il 15%
dei 4,7 miliardi stimati a livello nazionale dall‘uffi-
cio studi di Confcommercio. E se in Italia I'acqui-
sto medio per famiglia e per persona dovrebbe
attestarsi, rispettivamente, a 304 e 133 euro, in
regione le cifre potrebbero salire a 320 e 145 eu-
ro. «Questo conferma - dichiara il vicepresidente
vicario di Confcommercio Lombardia Carlo Mas-
soletti - un clima di prudente fiducia, giustificato
anche dalle importanti presenze turistiche». Dal-
le prime rilevazioni, su Milano emerge una cresci-
ta del 10%, con uno scontrino medio di 155 euro.

CONFCOMMERCIO

Superficie 5 %

49

-T.184

<}

LO RICEVE - 3022-L.184

s

CLIENTE CH

ESCLUSIVO DEL

DIBILE AD ALTRIAD USO ¢

=

ARTICOLOC NON Ct



La Provincia

L QOuotidiano di Cremona e Crema
Quotidiano - Dir. Resp.: Marco Bencivenga

Tiratura: 12052 Diffusione: 11105 Lettori: 135000 (0003022)

COMMERCIO: LA RIPARTENZA
Centri commerciali pieni

I saldi ingranano la quinta

Positivo il bilancio degli addetti ai lavori malgrado il maltempo abbia frenato 'afflusso nel cuore della citta
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di ELISA CALAMARI

El CREMONA Domenica la
pioggia ha provocato due sce-
nari opposti - fino a sera folla
nei centri commerciali lette-
ralmente presi d’assalto e
strade decisamente piu deser-
te in centro - ma I'andamento
dei saldi resta comunque po-
sitivo. I primo weekend di ri-
bassi ha infatti fatto registrare
numeri incoraggianti. Desti-
nati a crescere visto che nelle
ultime ore sono state ormai
archiviate le settimane bian-
che in montagna: buona parte
delle famiglie cremonesichesi
trovavano ancora in vacanza,
infatti, ha fattorientro in citta.
Tornando al lavoro, ma quasi
sicuramente tornando anchea
frequentare locali e negozi.

Berlino Tazza, presidente di
Sistema impresa - Asvicom
Cremona, commenta: «Ilqua-
dro del territorio & assoluta-
menteinlinea conlatendenza
nazionale. Un primo bilancio,
dopo un rapido monitoraggio
su un campione di associati,
registra la tenuta delle vendita
e, in alcuni casi, anche un leg-
gero aumento degli scontrini.
11 budget di spesa ha risentito
dell’aumentodei costi energe-
tici e dei prezzi dei prodotti di
uso quotidiano ma si attesta
intorno ai 160-180 euro a nu-
cleo famigliare. Si effettuano
spese con prudenza e si privi-
legia la qualita alla quantita.
Tra i capi piu richiesti al mo-
mentosiregistrano capispalla,

giubbotti, maglioni pesanti e
calzature. I dati denotano una
crescente fiducia dei clienti
nella capacita dei commer-
cianti locali di configurare ac-
quisti all'insegna di un ottimo
rapporto tra la qualita e il
prezzo della merce». Insom-
ma, ottimismo. Anche se, pre-
cisa subito Tazza, non significa
certo essere usciti dalla crisi:
«Siamo ancora in uno scena-
rio nelquale non e possibileri-
salire alle prestazioni pre-Co-
vid ma é certo che la fase at-
tuale sta offrendo segnali po-
sitivi di incoraggiamento -
precisa -. E comunque pre-
maturo tirare delle conclusio-
ni. Per stilare un bilancio
esaustivo capace di restituire
un realistico stato di salute del
commercio dobbiamo atten-
dere almeno la fine del me-
se»,

Marco Stanga, vice presidente
di Confcommercio, conferma
I'impressione ottimistica dei
giorni scorsi pur facendo dei
distinguo. «Ho sentito gli as-
sociati e sabato € andata molto
bene un po’ per tutti, in parec-
chi hanno registrato incassi
maggiori rispetto ai giorni
precedenti e sicuramente ri-
spettoadunanno fa. Separlia-
mo di domenica invece il di-
scorso & diverso, perché nel
centro storico a causa della
pioggia alcuni commercianti
hanno rinunciato ad aprire (in
effetti erano parecchielesara-
cinesche abbassate, ndc) e co-
munque quelli rimasti aperti
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hanno lavorato meno rispetto
aigiorni precedenti. Masitrat-
ta di un dato legato stretta-
mente al maltempo, perché
nei centri commercialial con-
trario c’é stato un boom. In-
somma, al di 1a di queste dif-
ferenze, direi che il primo
weekend si & chiuso in modo
positivo. E con un incremento
rispetto all'inizio dei saldi del
2021. Restiamo pero preoccu-
pati per il futuro perché gli
scenari sono poco incorag-
gianti: caro energia e caro
benzina sono fattori che inci-
dono molto sui consumi delle
persone, portate dunque a ri-
nunciare ai beni non primari.
Ci auguriamo che il Governo
riesca ad intervenire sulle ac-
cise e a limitare I'aumento dei
costi».

Anche Gaia Fortunati, presi-
dente di Confesercenti Cre-
mona, sottolinea che la piog-
gia non ha certo favorito lo
shopping domenicale in cen-
tro: «E oltre al brutto tempo -
aggiunge - si e trattato di una
giornata di rientro dalle va-
canze. Fattori che hanno un
po' disincentivato le passeg-
giate fra i negozi e che hanno
spinto diversi negozianti a ri-
nunciare all'apertura, Tuttavia
in linea generale il weekend
non € andato male: di gente in
girocen’era, soprattutto saba-
to. Insomma, niente fuochi
d'artificio ma non ci si pud la-
mentare, Ora non resta che
vedere come andra questa
settimana».
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Saldi, I'altalena dei clienti in centro

SHOPPING leri poche persone in giro. Molti attendono ulteriori ribassi

VARESE - «Questi primi giorni di saldi
stanno avendo un andamento altalenan-
te». Ad affermarlo ¢ Giorgio Angelucci,
presidente di Ascom Varese e fiduciario di
Federmoda Varese.

Bene la partenza di giovedi, tanto piu se
confrontata con lo scorso anno, quando i
saldi erano stati un flop. Il giorno dell’E-
pifania, pero, non é andato benissimo, for-
se perché chi ha potuto ha preferito anda-
re in gita fuoriporta. Sabato & stata una
giornata discreta per le compere. Dome-
nica invece sottotono: poca la gente in giro
anche a causa del clima umido e piovoso,
ma non freddo, cosa che invita a postici-
pare I'acquisto di maglioni di lana e cap-
potti. Alcuni bar ieri hanno tenuto chiuso
piuttosto che aprire e vendere poco e la
scelta forse li ha premiati: fino alle 16 non
c’era in giro quasi nessuno. Alcuni negozi
hanno chiuso prima, proprio per I'assenza
di clienti.

Quelli di quest’anno paiono essere saldi
corretti. La percentuale di sconto di par-
tenza si assesta intorno al 30-40 per cento.
Non sarebbero state rilevate irregolarita.
1l discreto via vai per le vie del centro di
questi giorni, ma i pochi sacchetti nelle
mani delle persone, sembrerebbero dire

B

che la gente esce, si guarda in giro, ma va
cauta con le spese. Forse si attendono i
prezzi scontati dal 50 per cento in su. Tan-
tiinvece sono statii cambi dei regali di Na-
tale.

Per quanto riguarda gli acquisti, pare stia
andando meglio la vendita di articoli di fa-
scia medio alta rispetto alla fascia medio
bassa. C'e chi pensa che gli sconti del Black
Friday abbiano in un certo senso pregiu-
dicato la stagione dei saldi, dando a parec-
chie persone la possibilita di acquistare
prima di Natale a un prezzo conveniente.
Ma c’e anche chi si dice molto soddisfatto,
come Paolo Ambrosetti dell'omonima va-
ligeria, che ha avuto una buona affluenza e
che dice: «Abbiamo poca merce in saldo,
ma i clienti comprano quello che deside-
rano anche a prezzo pieno. Questo vuol di-
re che non rinunciano alla borsa deside-
rata da tempo e che ¢'é ancora un discreto
potere di acquisto».

Un primo bilancio dei saldi, pero, si potra
fare solo trascorsi dieci giorni. [ saldi an-
dranno avanti fino al 5 marzo, quindi c'é
ancora tempo per andare a caccia di affa-
ri.

AML
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Marco Cassina
Shopping
Molti comaschi in vacanza
e pochi turisti

«La corsa agli acquisti

¢ storia del passato»

mmmmen | saldi sono iniziati
ma il primo weekend non &
stato tra i piu frizzanti: «In
tanti sono ancora in vacanza,
ma ci aspettiamo un secondo

weekend piu vivace del pri-
mo», dice Marco Cassina, ti-
tolare di Peter Cin piazza Duo-
mo e presidente Federmoda di
Confcommercio Como. Com-
plice I'ultima delle festivita,
IEpifania, che quest’anno ca-
devadivenerdi e prolungavala
possibilita di vacanza fino a ie-
ri, sommata al maltempo nel
fine settimana che non ha in-
coraggiato la caccia agli sconti
per le vie del centro.

«leri & stata una domenica
tranquilla - racconta - in linea
con i primi tre giorni di saldi
che definirei normali, come ci
aspettavamo. Le corse ai saldi
sono ricordi di altri tempi».
Oggi ¢ diffusa la tendenza ad
acquistipitiimpulsivi, spessoa
prescindere dagli sconti, e ci
sono molti piti canaliadisposi-
zione, prima di tutto online.

E mancata inoltre la com-
ponente dei turisti, quest’an-
no presentifino ai primi giorni
di gennaio ma gia rientrati in
vista della ripresa dopo le va-
canze. Storicamente aComo si
fermavano fin dopo I’Epifania
gli ortodossi dai paesi dell’Est
e dalla Russia, dove il Natale si
festeggia il 7 gennaio ma dove
sivive il dramma della guerra.

Gli sconti che vengono pro-
posti in questa prima fase dei
saldi a Como sono per lo piu
del 20 e del 30 per cento. Quel-
lo che & cambiato rispetto al
passato, secondo Cassina, €
latteggiamento dei clienti:
«Tuttosommatoiconsumato-
risono piu consapevoli del va-
lore dei prodotti che acquista-
no e delle dinamiche commer-
ciali. I periodi degli sconti du-
rano quattro mesi all’anno e
non si puo partire con sconti
molto alti». Si potranno certa-
mente trovare riduzioni di
prezzo maggiori aspettando
qualche settimana, anche se
con la possibilith di non trova-
repitiprodottioletaglie desi-
derate.

«Ilmioinvito ¢ quellodinon
fermarsi mai alla vetrina os-
servando solo il prodotto e
Petichetta con il prezzo, per-
ché all'interno di un negozio
quasi sempre c’¢ un mondo esi
possono trovare prodottiinte-
ressanti che magari sono ri-
manenze e vengono venduti a
prezzi molto convenienti. I1
grande vantaggio del commer-
ciofisico & proprio la possibili-
ta di toccare, provare e scopri-
reiprodotti,inmodo daperce-
pireilvalore diquellochesista
acquistando». F. Man.
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Primo weekend dei saldi
Il bilancio non é super
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@@ Un inizio positivo che fa
presagire un buon andamen-
to lungo l'intero periodo dei
saldi. E’ il primo bilancio, ab-
bastanza soddisfacente, dei
principali rappresentanti del
mondo commerciale del terri-
torio provinciale. «Se ben ci
ricordiamo, lo scorso anno di
questo periodo la citta era se-
mi deserta: la diffusione del
Covid aveva costretto una
buona percentuale di perso-
ne a restare chiuse in casa -
ricorda Carlo Massoletti, pre-
sidente di Confcommercio
Brescia -. In questi giorni la
situazione & ben diversa e il
notevole via vai nel centro sto-
rico lo dimostra».

Un buon afflusso che perd
non é per forza, sinonimo di
affari o di acquisto certo. «Le
persone sono abbastanza cir-
cospette: entrano, vedono e
curiosano tra la merce espo-
sta, ma fortunatamente fina-
lizzano - sottolinea Massolet-
ti - Un debutto dello shop-
ping a prezzi convenienti che
ci fa ben sperare per l'intera

I commercianti
respirano aria
di buoni affari

| titolari delle attivita piu fiduciosi
«Clienti attenti, ma presentl»

stagione dei saldi invernali».
Un andamento che potra go-
dere anche di un calo sensibi-
le del business dell’e-com-
merce. «Amazon ieri ha licen-
ziato 18 mila addetti - sottoli-
nea Massoletti -. L'online &
stato una bolla che ora si sta
sgonfiando. Probabilmente
ce chi si & reso conto che non
vale la pena fare acquisti sul-
le piattaforme digitali, oppu-
re ¢’é chi & tornato ad apprez-
zare di nuovo l'acquisto nei
negozi fisici, perché dopotut-
to fare shopping € anche un
divertimento». A soffrire la
presenza delle piattaforme di
e-commerce ma soprattutto
l'aumento delle spese, invece,
sono i centri commerciali.
«L'online ha indubbiamente
inciso sul loro fatturato - spie-
gaMassoletti- maoraa pesa-
re profondamente sono i co-
sti elevati. I centri commer-
ciali sono strutture molto
onerose, con bilanci a finean-
no sempre pitl risicati».

@ Ma.Gia.

CONFCOMMERCIO

Carlo Massoletti (Confcommercio)

Lelimitazioni imposte dal Covid sona cessate: tornano icliention v crew

Saldl, finatmente ¢

Superficie 15 %
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PROMOZIONI INVERNALI Dopo le limitazioni imposte dalla pandemia i negozi di vicinato sono tornati a riempirsi

Saldi, finalmente ¢’¢ fiducia

«Si compra senza esagerare»

Tante le persone in centro citta

www.datastampa.it

Marta Giansanti

@@ Un lungo primo fine set-
timana di saldi pronto a con-
cludersi in bellezza. Grande,
infatti, & la soddisfazione sot-
to il cielo del commercio cit-
tadino: buono il volume de-
gli acquisti, con un incremen-
to rispetto allo scorso anno
secondo la maggior parte de-
gli addetti ailavori, e stupefa-
cente il continuo passaggio
di persone. Un viava di uomi-
ni e donne di ogni eta giunti
da tuttala provincia (manon
solo) che hanno scelto la cit-
1 come meta prediletta per
lo shopping a prezzi ribassati
o anche solo per qualche ora
di svago prima del rientro di
lunedi a lavoro o a scuola.
Tantii curiosi davanti alle ve-
trine dei negozi, ancora illu-
minate dalle luci natalizie e
impreziosite dai grandi adesi-
vi dedicati ai saldi. Un invito
a entrare, a curiosare tra gli
scaffali colmi di merce scon-
tata e, in molti casi, ad appro-
fittare del tradizionale perio-
do di fine stagione.

«Non ho un vero e proprio
budget, se quello che vedo
mi interessa, lo compro, ov-
viamente senza esagerare -
confessa Chiara Ottaviani a

Secondo le stime saranno oltre
320 mila le famiglie bresciane
che faranno acquisti scontati

Proseguiranno
fino al 5 marzo
Abbigliamento,
accessori

e calzature

i beni preferiti

spasso tra piazza Vittoria e
viaX Giornate ora pedonaliz-
zata -. Credo che puntero so-
prattutto su vestiti, borse e
scarpe: vediamo pero di tro-
vare la convenienza». Ad ave-
re la meglio in queste lunghe
settimane di saldi, che si chiu-
deranno il 5 marzo, saranno
proprio l'abbigliamento, gli
accessori e le calzature.

Secondo le prime stime di
Confcommercio Brescia, sa-
ranno 326 mila le famiglie
bresciane (con unaspesa me-
dia di poco pit di 300 euro a
famiglia) a fare acquisti negli
oltre novemila negozi della
provincia. Previsto un giro di
affari di quasi cento milioni
di euro, in crescita del 10%
rispetto al 2022, pronto a su-
perarei 4,66 miliardi di valo-
re complessivo a livello nazio-
nale. Un salto importante ri-
spetto agli scorsi anni caratte-
rizzati della pandemia e da
tutto cio che ne & conseguito,
tra cui lo sviluppo e la diffu-
sione indiscriminata
dell'e-commerce, oggi a
quanto pare in leggera re-
gressione. «Raramente com-
prosuinternet, lo faccio qua-
si esclusivamente per acqui-
stare prodotti tecnologici,
sia perché non c’¢ il bisogno
di provarli sia perché sono
molto pill convenienti - spie-

Rispetto al 2022
gli esercenti
si aspettano
una crescita
delle operazioni
del 10 per cento

ga Daniele Belussi, in attesa
della sua fidanzata fuori da
un negozio -. Per I'abbiglia-
mento e le calzature, invece,
preferisco rivolgermi a un ne-
gozio vero e proprio. Posso
provare i capi, posso contare
sui consigli molto spesso uti-
li delle commesse. Compere
immediate senza dover aspet-
tare la consegna del pacco
con tutte le incognite del ca-
so: unatrafila noiosa che pre-
ferisco evitare. Oggi la dedi-
chero a stare in giro, vedia-
mo se trovo qualcosa di inte-
ressante». A prediligere inve-
cel'online ¢ Maddalena Goz-
zi che ha scelto di fare una
passeggiata in centro con la
sua bambina di tre anni ma
senza aspettative di acqui-
sto. «Compro quasi tutto su
internet, lo trovo comodo, fa-
cile e conveniente - spiega -.
In particolarei vestiti, le scar-
peeivariaccessori che servo-
no perimiei due piccoli bam-
bini: mi piace molto un mar-
chio del Nord Europa, non fa-
cile da trovare in Italia. Mi
affido, quindi, all’'online: da
casa, veloce, sicuro e meno
costoso. Un’abitudine, pero,
che si é radicata con lo scop-
pio della pandemia e che pri-
ma non avevo».

Persone che incontri usanze
che trovi, e che si riflettono

CONFCOMMERCIO

pure nella scelta delle loca-
tion: negozi di vicinato con
annessa passeggiata in un
centro storico oppure tra le
gallerie di un centro commer-
ciale? «Non ho mai capito le
persone che amano trascorre-
re intere giornate chiusi den-
tro ai centri commerciali -
sottolinea Valerio Di Meo -.
Io li frequento raramente e,
possibilmente, in un giorno
feriale, quando la mancanza
diressaé quasi garantita. Ov-
viamente non andrei mai du-
rante il primo weekend di sal-
di. E poi - aggiunge - vuoi
mettere fare shopping tra le
bellezze di questa citta e far-
loinvecein unluogofreddoe
senza anima, come il centro
commerciale?». Un ritorno
alle origini e ai negozi di pros-
simitd che, secondo molte
persone, «favorira non solo
quella fetta di commercio a
conduzione familiare, ma
rendera anche molto pit at-
trattivi e vivi gli stupendi cen-
tri storici dei borghi e delle
citta». )

Superficie 39 %
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Il commerCio tlene

bilancio delle vendite di Natale. Ferre: «Speranze sul 2023»

Positivo il

Il commercio legnanese? Per adesso tiene e
a Natale, a sentire il presidente della Con-
fcommercio locale, Paolo Ferré, le cose non
sono poi andate cosi male. Merito anche del
programma di eventi organizzato con il Co-
mune che, seppur senza acuti particolari, ha
saputo movimentare la zona centrale.

Annata di alti e bassi

«Le vendite natalizie - dice Ferre - in base al
mio osservatorio sono andate abbastanza
bene, c’era tanta gente in giro. Anche la ma-
nifestazione “Arte e panettone” ha aiutato
insieme alle altre iniziative del programma
“A Legnano puoi”. Bilancio in sostanza sod-
disfacente compatibilmente con il momento
storico che sistavivendo». «[12022 - aggiun-
ge il numero uno di Ascom - era partito in
realta con grandi speranze di un ritorno a
una quasi normalita: poi é invece scoppiata
la guerra in Ucraina con tutto quello che ha
comportato anche per 'emergenza energia
eil caro-bollette che ha determinato un calo
del potere diacquisto delle famiglie. Ancheil
2022 haquindiavutofino all'estate il frenoa
mano tirato: poi, per fortuna, i vari provve-
dimenti e i decreti aiuto del Governo hanno
portato un po’ di sollievo. Adesso tutte le
speranze si sono spostate sul 2023, tuttavia
I'aumento della benzina non & un buon via-
tico. Speriamo che i saldi diano un’altra boc-
cata di ossigeno». Qualche esercente che ha
ceduto c’é peraltro stato, ma tutto sommato
iltessuto commerciale di Legnano ha tenuto
anche se non sono pit i tempi di una volta:
«Oggi & piu che altro uno stare a galla» sin-
tetizza Ferreé. Che parla anche di sicurezza e
degrado in riferimento alle recenti spaccate
notturne avvenute proprio ai danni di com-
mercianti del centro: «Quando c’'é¢ movi-
mento e gira gente, come successo a Natale,
il fenomeno viene contenuto. Pero quando
le strade si svuotano certi problemi tornano

a galla. Siamo sempre li: ecco perché le ve-
trine accese sono importanti».

La concorrenza e i finanziamenti
«0ggiinostri competitor - dice ancorail pre-
sidente - non sono piu i centri commereciali,
bensi le vendite online. Il periodo dei loc-
kdown e della pandemia paradossalmente
ha riavvicinato i cittadini ai negozi di vicina-
to e si & tornati a riscoprire gli acquisti sotto
casa dove i commercianti sanno chi sei, si
puo parlare e scambiare opinioni. Tutte cose
che i clienti sono tornati ad apprezzare». A
dareun po’ di ottimismo ora ci sono peraltro
i finanziamento del Duc (vedi articolo a lato)
che & statoriconosciuto come distretto di ec-
cellenza: «Come associazione commercianti
ci poniamo come interlocutore del Comune
per rimettere in circolo queste risorse fa-
cendo capire le nostre esigenze. Siamo par-
ticolarmente orgogliosi di aver ottenuto an-
che il riconoscimento dell’eccellenza, che da
lustro e soddisfazione a tutti coloro che si vi
sono dedicati oltre al fatto che consentira di
avere risorse per investimenti sul restyling
e la promozione delle attivita dei privati che
potranno abbattere le spese fino al 50%».

Il dialogo col Comune

E proprio in merito ai rapporti con il Comu-
ne Ferre parladi «dialogo che c’é»,anche per
i progetti su cui alcuni storcono il naso, vedi
le piste ciclabili: «Per via Volta c’é stata una
buona disponibilita a ridiscutere il piano e
abbiamo avuto soddisfazioni. Per piazza del
Popolo siamo meno soddisfatti, ma alla fine
sara meno peggio di quello che si prefigura-
va all'inizio. La rete verde del commercio
portera benefici? Chi lo sa. Le ciclabili fun-
zionano se sono fatte con criterio. No se de-
vono essere solo una bandierina».
Luca Nazari
©RIPRODUZIONERISERVATA

CONFCOMMERCIO

Superficie 42 %
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«Dopo la pandemia ce grande voglia di vivere
I saldilo contermano: ci si concede di pit»

s [ saldi sonoiniziatida
un paio di giorni ed & presto
per avere un’idea chiara di co-
me andranno per i commer-
cianti del nostro territorio, ma
- nonostante tutte le difficolta
del periodo - gli operatori
guardano a questa campagna
di sconti con fiducia.

«Le aspettative sono buone
- conferma il presidente di
Confcommercio Lecco, Anto-
nio Peccati - La gente dopo i
due anni di pandemia sembra
abbiariscoperto una maggiore
voglia di vivere, di non perdere
occasioni. Loriscontriamo an-
che nelle uscite dei turisti lec-
chesi e lombardi, che colgono
tutte le opportunita per spo-
starsi. Anche nel giorno del-
IEpifania, la funivia di Bobbio
ha staccato migliaia di bigliet-
ti: & la dimostrazione della vo-
lontadelle persone di uscire, di
evadere, divisitareancheilno-
stro territorio. Evidentemen-
te, due anni in casa hanno la-
sciato un segno importante:
speriamo che la gente adesso
abbia non solo voglia di muo-
versi, ma anche di non farsi
mancare niente».

In questo senso, gli sconti
che dal 5 gennaio stanno inte-
ressando i negozi rappresen-

tano una delle occasioni cui ha
fattoriferimento lo stesso Pec-
cati. «Sono opportunita im-
portanti per i commercianti
ma anche per gli acquirenti,
che alla fine effettuano i loro
acquisti approfittando di que-
ste occasioni».

A gravare sulla stagione dei
saldi ¢ il rischio della contra-
zione dei consumi, legata ai
rincari che nei mesi scorsi
hanno investito le famiglie.
«Speriamo che con il calo del
prezzo del gas e dell’energia
elettrica si riesca a contenere
I'inflazione - auspica Peccati -
Del resto, dovrebbero iniziare
a diminuire anche i prezzi del-
le materie prime e di tutto
quello che & cresciuto sull'on-
da dellaspeculazione. Sela do-
mandasieé fattaun po’ pitilimi-
tata percheé le valutazioni era-
no salite, adesso chi hariempi-
to i magazzini per approfittare
diquestatendenzaalrialzodo-
vra per forza di cose tornare a
limare i prezzi. A completare
un quadro positivo vorremmo
poinotizieditregua, se nondi-
rettamente di pace, riguardo la
guerrain Ucraina. Anche chiu-
dere questo capitolo contri-
buirebbe a far recuperare i
mercati, finanziari e delle ma-
terie prime». C.Doz.

CONFCOMMERCIO

C'é fiducia per le vendite

Superficie 14 %
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Oggi si spengono le luci delle piazze
Resta il successo: 200mila persone

Primo bilancio. L'ultimo giorno dell’iniziativa natalizia, la soddisfazione di Antonio Peccati
«Abbiamo superato le 180mila presenze dello scorso anno, contenti negozianti e baristi»

Oggi si spengono le luci delle piazze
Uno show visto da 200mila persone

Anche quest’anno, le
“Luci suLecco” stanno per es-
sere spente.

Oggi sara l'ultimo giorno in
cuiimurideipalazzi,levieele
piazze della citta saranno im-
merse in un colorato e lumino-
so clima di festa grazie all’ini-
ziativadell’associazione Amici
diLecco, che harichiamatode-

CHRISTIAN DOZIO
mmsmm Anche quest’anno, le
“Luci su Lecco” stanno per es-
sere spente. Oggi sara lultimo
giorno in cui i muri dei palazzi,
le vie e le piazze della citta sa-
rannoimmerseinun coloratoe
luminoso clima di festa grazie
all’iniziativa dell’associazione
Amici di Lecco, che ha richia-
mato decine di mi-
gliaia di personenel
capoluogo.

«E un peccato
chesichiuda-chio-
sa il presidente del
sodalizio, oltre che
di Confcommercio
Lecco, Antonio
Peccati -: & andata
molto bene. Ci era-
vamo dati 'obietti-
vo di superare le
180mila presenze
delloscorsoanno ecisiamoriu-
sciti: abbiamo ampiamente su-
perato le 200mila, forse anche
grazie al clima, considerato che
ha fatto meno freddo. Anche
venerdi c'era in giro un sacco di
gente. E stato bello, a mio pare-
re, anche riservare in piazza
Cermenatiuno spazio dedicato
quasi interamente ai bambini.
E pure il primo esperimento di
luci sul lago & stato molto ap-
prezzato. Dunque, I'esperienza

cine di migliaia di persone nel
capoluogo.

«E un peccato che si chiuda -
chiosail presidente del sodali-
zio, oltre che di Confcommer-
cio Lecco Antonio Peccati - &
andatamolto bene. Cieravamo
dati 'obiettivo di superare le
180mila presenze dello scorso
anno e ci siamo riusciti: abbia-

¢ stata molto positiva»r.

Anche i commercianti e gli
esercent hanno espresso la lo-
ro soddisfazione. Il richiamo
costituito dal suggestivo spet-
tacolo di luci ha contribuito in
modo importante al successo
della stagione. «Gli operatori
sono molto soddisfatti e, cosa
importante, non soltanto nelle
zone pili centrali e delle areeil-
luminate. Anche i negozianti
delle vie un po’ pit periferiche

hanno registrato un

ottimo afflusso di

persone e hanno

sottolineato il fatto

che le “Luci” hanno

richiamato in citta

anche parecchia

gente che a Lecco

non veniva da tanto

tempo, consuman-

do e acquistando.

Voglio sottolineare

che hanno avuto

meritoanchegliim-

prenditori che hanno scelto di

illuminarele vie, contribuendo

a rendere accogliente la citt,

ricreando lo spirito natalizio

che in questi giorni ha lanciato

la stagione dei saldi, dai quali ci

aspettiamo un risultato positi-
vo».

Il richiamo dello spettacolo

CONFCOMMERCIO

mo ampiamente superato le
200mila, forse anche grazie al
clima, considerato cheha fatto
meno freddo. Anche venerdi
c’erain girounsacco digente».
«E statobello, amio parere, an-
cheriservare in piazza Cerme-
natiuno spazio dedicato quasi
interamente ai bambini - chiosa
ancora il numero uno di Con-
fcommercio - E pure il primo
esperimento di luci sul lago &
stato molto apprezzato. Dun-
que, Pesperienza é stata molto
positiva.

luminoso, dunque, ha avuto
successo e aumentera anche il
peso turistico del territorio.
«La gente che viene a Lecco a
vedere le luci poi inevitabil-
mente resta colpita dalla bel-
lezza delle nostre zone. Quan-
do le persone scoprono i nostri
paesaggi poi tornano: speriamo
quindi che invece di riempire i
treni per Milano sulla via dello
shopping, siano i milanesi a ve-
nire da noi per effettuare i loro
acquisti, approfittandone per
visitare una bella citta».

Infine, una piccola provoca-
zione ai “cugini” dell’altroramo
del Lario, dove lo spettacolo di
luci quest’anno non & stato pro-
posto. «Bisognerebbe chiedere
ai commercianti se sono con-
tenti di aver potuto contare su
unacitta piuvivibile, senza par-
ticolare ressa per le strade. E
sarebbe interessante capire se
questa scelta abbia pagato an-

Superficie 39 %
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che in termini di bilancio, per-
ché a quanto mi dicono il volu-
me d’affari ha subito un calo
che va dal 10 al 20%». A Lecco,
invece, a questo evento non si
rinunceri. «Anche 'anno pros-
simo punteremo a migliorare.
A questo proposito, invito chi
ne abbia voglia e si ritrovi nello
spirito degli “Amici di Lecco” a
contattarci, perché piu siamo,
pit saremo in grado direndere
bella la nostra citta. Per conti-
nuare a migliorare, infatti, non
potremo restare una ventina,
ma dovremo aumentare».
©RIPRODUZIONE RISERVATA

Antonio Peccati
Confcommercio
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Le plazze del centro illuminate hanno richiamato in citta tantissima gente

CONFCOMMERCIO
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Saldi, tre giorni in crescita: vendite al piv 20% rispetto allo scorso anno

L’effetto saldi, coniribassi dei prezzi dal 20 al 50 per
cento (in media il 35 per cento rispetto al listino),
funziona. Anche venerdi eierile vendite di calzature,
piumini, giacconi e maglioni sono andate bene:
«Parliamo di un + 20, 22 per cento nelle vie centrali
checifaritornare a prima della pandemia — dice
Gabriel Meghnagi, presidente della rete associativa
vie di Confcommercio — era da 3 anni che non si
vedeva gente con tanti pacchi». Per oggi, invece, «c’é
un po’ paura dell’effetto pioggia». Confcommercio
stima un giro d’affari di 750 milioni per tutta la
Lombardia, e che i milanesi per tutto il periodo
arriveranno a spendere circa 403 milioni.

Per Milano, FederModa stima un budget a famiglia di
338 euro che sarebbe il segnale di una crescita di
oltreil 10 per cento rispetto al 2022.

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - 3022 - L1673 - T.1673
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Saldi, i primi segnali sono positivi:
piu gente nei negozi e piu scontrini

Commercio

Felloni (Federmoda): «Trend
migliore rispetto al 2022,
i clienti cercano la qualita»

Confcommercio: business
da 4,7 miliardi, di cui 750
milioni in Lombardia

Enrico Netti

Sembrano essere partiti bene i saldi
invernali. Un primo, sommario bi-
lancioal secondo giorno registraun
leggeroaumento degliingressi e de-
gli scontrini ma con differenze sul
territorio. «Vediamo un trend mi-
gliore rispetto gli ultimi anni, so-
prattutto nel pomeriggio (ieri pome-
riggio ndr) - dice Giulio Felloni, pre-
sidente nazionale di Federazione
Moda Italia - Confcommercio dopo
un primo monitoraggio suuncam-
pione di associati -. A livello nazio-
nale ¢'¢ un aumento del 6-7% del nu-
mero degliscontrini, in Lombardia
si arriva al'8-9% mentre altre citta
performano meno ma con dati stabi-
li». Trai capi pitt venduti cisonoica-
pispalla ovvero giubbotti, piumini,
giacconi e altro abbigliamento in-
vernale oltre alle calzature. «I primi
segnali sono positivi, si vuole ritor-
nare alla normalita e i clienti ora cer-
canolaqualitaenonsoloil prezzo -
sottolinea Felloni -. Gli incassi dei
saldiservono per pagareifornitori».
Iprezzidiabbigliamento e calzature
sono stati solo sfiorati dall’'inflazio-
ne, conun +1,9% nel 2022 sull’anno

precedente ma la domanda é stata
molto debole.

Quella dei saldi & una corsa agli
acquisti di fine stagione che que-
st’anno vale 4,7 miliardi, secondole
previsionidell'Ufficio studidi Con-
fcommercio, di cui750 milioni nella
sola Lombardia. «I lombardi - se-
gnala Carlo Massolettij, vicepresi-
dente vicario di Confcommercio
Lombardia - confermano di tenere
particolarmente all’appuntamento
deisaldi,al quale non intendonori-
nunciare nonostante I'inflazione in-
cida direttamente sulla capacita di
spesa delle famiglien.

Nelle vie dellusso pesal’assenza
dei ricchi «turisti dei saldi» ovvero
russi e cinesi che negli anni prima
della pandemia visitavano le bouti-
quedel centro citta di Roma, Firenze,
Milano per poi ripartire con valigie
stracolme di capi griffati. Quest'an-
nolaclientela ¢ soprattuttoitaliana.
«Le prime indicazioni rispettano le
attese, sono incoraggianti anche
grazie al turismo interno, a quello
europeo e dal Nord America - con-
ferma Mario Resca, presidente Con-
fimprese -. C’¢ unaleggera crescita
del numero degli scontrini mentre
I'online € in flessione».

Gianluigi Cimmino, ceo di Piano-
forte Holding (Yamamay, Carpisae
Jaked) parla di «una partenza positi-
va ma con un grande divario tra
Nord e Sud perché inalcune regioni
le temperature fuorinormanon aiu-
tano. A livello nazionale il numero
degli scontrini € aumentato del 6%
conun +16% nel Nord e il +2,7% nel
Sud e la spesa media per scontrino
einleggeracrescita (+8%)». L’ad po-
nel'accento sucomeil surriscalda-

IMAGOECONDVITA

mento stia cambiando i ritmi di ven-
dita e itempideisaldi. «Le stagioni
sono cambiate, conl'inverno che arri-
va in ritardo e I'estate in anticipo
mentre il calendario che fissaisaldi
e vecchio, non rispecchia il nuovo
corsodelclima» continua Cimmino
che propone un nuovo calendario
perle vendite di fine stagione. «Per
quelle estive suggeriscoI'inizio nel-
la prima settimana di agosto e per gli
invernalia cavallo tragennaio e feb-
braio, magari per un periodo piu
breve». In questo modoinegozianti
avrebbero un mese in pitt perle ven-
dite a margine pieno.

«Comeinizio noncipossiamola-
mentare, il numero dei clienti & so-
stanzialmente stabile e laspesa me-
dia ¢ un po’ piu alta - spiega Anna-
maria Pierro, ad di Camomilla Italia
conunaretedioltre 240 negozid'ab-
bigliamento -. Veniamo da mesi in
cuisiévendutopoco perchéiclienti
erano restii a spendere per I'abbi-
gliamento mentre ora fanno acquisti
ponderati, ragionati».

enrico.netti@ilsole24ore.com

. ;i}ll’HODUZIONEII\SERVATA

CIMMINO (YAMAMAY)

Il calendario dei saldi
édaripensare perché

non rispecchiail nuovo
corsolegato

al cambiamento climatico

&

RESCA (CONFIMPRESE)
Clientela soprattutto
italiana, qualche turista
da Usa e Europa

ma mancano gli acquisti
da Russia e Cina

p

Le vendite.
Da due giorni sonoiniziatii saldi
in tutta Italia

Superficie 25 %
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SALDI

In Lombardia

il giro d’affari

é di 750 milioni
Per i saldi in Lombardia & pre-
visto un giro di affari di 750 mi-
lioni di euro (stime Federazio-
ne Moda ltalia), oltre il 15% dei
4,7 miliardi stimati a livello na-
zionale dall"ufficio studi di
Confcommercio. E se in Italia
I'acquisto medio per famiglia
e per persona dovrebbe atte-
starsi, rispettivamente, a304 e
133 euro, in regione queste ci-
fre potrebbero salire 2 320 e
145 euro. « lombardi - dichia-
ra il vicepresidente vicario di
Confcommercio Lombardia
Carlo Massoletti - conferma-
no di nonrinunciare all'appun-
tamento dei saldi, nonostante
l'inflazione incida sulla capaci-
tadi spesa delle famiglie. Que-
sto conferma un clima di pru-
dente fiducia, giustificato an-
che dalle importanti presenze
turistiche».
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Negozi
Per ora niente folla
masituazione in linea
conunannofa

Cassina: «Aspettative alte»

s Sono iniziati i saldi, le
aspettative dei commercianti
comaschi sono positive, ma per
oranon ce statala fiammata.

Dopo i primi due giorni di
sconti i negozianti in citta non
esultano, nei giorni dell’Epifa-
nianon c’estatol’assaltoalle ve-
trine. Loshopping éin lineacon
il 2022. «Sj, direi che per ora il
trend & simile al 2022 - dice
Marco Cassina, presidente di
Federmoda Como (Confcom-
mercio) - non ci sono state
fiammate. La sensazione é chei
giorni di ponte allafine delle fe-
stivita non abbiano riempito la
citth come magari potrebbe ac-
cadere nel fine settimana. I pri-
mibilanci dovremo farlilunedj,
unavolta vistigli incassi di oggi
e di domani».

La situazione in Lombardia
comunque per Federmoda non
euniforme. Secondole associa-
zioni dei commercianti mila-
nesi per esempio i saldi sono
partiti conil botto, con unbalzo
del 10% rispetto al 2022.

FederModa tra Milano, Lodi
e Monza immagina un budget

dlspesaafanughapan a338eu-
TO e pro capite pari a 154 euro.
«A parte la partenza le nostre
aspettati restano positive -
spiega Cassina — perché nell’'ul-
timo periodo abbiamo avverti-
to attenzione emovimento. Per
quelle compere magari riman-
date prima di Natale a gennaio.
11 tutto come ovvio compatibil-
mente conlasituazione contin-
gente. Le famiglie sono strette
dairincari,dall’inflazionee dal-
le bollette. Ogni giorno le noti-
zie degli aumenti allarmano e
non ¢ detto ci sia poi in realta
una tendenza al risparmio».

I1 Natale a Como per i nego-
zianti non é stato troppo bril-
lante, a causa del poco afflusso
di visitatori durante glieventie
i mercatini. A Jamentarsi sono
stati soprattutto bar e ristoran-
ti, hanno tenuto meglio le vetri-
ne conuna clientela fidelizzata.

La stagione dei saldi inver-
nali dura fino al 5 marzo. Si ri-
corda che resta come sempre
Tobbligo per i negozianti di
esporre accanto ai prodotti in
sconto il prezzo iniziale e la
percentuale del ribasso in ma-
niera chiara. Le offerte devono
essere esposte in spazi separati,
garantendo sempre la sostitu-
zioni in caso di difetto o il rim-
borso una volta presentato lo
scontrino. S. Bac.

Sconti allettanti nei negozi del centro cittadino

CONFCOMMERCIO
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Il commercio

I saldi in Lombardia
un affare da 750 milioni

«In Lombardia i saldi porteranno
un giro d’affari da 750 milioni di eu-
ro, parial 15 per cento dei 4,7 miliar-
di ipotizzati a livello nazionale». E
la stima di Confcommercio Lom-
bardia, dopo il debutto degli sconti
di giovedi e durante il weekend,
che sari il primo vero banco di pro-

va.

Le premesse, quindi, sono positi-
ve. E, con tutta probabilit3, in regio-
ne la spesa media sara piu alta che
nel resto dTtalia. A fronte di una
media nazionale di 304 euro a fami-
glia e 133 a persona destinatiagli ac-
quisti per i saldi, infatti, si potrebbe
salire rispettivamente fino a 320 e
145 euro. «I lombardi — spiega il vi-
cepresidente di Confcommercio
Lombardia, Carlo Massoletti — con-
fermano di tenere molto all’appun-
tamento dei saldi, a cui non rinun-

ciano nonostante I'inflazione».

Scendendo nel dettaglio, secon-
do urn’indagine di Confcommercio
e Format Research, il 50,4 per cen-
to di chi fara shopping perisaldi ac-
quistera in negozi fisici, mentre il
40,3 per cento optera per l'online.
Conil piacere di «uscire di casa e di
passeggiare nella propria citta — ag-
giunge Massoletti — i saldi rappre-
sentano anche un’occasione per

tornare a vivere i centri urbani».

CONFCOMMERCIO
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Lombardia
. . . y s )
Saldj, il giro d’affari
e di 750 milioni di euro
-a stima é che in Lombardia ci possa
essere un giro di affari di 750 milioni
.4 di euro, oltre il15 per cento dei 4,7
miliardi ipotizzatia livello nazionale
dall'ufficio studi di Confcommercio, E se in
Italia I'acquisto medio per famiglia e per
persona si attestera, rispettivamente, a 304
€133 ewo,; in Lombardia queste cifre
potrebbero salire a 320 € 145 euro.«l
lombardi — osservail vicepresidente
vicario di Confcommercio Lombardia -
Carlo Massoletti — confermano di tenere -
pdrticolarmente all’ appuntamento dei
saldi, al'quale non intendono rinunciare
nonostante I'inflazione incida :
direttarnente sulla capacita di spesa delle
famiglie». «I saldi — conclude Massoletti
— rappresentano anche un'occasione per

tornare a vivere i centri urbani».
© RIPRODUZIONE RISERVATA
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ManTova Dopo la partenza di giovedi, con il
weekend si € aperto il primo banco di prova per i
saldi in Lombardia. Per fare una valutazione sara
necessarioattendere qualche giorno, ma le premesse
fanno ben sperare, anche grazie alla coincidenza con
il ponte dell’Epifania che porta turisti nelle citta
d’arte per visitare mostre, musei e vie dello shop-
ping. In Lombardia & infatti previsto un giro di affari
di 750 milioni di euro (stime Federazione Moda
Italia), oltre il 15% dei 4,7 miliardi stimati a livello
nazionale dall’Ufficio Studi di Confcommercio. E
se in Italia I'acquisto medio per famiglia e per
persona dovrebbe attestarsi, rispettivamente, a 304 e
133 euro, in regione queste cifre potrebbero salire a

320 e 145 euro. «I lombardi - ha dichiarato il

vicepresidente vicario di Confcommercio Lombar-
dia Carlo Massoletti - confermano di tenere par-
ticolarmente all’appuntamento dei saldi, al quale
non intendono rinunciare nonostante 1’inflazione
incida direttamente sulla capacita di spesa delle
famiglie. Questo conferma un clima di prudente
fiducia, giustificato anche dalle importanti presenze
turistiche». Un’indagine di Confcommercio e For-
mat Research evidenzia come oltre la meta (50,4%)
di coloro che faranno shopping durante i saldi ac-
quisteranno in negozi fisici, mentre il 40,3% at-
traverso canali online. Un dato che mostra come le
persone spesso vincolino i loro acquisti alla fiducia
verso gli imprenditori del settore e ai loro col-
laboratori. «A questo - prosegue Massoletti - si
aggiunge il fattore esperienziale e relazionale: uscire
di casa, passeggiare nella propria citta, incontrare
persone. In questo senso i saldi rappresentano si
un’importante opportunitd di crescita economica
non solo per le imprese commerciali, ma anche
un’occasione per tornare a vivere i centri urbani».

CONFCOMMERCIO
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@@ Un debutto col botto. O
git di li. La prima giornata
sotto una buona stella: ne &
convintala maggior parte dei
commercianti del centro sto-
rico alle prese, per lintera
giornata di ieri, con un note-
vole via vai di persone, den-
tro e fuori i negozi.

Un inizio positivo che, quin-
di, non si traduce per forza
nell'acquisto obbligato ma an-
che solo nel curiosare tra gli
scaffali e le vetrine e nel vede-
re le strade affollate. Ed &
quanto accaduto ieri con il co-
stante passaggio di potenzia-
li clienti nelle maggiori vie
del centro storico, rallentato
solamente durante la pausa
pranzo. Complici le tempera-
ture miti e I'assenza di piog-
gia, inegozianti hanno saluta-
to positivamente il via alla sta-
gione invernale di scontisti-

TRA LE VETRINE Grande afflusso di clienti
Saldi, il debutto
é con il botto
in centro storico

| ribassi avranno un valore dicirca
100 milioni di euro nel Brescnano

che. Per i prossimi due mesi
(fino al 5 marzo) la merce
esposta nei negozi sara ven-
duta a prezzo ribassato, con-
cedendo ai consumatori im-
portanti occasioni di acqui-
sto a costi vantaggiosi e invi-
tanti.

Secondo le prime stime di
Confecommercio il periodo di
saldi invernali avra un valore
di circa 100 milioni di euro
solo nel Bresciano, in crescita.
del 10 per cento rispetto allo
scorso anno, e che raggiunge-
ra i 4,66 miliardi a livello na-
zionale. La spesa media a fa-
miglia é di oltre 300 euro: un
budget che, stando alle previ-
sioni, verra speso soprattutto
nell’abbigliamento, nelle cal-
zature e negli accessori, consi-
derati dagli addetti ai lavori
«i prodotti piti ambiti da acca-
parrarsi». ©® Ma.Gia.
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@ Larivincita sull’e-commerce

Saldi, rinasce il «negozio fisico»

A Oriocenter 50 mila presenze, alle Due Torri 30 mila. Assallo, ma incassi lenti

di Donatella Tiraboschi

(;)‘ egnali positivi nella prima
.Jgiornata di saldi in
provincia di Bergamo: nci
centri commerciali si registra
il pienone, 50 mila presenze a
Oriocenter, 30 mila alle Due
Torri. «E tornata voglia di
negozio fisico, dopo il boom
dell’online», dicono gli
operatori del settore. Ma la
spesa allesa ¢ poco superiore
aquelladel 2022.  apagnez4

CACCIA ALL’A]"]*}\R} : . . .
Assalto ai saldi, ma incassi lenti

«Rinasce il commercio fisico»

A Oriocenter 50 mila presenze, alle Due Torri 30 mila. Ribassi del 30% e oltre

Merceologie

Le piu gettonate sono
lingerie, tute

per la casa, pigiami
ed elettronica

di Donatella Tiraboschi

Un maglione, un paio di
pantaloni. Un paio di cuffiette
o di scarpe. Nel budget di 134
euro di media pro capite che
Ascom Bergamo ha previsto
per ogni bergamasco ( pari ad
un lievissimo incremento del
3,7% sul 2022, inferiore ri-
spetto alla crescita attesa a li-
vello nazionale) puo giusto
rientrare questa tipologia di
articoli. Si tratta, ovviamente,
di un range statistico che me-
dia acquisti pili importanti
(come ad esempio un capo
spalla o un apparecchio tec-
nologico) con quelli molto
piu low cost. E qui, almeno
stando a quanto si € visto nei
centri commerciali e ai negozi
cittadini fin dalle prime ore di
ieri, ad essere presi d’assalto
sono stati i negozi di intimo.
Lingerie, tute per la casa, pi-
giami, completini sexy e calze

’.

Oriocenter
I Natale é andato
benissimo, tanto che il
falturato registra un 15
per cenlo in piu rispelto
allo scorso anno

Ruggero Pizzagalli

ormai statisticamente da anni
risultano tra le merceologie
pilt gettonate. Scattano i saldi
e si acquista come se non ci
fosse un domani. Oltre, o for-
se pily, che commerciale, si
tratta di un fenomeno socio-
logico che vede entusiastici
commenti dei consumatori.
«Ho svaligiato il negozio di
(segue marca) ...sono iniziati
isaldi e non aspetto altro ogni
volta», si legge in un com-
mento social di Oriocenter.
«E un trend che si ripete or-
mai da anni — conferma Rug-
gero Pizzagalli, direttore del
grande centro commerciale
bergamasco — ma anche tut-
to il comparto elettronico &
stato gettonato. Premettiamo
che il Natale é andato benissi-
mo, tanto che il fatturato regi-
stra un 15 per cento in piu ri-
spetto allo scorso anno, ma i
saldi mantengono il loro ap-
peal e questo nonostante le
promozioni che si effettuano

CONFCOMMERCIO

' PRIMO GIORNO DI SUPER SCONTI

Due Torri
La gente sta rivalutando
il commercio fisico:
dunque anche i saldi
si prospeltano in lenula,
se non in rilancio

Roberto Speri

nel corso dell’anno. Fin dalla
mattinata (di ieri, ndr) abbia-
mo registrato un flusso di
clienti notevole che andato
via via crescendo in tutto il
giorno». Lo score finale si &,
poj, fissato sulle 50 mila pre-
senze in serata.

Ugualmente positivo lo sce-
nario che tratteggia Roberto
Speri, direttore del Centro
Commerciale «Le due Torri»:
«In generale i negozi che han-
no fatto un Natale con buoni
incassi sono gli stessi che rea-
lizzano affari anche nei saldi

BERG:
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— afferma —. Per il nostro
centro commerciale si é trat-
tato di un buonissimo Natale
che, relativamente agli incas-
si, si é attestato sui livelli pre-
Covid del 2019. A mio avviso,
la gente sta rivalutando il
commercio fisico in generale
e, dunque, anche i saldi si
prospettano in sostanziale te-
nuta, se non addirittura in ri-
lancio». In serata anche alle
“Due Torri” il totalizzatore
delle presenze si & chiuso a
quota 30 mila.

I flussi dei centri commer-
ciali bergamaschi, che hanno
subito puntato su una sconti-
stica notevole acchiappa-
clienti (dal 30% in su) fanno il
paio con quelli dello shop-
ping tradizionale, che vede
protagoniste le vie cittadine
del centro dove, soprattutto
nel pomeriggio e con il favore
di temperature piu pasquali
che natalizie (ieri massime a
14 gradi) si é registrato un
buon movimento. «I nostri
associati ci confermano come
fosse in giro molta gente —
conferma il direttore di
Ascom Bergamo, Oscar Fusini
— anche se la partenza, in ter-
mini di incassi, sta risultando
piuttosto lenta». I motivi?
«Innanzitutto — spiega Fusi-
ni— i saldi sono partiti con
una prospettiva lunga, non
solo i classici due giorni della
vigilia e dell’Epifania, ma ben
quattro giornate con la possi-
bilita di “spalmare” lo shop-
ping su pil giorni». Dunque,
anche la giornata di ieri si sa-
rebbe rivelata come «interlo-
cutoria», e cioé ideale per da-
re un'occhiata ai possibili ac-
quisti e ragionarci un po’ su.
«Un altro motivo — rimarca
ancora Fusini- vede diversi
bergamaschi ancora fuori cit-
ta per le festivita. Infine, ma
non da ultimo, dal momento
che il Natale é stato favorevo-
le, i saldi non risultano cosi
eclatanti come spesso abbia-
mo visto in altri anni. Contia-
mo in un recuperare nei pros-
simi giorni”. “Da un breve
sondaggio tra operatori della
Citta ascoltati per questo pri-
mo giorno di super sconti la
giornata € partita bene con-
fermando che i saldi invernali
sono una grande occasione
per tutti- sottolinea anche il
direttore di Confesercenti
Bergamo, Filippo Caselli- per
i consumatori, che hanno la
possibilita di acquistare capi
di qualita a prezzi molto con-
venienti e di vivere un lungo
fine settimana di shopping

per le vie della Citta ancora ve-
stita a festa. Del resto, Ie buo-
ne previsioni meteo sono un
ottimo presupposto e gia oggi
(ieri ndr) si é registrata nei
negozi una buona presenza di
consumatori. i saldi rappre-
sentano un’occasione anche
per le imprese che hanno ade-
rito in modo massiccio alle
vendite di “line stagione” in
particolare quelle del settore
abbigliamento: nei negozi si
possono trovare tante oppor-
tunita di acquisto. In testa
scarpe 47%, maglieria per il
45%, capispalla e camiceria
per il 27 %». Caselli concorda
con Speri sulla rinascita del
negozio fisico. «Nonostante
la concorrenza in crescita del
commercio on line nel perio-
do dei saldi registriamo con
favore che i negozi reali sono
scelti da moltissimi consuma-
tori, solo il 20% cerca l'affare a
tutti i costi sul web — conclu-
de —. Un dato incoraggiante
che perd deve fare i conti con
il progressivo restringimento
dei consumi moda italiani
che negli ultimi anni ha dato
il via ad una sfida a colpi di
promozione, politiche ag-
gressive mirate al manteni-
mento dei volumi di vendita,
che stanno caratterizzando
sempre piu fortemente il set-
tore». © RIPRODUZIONE RISERVATA
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Saldi, partenza sprint
Rispetto al 2022
vendite a pitt 10%

Il bilancio di Confcommercio

Buona partenza dei saldi: «Balzo del 10 per cento sul 20225

U n debutto giudicato confortante dai

commercianti: il primo giorno di saldi

fa registrare tii incremento del 10% nel giro
d’affari rispetto al 2022. FederModaMilano
stima in cittd «un budget a famiglia

di 338 euro e una spesa pro capite di 154 euro».
Soddisfazione per i guadagni anche da parte dei
negozianti di Monza.

T
La previsioni I dati
FederModa stima un budget @l primogiomo

di 338 euro a famiglia e una
spesa pro capite di 154 euro

di sconti lascia
soddisfatti
i commercianti

La prima giornata di saldi invernali fa
registrare un incremento del 10 per cento
complessivo di giro d’affari sullo scorso
anno, un risultato considerato
soddisfacente dai commercianti
milanesi. «Stiamo andando bene e ci
aiuta la giornata di sole e non troppo
fredda — ha commentato Gabriel
Meghnagi, presidente della rete delle
associazioni di via di Confcommercio
Milano —. Ci sono delle distinzioni in
citta perché le vie dello shopping centrali
sono oltre e arrivano al +15 per cento,
anche per la presenza dei client
stranieri, mentre le vie limitrofe e delle
zone residenziali toccano il +4-5% circa

perché molte persone sono ancora in
montagna per il ponte dell’Epifania».
Positivo anche il dato relativo a Monza,
dove tutte le vie centrali dedicate allo
shopping hanno fatto segnare un +15 per
cento sullo scorso anno. Ma i riflettori
degli operatori restano puntati
soprattutto su Milano, dove la prima
giornata di prezzi ribassati ha attirato
molte persone: «In centro oggi non si
cammina dalla quantita di gente che c’é
in corso Vittorio Emanuele e in via

milanesi

@ Inalcune vie
del centro
storico
l'incremento
delle vendite ha
raggiunto

il 15 per cento

Torino — ha aggiunto infatti Gabriel
Meghnagi — e cosi anche nel
Quadrilatero della moda, dove di certo
non fanno i saldi come negli altri negozi,
ma sono tendenzialmente su invito. In
pil, a sostenere una media dello
scontrino pit alta, ¢’é 'acquisto di capi
spalla invernali, giacche e cappotti, che
sono comunque pill costosi». Insomma,
tanti motivi di ottimismo di fronte a un
appuntamento fondamentale per i
bilanci dei commercianti.
FederModaMilano, che aderisce a
Confcommercio, stima in citta «un
budget a famiglia di 338 euro e una spesa

pro capite di 154 euro — ha spiegato
Marco Barbieri, segretario generale della
Confcommercio di Milano, Lodi, Monza
e Brianza, sulle sue pagine social —. I
giro d'affari complessivo prevede una
crescita di oltre il 10 per cento rispetto al
2022, assestandosi sui 403 milioni di
euro. La percentuale media di sconto
praticata dal mondo retail per questi
saldi invernali milanesi, stimata da
FederModaMilano, & del 30-40 per
cento».
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In provincia avvio piu lento
peril primo giorno disconti

| clienti frenati dal caro bollette. Il sindaco di Viadana: commercianti, resistete
A Suzzara alcuni negozi del centro riapriranno soltanto dopo I'Epifania

MANTOVA

L’avvio dei saldi non ha fat-
to registrare particolari cor-
se all’acquisto nei negozi
del Viadanese. C’é stato na-
turalmente chi ha approfit-
tatodegli sconti, main gene-
ralel’atteggiamento dei con-
sumatori & apparso pruden-
te, probabilmente in consi-
derazione delle incertezze e
deirincariche stanno pesan-
dosull’economia delle fami-
glie.

I sindaco Nicola Cavator-
ta coglie tuttavia I'occasio-
ne per invitare i commer-
cianti a resistere al momen-
to difficile, e i giovani a lan-
ciarsinelsettore.

A Viadana si contano cir-
ca 290 attivita commerciali;
piu del 90 per cento sono
esercizi di vicinato, il resto
medie e grandi strutture di
vendita. «Purtroppo — nota
il primocittadino—negli ulti-
mi anni molte serrande so-
no state abbassate per sem-
pre, complici crisi economi-
ca, burocrazia, concorrenza
di grande distribuzione e
vendite online».

Secondo Cavatorta, ha pe-
satoanche il mancatoricam-
bio generazionale, essendo
le attivita perlopit a condu-
zione famigliare. Il sindaco,
commerciante ottico di pro-
fessione, conosce il settore:
«I sacrifici legati a unlavoro
che comporta rapporti col
pubblico, aperture quotidia-
neenei fine setimana e mar-
ginidi guadagnorisicati fan-
no desistere molti giovani.
Cio nonostante, io invito a
prendere comunque in con-
siderazione la possibilita di
aprire un locale, un eserci-
zio commerciale o un’attivi-
taartigianale. Magari, dopo
un periodoalle dipendenze,
sipotrebberilevare l'attivita
dal datore di lavoro, prose-

guendone'offertaalla clien-

tela. Ritengo sia necessario
puntare sull’offerta di servi-
zi e prodotti di qualita, cosi
da differenziarsi e resistere
sulmercato».

Coraggio espirito di inizia-
tiva potrebbero non basta-
re: «L'invito che mi sento di
fare a tuttii cittadini e di fa-
re uno sforzoin piu di passa-
re dai negozi sotto casa, pri-
ma di andare a fare acquisti
in citta o su internet». Cava-
tortainvitainoltreicommer-
cianti a sfruttare tutte le op-
portunita di sostegno possi-
bili: «La disponibilita di £-
nanziamenti per i negozi e
le attivita storiche, o il ban-
do che emettera prossima-
mente il Distretto del com-
mercio Oglio-Po».

Anche a Suzzara i saldi
nella Citta del Premio, sono
partiti un po' in sordina.
Gente in piazza, per tutta la
giornata di ieri se n'e vista
poca.

Icommerciant, perlastra-
grande maggioranzanon so-
no soddisfatti dell'andamen-
to delle vendite anche se pa-
re che prima i suzzaresi pre-
feriscano andare a curiosa-
re nei centri commerciali e
solo in un secondo momen-
to girano per i negozi del
centro.

Alcuni esercizi di piazza
Garibaldi e nell'adiacente
via Mazzini addirittura, so-
no chiusi e riaprono subito
dopo I'Epifania perché que-
sti titolari ritengono che
molta gente siaancorain va-
canza oin giro per1'Ttalia, vi-
stoil lungo ponte della befa-
na. Ma c'e anche chi critica
la formula dei saldi che par-
tono proprio in corrispon-
denza del periodo inverna-
le, quando anni fa, i gli scon-
ti venivano fatti effettiva-
menteafinestagione.

«Dicembre ¢ andato tutto

sommato abbastanza bene -

sostiene Manuela Calzolari
del negozio abbigliamento
“Incontro” di piazza Castel-
lo - Tuttavia non c'¢ interes-
se per i saldi. Sono partiti
molto a rilento. Forse qual-
cuno € ancora in vacanza.
Sandra Bertellini del nego-
zio di intimo “Penelope” di
piazza Castello, vede il bic-
chiere mezzo pieno: «Non
c'e gente in giro ma io, sia
stamattina che oggi pome-
riggio (ieri per chi legge
ndr) ho venduto bene. Sono
soddisfatta».

Fabio Maretti con la mo-
glie Samanta di“Maretti cal-
zature” di via Luppi Menotti
haaggiunto: «Inizialmente i
saldi non portano gente. Bi-
sogna aspettare qualche set-
timana. Prima la gente esce
da Suzzara poi giranoinego-
zi. Riteniamo comunque
che sia un errore fare i saldi
in questo periodo. Farli in
pieno inverno o in piena
estate significa attivare un
meccanismo che inceppa
tutto. E poi c € anche dadire
che con le temperature miti
che si sono protratte sino ad
autunnoinoltrato, lastagio-
neéinfattiiniziata piu tardi.
Per Gabriele Iori, presiden-
te della sezione di Confcom-
mercio di Suzzara i saldi re-
stano sempre un'opportuni-
ta peril commercio suzzare-
se:unaverae propria bocca-
tad'ossigeno.

Oltrepassando di pochi
chilometri i confini provin-
ciali, pero, sirespira gid un’a-
ria diversa, segno che in ef-
fetti per il primo giorno di
saldi i consumatori hanno
preferitoicentri commercia-
li ai piccoli negozi del cen-
tro. Al centro commerciale
il Leone di Lonato, si sono
sfiorate le venticinquemila
presenze.—

R.N.-M.P.
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Alcentra commercialeil Leone

T
© ILLIONE

LONATO DEL GARDA

Folla al Leone:
il mega centro
¢ aquota 25mila

«La giornata ha confermato
lealte aspettative che aveva-
mo sull'affluenza - dice sod-
disfatto il direttore del Leo-
ne di Lonato, Claudio Ca-
muffo - [l mese di dicembre
¢ andato benissimo, con
unaripresadelle presenze e
dei consumi paria quellidel
2019.E cosiéstato anche og-
gi (ieri per chi legge ndr):
credo che saremo alle venti-
cinquemila presenze. Peral-
tro all' inizio di un weekend
di quattro giorni, quindi ci
aspettiamo buone presenze
fino adomenica. Ma, quello
che conta di pity, i visitatori
sono arrivati con la precisa
intenzione di acquistare
questo o quel brand, le per-
sone non affollano solo la
galleria ma ancheinegozie
l'area della ristorazione.
Ora che il retail park ester-
no & completo, le famiglie
vengono qui a trascorrere
l'interagiornata».

diLonata (asinistra) sisono toccate le 25mila presenze. A destrain alto Fabio e Samantadelle cal

Incontrodi Suzzara. Sotto al centrole vetrine di Viadanaconisaldir s son

CONFCOMMERCIO

i

zature Maretti di Suzzara, sotto Manuela Calzolari detnegezio diabbigliamento
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Como

Saldi al via

ma la stagione
per i negozianti
é tutta in salita

Effetto

delle bollette

Canali all'interno

LN

Stagione dei saldi,gpatenza in salita
Per Federmoda dati in calo del 5%

C’e da recuperare il profondo gap dei mesi scorsi ma ora c¢’é ottimismo nelle zone di confine

anche per lo shopping scontato che faranno nelle nostre localita i vicini cittadini svizzeri

1)

I pit gettonati
saranno i capi

di abbigliamento
come cappotti

e maglie di qualita

COMO
di Roberto Canali

Hanno preso il via ieri i saldi in
Lombardia che ci accompagne-
ranno fino al prossimo 5 marzo:
nonostante i buoni auspici la
partenza & gia in salita perché
da recuperare per i negozianti
ci sono le mancate vendite di
novembre.

Secondo Federmoda Confcom-
mercio il 52,7% delle imprese si
e trovato a fronteggiare un de-
cremento delle vendite del
2,4% rispetto al 2021, solo par-
zialmente recuperato durante la
corsa ai regali di Natale. Anzi
confermando una tendenza de-
gli ultimi anni, ancor piu accen-
tuata ora che l'inflazione e i rin-
cari delle bollette hanno reso an-
cor piu volatile la busta paga di

tanti lombardi, c’é chi sotto |'al-
bero ha messo solo gli auguri ri-
mandando i regali veri e propri
all’Epifania per approfittare dei
saldi.

Tra i capi di abbigliamento pil
ambiti ci sono cappotti e piumi-
ni, in cima alla lista degli acqui-
sti per il 44,7% dei lombardi, pro-
dotti di maglieria (48,5%), panta-
loni e jeans (32,1%), felpe e tute
(23,9%) e sneakers (20,1%).
Secondo le previsioni di Feder-
moda almeno la meta dei lom-
bardi fara un acquisto da qui ai
prossimi due mesi, con una spe-
sa media di 133 euro mentre il
budget delle famiglie si aggire-
ra sui 304 euro.

Per i negozianti il giro sfiorera i
5 miliardi di euro a livello nazio-
nale e dovrebbe essere di poco
sotto il miliardo in Lombardia
dove a far volare gli acquisti, so-
prattutto nella fascia di confine,
potrebbero essere gli svizzeri.
Nonostante in Canton Ticino i
saldi, anzi gli extra sconti, siano
iniziati subito dopo le feste sa-
ranno in tanti ad approfittare
delle offerte italiane forti anche
del super franco che ormai al

CONFCOMMERCIO

cambio vale un centesimo piu

dell’euro.

L'incognita invece & rappresen-
tata dall’e-commerce e gli ac-
quisti online che negli ultimi an-
ni, soprattutto per |'abbiglia-
mento sportivo, costituiscono
un‘alternativa ai negozi tradizio-
nali. Nonostante tutto rimane ot-
tima per il presidente di Feder-
moda ltalia, Giulio Falloni.
«Saranno saldi molto apprezza-
ti dai consumatori per |'ampia
scelta di prodotti di moda, ten-
denza e qualita - conclude -. E
saranno veramente tanti ed otti-
mi gli affari che si potranno fare
negli esercizi commerciali e nel-
le boutique delle nostre citta.
Maglieria, pantaloni, giacconi,
scarpe, accessori saranno ora
piu che mai oggetto dei deside-
ri per via dei prezzi che non han-
no subito aumenti come invece
in altri settori che hanno risenti-
to dell'inflazione. Con queste
premesse, stimiamo una cresci-
ta dei saldi di oltre il 10%».

""Alta Lombardia

Superficie 53 %
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 como
ia novita: diminuiti
gli sconti farlocchi

Secondo I'Unione
Nazionale Consumatori la
buona notizia dei saldi
2023 & che sono in calo
anche i prezzi e, rispetto
allo scorso anno, gli
sconti farlocchi gonfiati a
dismisura. Sembrano
spariti dalle vetrine gli
annunci di ribassi del
70% che a conti fatti si
rivelavano del tutto
inventati. «Riceviamo
ancora tante segnalazioni
di ribassi esagerati del
50%, difficili da applicare
salvo per i prodotti
dell'alta moda o i fondi di
magazzino che non
dovrebbero essere messi
in vendita - spiega
Massimiliano Dona,
presidente dell’'Unione
Nazionale Consumatori -.
Invitiamo a non farsi
incantare da percentuali
di sconto improbabili e di
guardare al prezzo
effettivo da pagare.
L’Istat attesta che in
media gli sconti hanno
raramente superato il
25%. Certo & una media,
che non esclude che
alcuni possano salire al
300al40%, ma é
evidente che, per quanto
ridotta rispetto al
passato, l'abitudine di
ritoccare il prezzo
vecchio, per alzare la
percentuale di sconto ed
invogliare all’acquisto,
non & morta, anche se
I‘annuncio del
recepimento della nuova
direttiva europea ha
attenuato il fenomenon.

CONFCOMMERCIO
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Il primo bilancio di Confcommercio

Si parte bene: +10% rispetto al 2022

MILANO

Sono iniziati con un bel segno
positivo, secondo la Confcom-
mercio di Milano, Lodi, Monza e
Brianza, i primi saldi del 2023: le
rilevazioni della rete associativa
delle Vie milanesi dello shop-
ping a fine giornata confermava-
no la previsione di un +10% ri-
spetto all'anno scorso, con uno
scontrino medio di 155 euro a
persona (338 a famiglia). E se
«le vie dello shopping centrali»
non faticavano a superarla, arri-
vando al +15% «anche per la pre-
senza di stranieri», ricorda Ga-

briel Meghnagi, presidente del-
la rete delle Vie, anche alcuni
negozi piu periferici hanno regi-
strato incassi definiti «<soddisfa-
centi». Le zone residenziali so-
prattutto confidano poi in un ul-
teriore sprint nei prossimi gior-
ni, quando si palesera chi ha pre-
ferito sacrificare la pole position
ai saldi per trascorrere in monta-
gna il ponte dell’Epifania.

Secondo la Confcommercio,
la percentuale media di sconto
é vicina al 35%, e tra i prodotti
pil venduti ci sono maglieria, pi-
giami, borse da donna, scarpe e
stivaletti invernali oltre natural-
mente ai capispalla e ai giubbot-

CONFCOMMERCIO

ti che in questa stagione contri-
buiscono a far lievitare lo scon-
trino medio, dato che sono piu
costosi, sottolinea Meghnagi, e
aggiunge: «l primi dati ci confor-
tano perché si avvicinano al pe-
riodo pre-pandemia. Significati-
va la presenza di turisti in cen-
tro e nell’asse di corso Buenos
Aires. L'aspettativa per l'ultimo
weekend lungo di ponte di que-
ste festivita & buona con il gra-
duale rientro dei milanesi». Fe-
derModaMilano, aderente a
Confcommercio, ha previsto un
giro d’affari intorno ai 403 milio-
ni di euro per questi saldi inver-
nali 2023.

calala
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Partenza posttiva
per i saldi
crescita del 10%

B B stata «positiva la
prima giomata dei saldi
invernali». A stilare un
primo bilancio Confcom-
mercio Milano, spiegan-
do che «dalle iniziali rile-
vazioni nelle vie della re-
te associativa emerge
una crescita del 10%, con
uno scontrino medio di
155 euro». 1l dato, che
conferma le previsioni
della vigilia, «é certamen-
te positivo nelle vie dello
shopping, ma soddisfa-
cente anche in alcuni ne-
gozi pil periferici», sotto-
lineamno da Confcom-
mercio.

La percentuale media
di sconto in saldo si avvi-
cina al 35% e fra i prodot-
ti pilt venduti, in questa
prima giorata di saldiin-
vernali milanesi, capi-
spalla invernali uomo e
donna, giubbotteria e
maglieria, pigiami, borse
da donna, scarpe e stiva-
letti invernali. «I primi da-
ti ci confortano perché si
avvicinano al periodo
pre-pandemia, con una
significativa presenza di

turisti in centro e nell’as-
se di corso Buenos Ai-
res», osserva Gabriel Me-
ghnagi, presidente della
rete associativa vie di
Confcommercio Milano,
«'aspettativa per 1'ulti-
mo weekend lungo di
ponte di queste festivita,
inoltre, & buona, conside-
rando anche il graduale
rientro dei milanesi».
Per quanto riguarda i
prezzi, 'Unione naziona-
le consumatori segnala
un «calo degli sconti far-
locchi, gonfiati a dismisu-
ra», superiori al 50%, che
I'anno scorso campeggia-
vano su tante vetrine.
Tuttavia 'associazione
invita a rimanere vigili.
«Invitiamo il consumato-
re a non farsi incantare
da percentuali di sconto
improbabili e di guarda-
re sempre al prezzo effet-
tivo da pagare», avverte il
presidente dell'Unc, Mas-
similiano Dona, ricor-
dando che I'Istat attesta
in modo «incontrovertibi-
le» che in «media gli
sconti hanno raramente
superato il 25%».
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«Piu acquisti fin dalle prime ore»

Anche a Casalmaggiore un buon debutto delle offerte invernali

Paola Tomaselli del negozio ‘Girls’

‘Q. o { 5 i if!]

___,..--a-ll

di DAVIDE BAZZANI

Il CASALMAGGIORE Sono par-
titi beneisaldi a Casalmaggio-
re, secondo le impressioni
raccolte da due esercenti ieri
pomeriggio. «Gia questa mat-
tina sono venute delle clientia
fare acquisti», spiega Paola
Tomaselli, titolare del negozio
di abbigliamento femminile
‘Girls’, con sede in via Cavour.
«Glisconti attualmente vanno
dal 20 al 30 per cento. Verso la
fine di gennaio potranno arri-
vare anche al 50. In particola-
re sono richiesti i capi spalla,
come cappotti e piumini, ma
anche maglioni. La spesa me-
dia é difficile da quantificare,
c’é chi ha speso poco pi1 di 50
euro, chi 150, chi 300». I conti
si potranno fare solo alla fine
dei due mesi riservati ai saldi,
ma si puo ipotizzare una me-
dia di circa 150 euro ad acqui-
rente. Paola spiega che «di-
Verse persone avevano gia in-
dividuato in precedenza i capi
ai quali erano interessate e
hanno colto I'occasione di ac-
quistarli appena si & aperta la
stagione degli sconti».

Massimo Cagna di ‘Lucas Gle-
n’, negozio di abbigliamento
maschile e femminile di Gal-

Lo

Massimo Cagna del negozio di abbigliamento ‘Lucas Glen’

leria Gorni, parla di un esordio
normale: «Da noi vanno so-
prattutto i capi piccoli, come i
maglioni. Un tempo puntava-
mo sull’abbigliamento ma-
schile, ma adesso & prevalente
quello femminile. Noi siamo
partiti con il 30 per cento di
sconto, man mano chei capi si
esauriscono come varieta e
taglie si arrivera al 50 e in
qualche caso al 60 per cento.
Conipre-saldi, al 20 per cento,
eravamo gia partiti a fine an-
no, comungue, Vedremo come
andra domani (oggi per chi
legge, nda). Anche seéungior-
no festivo, terremo aperto. Ho
notato, comunque, che le per-
sone sonopil attente ai prezzi,
sono pili caute. Probabilmente
il momento di crisi incide». Il
negozio di Massimo, oltre ad
un vasto assortimento di capi,
ha introdotto anche un nuovo
settore, con prodotti marchiati
Wijck che hanno la particola-
rita di essere dedicati a Casal-
maggiore, con tanto di scritta
della citta ben in evidenza:
diffusori di profumi, prodotti
in Francia, e candele, ad
esempio, di alta qualita.
«Piacciono molto, cisono for-
nitori che 1i acquistano come
souvenir di Casalmaggiore».
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COMMERCIO LA RIPARTENZA

E subito effetto saldi
Ottimismo nei negozi
«Da lunedi il boom»

Siparla di un budget di 388 euro a famiglia. Gli sconti oscillano tra il 30 e il 50%

di ELISA CALAMARI

Il CREMONA C'é chi e arrivato
davanti alle vetrine addirittu-
ra in anticipo, prima che i ne-
gozianti girassero la chiave
nella serratura, e chi invece &
ancora in fase di perlustrazio-
neacacciadell’affare migliore.
Di sicuro, nonostante quella di
ieri fosse di fatto una giornata
lavorativa, il movimento in
centro storico e nei centri
commerciali non é di certo
mancato. Un brulicare di per-
sone (donne soprattutto, per-
ché sisa chela passione per lo
shopping é spesso prerogativa
femminile) che da mattina a
sera hanno varcato le soglie
dei punti vendita e osservato
coninteresse icapiesposti. In-
somma, i saldi sono ufficial-
mente iniziati e anche a Cre-
mona la parola d'ordine é&: ot-
timismo. Federmoda, ad
esempio, stima unbudgetafa-
miglia di 388 euro e dicircal54
euro pro capite, con incassi
complessivi in crescita del
10 rispetto al 2022. Le scon-
tistiche, che vanno media-
mente dal 30 al 50%, promet-
tono dunque un giro d'affari

considerevole: per I'intera
Lombardia si parla di 400 mi-
lionidi euro.

«DA LUNEDI IL VERO BOOM»
Per Gaia Fortunati, presidente
di Confesercenti Cremona, €
sicuramente presto per sbi-
lanciarsi troppo, ma non na-
sconde la soddisfazione per le
prime ore di saldi: «Al mo-
mento parlo per me, in quanto
non ho ancora avuto modo di
avere un feedback dai colleghi,
ma non posso certo lamentar-
mi. Il sentore & positivo e in
questo momento - risponde
durante la pausa pranzo - ci
sono gia clienti che aspettano
di entrare davantial mionego-
zio. Va anche tenuto conto del
fatto che oggi é giorno lavora-
tivo. Non solo: moltissime fa-
miglie sono ancorain vacanza.
Dungque credo chela vera per-
cezione potremo averla da lu-
nedi, quando tutti saranno
rientrati in citta. Gia domani,
perod, potremmo registrare un
flusso in aumento legato alla
giornata festiva. Insomma,
buona partenza ma pensiamo
sipossa anche migliorare».

CONFCOMMERCIO

«PARTENZA POSITIVA»

Anche Marco Stanga, vice
presidente di Confcommercio,
traccia un bilancio prematuro
ma sicuramente positivo e ot-
timista: «Gia dal primo giorno
notiamo una partenza miglio-
re rispetto a quella di un anno
fa, sicuramente incidono e
aiutano la bella giornata e il
lungo ponte festivo. La prova
del nove sara il weekend,
quando solitamente si con-
centra gran parte del movi-
mento. Intanto non possiamo
che ritenerci soddisfatti». Nei
giorni scorsi Stanga aveva an-
che sottolineato che le aspet-
tative dei commercianti sono
alte, soprattutto alla luce del-
I'annodifficile appena conclu-
s0: «Ad esempio per quanto
riguarda Federmoda - aveva

B S S
La Provincia SED
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spiegato - complessivamente
inItalia sisonochiusiconil se-
gno pil solo tre mesi su 12.
Quest’anno perd abbiamo pilt
magazzino, e dunque pil of-
ferta, rispetto ai saldi del 2022.
Quindi ci aspettiamo anche
pitu vendite».

REGOLE REGIONALI

La maratona degli acquisti
scontati andra avanti fino al 5
marzo e Regione Lombardia
ricorda che, ai fini di informa-
zione etutela deiconsumatori,

BarbaraFiori,
FRANCHn  delnegozio
£ Artycasa
e Asinistra,
passanti
davanti
allavetrina
diunnegozio
di
abbigliamento
Nonostante
lagiornata
lavorativa,
ilmovimento
incentro
storicoierinon
émancato

Gaia Fortunati

i commercianti hanno I'obbli-
go di esporre, accanto al pro-
dotto, il prezzo iniziale e la
percentuale dello sconto o del
ribasso. E invece facoltativa
I'indicazione del prezzo di
vendita conseguente allo
sconto o ribasso. L'operatore
commerciale ha I'obbligo di
fornire informazioni veritiere
in merito agli sconti praticati
sia nelle comunicazioni pub-
blicitarie sia nelle indicazioni
deiprezzi neilocali di vendita.
© RIPRODUZIONE RISERVATA

Michela
Cattadori,
del negozio
«Afrodite»
A destra,
Roberta
Ferrari,

di «Dewi»
Nei negozi
di
abbigliamento
di Cremona
I'effetto saldi
si @ subito
fatto sentire
con molte
donne
che hanno
varcato
la soglia
e misurato
capi

Marco Stanga
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OGGI E DOMANI

Festa dell’Epifania e saldi
tralo shoppingclo svago
Tutti gli appuntamenti

VOGHERA

Epifania e il via ai saldi: un
lungo week end di iniziati-
ve per chiudere di fatto la
parentesi delle festivita na-
talizie. Si parte oggi con
un’iniziativa dedicata ai piti
piccoli che si terra in sala
Zonca alle 16. Si parte con
la«LaBefanaraccontale fa-
vole» a cura di Mariella Bar-
bieri, seguiranno laborato-
rilinguistici e giochi.

Per tutti i piccoli parteci-
panti al pomeriggio di festa
saranno offertiiclassici dol-
cetti della calza della Befa-
na: I'evento, per i bambini
datre a dieci anni, sara gra-
tuito.

Domani, invece, il via ai
saldi a Voghera con diversi
momenti di aggregazione
con lo slogan: «Shopping
nei tuoi negozi di fiducia».
Questo il programma delle
proposte.

Alle orel7 al Nazionale
cafe bistrot in via Emilia 58
siterra e sara trasmessio sul
web “C’era unavolta Voghe-
ra” diretta social curata dal
giornalista Emanuele Botti-
roli con ospitilegati alla sto-
rica movida iriense tra cui
Lele Baiardi, poliedrico arti-
statramusica erecitazione.
Alle 17,30 in via Emilia 116
alla “Cantina del furmage”
assaggio gratuito del sala-
mediVarzi.

Dalle 16 “Chiedilo ai ta-
rocchi” a cura della Consul-
ta Petra al bar Nazionale in
via Emilia 58. Lungo la via
Emilia ad arricchire il pas-
seggio tra le vetrine, il mer-
catino dell’antiquariato e
dei prodotti tipici.

Tutte le iniziative sono a
cura di Ascom Voghera,
Confcommercio e Associa-
zione artigiani con il patro-
cinio del Comune di Voghe-
ra (a seguire il coordina-
mento della giornata l'as-
sessore Maria Cristina Mal-
vicini). —
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Roberto Canali

Stagione dei saldi, partenza in salita Per
Federmoda dati in calo del 5%

C’é da recuperare il profondo gap dei mesi scorsi ma ora c’é
ottimismo nelle zone di confine anche per lo shopping scontato
che faranno nelle nostre localita i vicini cittadini svizzeri

di Roberto Canali

Hanno preso il via ieri i saldi in Lombardia che ci accompagneranno fino al prossimo 5 marzo:
nonostante i buoni auspici la partenza ¢ gia in salita perché da recuperare per i negozianti ci
sono le mancate vendite di novembre.

Secondo Federmoda Confcommercio il 52,7% delle imprese si ¢ trovato a fronteggiare un
decremento delle vendite del 2,4% rispetto al 2021, solo parzialmente recuperato durante la
corsa ai regali di Natale. Anzi confermando una tendenza degli ultimi anni, ancor pit
accentuata ora che I’inflazione e i rincari delle bollette hanno reso ancor piu volatile la busta
paga di tanti lombardi, ¢’¢ chi sotto 1’albero ha messo solo gli auguri rimandando i regali veri e
propri all’Epifania per approfittare dei saldi.

Tra i capi di abbigliamento pill ambiti ci sono cappotti e piumini, in cima alla lista degli
acquisti per il 44,7% dei lombardi, prodotti di maglieria (48,5%), pantaloni e jeans (32,1%),
felpe e tute (23,9%) e sneakers (20,1%).

Secondo le previsioni di Federmoda almeno la meta dei lombardi fara un acquisto da qui ai
prossimi due mesi, con una spesa media di 133 euro mentre il budget delle famiglie si aggirera
sui 304 euro.

Per i negozianti il giro sfiorera i 5 miliardi di euro a livello nazionale e dovrebbe essere di poco
sotto il miliardo in Lombardia dove a far volare gli acquisti, soprattutto nella fascia di confine,
potrebbero essere gli svizzeri.
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Saldi, acquisti per sei lecchesi su dieci

Saldi, comprano sei lecchesi su dieci

[165%deilecchesi fara
acquisti durante il periodo dei
saldi, con un incremento del
2,7% rispetto all’anno scorso.
Stando ad un’indaginesiglatada
Confcommerciol'abbigliamento
si conferma al top delle prefe-
renze d’acquisto pari al 93,8%;
seguitodacalzature conl’83,6%
e accessori con il 40,6%.
Previstaunaspesasui 200 euro
apersonaconanche puntemolto
pilialte oal contrario pit basse.
Daierisono partitiisaldiinver-
nali che dureranno sessanta
giorni con tante occasioni per si-
glare affarid’oro, soprattutto sui

Una vetrina in centro

capi classici di qualita.
«Confidiamo soprattutto nel
weekend - dice Alberto Bianchi
di“CapoHorn” negoziodiabbi-
gliamento all'Isolago - conside-
ratoquestolungo fine settimana
cisarauncontinuoviavai, e spe-
riamo di lavorare bene».

E se gli addetti ai lavori sono
pronti,ingiroperlacittacisono
migliaia di lecchesi che guardano
levetrine, fanno due conti, altri
che entrano gia sicuri di quello
che acquisteranno, e parecchi
chehanno giapreparatolalista
dei desideri.

SANDIONICI A PAGINA 15

delle vendite scontate

Primo giorno. Crande folla in centro, anche se molti stanno curiosando prima di decidere cosa comprare
«Confidiamo soprattutto nei fine settimana>, dicono i negozianti. Che pero sono ottimisti sulle vendite

¥ In media

la percentuale

di ribassi
sull’abbigliamento
e attorno al 30%

B Sui capi
invernali
leffetto sconto
si vede

- =\
molto di pit1
PAOLA SANDIONIGI
mmmmm  1165% deilecchesifa-
ra acquisti durante il periodo
dei saldi, con un incremento
del 2,7%rispetto all’anno scor-
so.

Stando ad un’indagine sigla-
ta da Confcommercio ’abbi-
gliamento si conferma al top
delle preferenze d’acquisto pa-
rial 93,8%; seguiti da calzature
con I’83,6% e accessori con il
40,6%.

Prevista una spesa sui 200
euro apersona con anche pun-
te molto pitialte o al contrario
piu basse.

Daierisono partitiisaldiin-
vernali che dureranno sessan-
ta giorni con tante occasioni
persiglare affari d’oro, soprat-

tutto sui capi classici di qualita.
A onor di cronaca gia nei
giorni scorsi si poteva fare
shopping scontato, conisaldi
ufficiosi che ormai sono entra-
tinelle abitudini di molti, an-
che se i ribassi ufficiali sono
partitiierimattinatrale gran-
di attese dei commercianti.

Le speranze

«Confidiamo soprattutto nel
fine settimana - dice Alberto
Bianchi di “Capo Horn” nego-
zio diabbigliamento all’Isola-
go - considerato questolungo
fine settimana ci sara un conti-
nuo viavai, e speriamo di lavo-
rare bene».

Atteseanche da “WitIn” ne-
gozio di abbigliamento in via
Roma dove Nicoletta Aldeghi
dice: «Le speranze ci sono,
puntiamo molto sui capispalla
e c’¢ giaun buon giro di cliente-
la».

Da “Mood” in via Mascari,
negozio diabbigliamento, Ga-
briele Colciago guarda avanti
ai prossimi giorni. «Iniziare i
saldidigiovedinon & lamiglio-
redellescelte - sottolinea Col-
ciago - danoiarrivera gente so-
prattutto la prossima settima-
na con il rientro dalle feste, e
credo che sabato 14 gennaio sa-
raunagiornata con unabuona,
anzi alta, affluenza. Saldi co-

CONFCOMMERCIO

mungque che arrivano dopoun
2022 di grande crisi».

E segliaddettiailavori sono
prontiin giro perlacitta ciso-
no molti che guardano nelle
vetrine, fanno due conti, altri
cheentrano giasicuridiquello
cheacquisteranno, e parecchi
che hanno gia fattolalistadei
desideri.

«Un capo spalla, una borsa
e delle scarpe scegliendo al
qualita e guardando alla pri-
maveray, i futuri acquisti di
Morena Rotatori.

Vanessa Sozzi puntaad «un
cappotto e aun cardigan, nero
o beige».

DanielaBomarsi dice invece
«non acquistero nulla perché
compro quando mi serve qual-
cosa e non aspetto i saldi».

Opinionidiverse tradiloro
cheraccontanodicomeisaldi
siano un tema dibattuto.

Secondo lo studio dell’Unio-
nenazionale consumatori, che

i & rischio caos

Superficie 60 %
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ha analizzato iribassi effetti-
vamente praticatidai commer-
cianti negli ultimi anni sulle ri-
levazioniIstat, 'abbigliamento
quest’anno registrera un ab-
bassamento medio dei prezzi
del 23%, in aumentodil,3 pun-
ti percentuali su gennaio 2022
e di 1,2 punti sui saldi della
scorsa estate.

I ribassi

Il record della convenienza
spetta proprio abbigliamento,
che conunariduzione del 24%
rappresentano la voce piu
scontata, mentre le calzature
segneranno un ribasso del 21%,
conunincremento di 0,6 punti
rispetto all’inverno 2022.

Inmedianeinegoziil ribas-
so € del 30% e dopo i primi
quindici giorni di sconti si arri-
vera anche al 40%. I saldi in- i
vernali hanno comunque mol- Da ieri e iniziata |a stagione dei saldi ~0T0SERWIZIO MENEGAZZD
tapiupresasuiclientichenon
quelli estivi, in quanto gli scon-
tisi sentono molto di pitt. Non
vaneppure dimenticato chei
capiinvernali hanno un prezzo
solitamente piu alto di quelli
estivi, e percio lariduzione di
prezzo sisente nel portafogli.

Ieri la partenza che prose-
guira oggi con '’Epifania per
poiproseguire susabato e do-
menicaguardando alle prossi-
me settimane.

Cappotti, piumini, maglioni
estivalirestanoicapi pit get-
tonati, senza nulla togliere a
borse e jeans.

©RIPRODUZIONE RISERVATA
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Vanessa Sozzi Daniela Bomarsi
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Tutto esaurito nelle vie del centro
per il primo giorno dei saldi

Fiumi in via Torino, corso Vittorio Emanuele e San Babila, super affolla-
le per la prima giornata dei saldi invernali. La partenza e posiliva e se-
gna una crescita del + 10 per cento delle vendite rispetto al 2022 con
uno scontrino medio di 155 euro, secondo le iniziali rilevazioni della re-
te associativa vie di Confcommercio Milano.
diSimone Bianchin ¢ a pagina 7

NI eIl ni

L LU 14770 SUL

Il racconto

Anche i turisti a caccia di sconti
tra attari e qualche delusione
nel primo giorno di saldi

Vie dello shopping
affollatissime
Tirano gli outlet
e i grandi marchi
Secondo i negozianti
lo scontrino medio
¢dildS euro

di Simone Bianchin

Fiumi di gente in via Torino, corso
Vittorio Emanuele e San Babila, su-
per affollate nel pomeriggio per la
prima giornata dei saldi invernali.
La partenza & positiva e segna una
crescita del pitu 10 per cento delle
vendite rispetto al 2022 con uno
scontrino medio di 155 euro, secon-
dolerilevazioni della rete associati-
va vie di Confcommercio Milano,
con una percentuale media di scon-
to in saldo sui prodotti che si avvici-
na al 35 per cento. Sono stati vendu-
ti soprattutto giubbotti e cappotti,
maglioni, pigiami, borse da donna,
scarpe e stivaletti.

In giro famiglie, singoli, coppie,
gruppi di amici, milanesi e non, turi-
sti stranieri e italiani arrivati per
qualche giorno di vacanza a Milano,
oltre a molti ragazzi in cerca soprat-
tutto di abbigliamento di marca. Co-
me cinque giovani incontrati in cor-
so Buenos Ai-
res a caccia dei
“coccodrilli”.

L’unico felice &

Giovanni, quel-

lo che ha trova-

to cio che lo in-

teressava: «Ho

comprato una

tuta col 20 per

cento di scon-

to», conferma.

«Io un paio di

pantaloncini,

sempre sconta-

ti del 20 per

centor, aggiunge Matteo, «facevano
lo sconto al 50 per cento se perd
spendevi pittdi 200 euro». Poii delu-
si totali: «<Nonci sono le taglie giuste
-dice Federico -ionon ho trovatola
mia e in pitl non ci sono i colori che
volevor». «Prezzi comunque troppo
alti - spiega Melissa - volevo una fel-
pa che pero costa 140 euro in saldo,
ho rinunciato». «Corso Buenos Ai-
res & gid una strada low cost - dice
Elena Massaro, 44 anni, salentina a
Milano da 20 anni per lavoro -. Io so-
no andata in un outlet grandi firme
e sono molto soddisfatta, ho com-
prato un sacco di cose, pantaloni e
giacche, e ho visto cappotti bellissi-
mi a 150 euro». Marzia e Francesca
guardano le vetrine, non comprano
ma parlano «perché non ci vediamo
da mille anni». Nicoletta e Edoardo,
22 anni e 27, vengono da Monte San
Vito, nelle Marche: «Siamo venuti
mercoledi per vedere la partita
dell'Inter con il Napoli, prima di ri-
partire siamo riusciti a comprare
una crema per mia nonna, lucidalab-

CONFCOMMERCIO

bra, delle penne, dei libri»; «io non
ho fatto shopping, sto accompa-
gnandolei - spiega Edoardo - sicura-
mente i prezzi a Milano sono abba-
stanza alti rispetto a dove viviamo
noi, in provincia la vita & meno ca-
ra». Clara e Nicola da Segrate sono
davanti alla porta aperta di un nego-
zio di calzature, lei cerca un paio di
scarpe che ha gia in mente. «Siamo
appena partiti», precisa Nicola che
intanto e contento perché luisi & gia
sistemato «con un paio di golf» in
piazza San Babila, «40 euro a maglio-
ne al posto di 85, ne ho presi 2 e un
paio di pantaloni». Eleonora non fer-
ma un secondo la marcia con la qua-
le trascina il fidanzato Elia che nei
negozi non compra piu perché fa
tutto solo online; «Le cose bisogna
provarsele - gli spiega -. Di buono
ho trovato una pelliccia sintetica,
I’ho pagata pochissimo, 49 euro». A
San Babila «stiamo cercando panta-
loni cargo per Carlo», dicela signora
Cinzia mentre Alexandra sa dove
colpire: «A me interessano gli stivali
da Bata, ho visto prezzi buoni, posso
spendere massimo 150 euro perd
porto via un bel paio di stivali che

s
Wasta sk ek
e seanssond b

Rapitut s Nab it fermati due gion an
decisival e
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la dice che ci sono prezzi buoni e
«troppa gente come sempre»: & con
la figlia Vittoria e hanno comprato
intimo e felpe per la ragazza. Nadi-
ma, 18 anni, arrivata dall’Argentina
per 3 giorni di vacanza ha lasciato i
genitori in albergo «perché per fare
shopping devo stare da sola». E feli-
ce per il titolo mondiale in Qatar e
per isuoi acquisti, «mutande, panta-
loni, magliette e giacche». Eleonora
Corti milanese 18enne ha comprato
dei pantaloniin saldo e la sua amica
Arianna Righini (che vuole fare I'art
director), niente: «Non pensavo ci
fossero i saldi perd secondo me i
prezzi sono uguali a quelli che c’era-
no prima della pandemia. Ho visto
cose vecchie che non vorrei compra-
re. Mi piacciono i maglioni bucati e i
pantalonilarghi».

durano per sempre». Mamma Danie- {
|

ntimissimg ©
wome (|

@ Caccia ali’affare
Treimmaginidifollain tre zone
calde dello shopping: dall'alto
corso Buenos Aires, Vittorio
Emanuele evia Torino rerosorocranmia
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ManTovAa OuTLET Shopping a gogo a Bagnolo

MAanNTOVA
muove.
L’avvio dei saldi inver-
nali, la concomitanza con il
mercato del giovedi e la

Qualcosa  si

SALDI INVERNAL

giornata prefestiva ha por-
tato molta gente tra le vie
del centro della citta vir-
giliana, sia al mattino con
predilezione verso le ban-

RIVINCITA DEGLI ACQUISTI IN PRESENZA

I mercato tira la volata ai negozi

Piit gente in centro e i commercianti rialzano la testa. Gola: “Le persone tomano a togliersi degli sfizi”

carelle, sia al pomeriggio
con le persone, anche tu-
risti, in giro per negozi del
centro.

Pagine 10 e 11

[ banchi in piazza Sordello
a prova di sconti: “Gli affari
da noi si fanno tutto l'anno”

MANTOVA Qualcosa si muo-
ve. L’avvio dei saldi inver-
nali, la concomitanza con il
mercato del giovedi e la gior-
nata prefestiva ha portato
molta gente tra le vie del

centro della citta virgiliana,
sia al mattino con predile-
zione verso le bancarelle, sia
al pomeriggio con le persone,
anche turisti, in giro per ne-
gozi.

“Speriamo siano vere le no-
tizie che parlano di una ri-
vincita degli acquisti in pre-
senza rispetto all’online”, di-
ce Stefano Gola, vice pre-
sidente di Confcommercio
Mantova, “soprattutto in oc-

CONFCOMMERCIO

casione dei saldi, se c¢i sono
problemi con un acquisto fat-

Superficie 88 %
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to in negozio le soluzioni si
trovano, con un articolo com-
prato online invece si rischia
di ritrovarsi in un labirinto
senza uscita. In entrambi i
casi comunque & sempre bene
tenere gli occhi ben aperti”.
“La mattina del mercato c’e
sempre un maggiore afflusso
di persone e con 1’avvio dei
saldi ancora di pitt”, dichiara
Francesca di Progetto Quid,
il punto vendita dell’omo-
nima azienda etica sosteni-
bile aperto in corso Umberto
a meta novembre, “i nostri
capi vengono realizzati da
uomini e donne con un pas-
sato di fragilita. I tessuti che
utilizziamo sono scarti di fine
produzione di aziende ita-
liane che 1i danno a noi per
evitare sprechi. Abbiamo due
laboratori in carcere a Mon-
torio e un grande laboratorio
sartoriale sempre a Verona”.

Se il mercato porta gente
che si affaccia anche nei ne-
gozi, le bancarelle non be-
neficiano certo dei saldi per
incrementare i loro affari. “I
saldi non ci cambiano nulla”,
dice Massimo, dietro al suo
banco di abbigliamento con
diversi cartelli con prezzi al
50%, “al mercato di Cremona
vendiamo di pitt”. L’ opinione
¢ diffusa. “Capi del valore di
100 euro, se li mettiamo in
vendita a 49 euro a Carpi e sul
Lago di Garda si vendono, a
Mantova no”, conferma Ce-
sira.

Nei negozi, invece, le per-
sone tornano a togliersi qual-
che sfizio. “I saldi viaggiano
di pancia”, prosegue Gola,
“chi ha rinunciato a qualcosa
per sé per fare unregalo in pilt
ai propri cari a Natale, adesso
desidera gratificarsi in prima
persona. C’& poi chi punta un

articolo da ottobre e viene
adesso sperando di trovarlo
ancora e in saldo”. Nono-
stante tutto si vuole pensare
positivo. “Il ritorno a un cli-
ma di fiducia & d’obbligo”,
conferma Gola, “prima la
pandemia, poi la guerra, il
caro bollette e adesso la ben-
zina. La verita e che I’essere
umano si adatta alle situa-
zioni. Dobbiamo essere po-
sitivi anche se sono aumen-
tate le domande di piccoli e
medi finanziamenti richiesti
dalle famiglie per pagare le
bollette, mentre i finanzia-
menti sospesi per la pan-
demia adesso hanno tutti rate
piu alte. L’economia ci in-
segna che dopo un periodo
negativo le curve tornano a
salire. Noi siamo pronti per la
risalita a cominciare dal fine
settimane, meteo permetten-
do”.

Tiziana Pikler

Parcheggi esauriti, file davanti
ai negozi e conliniio via vai per
il centro di Bagnolo San Vilo
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L’APPUNTAMENTO Confcommercio e Asvicom confidano nelloperazione “ribassi”, che si concentreranno soprattutto sullabbigliamento

Da oggi scatta la corsa aile occasioni:
«Con i saldi sana mlezmne di fiducia»

mi %

B Tutto pronto per incominciare
con gli scontiinvernali. Da oggi ini-
zianoisaldi, ed ilmercato torna ad
animarsi conoccasioni che incent-
vano gli acquistidella clientela e che
portano maggiori guadagni nelle
case dei commercianti. Iribassidu-
reranno 60 giomni, quindi finoado-
menica 5 marzo. Secondo stime Fe-
dermoda Milano Lodi Monza Brian-
za per questo anno é prevista una
spesamedia pro capite che si aggira
intorno ai 154 euro con un giro d’af-
fari complessivo che prevede una
crescita del 10 per cento sul 2022
con acquisti pari a 403milioni di eu-
ro. A confermare queste proiezioni
éIsacco Galuzzi di Confcommercio:
«Conisaldii consumatori sanno che
potranno trovare, soprattutto nei
negozi di vicinato, ottimi prodottia
prezzistracciati. I saldi sono ormai
un evento di consumo consolidato,
molto atteso sia dai consumatori
chedalle imprese». Per queste ulti-
me sara importante riuscire ad otte-
nere un ottimo riscontro in termini
di liquidita, in modo da risanare il
passivo dibilancio influenzato da
pesanti costi di gestione, aumenti
dell’'energia e rincarinel prezzodel
gas. «[saldi potranno costituire una
sanainiezionedi fiducia perleim-
prese, sele aspettative verranno at-
tese», sottolinea Galuzzi.Idatina-

zionali vanno proprio in questo sen-
so: la spesa media a famiglia do-
vrebbe infatti aggirarsi intorno ai
304 euro, laddove ogni persona
spendera circa 133 euro. Secondo le
stime di Confcommercio, inoltre, i
saldi invernalidel 2023 avrannoun
valore complessivo di 4,7 miliardi di
euro. Anche per Vittorio Codeluppi,
presidente Asvicom, isaldisicon-
fermano unappuntamento impor-
tante sia per i consumatori sia per
icommercianti: «I negozi di vicinato
e del centro citta sistanno prepa-
rando gia da qualche giorno. Lo
shopping dei saldi interessera in to-
tale oltre 15,4 milioni di famiglie, per
unaspesastimatadi circa130 euro
apersona.Isaldiinvernali questan-
no si concentreranno sull'abbiglia-
mento. Si partira con prodotti scon-
tati trail20 e il 40 per cento, per arri-
vare fino al 70 per cento».Secondo
le sime di Asvicom, oltre unlodigia-
no su tre premiera il negozio sotto
casa. «<Nonostantei giustificati ti-
mori per il quadro economico, i dati
cisegnalano unanno con unsegno
pili- sottolinea Codeluppi - Le occa-
sioni in citta non mancheranno.Le
aspettative sul Lodigiano sono dun-
que positive, con stime di crescita
di circa il 10 per cento». m
Federico Dovera
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Via ai saldi: prevista una crescita degli acquisti del 10% rispetto al 2022

Superficie 22 %
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LE PROMOZIONI FINO A MARZO

Primo giorno di saldi

E caccia alle occasioni

Siapre oggi a Mantova, come
in tutta la Lombardia, la sta-
gione deisaldi. Quest’anno at-
tesi pit1 che mai dopo il mood
“risparmio a tutti i costi” con-
seguenza del caro-bollette
che ha fatto piangere pubbli-
coeprivato. Secondole previ-
sioni, se periregali di Natale
si e speso meno, come dice
Confesercenti, che ha calcola-
to un budget di 197 euro pro
capite, 39 euroin menorispet-
to al Natale dell’anno prima,
si puntera ai saldi. Secondola
stima di Confcommercio, que-
st’annolaspesa pro capite per
isaldi sara di 133 euro, poco
meno dei 140 del 2020 (pri-
ma che la pandemia cambias-
se tutte le abitudini, ma pilt
deillldel2021edeill9eu-
ro dell’'anno scorso. A livello
nazionale lo shopping delle
occasioni alimentera un giro
d’affari di4,7 miliardi di euro
(4,2Tanno scorso).—

S
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Unavetrinadel centro nella scorsa edizione dei saldiinvernali

Superficie 9 %
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Commercio |
Partono i saldi, ma in citta i negozi
sono in sofferenza: «Sistema in tilt»

Francesca Sandrini
f.sandrini@giornaledibrescia.it

m La Pallata che, nascosta, si
fa bella per la festa di Brescia
Capitale della Cultura & circon-
data da negozi chiusi. Non so-
no queste intorno alla torre in
fase direstaurole piu sfavillan-
ti e battute vie dello shopping
cittadino, ma il commercio &
un’antica vocazione anche
qui. Peccato che tra corso Gari-
baldi e corso Mameli si conti-
no piliserrande abbassate che
cartelli di annuncio dei saldi
in partenza oggi, 5 gennaio.
Chi resiste una spiegazione
cel’ha. Eil caso di Marco, gio-
vane titolare di Fema Sport,

sono in sofferenza

aperto dallontano 1916. Si co-
mincia a parlare proprio dei
saldi incipienti: «I clienti co-
me sempre faranno i loro ac-
quisti, ma bisogna guardare al
sistema che non funziona
pit. Einfatti «Brescia sta per-
dendonegozi,la durata media
di un’attivita e di tre anni».
Un passo indietro. Si arriva
aisaldi, spiegail commercian-
te, dopo autunni miti, black fri-
day in novembre, pre-saldi in
dicembre... «Difatto - dice il ti-
tolare di Fema Sport, che pure
evita di anticipare i ribassi -
non c’e piu tempo per vende-
Ie a prezzo pieno e, a furia di
praticare sconti, nonsiguada-
gna pill e si rischia di chiude-
re, a meno che non si compri
la merce a prezzo scontato e

CONFCOMMERCIO

APAGINA10E T

Da oggi gli sconti di fine stagione tra luci e ombre

poi si alzino i prezzi per la
clientela». Ma cosi non va be-
ne. Che fare, allora?

La proposta. «Innanzitutto- si
potrebbero posticipare i saldi
almeno di un mese», propone
il titolare di Fema Sport. Gli fa
eco, poco lontano, in corso
Mameli, Fabrizio Bettellidi Za-
ni Camiceria, secondo cui «i
saldi dovrebbero svolgersi in

GIORNALE =
DI BRESCIA
wroeoz Bigliettidi bus e corriere
i scongiurato laumento

BRESCIA E PROVINCIA

Superficie 70 %
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febbraio». Da Zani gli scontidi
fine stagione non sono previ-
sti, si preferiscono i ribassi di
fine serie; questo, perd, non
impedisce al titolare di osser-
vare che «stiamo importando
dall’estero tradizioni che non
hanno alcun senso e alcuna
utilita da noi. L'ultima, quella
del black friday, viene dagli
Stati Uniti ed & legata al Gior-
no del Ringraziamento... il ri-
sultato & cheleregole sono sal-
tate».

Di «confusione del merca-
to» parla anche Pierangelo Si-
moni, titolare diun altro nego-
zio storico, Rovetta La Linge-
ria in corsetto Sant’Agata. <A
questo punto, o tutti fanno
quel che vogliono - ma & un
male; oppure devono esserci
regole certe conle relative san-
zioni. Gia - continua Simoni,
che in passato & stato vicepre-
sidente di Confesercenti e,
nell’ambito della stessa asso-
ciazione, presidente della Fi-
smo (Federazione italiana set-
tore moda) - i negozi al detta-
glio soffrono acausadelleven-
dite online e della grande di-
stribuzione... cosi spariscono
proprio quelli che hanno una
tradizione». E che spesso fan-
no la differenza rendendo at-
trattiva una citta dal punto di
vista commerciale, vien da
pensareimmaginandoivisita-
tori che giungeranno a Brescia
in questo anno speciale. Gia,
testimoniano gli stessi com-
mercianti, se ne sono visti du-
rante le feste e se ne vedono in
questi giorni. Basta in effetti
spostarsi in piazza della Log-
gia (bellissima anche nel gri-
giore di una giornata uggiosa)
per incontrare piccoli gruppi
di turisti. Daquipartonoipor-
tici, con la lunga fila di negozi
che accompagna fino a corso
Zanardelli, da sempre meta
delle «vasche» dei bresciani e
oggi regno delle catene com-
merciali. E questo, insieme a
corso Palestro e via Mazzini, il
cuore (pur con qualche ferita
chesifaacutain corso Magen-
ta) della citta dello shopping.
Dove finalmente, ancora ad-
dobbate peril Natale, molte ve-
trine annunciano i saldi; e una
ricorda, con un piccolo mani-
festo firmato dal Consorzio
Brescia Centro: «Sostieni i ne-
gozidel centro. Sevivonoloro,
vive Brescia». //
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Saldi in chiaroscuro:
il centro ride
periferie in affanno

Lazzari all'interno

Saldi? Il “botto” solo in centro
E i negozi in periferia soffrono
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Le previsioni dei commercianti fra luci e ombre: il salotto di Milano gode del passaggio di turisti 2
Il boom delle vendite online a prezzi gia scontati vanifica I'effetto delle liquidazioni ritenute ormai obsolete ;
1 NUMERI TEMPERATURE ESTIVE ILCOSTO DELLA VITA ';'j
Secondo Federmoda «Sisconta una Con gli aumenti =

il giro di affari

stagione di vendite

delle spese

complessivo si aggira autunno-inverno per ogni famiglia
intorno a 403 milioni  Partite tardi non si compera pit
di euiro in crescita a novembre» prezzo pieno
del 10% sul 2022
di Annamaria Lazzari lette. Purtroppo la cantierizza- do Massimo De Molfetta, titola-
MILANG zione per la linea «blu», iniziata  re diuna storica boutique di cor-

Previsioni tiepide fra i commer-
cianti di Lorenteggio sull’anda-
mento dei saldi invernali che
partono oggi in Lombardia. Ro-
busto ottimismo, invece, dalle
parti del centro storico che vive
uno «stato di grazia» per via del-

nel 2014, ci ha fatto perdere gli
acquirenti da fuori per le diffi-
colta a parcheggiare e poi la
chiusura di molte attivita negli
anni ha ridotto |'attrattivita». Fra
i negozi del centro tira un‘altra
aria. «L'andamento delle vendi-
te di dicembre & stato positivo

so Vercelli «questa nuova edizio-
ne di saldi invernali & un punto
di domanda. L’inflazione potreb-
be frenare i consumi di moda o,
al contrario, spingere gli acqui-
sti approfittando dei ribassi.
Troppo presto per tirare le som-
men». Si sconta una stagione di

AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE

la densita di passaggio, intesta  jn tutta via Torino e perisaldile  vendite autunno-inverno ano- w
turisti stranieri. In mezzo I'atteg-  previsionisono ottime. Sul fron-  mala «partita tardi, a novembre, =
giamento «attendista» deinego- ¢ della domanda milanese c’é  per le temperature miti». Pil =
zidialtre shopping streetmene- g clientela che, a causa tranchant & Daniela Cremaschi, &
ghine che non sanno bene cosa  ell'impennata del costo della titolare del negozio sportivo &
aspettarsi. In sintesiil sentiment  jta ha atteso i ribassi per acqui-  «Area 21» di corso San Gottar- <
degli esercenti interpellati sulla  giare abbigliamento e accesso-  do: «Abbiamo magazzino e ne- 9
nuova stagione discontichedu-  j | pil ci sono in giro moltituri-  gozio pieni di merce invernale. 8
rera 60 giorni e vale, secondole  gtj e non solo dall’Europamaan-  Per i consumatori questanno %
stime di FederModaMilano, un  che da Turchia, Israele, persino  non ci sara problema di assorti- <
giro d'affari complessivo di 403 gydafrica» dice Giampaolo Mi-  mento di taglie. Non ci aspettia-
milioni di euro, in crescita diol-  gnone, titolare del negozio di Mo perd nessun «botto» coi sal-
tre il 10% rispetto al 2022, con  cajzature Mm di via Torino (e di: gli sconti sul web rendono il
una spesa pro capite di 154 eu-  onsigliere dell’associazione di  «rito» anacronistico. Forse sa-
ro (338 euro il budget a fami- o fcommercio,  As.Co.Tori-  rebbe giusto liberalizzare i ribas-
glia). La percentuale media di ) | 5 massiccia presenza dei  si su alcuni capi tutto I'annon.
sconto praticata dal retail sara g4 2 Milano, soprattutto stra-
del 30-40%. «Non credo che  pieri (con eccezione degli orien-
questi saldi saranno Ia. nostra  t4)i g russi), con numeri parago-
grande occasione di riscattor  pili agli anni pre-Covid, costi- — e —
scuota |a testa Raffaella Bagini,  yisee ‘uriniczione di fiducia Milano Metropoli =
titolare dello store «Duck & per I'intero comparto moda do-
Duck» di via Lorenteggio. «Si ri- po gli anni bui della pandemia»
mane in piediin questa zonaso- i £3 eco Andrea Colzani, presi-
Io.g‘raZIe alla clleptela di Prossi-  gente di FederModa Milano.
mita, ma la maggior parte éalle  pa fyori dalle rotte pit getto-
prese con una rimodulazione a6 del turismo, le posizioni so-
dei consumi perinflazioneebol- 5 meno entusiastiche. Secon-
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Massimo De Molfetta

Raffaella Bagini

®6

Questa edizione

& un bel punto

di domanda

L’'inflazione potrebbe

frenare i consumi
e

Daniela Cremaschi

oo

Non saranno i ribassi
I'occasione di riscatto
per il Lorenteggio
alle prese

con i cantieri M4

Giampaolo Mignone

56

Il rito dei saldi

€ anacronistico

con gli sconti del web
Meglio liberalizzare
sconti tutto I'anno

be

Le previsioni in centro
sono ottime

fra domanda interna

e presenza

di turisti stranieri
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Il piatto piange, saldi di speranza
«Ma sull’'online e sconto tutto I'anno»

| negozianti fanno i conti con il caro bollette, lo shopping su Internet e le giornate di Black Friday
Dall'abbigliamento agli occhiali: ribassi fino al 70% per attirare i clienti allontanati dal problema parcheggi

L'IDENTIKIT

«Rispetto al passato
anche davanti

alle promozioni

le persone

sono pil attente»

MONZA
di Cristina Bertolini

Saldiinvernali al via oggi. Si cer-
cano le grandi firme, che qual-
cosa scontano, ma sono ormai
lontani i tempi delle lunghe co-
de fuori dalle boutique il giorno
d‘inizio dei saldi. «La colpa della
disaffezione progressiva rispet-
to a questo genere di vendita
promozionale - commenta Lui-
sa Villa a spasso per negozi - &
da ricercare nell’ampliamento
delle offerte tra black friday, ou-
tlet village e negozi online che
rendono sempre pilu facile co-
gliere sconti sull’abbigliamento
in qualunque momento dell’an-
no«. | grossi sconti fino al 70%
riguardano solo alcuni capi a
volte “improbabili”, le vetrofa-
nie sono solo tanto per attirare i
clienti.

I negozianti dal canto loro si
aspettano dai saldi quel recupe-
ro di fatturato che non hanno
avuto per Natale. «ll Natale
20227 |l peggiore di sempre - si
lamenta senza mezzi termini An-
gelo Lecchi, negoziante del set-
tore abbiglaimento -, attrazioni
in centro e ruota panoramica
hanno tolto posti auto in centro.

| nostri clienti riportano che sot-
to Natale il centro di Monza é ir-
raggiungibile. Quindi sono an-
dati nei centri commerciali, do-
ve si parcheggia comodamente
e senza pagare. Percio le vendi-
te sono calate almeno del 15% ri-
spetto al 2021 che gia non é sta-
to brillante».

Quindi i commercianti del cen-
tro sperano vivamente di poter-
sirifare con i saldi: «Vorrei il gua-
dagno che non c’é stato per Na-
tale - dice Lecchi -. Le camicie
e i capi classici verranno sconta-
ti dal 10 al 20%, mentre la moda
del momento puo avere ribassi
maggiori, fino al 50%». Conf-
commercio e FederModa, come
ricorda Alessandro Fede Pello-
ne, vice segretario di Confcom-
mercio Monza e Brianza, hanno
aderito all’accordo “Saldi sicu-
ri” proposto dall’Associzione
consumatori che impone tar-
ghette trasparenti cioé che ri-
portino il prezzo pieno e il prez-
zoin saldo, la possibilita di resti-
tuire entro 7 giorni il capo acqui-
stato e la stagionalita, cioé che
il capo faccia parte realmente
della collezione autunno/inver-
no dell’anno corrente. Oggi con
i social sisparge la voce se lere-
gole non vengono rispettate e il
commerciante perde immedia-
tamente clientela. E comunque
buona regola farsi un giro nei
giorni prima, vedere e tenere in
mente gli articoli che possono
interessare e verificare seil prez-

CONFCOMMERCIO

zo in saldo e realmente sconta-
to. «l saldi sono sempre una buo-
na opportunita - dice Luisa Me-
negatto, titolare insieme alla so-
rella Antonella del negozio di
calzature Le Menegatto -, ci
aspettiamo un buon lavoro. Se-
condo noi cominciano un po’
troppo presto rispetto a un tem-
po». Bilancio natalizio positivo,
per lo storico negozio di calzatu-
re monzese che dopo aver sof-
ferto un po’ a ottobre per il pro-
trarsi della stagione calda, si éri-
fatto con i regali di Natale: «Di-
verse famiglie si regalano scar-
pe, stivali, borse, sciarpe e cintu-
re. Per i saldi, la scontistica va
dal 10 al 30%, ma rispetto agli
anni passati il pubblico é pil at-
tento e risparmioso».
Qualche offerta anche sugli oc-
chiali, specialmente quelli da so-
le, come racconta Marco Mag-
gi, titolare di Ottica Maggi, insie-
me al fratello Roberto: «ll nostro
grande competitor € il mercato
online : si provano gli articoli in
negozio, riservandosi poi di
completare l'acquisto sulle
grandi piattaforme di e-com-
merce. Fanno eccezione quelli
da vista che per altro si tengono
fino a consumazione e quelli so-
le/vista. Chi viene in negozio ha
I'analisi della vista e un consi-
glio sulle lenti idonee: noi abbia-
mo formazione da paramedici.
Il mercato dell’ottica ha subito
aumenti modesti. Cerchiamo di
andare incontro ai clienti, ma
mantenendo la qualita».
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Il bilancio pallido del Natale

Il salotto di Teodolinda picno di gente, itz giro pero pochi sacchetti

Soltanto bar e ristoranti
hanno fatto festa

Si sono salvate le vendite
di prodotti alimentari

MONZA

Tanta gente a spasso per le vie
del centro che guarda le vetri-
ne, ma negozi vuoti. Bilancio na-
talizio positivo per ristoranti e al-
berghi e bar e disastro annuncia-
to invece per il settore abbiglia-
mento e calzature. | brianzoli
hanno anticipato alcune spese
per i regali di Natale al black fri-
day approfittando degli sconti.
«ll movimento c'era - fa osserva-
re Alessandro Fede Pellone, vi-
ce segretario Confcommercio
Monza e Brianza -, ma i sacchet-
ti rimanevano vuoti. Rispetto al
2019, possiamo parlare ancora
di una riduzione del 20% tra ab-
bigliamento, scarpe e accesso-
ri. 112022 & stato un anno contro-
verso: bene per ottobre al ritor-
no dalle ferie, ma novembre e di-
cembre pallidi». Secondo Pello-
ne & necessario ridare fiducia ai
cittadini. La guerra si trascina
dafebbraio, il caro energia pesa
da un lato sui negozianti, au-
mentando le bollette della luce
fino al 200% e dall’altro sulle fa-
miglie. «Acquistate i regali nei
negozi di quartiere», l'invito pri-
ma di Natale di Domenico Riga,
presidente di Confcommercio

Monza e Brianza. Di fatto questo
si & verificato in parte sul setto-
re alimentare: cesti natalizi con
miele (circa il 300% dellerichie-
ste), pasta, vini, formaggi e pro-
dotti tipici hanno subito un in-
cremento del 7%. Per quanto ri-
guarda gli acquisti di elettroni-
ca e anche di abbigliamento i
piu giovani prediligono in ogni
caso 'acquisto online, con con-
segna a domicilio, per spuntare
qualche sconto.
Sul fronte dei prezzi, segnano i
costi maggiori i prodotti scelti
come piccoli “presenti” low co-
st (fino al 50%) e dei giocattoli
(dal 5 al 41%), degli articoli da re-
galo tradizionali (+25%) e in par-
te i regali tecnologici (fino al
25%) che sono stati tra le cate-
gorie piu richieste. Cambia la ti-
pologia dei regali. Tra i doni piu
frequenti, oltre a piccoli viaggi,
libri, la tradizionale busta con i
soldi da zie e nonne, spopolano
le gift card, che ciascuno pud
spendere con calma nei mesi
dopo Natale, accedendo all'ac-
quisto online sulle piattaforme
streaming per vedere film, serie
tv, ascoltare musica e fare ac-
quisti. «Ormai i miei figli sono
grandi - dice Augusta Corbetta
- e mi chiedono le gift card per
le grandi catene di abbigliamen-
to sportivo o di elettronica». Cio
spiega lo scarso volume di ac-
quisti nei negozi tradizionali del
centro che quindi sperano di po-
tersi rifare con i saldi.

C.B.
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Federmoda: «ll budget delle famiglie meneghine é di 338 euro»

Saldi, a Milano e caccia all'affare

Al via oggi, a Milano ¢
in Lombardia, i saldi in-
vernali che dureranno
60 giorni. Secondo le
stime di FederModaMi-
lano, le famiglie mila-
nesi investiranno di
338 curo negli sconti.
Capi pilt gettonati: ma-
glioni, piumini e acces-
Sori.
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ASSALTO Al SALDI

Partono i ribassi: budget
di ogni famiglia 338 euro

Caccia ad abiti e accessori. Colzani Federmoda: «Turisti iniezione di fiducia

......Simona Romano
I negozianti li stavano
attendendo con ansia.
I milanesi anche. Al
via oggi, a Milano e in
tutta la Lombardia, i
saldi invernali che du-
reranno 60 giorni.
SPESA Secondo le sti-
me di FederModaMila-
no, le famiglie milane-
si metteranno a dispo-
sizione un budget di
338 euro: si parla di
una spesa pro-capite
di 154 euro. 1l giro d’af-
fari complessivo preve-
de una crescita di ol-
tre il 10% rispetto al
2022, assestandosi sui
403 milioni di euro. I
commercianti hanno
gia allestito le vetrine,
dove campeggiano car-
telli invitanti che an-
nunciano dal 30 al
40% di sconto. Si par-
te alla grande in tutte
le vie dello shopping,
da corso Buenos Aires
alla Galleria, da corso
Vittorio Emanuele a

via Torino a corso Ver-
celli e CityLife.
ASPETTATIVE E DUBBI
«Da questi saldi inver-
nali si attende un
trend positivo per rea-
lizzare liquidita e miti-
gare i ripetuti aumenti
di energia e gas che le
imprese hanno dovu-
to sostenere faticosa-
mente a pil riprese»,
rileva FederModaMila-
no. Anche i clienti so-
no pero alle prese con
il caro-bollette e il ca-
ro- spesa: il ceto basso
e in difficolta, mentre
la fascia media di com-
pratori — quelli che
piu si attendono i ne-
gozianti - potrebbero
fare acquisti con mol-
ta oculatezza. Niente
stravaganze o sfizi in
piil, ma solo capi utili
e funzionali da indos-
sare nei giorni liberi,
ma soprattutto al lavo-
ro, ora che la maggior
parte dei dipendenti
sono tornati in presen-
za e hanno abbando-

nato le pantofole e la
tuta, molto spesso in-
dossati in smart wor-
king. I capi piu richie-
sti? Golf sia per la don-
na che per l'uomo,
cappotti e piumini,
gonne e pantaloni.
Scarpe e borse, indu-
menti per i pill picco-

.TURISTI Per Andrea
Colzani, presidente di
FederModaMilano, «la

massiccia presenza
dei turisti a Milano, so-
prattutto  stranieri,

esclusi cinesi e russi),
con numeri paragona-
bili agli anni pre-Co-
vid, costituisce un’inie-
zione di fiducia per il
comparto moda dopo

gli anni bui della pan-
demia».

RIBASSI ANTICIPATI
Un’altra incognita che
potrebbe influire
sull'andamento dei sal-
di & anche legata al «fe-
nomeno oramai tanto
diffuso degli sconti sul
web e sulle piattafor-
me dei grandi marchi
praticati con ampio
anticipo», aggiunge
Colzani. Gia dal 26 di-
cembre, soprattutto
online (ma non solo),
sono partiti i ribassi in
sordina con newslet-
ter, messaggi wha-
tsapp e sms inviati ai
clienti fidalizzati per
informali delle occasio-
ni in anteprima.
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GLI SCONTI A MILANO

Spesa a famiglia

338 euro
Spesa pro capite
154 euro
Giro d'affari: 403 milioni
|
+10% | Media
rispetto 2022 | ° di sconti iniziali
FONTE: Federmadamilano (Confcominerciu Mitm:é} WITHUB
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Al via da oggi i saldi

C’e attesa nei negozi
dopo il magro Natale

Shopping

Anchein Lombardia
iniziala stagione
deglisconti invernali
chedurerafinoal 5marzo

s Oggi partono i saldi, i
commercianti comaschi sono
fiduciosi dopo un Natale sotto-
tono. La spesa media attesa &
160 euro a persona, fino a oltre
300 euro per famiglia.

Anche in Lombardiainiziala
stagione dei saldi invernali che
durera fino al 5marzo. Restaco-
me sempre l'obbligo perinego-
zianti di esporre accanto ai pro-
dotti in sconto il prezzo iniziale
e la percentuale del ribasso in
manierachiara. Le offerte devo-
no essere esposte in spazi sepa-
rati, garantendo sempre la so-
stituzione in caso di difetto o il
rimborso una volta presentato
loscontrino. Federmoda a livel-
loregionale stima unaspesapro
capite pari a 154 euro, con un
budget pari a 338 euro per nu-
cleo familiare e una crescita pa-
rial 10% rispetto al 2022. Simili
le previsioni di Confesercenti,
secondo cui oltreil 70%dei con-
sumatori & interessato a coglie-
re l'occasione dei saldi in par-
tenza

«Nel periodo delle feste di
Natale in citta c’¢ stato sicura-
mente meno passaggio — spiega
Marco Cassina, presidente di
Federmoda di Confcommercio
Como e titolare del negozio Pe-
ter Cidipiazza Duomo - diverse
attivith come bar e ristorantine
hanno risentito. Piu difficile la

lettura negli altri settori, chi ha
una clientela fidelizzata ha te-
nuto. E comunque occorre va-
lutare il momento difficile per
lefamiglie, strette dal caroener-
giaconbollette sempre pitisala-
te. E dunque possibile che molti
abbiano cercato di risparmiare,
rimandando gli acquisti di di-
cembre a gennaio. Le stime del-
lanostra categoria, ma anchela
nostraimpressione negli ultimi
giorni, & che ci sia fermento».
Cassina fa notare, restando al
solo settore della moda, che i
prezzi dei capi in vendita oggi
non risentono degli aumenti e
dell’inflazione pagati nel corso
dell’anno. Perché si tratta di ac-
quisti fatti sui listini di gennaio,
in un momento precedente per
esempioalloscoppio dellaguer-
ra. «La tendenza dei consuma-
tori oggi & acquistare solo al bi-
sogno - dice Cassina - all’abbas-
sarsi della temperatura noi ve-
diamo davvero una maggiore
spesasuigiacconi e suimaglioni
pesanti, altrimenti rinviati nel
tempo. E una conseguenza
sempre del momento critico
vissuto dai cittadini, figlia delle
ristrettezze economiche».
Circolano gia da giorni i vari
vademecum perfare gliacquisti
durante i saldi, senza lasciarsi
abbindolare da offerte poco ve-
ritiere. «Non bisogna lasciarsi
conquistare dallo sconto - sug-
gerisce il presidente di Feder-
moda Como - la percentuale
esposta non dice tutto, bisogna
approfondire il prezzo reale di
partenza».
S.Bac.
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LA SFIDA

Al viaisaldi
Laspesa
media sara
di 160 ecuro

Partonointuttai Italiaisaldiinver-
nali. E nel primo grande appunta-
mentocommercialedell'anna peri
negozisiprofilal'occasionedel
riscattosull'e-commerce. Nono-
stantelacrescente concorrenza
del web, gli scontidi fine stagione
rimangonounevento fortemente
legatoall'esperienza di shapping
inunpuntovenditafisico,con
1'89% dei consumatori che acquiste-
ranei negozi,mentre il 59%sirivol-
geraall'online.l puntivenditaso-
no preferiti soprattuttoda aver 35
(90%) eal Centroltalia (92%). E
quanto emerge dal sondaggio con-
dotto da Ipsos per Fismo, la federa-
zione dei negozi specializzatiin
modadi Confesercenti. Fortel'inte-
resseda partedei consumatori:il
72%sidichiarainteressatoad ac-
quistarealmenouncapoinsaldo
conun budget mediodi spesache
siaggirasui 160 euroapersona,
mentreil 23% deciderainbase alle
offerte. Per Federconsumatori si
prospetta una stagionemagra, con
unariduzionedel 3%del budget
spesodalle famiglie (inmedia
178,60 euro afamiglia) rispetto
all'anno scorso, mentre Confcom-
mercio prevede che ogni persona
spenderacirca133euro.
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MILANO, LE STIME DI FEDERMODA

Saldi, pronti al via: giro d’affari per 403 milioni (+10%)

GIUSEPPE MATARAZZ0

mente da domani, anche se

molti negozi, dopo le festi-
vita, fra messaggi, newsletter e
carte fedelta hanno aperto ai pre-
saldi gia da giorni. Le vie dello
shopping, come Corso Buenos Ai-
res e Corso Vercelli, e ovviamen-
te il quadrilatero della moda, co-
minciano ad animarsi per unrito
a cui non si rinuncia, neanche in
un momento di incertezza eco-
nomica come questo, frainflazio-
ne e rincari energetici. La caccia
all'affare scatta magari su capi e
prodotti pil1 necessari, senza ce-
dere al superfluo, maresta un'op-
portunita da cogliere.
FederModaMilano (aderente al-
la Confcommercio milanese) sti-
ma per Milano un budget a fami-
glia di 338 euro e una spesa pro
capite di 154 euro. Il giro d’affari
complessivo dovrebbe crescere di
oltre il 10% rispetto al 2022, asse-
standosi sui 403 milioni di euro.
La percentuale media di sconto
praticata dal mondo retail per
questi saldiinvernali milanesi, sa-
ra del 30-40%. Da questa stagio-
ne di promozioni - rileva Feder-
ModaMilano - si attende un trend
positivo per realizzare liquidita e
mitigare i ripetuti aumenti di
energia e gas che le imprese han-
no dovuto sostenere faticosamen-
te a pil riprese, convivendo an-
che con il fenomeno ormai tanto
diffuso degli sconti sul web e sul-
le piattaforme dei grandi marchi

Saldi, pronti al via. Ufficial-

praticati con ampio anticipo.
Landamento positivo delle ven-
dite di dicembre infonde comun-
que fiducia negli operatori del fas-
hion. «La massiccia presenza dei
turisti a Milano, soprattutto stra-
nieri (con eccezione degli orien-
tali e russi), con numeri parago-
nabili agli anni pre-Covid - affer-
ma Andrea Colzani, presidente di
FederModa Milano, evidenzian-
do il valore dei saldi per econo-
mia, consumatori e imprese - co-
stituisce un’iniezione di fiducia
per l'intero comparto moda do-
po gli anni bui della pandemia.
Gli operatori attendono un’occa-
sione di riscatto in un panorama
commerciale in continua evolu-
zione, sempre piti difficile da de-
lineare e da interpretare».

Saldi, ma con regole ben chiare
per evitare di cadere in truffe e fre-
gature. I commercianti hanno
I'obbligo infatti di esporre, accan-
to al prodotto, il prezzo iniziale e
la percentuale dello sconto o del
ribasso; e fornire informazioni ve-
ritiere sia nelle comunicazioni
pubblicitarie sia in negozio. I pro-
dotti in saldo devono poi essere
chiaramente separati da quelli
eventualmente postiin vendita a
prezzo normale. E se il prodotto
risulta difettoso, il consumatore
puorichiedere la sostituzione ol
rimborso del prezzo pagato. Oc-
chio quindi a conservare lo scon-
trino. Come ricorda un vecchio
adagio, il cliente ha (quasi) sem-
pre ragione.
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Tempo disaldi
Spesainsalita

In Lombardia e, quindi,anche a
Brescia, i saldi invernali scattano
giovedi 5 gennaio. Nel nostro
territorio, secondo uno studiodi
Confcommercio, saranno circa
9milai negozi retail coinvolti nelle
svendite, con una spesa media per
famiglia di 304 euro. Secondo le stime
dell’associazione, questa tornata di
saldi registrera una sensibile crescita
rispetto al 2022. Un balzo in avanti
del 10%, passando da un valore
complessivo di 4,24 miliardia 4,66
miliardi di euro.
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Bambini in Braille:
objettivo inclusione
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SCONTIIN VETRINA Da domani e per due mesi parte la stagione piu attesa dai consumatori

Saldi al via, nel Bresciano
business da 100 milioni

Francesca Guzzardi (Consorzio Brescia Centro) solleva un problema:
«| Boxing Days arrivano in anticipo e danneggiano chi resta puntuale»

‘ Nelle ultime
settimane

I'e-commerce

e rallentato e cio

aiuta i negozi

@0 La corsa all’affare sta per
partire: da domani, e per i
prossimi due mesi, le vetrine
di oltre novemila negozi del-
la provincia saranno la porta
d’ingresso al tradizionale pe-
riodo dei saldi invernali. E la
fiducia dei rappresentanti di
categoria del territorio & evi-
denle. «In provinciasfiorere-
mo i 100 milioni di valore
complessivo, con una spesa
media a famiglia di 304 euro
- ¢lastima di Carlo Massolet-
ti, presidente di Confcom-
mercio Brescia -, registrando
un aumento del 10% rispetto
al 2022. Una crescita signifi-
cativa che dimostra come i
consumatori, nonostante l'in-
flazione inarrestabile, conti-
nuino a considerarlo un even-
to importante da onorare».

Secondo I'Ufficio studi di
Confcommercio a livello na-
zionale si sfioreranno i 4,66
miliardi di euro, contro 4,24
miliardi della passata «edi-
zione». «Sul nostro territo-
rio, fino al 5 marzo - aggiun-
ge Massoletti - verranno spe-
si oltre 99 milioni di euro. Il
settore dell'abbigliamento,
delle calzature e degli acces-
sori ha dimostrato una buo-
na vivacitd anche durante il
periodo natalizio, con un au-
mento delle vendite rispetto
allo stesso periodo del 2021,

dopo aver affrontato un inte-
ro anno caratterizzato da
una significativa riduzione
dei consumi». A farsi spazio
pure un altro fenomeno che
dovrebbe favorire le piccole
imprese. «Nelle ultime setti-
manesi é registrato unrallen-
tamento dell'e-commerce,
con una contestuale crescita
delle vendite nei negozi di
prossimit - spiega Massolel-
ti -, questo sta a significare
chele personesi approcciano
agliacquistivisitandoisitioi
profili social delle attivita
commerciali, ma poi preferi-
scono vivere I'esperienza per-

sonale nei negozi con l'aiuto
ed i suggerimenti dei nostri
imprenditori».

Arespirare piena fiducia nel-
le settimane di scontistiche
che verranno é anche Confe-
sercenti della Lombardia
orientale. «I saldi sono da
sempre una tradizione im-
portante per il settore moda,
in particolare per i negozi di
vicinato a cui si deve l'onore
di rendere attrattivi e vivi i
centri storici - sottolinea Ste-
fano Boni direttore generale
dell’associazione con sede in
via Salgari -. Con l'inflazione
che continua a viaggiare a ci-
fre elevate, questo primo
grande appuntamento com-
merciale del 2023 puo rive-
larsi un’ottima opportunita
per acquistare un capo desi-
derato puntando sul rispar-
mio».

Una visione condivisa anche
da Francesca Guzzardi a ca-

CONFCOMMERCIO

po della Fismo (Federazione
italiana settore moda) Confe-
sercenti della Lombardia
Orientale, nonché numero
uno del Consorzio Brescia
Centro «La stagione dei saldi
ormai é in arrivo, purtroppo,
pero, l'evento rischia di esse-
re anticipato e “diluito™ dalla
valanga di promozioni inizia-
te gia a Santo Stefano con i
Boxing Days, il periodo di
sconti celebrato nel Regno
Unito ein altri paesi del Com-
monwealth e che noi stiamo
importando, proprio come
abbiamo fatto con il Black
Friday - spiega Guzzardi -. So-
no pratiche che non fannobe-
ne né ai consumatori né alle
imprese. Siamo davanti a
una consuetudine che rischia
di disorientare i consumatori
e travolgere il vero e proprio
evento dei saldi invernali, ar-
recando danno agli imprendi-
tori che correttamente atten-
dono il giorno stabilito per
dare il via alle vendite di fine
stagione, a tutto vantaggio so-
prattutto dei grandi marchi e
delle piattaforme presenti
sul web».

Indispensabile dunque un
cambio di rotta che preveda
norme certe e maggiore tra-
sparenza: « Dobbiamo rivede-
re le regole per garantire
sconti trasparenti ai consu-
matori e tutelare le imprese
dalla concorrenza poco cor-
retta - € 'augurio della presi-
dente di Fismo - avvicinando
peresempio ladatadi parten-
za dei saldi alla fine reale del-
la stagione». ® Ma.Gia.
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UNIONE CONSUMATORI Previsto un trend positivo
Al via i saldi inverniati,
budget di 338 euro a famiglia

H Saldi al via con sconti buoni ma me-
no rispetto a quelli del 2022. Questo
quanto emerge da uno studio dell'Unio-
ne nazionale consumatori - su quanto
effettivamente praticato dai commer-
cianti negli ultimi anni secondo le rile-
vazionilIstat- che parla di ribassi pari
al 23% per I'abbigliamento, del 21% per

le calzature.

Alviail 5 gennaio i saldi invernali.
FederModaMilano (aderente alla Con-
fcommercio milanese) stima per Milano
un budget a famiglia di 338 euro ed una
spesa pro capite di 154 euro. Il giro d'af-
fari complessivo prevede una crescita
di oltre il 10% rispetto al 2022, assestan-

dosi sui 403 milioni di euro.

La percentuale media di sconto pra-
ticata dal mondo retail per questi saldi
invernali milanesi, stimata da FederMo-
daMilano, sara del 30-40%. Da questi
saldiinvernali - rileva FederModaMilano
- sl attende un trend positivo per realiz-
zare liquidita e mitigare i ripetuti au-
menti di energia e gas che le imprese
hanno dovuto sostenere faticosamente
apiuriprese, convivendo anche conil
fenomeno oramai tanto diffuso degli
sconti sul web e sulle piattaforme dei
grandi marchi praticati con ampio anti-
cipo. Landamento positivo delle vendite
di dicembre infonde fiducia negli opera-
tori del fashion che, dopo due anni di
pandemia vedono nel primo evento
commerciale dell'anno nuovo una ripro-
posizione in chiave di normalita di que-
storito collettivo tanto atteso dai con-
sumatori allaricerca, dopo le festivita,
del capo d’abbigliamento particolare o
dell'accessorio moda ribassato.Per An-
drea Colzani, presidente di FederModa
Milano, i saldi sono un momento impor-
tante per economia, consumatori e im-
prese: «<La massiccia presenza dei turisti
a Milano, soprattutto stranieri, (conec-
cezione degli orientali e russi), con nu-
meri paragonabili agli anni pre-Covid
- afferma - costituisce un'iniezione di fi-
ducia perl'intero comparto moda dopo
gli annibui della pandemia. Gli operatori
attendono un'occasione di riscattoin un
panorama commerciale in continua
evoluzione, sempre pii1 difficile da deli-

neare e da interpretare». B
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di Federico Rota apagnas

Nelle vetrine del centro citta

Saldi al via, ma nei negozi gli sconti arrivano in ant1c1p0

Guardando al calendario I'avvio dei
saldi, primo grande appuntamento
commerciale del 2023, é fissato
ufficialmente per domani. Tuttavia,
dentro alcuni negozi, cosi come su
qualche vetrina di via XX Settembre,
sono gia esposte le ctichette adesive che
indicano prezzi speciali su articoli
selezionati per quei clienti che hanno
carte fedelta. Alcune catene avvisano
delle promozioni via mail o con sms,
come Coin o Trony. Mentre se si enira in
altre boutique del centro che vendono
calzature, o abbigliamento, si pud
comunque ottenere uno sconto sul capo
che si desidera acquistare. Di fatto, pur
non leggendo ancora sui cartellini la
parola «saldi», i contorni di questi
sfumano in una serie di promozioni che
li rendono gia attuali. E che per le
associazioni di categoria rischiano di

black friday, il cyber monday o il boxing
day che «avvantaggiano le grandi catene
a scapito dei piccoli commercianti.
Bisognerebbe semplificare, specificando
cosa si puo fare e cosa no».
Ciononostante, dopo un mese di
novembre positivo in cui «per acquistare
iregali di Natale le famiglie hanno speso
circa 179 euro a testa» aggiunge Rossi,
sull'avvio dei saldi ¢'é ottimismo. «Le
promozioni delle grandi catene e dell’e-
commerce attirano, secondo le stime, un
30% di acquirenti. Della parte restante,
crediamo che una famiglia su 3 si
rivolgera ai piccoli negozi durante i saldi,
per il rapporto di familiarita che si ha
ancora con i venditori». Piu difficile
anticipare 'andamento dei saldi da fine
gennaio al 5 marzo, termine perle
promozioni di fine stagione. (fr.)

@ RIPRODUZIONE RISERVATA

disorientare i consumatori. «Non ¢ R
vietato applicare uno sconto al proprio
cliente — spiega Oscar Fusini, direttore Lascheda
di Ascom Confcommercio Bergamo —, @ lsaldi
ma fornire comunicazioni ingannevoli, Tvarasi
usare il termine delle vendite di fine t Lambardia
stagione per attirare clienti a scapito di A
altri negozi. Andrebbero riscritte le dAE varde
norme in modo pilt chiaro. I dubbi al5 mgarz S
interpretativi riguardano anche le carte
fedelta, perché pur funzionando tutto @ Secondo
I'anno non dovrebbero essere G fasarsaati
pubblicizzate». Famigi
Ad oggi a Bergamo non risultano ;':ire sy
sanzioni elevate nei confronti di attivita B e
commerciali da parte della polizia locale, i t?coli a0l
che sta svolgendo controlli in borghese. P i
Nel novero degli sconti anticipati, o dei :
cosiddetti pre-saldi, per Cesare Rossi, @ Ascom stima
vicedirettore di Confesercenti, unaspesa
andrebbero considerate prassi come il di 139 euro
apersona
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Commercio Altese positive, ma sconti gia in atto

Saldi al via da domani
ma servono nuove regole

di Nicole Orlando

Da calendario l'inizio dei
saldi invernali in Lombardia é
fissato domani. A Brescia l'ap-
puntamento coinvolge pitidi g
mila attivita commerciali, con
una spesa media a famiglia
che secondo i dati elaborati
dall'Ufficio studi di Confcom-
mercio sara di 304 euro, in au-
mento del 10% rispetto al 2022.
E con un valore complessivo
per I'intera provincia di 99 mi-
lioni di euro. C'¢ ottimismo da
parte delle associazioni di ca-
tegoria, ma anche lavoglia che
le regole siano riviste e rispet-
tate da tutti per evitare la fuga
in avanti di alcuni negozi che
anticipano gli sconti stagiona-
li (qualcuno non ha pratica-
mente rialzato i prezzi dopo il
black friday) creando una sor-
ta di concorrenza sleale con
chi, invece, rispetta le regole e
i prezzi sui prodotti li abbassa
solo quando lo stabilisce la
norma. apaginas

Saldi, giro d affari di 99 milioni
«Ma vanno riviste le regole»

Le associazioni di categoria: bisogna porre un freno alle offerte anticipate

Da calendario l'inizio dei
saldi invernali in Lombardia é
fissato domani. A Brescia I'ap-
puntamento coinvolge pitdig
mila attivita commerciali, con
una spesa media a famiglia
che secondo i dati elaborati
dall'Ufficio studi di Confcom-
mercio sara di 304 euro, in au-
mento del 10% rispetto al 2022.
E con un valore complessivo
per I'intera provincia di g9 mi-
lioni di euro.

Per Carlo Massoletti, presi-
dente di Confcommercio Bre- RESCLY ==
scia, «il settore dell’abbiglia- - T B
mento, delle calzature e degli
accessori ha dimostrato una
buona vivacita anche durante
il periodo natalizio, con un au-
mento delle vendite rispetto
allo stesso periodo del 2021,
dopo aver affrontato una sta-
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gione con una significativa ri-
duzione dei consumi nel corso
del 2022».

Nelle ultime settimane,
inoltre, «si é registrato un ral-
lentamento dell'e-commerce
— aggiunge Massoletti — con
un contestuale aumento delle
vendite nelle attivita di prossi-
mita».

Vero ¢, tuttavia, che le vendi-
te promozionali hanno prose-
guito quasi ininterrottamente
dal black friday di novembre al
mese di dicembre tra promo-
zioni e offerte «esclusive» in
vigore anche durante il perio-
do degli acquisti natalizi. E nei
negozi non é raro ormai trova-
re vendite promozionali, scon-
ti e prezzi stracciati anche in
periodi ben lontani dai saldi.

A partire dal 26 dicembre
inoltre c’e chi ha aderito al-
T'iniziativa dei «boxing days»,
vendite promozionali che ri-

304

Euro

La spesa media per famiglia
stimata dall'Ufficio studi di

Confcommercio

calcano una consuetudine del
Regno Unito. Una scelta che ri-
s¢hia pero, spiega il diretioze
di Confesercenti della Lom-
bardia Orientale Stefano Boni,
«di disorientare i consumatori
e travolgere il vero e proprio
evento dei saldi invernali, arre-
cando danno agli imprendito-
1i che correttamente attendo-
no ilgiorno stabilito per dare il
via alle vendite di fine stagio-
ne».

Cosi quello dei saldi (so-
prattutto invernali, numerica-
mente pill significativi rispet-
to aquelli estivi) & un appunta-
mento che rischia di perdere
I'appeal di un tempo per i con-
sumatori. Con cid che ne con-
segue anche in termini di fat-
turato per i commercianti.
«Questa strategia — commen-
ta la presidente Fismo Confe-
sercenti Francesca Guzzardi
— ha fortemente ridimensio-

10

La percentuale

di aumento della spesa nel
Bresciano rispetto ai saldi
invernali dello scorso anno

9

Mila

le attivita commerciali sul

nato il portato di attrazione
dei saldi e il richiamo degli
sconti di fine stagione sui con-
sumatori a svantaggio, soprat-
tutto, della rete dei negozi di
abbigliamento fisici, periqua-
1i i saldi valevano fino a qual-
che anno fa fino al 30% del fat-
turato annuale».
Quella degli sconti anticipa-
ti € una tendenza che rischia di
avere conseguenze pesanti per
il comparto e di penalizzare le
attivita meno strutturate: per
questo, continua Guzzardi,
«dobbiamo porre un freno a
tutta questa confusione, rive-
dere le regole per garantire
sconti trasparenti ai consu-
matori e tutelare le imprese
dalla concorrenza poco cOr-
retta, magari anche avvici-
nando di pili la data di parten-
za dei saldi alla fine reale della
stagione».
Nicole Orlando

© RIPRODUZIONE RISERVATA

territorio Bresciano coinvolte dai

saldi stagionali

%9

Massoletti

Nelle ullime setlimane
un calo dell'e-commerce
a favore delle attivita

di prossimita
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L’ottimismo per i saldi
“Cisara una crescita del 10%"

Losconto medio & dal 30 al 50 per cento rispetto al prezzo dilisti-
no e per i saldi che cominceranno domani le aspettative sono
buone. Secondo Confcommercio, i milanesi spenderanno circa
403 milioni: FederModa stima un budget a famiglia di 338 euro

peruna crescita dioltre il 10 per cento rispetto al 2022.

diSimone Bianchin ¢ a pagina 4

ILCOMMERCIO

Saldi in partenza
negozianti ottimisti
“Crescitadel 10%”

Le previsioni di Federmoda basate sul grande ritorno
dei turisti in cittd. Sconto medio tra il 30 e il 50%

Le associazioni
divia: “Natale
e andato bene
Ora speriamo
di confermare

la tendenza”
di Simone Bianchin

Loscontomedio & dal 30 al 50 per
cento rispetto al prezzo di listino
eperisaldi che cominceranno do-
mani le aspettative sono buone.
Secondo Confcommercio, i mila-
nesi spenderanno circa 403 milio-
ni di euro: FederModa stima un
budget a famiglia di 338 euro,
con una spesa per persona che sa-
ra di 154 euro. Il giro d’affari com-
plessivo & previsto in crescita di
oltre il 10 per cento rispetto al
2022,

Per Andrea Colzani, il presiden-
te di FederModaMilano, 1a massic-
cia presenza dei turistiin citta, so-
prattutto stranieri e con numeri
paragonabili agli anni pre-Covid,
«costituisce un’iniezione di fidu-

cia per lintero comparto moda
dopo gli annibui della pandemia,
e gli operatori attendono un’occa-
sione diriscatto».

In centro quasi tutti i negozi in
via Torino si sono organizzati con
le promozioni e hanno gia in vetri-
na gli annunci delle offerte e dei
super sconti dal 30 al 50 per cen-
to: «Qui i prezzi sono veramente
eccellenti — dice Vittorio Giaco-
vielli, presidente dell’associazio-
ne As.Co. Torino — perché per
contenere gli aumenti abbiamo
programmato ’acquisto dei pro-
dotti nei mesi scorsi, ancora con i
vecchi prezzi di listino».

«L'abbigliamento sta andando
molto bene, registra un pitu 7 per
cento sia su dicembre 2021 sia
confrontando tutto il 2022 con il
2021 mentre siamo ancora un po’
indietrorispetto al2019», dice Ga-
briel Meghnagi, presidente della
rete delle associazioni di via di
Confcommercio. «Natale & anda-
to bene, con un pi1 10/15 per cen-
torispettoallo scorso anno», spie-
ga Sabrina Frigoli, presidente
dell’associazione di via Porta Ro-

CONFCOMMERCIO

mana Bella, che tuttavia dice di
aver sperato «che isaldiiniziasse-
ro prima, per sfruttare il rientro
dai milanesi dalle vacanze, che
inizia dal 2, e la presenza dei turi-
sti prima che partano».

Per provare a trovare le miglio-
rioccasioni, il consiglio & di recar-
si personalmente nei negozi: «An-
dare perstrada e fare una selezio-
ne — spiega Carmelo Benenti, il
presidente di Federconsumatori
Milano e Cittd metropolitana — .
Guardate gli outlet perché posso-
no avere deiribassiin piu; diffida-
te dei forti sconti a meno che non
siano, appunto, in outlet; guarda-
tei capi nei grandi magazzini dei
centri commerciali, hanno le mul-
timarche e ogni rivenditore puo

YALITIANS ACTTIAS {TUS IS

Superficie 43 %
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applicare degli extra sconti». E
poi, nel caso in cui il negoziante
lo consenta (perché non € tenuto
per legge), «& sempre meglio pro-
vare l’articolo e, prima del paga-
mento, chiedere all’esercente ter-
mini e condizioni per 'eventuale
possibilita di sostituzione. Chie-
dere le garanzie». Il suggerimen-
to, invece, per gli acquisti online
é di «controllare la completezza
della descrizione del prodotto».

Per le previsioni dell’osservato-
rio di Federconsumatori la spesa
media di ogni famiglia in Italia,
durante i saldi, sara di 178,60 eu-
ro, ovvero il 3 per cento in meno
rispetto al 2022 a causa delle pro-
mozioni che ci sono gia state nei
mesi scorsi e soprattutto dei rin-
cari. E se i saldi sono sempre stati
un’occasione per rinnovare il
guardaroba acquistando la quali-
ta a prezzi vantaggiosi, «i rincari
costringono le persone a fare ri-
nunce, e sicuramente il vestiario
étraqueste».

©ORIPRODUZIONE RISERVATA
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" Svendite
Secondole stime
di Confcommercio
imilanesifaranno
acquistiin saldo
perun totale
di 403 milioni
dieuro
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I numeri di Federmoda
Novembre in calo
per la meta delle imprese

h’fj’;";ﬂ“ﬁ - ¥ «Nel contesto
: elle attivita . : ;
segnala un decremento odiernoi bc.m'
Cassina: in generale non essenziali

I'anno é stato soddisfacente

mmssm [| monitoraggio di
Confcommercio sulle vendi-
te di novembre 2022 ha regi-
strato un calo del 2,4% delle
vendite nei negozi di moda.
Oltre lameta delle imprese, il
52,7%, hasegnalato un decre-
mento delle vendite a fronte
diun47,3% che hainvece evi-
denziato incrementi o stabi-
lita.

Tra i prodotti pit richiesti
anovembre cisono: maglieria
(48,5%), cappotti piumini e
giubbotti (44,7%), pantaloni/
jeans (32,1%), felpe e tute
(23,9%), sneakers (20,1%).

«I dati sono raccolti presso
gli associati, sono rappresen-
tate quindi soprattutto le at-
tivita medio piccole, a gestio-
ne familiare, che si occupano
diuncommercio tradizionale
dove minore & lincidenza
delle vendite on line rispetto
alla media del settore e que-
sto spiega, in parte, la flessio-
ne che si é registrata - spiega
Marco Cassina, membro del
consiglio nazionale di Feder-
modae presidente della fede-
razione della moda per Con-
fcommercio Como -. Ma € un
dato di fatto che in questo pe-
riodo il mondo del commer-
cio al dettaglio in generale e
non solo dell’abbigliamento
non ¢ in una fase espansiva.
Nulla di sorprendente nel da-
to leggermente negativo regi-

sono i primi a essere

penalizzati»

strato in novembre anche se
in generale il 2022 ¢ stato un
anno soddisfacente per tutti
con una incidenza differente
per le zone con un maggiore
impatto del turismo rispetto
al resto della provincia. Ag-
giungo che il settore del com-
mercio della moda e dell’ab-
bigliamento ¢ uno dei pochi
settori in questo momento a
non beneficiare di nessuna
misuradisostegnoobonusda
parte del Goerno, come inve-
ce accade per larredamen-
tor.

I bonus a tempo in effetti
incentivano un aumento dei
consumi, in parte artificiale,
che comprime nel tempo le
scelte di acquisto sollecitate
dalle scadenze ravvicinate di
alcune misure.

Perod i negozi di abbiglia-
mento hanno potuto benefi-
ciare di una misura sull’ecce-
denza di magazzino. «Un
provvedimento arrivato con
un anno diritardorispetto al-
Pemergenza che abbiamo
avuto sull’invenduto del
2020. Comunque dal punto di
vista gestionale il settore &
stato sostenuto, come tutti,
ma ci manca un intervento
sull’incentivo al consumo»
osserva il presidente di Fe-
dermoda Como.

In un inverno che si apre
con pessimi auspici di reces-
sione,’'abbigliamento ancora

una volta gioca un ruolo di
apripista e probabilmente se-
gnala prima di altri la frenata
dei consumi.

«In un contesto di insicu-
rezza,ibeninon primarisono
i primi a essere penalizzati -
conclude Marco Cassina - sa-
raun anno difficile suo fronte
dei consumi e questo si scon-
tra con un settore che e anche
molto libero, con quello che
di positivo e di negativo que-
sto comporta in una fase in
cui si modificano le abitudini
di spesa». Da una parte si so-
no consolidati i grandi
market place online dove cisi
pub inserire ma perché siaso-
stenibile & necessario evade-
re molto volume, dall’altra c’e
chi vuole alimentare la pro-
pria piattaforma, con tutte le
difficolta che questo compor-
ta. In un mondo ibrido di
shopping on line e di espe-
rienza di acquisto in negozio,
mantenere un punto di equi-
librio tra i due canali & un
esercizio complesso, il ri-
schio & di non riuscire a “bu-
care” nelweb edidistrarsidai
clientidel punto divendita fi-
sico.

Oggi a mezzogiorno si con-
clude il monitoraggio sulle
vendite anche per tuttoilme-
se di dicembre. I dati saranno
utili per avere un riferimento
rispetto alle vendite naziona-
1i di settore.

M. Gis.

Superficie 31 %
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Da giovedi i saldi
I bergamaschi
spenderanno di piu

Bea ) L g Il s i 3

.

La ruota panoramica, principale attrazione del Natale in citta, sara smontata dopo I'8 gennaio (foto di Giovanni Diffidenti)

Archiviata la corsa ai regali, € tempo di quella alle occasioni.
Giovedi iniziano i saldi. Ascom Confcommercio stima una
spesa media di 139 euro a persona, in crescita rispetto ai 134
del 2022 e ai 124 euro di due anni fa, e sopra la previsione
nazionale (133 euro). Per il direttore Oscar Fusini, una
conferma che i saldi «possono costituire un'ulteriore spinta
ai consumi di cui il territorio ha bisogno».  oazzonuzone risravata

BERGAYIO ===
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Al viail 5 gennaio
L2 stime per i saldi
Ogni bergamasco

spendera 139 euro

Saldi, i bergamaschi
pronti a spendere
139 euro a persona

Dal 5 gennaio. Le previsioni di Ascom: 3,7% in piu
rispetto al 2022 ma i rincari peseranno sugli acquisti
Federconsumatori: solo il 24% degli italiani fara spese

B Fusini (Ascom):
rito atteso

da clienti e piccoli
imprenditori
del settore

B Pedrali:
sconti anticipati
e Black Friday
confondono

i consumatori

= Dopo Sicilia, Basili-
cata e Valle d’Aosta, le regioni
che hanno fatto da apripista,
saldi al via anche in Lombar-
dia da giovedi 5 gennaio.
Quanto spenderanno i berga-
maschi? Ascom Confcom-
mercio Bergamo fa sapere che
«le previsioni fanno ben spe-
rare, con una media di 139 eu-
ro a persona». Una cifra in
rialzo del 3,7% rispetto ai 134
euro di media spesinel 2022, e
dei 124 euro del 2021. Il bud-
get pro capite indicato da
Ascom & di poco superiore alla
media nazionale di 133 euro a
persona, inferiore di 6 eurori-
spettoaBergamo. Maidatina-
zionali crescono di pili rispet-
to alla nostra citta e alla sua
provincia: in Italia nel 2021 si
sono spesi 111 euro a persona,
P’anno seguente 119 euro.

«La spesa media per i saldi
sta aumentando dopo il tonfo

del 2021, dal quale non ci sia-
mo ancora ripresi - spiega il
direttore di Ascom Bergamo
Oscar Fusini —. Ma a contene-
re 'aumento a Bergamo, che
avrebbe potuto essere anche
del 15%, sara quel 9,5% di per-
sone in piti che siandranno ad
aggiungere a quanti non spen-
deranno un solo euro durante
il periodo dei saldi, per motivi
di natura economica. I saldi
possono costituire un’ulterio-
re spinta ai consumi di cui il
nostro territorio ha molto bi-
sogno - continua Fusini —. La
stragrande maggioranza dei
piccoli imprenditori del setto-
re li attende per sostenere le
vendite e, al contempo, nume-
rosissimi clienti sono affezio-
nati a questo “rito”». Detto
questo bisognera vedere
quanto 'impatto dell’inflazio-
ne e del caro-bollette incidera
sulbudgetdispesachele fami-
glie riusciranno a riservare
agli acquistia prezzo scontato.
L’Osservatorio Nazionale Fe-
derconsumatori calcola che
solo il 24% delle famiglie ita-
liane approfittera dei saldi in-
vernali, vale a dire il 13% in
meno rispetto allo scorso an-
no. La spesa media a famiglia
sara di 178 euro facendo regi-
strare un calo del 3% rispetto
ai saldi invernali del 2022.
L’andamento dei saldi ri-
sentira anche del Black Friday
e dei ribassi che hanno prece-
duto il Natale. Diego Pedrali,

CONFCOMMERCIO

presidente del Gruppo Abbi-
gliamento, calzature e articoli
sportivi Ascom Bergamo,
punta il dito contro la pratica
dei pre-saldi: «Una consuetu-
dine purtroppo consolidata e
completamente fuori norma.
Sconti e saldi non andrebbero
mai anticipati. Questi, in ag-
giunta al Black Friday (che per
alcuni esercenti dura settima-
ne), contribuiscono a creare
una gran confusione nei con-
sumatori e un’importante di-
sparita trai commercianti che
li applicano e i commercianti
chenonliapplicano.Isaldide-
vono essere visti come un ele-
mento per rilanciare i consu-
mi: tutte le attivita commer-
ciali si dovrebbero pero atte-
nere agli obblighi delle vendi-
te» sostiene Pedrali, chericor-
da la battaglia condotta dalla
sua associazione «perché tut-
tele regioni utilizzino una da-
ta unica per dare il via ai saldi:
permettere ad alcuni territori
di anticipare la data d’inizio
degli sconti € una pratica che
crea problemi a molti impren-
ditori». E anche Confesercen-
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ti parla di una «valanga pro-
mozionale» che «danneggia
gli imprenditori che corretta-
mente aspettanoil giorno pre-
visto per dare il via alle vendi-
te difine stagione, a tutto van-
taggio soprattutto dei grandi
marchi e delle piattaforme
web».

Per il corretto acquisto de-
gli articoli in saldo, i principi
dibase da osservare sono sem-
pre gli stessi. La possibilita di
cambiare il capo di abbiglia-
mento dopo che lo si & acqui-
stato & generalmente lasciata
alla discrezionalita del nego-
ziante, a meno che il prodotto
non sia danneggiato o non
conforme, nel qual caso scatta
’obbligo per il negoziante del-
la riparazione o della sostitu-
zione del capo o della riduzio-
ne o restituzione del prezzo
pagato. La prova dei capi & ri-
messa alla discrezionalita del
negoziante. Per i pagamenti il
commerciante & tenuto ad ac-
cettare le carte di credito. I ca-
pichevengono propostiinsal-
do devono avere carattere sta-
gionaleodimodaedessere su-
scettibili di notevole deprez-
zamento se non venduti entro
un certo periodo di tempo. I1
negoziante, infine, & tenuto a
indicare il prezzo iniziale, lo
sconto e il prezzo finale del-
’articolo in vendita.

C.B.

La stagione dei saldi invernali parte il 5 gennaio per concludersiil 5 marzo
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Saldi, si comincia da giovedi

Tra i commercianti c'e fiducia:
«Lacrisispingera gliacquisti»

Frenata ediluita dalla tempesta perfettadelle promozionitutto I'anno, da
giovedila stagione dei saldi tomera ascandire il calendario dei consumi. Atte-
sacome ogni rito ma senza pitila spintadiun tempo, quandoil black friday e
I'e-commerce erano sconosciuti. 0 forse no? «Penso che quest'annoi saldi
possanoavere buon successo» dice Rebecchi di Confesercenti, - PAGINA LS

LOSHOPPINGTATTICO

Si apre la stagione dei saldi:
«La crisi? Spingera gli acquisti»

Scatta giovedi Ia caccia allo sconto. Commercianti ottimisti: spesa pro capite di 133 euro

Igor Cipollina

Frenata e diluita dalla tempe-
sta perfetta delle promozioni
tuttol’anno, da giovedilasta-
gionedeisaldi torneraa scan-
dire il calendario dei consu-
mi. Attesa come ogni rito ma
senza piti la spinta di un tem-
po, quando il black friday era
un esotismo sconosciuto e
'e-commerce quasi fantascien-
za. O forse no? «Penso che
quest’anno i saldi possano
avere un buon successo — in-
terviene Gianni Rebecchi

2
presidente provinciale e re-
gionale di Confesercenti—l'at-
tuale situazione di crisi, con
l'aumento generalizzato dei
prezzi, potrebbe spingere la
ricerca del risparmio, dell’ac-
quisto scontato. Della spesa
rinviata. La pioggia di promo-
zioni pre-saldi? Disorienta i
consumatori al pari del fede-
ralismo imperfetto che con-
sente I'avvio dei saldi in gior-
ni diversi da regione a regio-
ne»,

L'ultima scorciatoia & quel-
latracciata dalboxing day, ov-

CONFCOMMERCIO

vero il 26 dicembre, che nel
Regno Unito segna l'inizio
deisaldiinvernali: basta com-
prare online e il gioco & fatto.
«Iniziative come queste van-
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no a minare I'effetto dei saldi c L CALENDARIO
per i negozi d’abbigliamento Eonline e giapioggia — .
fisici — denuncia Rebecchi — di promozioni: Due mesi
sarebbe opportuno allineare «Lo inlziative i K o
le promozioni attraverso re- e dl OCCasioni:
gole uniformi per tuttoil siste- vaimo allineate» i
ma commerciale, anche nella m——— ce temp()
sua dimensione online».

Remamdo 1. stina  Gen fino amarzo

commercio, questanno la
spesa pro capite peri saldisa- Mancano 48 oreall'inizio della
radi133 euro, pocomeno dei stagione dei saldi invernali,
140 del 2020 (prima che la che scatteranno giovedi per
pandemia aggr edlsse'll 0o concludersi il 5 marzo: la sti-
do, frantumando ogni certez- ma di spesa @ di 133 euro a
za e abitudine), ma piti dei persona(304afamiglia). Info-
111 del 2021 e dei 119 euro toduescattidell'annoscarse.

dell’anno scorso. A livello na-
zionale lo shopping delle oc-
casioni alimentera un giro
d’affari di4,7 miliardi di euro
(4,2 'anno scorso). Insom-
ma, a dispetto della crisi e
dell'incertezza che ancora
sbava la linea dell’6fiZzonte,
la propensione al consumo
sembra veleggiare verso i li-
velli pre-Covid, la nostra eta
dell'innocenza.

Cicrede, neisaldi, Luca Ma-
sotti, titolare del negozio
Sportime a Borgochiesanuo-
va: «C’e una fetta importante
diclientela chelista aspettan-
do. La pioggia di promozio-
ni? Non c’¢ interferenza con i
saldi, al contrario, ci hanno
aiutato a riportare il bilancio
ai livelli dell'anno preceden-
te, in una stagionein cui il cli-
ma caldo ha scoraggiato la
vendita di capi spalla impor-
tanti». Per Paola Moi, titolare
diLinea Intima in viale Meda-
glie d’Oro, di fronte al vec-
chio ingresso dell’ospedale, il
segreto sta nella fidelizzazio-
ne: «La nostra politica & quel-
la di trattare bene il cliente
tutto ’anno, dando un buon
prodotto al prezzo giusto —
scandisce —ma c’e sempre chi
attende i saldi per comprare.
Si, c’e anchelacrisi, perol'otti-
mismo va coltivato e noi spe-
riamo dilavorare». Menoqua-
rantotto ore: il conto allarove-
scia éiniziato.—
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«La fiducia c’e
ma inflazione
e vendite online
preoccupano»

Crema & pronta. Spreafico: «Siamo ottimisti. | conti alla fine»

Tazza: «<La spesa media prevista & inferiore a quella pre-Covid»

di STEFANO SAGRESTANO

I CREMA Tra preoccupa-
zioni per l'attuale difficile
congiuntura economica e
voglia di guardare comun-
que avanti con fiducia. Cosi
il commercio cremasco si
prepara all’avvio dei saldi
invernali. Nel territorio, co-
me nel resto della provincia
e della regione, gli sconti
partiranno giovedi, per con-
cludersi a inizio marzo. «Le
prospettive sull’andamento
della spesa pro capite in
concomitanza dei saldi si
sovrappongono ad una serie
di problemi inediti e negativi
- esordisce Berlino Tazza,
presidente di Asvicom siste-
ma impresa -: I'inflazione, il
rincaro energetico, 'aumen-
to dei tassi d’interesse sui
mutui. Un quadro che giu-
stamente preoccupa le fa-
miglie e che non pud non
avere ricadute sul bilancio
domestico». Tazza evidenzia
alcuni dati: «Si prevede una
spesa media di 160 euro a
famiglia nelle prossime set-
timane. Si tratta di cifre in-
feriori rispetto agli anni pre-
cedenti la pandemia. Lo sce-
nario, per i negozianti, si
complica ulteriormente a
causa della concorrenza del-
le vendite online e della for-
te pressione esercitata dalla
grande distribuzione». Da
anni si parla di un possibile

cambio di strategia per il pe-
riodo degli sconti. «Servi-
rebbe individuare - conclu-
de il presidente - una for-
mula rinnovata per i saldi. Si
dovrebbero rivedere soprat-
tutto le date di inizio cam-
biando inoltre una normati-
va obsoleta che non da la
possibilita ai commercianti
di effettuare vendite promo-
zionali di nessun genere nei
30 giorni antecedenti. Siamo
in presenza di paletti ingiu-
stificati e troppo penaliz-
Zanti rispetto ad un contesto
del tutto mutato tanto pill
che le vendite online posso-
no proporre offerte promo-
zionali in ogni momento
dell’anno». Francesco
Spreafico, referente di Con-
fcommercio per Crema, ri-
tiene che il periodo degli
sconti invernali possa dare
un seguito ai buoni risultati
registrati nel corso delle set-
timane pre natalizie. «Le
stime della nostra associa-
zione sono di una spesa in-
torno ai 300 euro a famiglia.
Si tratta appunto di previ-
sioni, dunque andranno ve-
rificate cammin facendo. I
conti, insomma, si faranno
alla fine. Le prospettive non
sembrano cosi rosee, ma
trattandosi di cifre che ov-
viamente tengono conto di
una media a livello naziona-
le, ritengo che nel nostro
territorio le differenze pos-

sano essere importanti».
Spreafico sottolinea le pecu-
liarita di Crema e del Cre-
masco. «La nostra & una cit-
ta attrattiva, anche per chi
arriva da fuori provincia. 11
rilancio turistico degli ultimi
anni influisce anche sul la-
voro degli esercenti. Per
questi saldi invernali po-
tremmo dungue avere risul-
tati migliori rispetto alle sti-
me. Ritengo anche che a li-
vello territoriale qualche
possibilita in piu di spesa ci
sia. Siamo tutto sommato
ottimisti anche per il settore
abbigliamento e pelletteria,
tradizionalmente il piu
coinvolto dal periodo degli
sconti». Guardando alle ul-
time settimane, i risultati
autorizzano a ben sperare.
«I1 Natale & andato piuttosto
bene - conclude il referente
di Confcommercio -: l'au-
spicio & che il trend positivo
possa fare da traino anche al
periodo dei saldi. La crisi
energetica sono del parere
che I'abbiano subita piu le
aziende che le famiglie. Lin-
verno sino ad ora & stato tut-
t’altro che rigido, dunque le
spese di riscaldamento, sep-
pur aumentate, non hanno
tagliato troppo le gambe al
potere d’acquisto. Diverso il
discorso per un’attivita eco-
nomica, obbligata a consu-
mare per poter produrre».

© RIPRODUZIONE RISERVATA
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Secatta I'ora degli affari

| commercianti: «Dopo tre anni di restrizioni, speriamo che i clienti tornino a spendere»

Il CREMONA Gioved scattano i sal

di, attesi dai clienti ma quest’anno
soprattutto dai commercianti. Dopo
due anni, non ci saranno restrizioni
legate alla pandemia; inoltre. du-

rante le festivita i consumi e gli ac
quisti, in particolare, hanno avuto
un andamento altalenante. Oggi de-
butto in Sicilia e Basilicata. seguite
domani dalla Valle d'Aosta. mentre

da giovedl appunto partira ufficial

mente la caccia a offerte ¢ sconti in
tutte le altre regioni italiane. com-
presa la Lombardia. Per tutto il set-
tore del commercio l'attesa ¢ alta,

ma fare previsioni € pitt che mai d
ficile.

CALAMARI e SAGRESTANO
alle pagine2e 3

COMMERCIO: LA RIPARTENZA

Una riscossa chiamata saldi
Nei negozi c’e aria di svolta

Giovedi al via la prima edizione senza misure legate al Covid. Tante aspettative, trai commercianti e tra i clienti
L'abbigliamento torna a scaldare i motori. Stanga: «Quest’anno abbiamo pili magazzino, dunque pit offerta»

22

CEVE - 30

C

di ELISA CALAMARI

Bl CREMONA Anche i cremo-
nesi ai nastri di partenza: gio-
vedi scatteranno i saldi inver-
nali, attesi dai clienti ma que-
st’anno pitiche mai soprattutto
dai commercianti. Sia perché
dopodueannisitratta deiprimi
saldi senza restrizioni legate
alla pandemia, sia perché I'an-
damento dei consumi durante
le festivita & stato altalenante.
Davanti ai prezzi sui cartellini,
infatti, in tanti si sono detti:
«Torno dopo il 5 gennaio».
Promesse che saranno mante-
nute? E presto per dirlo, ma gli
addetti ai lavori incrociano le
dita e provano a tracciare bi-
lanci e previsioni. Fra ottimi-
smoeprudenza.

«TANTIBUONIACQUISTO»

Gaia Fortunati, presidente di
Confesercenti Cremona, inizia
la sua analisi parlandodelle fe-
stivita che si stanno per con-
cludere: «Abbiamo lavorato,
ma non abbiamo registrato
battute discontrino particolar-
mente alte. Vale a dire: 1a gente
ha comprato, ma ha speso un
po’ meno. Quello che cisembra
di avere capito & che in prossi-
mita del Natale e del Capodan-
no si é preferito spendere per
prodottigastronomicievacan-
ze, non a caso le piste da sciin
questi giorni sono piene. Dopo
tre anni di restrizioni, ¢’e tanta
vogliadiliberta e divertimento.

Se questo influira anche sui
saldi? E presto per dirlo, natu-
ralmente la speranza é che ac-
cada il contrario: dopo avere
speso per altro, i clientipotreb-
bero scegliere di dedicarsi agli
acquisti in altri settori come
I'abbigliamento. Dicertoquello
chehonotatoécheintanti, co-
me regalo natalizio, hanno de-
ciso di comprare buoni acqui-
sto». Un modo per garantire al
ricevente la possibilita di sce-
gliere liberamente il prodotto,
ma anche di aumentare la ca-
pacita di acquisto nel caso in
cui il buono venga utilizzato
proprio nel periodo dei saldi:
«E infatti - conclude Fortunati
- quasi tutti mi chiedevano ‘Il
buono potra essere speso dopo
i15?’. Larispostaéaffermativae
quindi ci aspettiamo unritorno
inquesto senso. Ma suirisultati
complessivi, per ora, non mi
sbilancio troppo. Credo perd
che gia il lungo weekend del-
I'Epifania sara un buon termo-
metro».

«ILSENTORE E POSITIVO»

Decisamente orientato verso
I'ottimismo Marco Stanga, vice
presidente di Confcommercio:
«Partiamo dal fatto che anche
durantelefestivitaabbiamola-
vorato abbastanza bene e que-
sto nonostante le previsioni
non fossero proprio rosee vista
la situazione che stiamo attra-
versando fra guerra e inflazio-
ne. Eppure dal black friday in

CONFCOMMERCIO

avanti cisono stati buoni risul-
tati. Con qualche associato che
ha anche registrato +10-15%.
Meglio delle aspettative, dun-
que. E questo ci sta ridando ot-
timismo anche per quanto ri-

guarda I'avvio dei saldi». A li-
vello nazionale Confcommer-
cio ha stimato - proprio per il
periodo dei ribassi - una spesa
media di133 euro per consu-
matore, ma Stanga precisa che
sono datida prendere con le
pinze perché il calcolo & com-
plesso. Meglio dunque atten-
dere e tastare direttamente il
polso. Di sicuro le richieste so-
no gia buone: «Abbiamo un
sentore positivo, finalmente.
Non & stato un anno facile, per-
ché ad esempio per quanto ri-
guarda Federmoda complessi-
vamente in Italia si sono chiusi
conil segno pii1 solo tre mesisu
12, ma quest’anno abbiamo pil1
magazzino, edunque pilioffer-
ta, rispetto ai saldi del 2022.
Quindi ciaspettiamo anche pilt
vendite».
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LEREGOLE

Ladurata massima del periodo
dei saldi & di sessanta giorni,
pertanto termineranno dome-
nica5 marzo. Regione Lombar-
dia ricorda che, ai fini di infor-
mazione e tutela dei consuma-
tori, i commercianti hanno
I'obbligo di esporre, accanto al
prodotto, il prezzo iniziale e la
percentuale dello sconto o del
ribasso. E invece facoltativa
I'indicazione delprezzodiven-
dita conseguente allo sconto o
ribasso. Loperatore commer-

IL VADEMECUM DEI SALDI

La possibilita di cambiare il capo dopo che lo si e
acquistato e lasciata alla discrezionalita del negoziante,
a meno che il prodotto non sia danneggiato

el PROVA DEI CAPI
~1' 1 Non c’e obbligo di provare i capi.
La scelta é lasciata alla discrezionalita del negoziante

ciale ha I'obbligo di fornire in-
formazioni veritiere in merito
agliscontipraticatisia nelle co-
municazioni pubblicitarie
(che, anche graficamente, non
devono essere presentate in
modo ingannevole per il con-
sumatore) sia nelle indicazioni
dei prezzi nei locali di vendita.
Non pud inolire indicare prezzi
ulteriori e diversi e deve essere
in grado di dimostrare agli or-
gani di controllo la veridicita
delle informazioni relative al
prodotto.Iprodottiinsaldode-

PAGAMENTI
9? E obbligatorio per i negozianti accettare i pagamenti
elettronici, che anzi vanno favoriti

PRODOTTI IN VENDITA

vono essere separati da quelli
eventualmente postiin vendi-
taaprezzonormalee se cid non
e possibile, cartelli o altri mezzi
devono fornire al consumatore
informazioni inequivocabili e
non ingannevoli. Se il prodotto
risulta difettoso, il consumato-
re pud richiedere la sostituzio-
ne dell'articolo stesso o il rim-
borso del prezzo pagato dietro
presentazione dello scontrino.
Insomma, non resta che pre-
pararsiperlaricercadegliaffari
piuvantaggiosi.
©RIPRODUZIONERISERVATA

| capi in saldo devono avere carattere stagionale o

o "~ dimoda ed essere suscettibili di notevole deprezzamento
~se non venduti entro un certo periodo di tempo

INDICAZIONE DEL PREZZO

E obbligo del negoziante indicare il prezzo normale
di vendita, lo sconto e il prezzo finale

FONTE: Confcommercio
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COMMERCIO Si parte oggi in Sicilia e Basilicata

Scattano i saldi,
previsti acquisti
per 4,7 miliardi

B Saldi invernali al via oggi in Si-
cilia e Basilicata, domaniin Valle
d'Aostamentre giovedi 5 partiran-
no in tutte le altre regioni. Saranno
15,4 milioni le famiglie che si dedi-
cheranno allo shopping scontato
eogni persona spendera circa 133
euro, per un giro di affari di 4,7 mi-
liardi di euro, secondo I'Ufficio
Studi Confcommercio. Per il Presi-
dente nazionale di Federazione
Moda Italia-Confcommercio, Giulio
Felloni: «Stimiamo una crescita dei
saldi di oltre il 10%, che sara piu
utile alla liquidita piuttosto che ai
guadagni, che confidiamo possano

Via agli sconti di stagione

arrivare dalla rinnovata fiducia
cheiconsumatori ripongono con
sempre maggiore frequenza nei
nostri negozi orientati verso futu-
re strategie legate alla sostenibilita
e all'innovazione», Pill pessimista
il Codacons che prevede un volu-
me d'affaritra4 e 4,5 miliardi. ®
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Sicilia e Basilicata
al via con i saldi oggi
Poi dal 5 per tutti

Le previsioni
Federconsumatori stimaun 13%
inmenodiacquistiper lefamiglie
Confcommercioipotizzainvece
ungirod'affarida4,7 miliardi

ROMA

LAURA CAFARO

mmmmmm Scattalastagionedei
saldi invernali, con Sicilia e Ba-
silicata a fare da apripista oggi,
seguite domani dalla Valle
d’Aosta, mentre dal 5 gennaio
partird ufficialmente lacacciaa
offerte e sconti in tutte le altre
regioni italiane, A fare eccezio-
ne la provincia di Trento dove
non é previstaunadatadi avvio
dei saldi che possono essere
svolti liberamente dagli opera-
tori commerciali. Per tutto il
settore del commercio l'attesa
¢alta, ma fare previsioni e diffi-
cile tenuto conto che in molti
hanno gi4 approfittato delle su-
per offerte del Black Friday,
mentre si moltiplicano le pro-
mozioni anticipate con i
pre-saldi riservati alla clientela
piu affezionata. Proprio contro
i«Boxing Days» pensati per in-
tercettare in anticipo i consu-
matori in attesa dei saldi inver-
nali, punta il dito Confesercen-
ti che parla di una «valanga pro-
mozionale» che «danneggia gli
imprenditori che correttamen-
te aspettano il giorno previsto
per dare il via alle vendite di fi-
ne stagione, a tutto vantaggio
soprattutto dei grandi marchi e
delle piattaforme web». Tutto
questo senza considerare quan-
to limpatto dell'inflazione e
del caro-bollette incidera sul
budget di spesa che le famiglie
riusciranno a riservare agli ac-

quisti a prezzo scontato. Cosj,
le prime stime delle principali
organizzazioni del commercio
tracciano un quadro in chiaro-
scuro. L'Osservatorio Naziona-
le Federconsumatori calcola
che solo il 24% delle famiglie
italiane fara acquisti ai saldi, va-
le adire il 13% in meno rispetto
allo scorso anno. La spesa me-
dia a famiglia sara di 178,60 eu-
ro facendo registrare un calo
del 3% rispetto ai saldi inverna-
li del 2022. Piu1 ottimistiche le
stime dell'Ufficio Studi Conf-
commercio secondo cui saran-
no 15,4 milioni le famiglie che
punteranno sullo shopping in
saldo. La spesa media a famiglia
si aggirera sui 304 euro e ogni
persona spendera circa 133 eu-
ro, per un giro di affari di 4,7
miliardi di euro. Il presidente
nazionale di Federazione Mo-
da Italia-Confcommercio, Giu-
lio Felloni si aspetta una «cre-
scita dei saldi di oltre il 10%,
che sara pih utile alla liguidita
piuttosto che ai guadagni, che
confidiamo possano arrivare
dalla rinnovata fiducia che i
consumatori ripongono con
sempre maggiore frequenza
nei nostri negozi orientati ver-
so future strategie legate alla
sostenibilita e all'innovazio-
ne». E proprio per rafforzare la
fiducia di c¢hi compra in saldo
una delle novita di questa edi-
zione dei saldi invernali riguar-
da la trasparenza sugli sconti
praticati. I negozianti d’ora in
poi accanto alla merce dovran-
no indicare non solo la percen-
tuale di sconto ma anche il vec-
chio prezzo, cioe il prezzo pill
basso praticato per quel prodot-
to negli ultimi 30 giorni.

CONFCOMMERCIO
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Saldi da giovedi:
i bresciani

spenderanno
uasi 100 milioni

Per Confcommercio

il valore cresce del 10%
Confesercenti: «No alle
promozioni in anticipo»

Shopping

m ]'attesa ha i giorni contati:
giovedi in tutta la Lombardia
scattano i saldi. E le premes-
se, per gli esercenti bresciani,
sono confortanti: il presiden-
te provinciale di Confcom-
mercio Carlo Massoletti, com-
mentando i dati dell’Ufficio
Studi dell’associazione, fa sa-
pereche«nellanostraprovin-
cia, entro il 5 marzo, verran-
no spesi oltre 99 milioni di eu-
ro». In Italia, in generale, si
prevede infatti un aumento
del valore complessivo deisal-
di invernali 2023 rispetto al
2022 del 10%: 4,66 miliardi di
euroafrontedei4,24 diunan-
nofa. «Sitrattadi una crescita
significativa - commenta
Massoletti - che dimostra co-
me i consumatori, nonostan-
te l'inflazione in aumento,
continuino avivereil periodo
dei saldi come un evento im-
portante dell’anno».

Lestime. Nel Brescianol'ope-
razione interessera oltre 9mi-
lanegozi del settore retail e la
spesamedia delle famiglie sa-

ra di 304 euro. Nella nostra
provincia siregistrano buone
speranze per i saldi, ma an-
che soddisfazione per le ven-
dite a ridosso delle feste: «Il
settore dell’abbigliamento,
delle calzature e degli acces-
sori ha dimostrato una buo-
na vivacita anche durante il
periodo natalizio, con un au-
mento delle vendite rispetto
allo stesso periodo del 2021,
dopo aver affrontato una sta-
gione con unasignificativa ri-
duzione dei consumi nel cor-
sodel2022. Si éregistrato - ha
conclusoil presidente Masso-
letti - un rallentamento
dell’e-commerce nelle ulti-
me settimane, con un conte-
stuale aumento delle vendite
nelle attivita di prossimita. E
ladimostrazione che i consu-
matori magari approcciano
gli acquisti visitando i siti o i
profili social delle attivita
commerciali, ma poi preferi-
sconovivere|’esperienza per-
sonale dell’acquisto neinego-
zi con I'aiuto ei suggerimenti
dei nostri imprenditori».

La polemica. In alcuninegozi,
sisa, gliscontivengono antici-

pati, da quando, osservano
dalla sede di Confesercenti
della Lombardia Orientale,
«si & importata la tradizione
dei "boxing days", il periodo
di sconti celebrato nel Regno
Unitoeinaltripaesidel Com-
monwealth, che iniziail 26 di-
cembre. Una consuetudine -
commenta la presidente Fi-
smo Francesca Guzzardi -
che rischia di disorientare i
consumatori e travolgere il ve-
ro evento dei saldi invernali,
arrecando danno agliimpren-
ditori che correttamente at-
tendono il giomo stabilito
per dare il via alle vendite di
fine stagione, a tutto vantag-
gio soprattutto dei grandi
marchi e delle piattaforme
web. La spinta del marketing
verso pre-saldi, vendite priva-
te e promozioni speciali diso-
rienta il consumatore e ne ri-
duce le tutele». //

CONFCOMMERCIO
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Chi acquista.

Stando al report dell'Ufficio
Studi di Confcommercio, le
famiglie bresciane che faranno
acquisti sono 326mila, mille in
pit dell'anno scorso. Quelle in
tutta ltalia, invece, sono 15,4
milioni, come nel 2022.

Spesa media.

Cresce la spesa media per ogni
famiglia: si andra dai 275 euro
dei saldi invernali 2022 ai 304
euro che verranno spesi entroil
5 marzo, giorno di chiusura della
stagione delle promozioni.

Giro d'affari.

Nel Bresciano, entro il 5 marzo,
verranno spesi 99,1 milioni di
euro (erano 89,5 I'anno scorso).
In ltalia, in generale, I'Ufficio
Studi di Confcommercio stima
una crescita del 10%: il valore
deisaldi invernali passera dai
4,24 miliardi di euro del 2022 ai
4,66 miliardi di euro del 2023.

Superficie 33 %
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TORINO

Saldi invernali, si parte
in Sicilia e in Basilicata

TORINO - Saldi invernali al via domani. Lu-
nedi si parte in Sicilia e Basilicata, il 3 genna-
io in Valle d’Aosta, mentre giovedi S in tutte le
altre regioni. Saranno 154 milioni le famiglie
che si dedicheranno allo shopping scontato e
si prevede una spesa media di circa 133 euro a
testa. Il tutto per un giro di affari di 4,7 miliar-
di di euro. secondo le stime dell'Ufficio Studi
Confcommercio. “Saranno saldi - evidenzia
il presidente naziona-
le di Federazione Moda |
Italia-Confcommercio, | |
Giulio Felloni - molto _
apprezzati  dai  consu-
matori per Uampia scel-
ta di prodoni di moda,
tendenza e qualita. E
saranno veramente tanti |
ed ottimi gli affari che si
potranno fare negli eser-
cizi commerciali e nelle
boutique delle nostre cit-
ta. Maglieria, pantaloni,
giacconi, scarpe, acces-
sori saranno ora piu che
mai oggetto dei desideri per via deil prezzi che
non hanno subito aumenti come invece in altri
settori che hanno risentito dell’inflazione. Con
queste premesse, stimiamo una crescita dei
saldi di oltre il 10%, che sara pin utile alla li-
quidita piutiosto che ai guadagni™. Per il Co-
dacons “mai come quest'anno i saldi partono
all’insegna dei dubbi e dell’incertezza da parte
delle famiglie”. | principali responsabili sono il
caro-bollettc ¢ I'inflazione alle stelle che han-
no eroso la capacita di acquisto dei cittadini, e
“spingeranno una fetta di popolazione a rinun-
ciare agli acquisti non indispensabili”, affer-
ma il presidente Carlo Rienzi. Bisogna inoltre
considerare che in molti hanno gia approfittato
del Black friday dello scorso novembre per gli
acquisti.

@ LAPRESSE - 2023

CONFCOMMERCIO

Superficie 10 %
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TORINO

Saldi invernali, si parte
in Sicilia e in Basilicata

TORINO - Saldi invernali al via domani. Lu-
nedi si parte in Sicilia e Basilicata, il 3 genna-
io in Valle d’Aosta, mentre giovedi 5 in tutte le
altre regioni. Saranno 154 milioni le famiglie
che si dedicheranno allo shopping scontato e
si prevede una spesa media di circa 133 euro a
testa. Il tutto per un giro di affari di 4.7 miliar-
di di curo, sccondo le stime dell’Ufficio Studi
Confcommercio. “Saranno saldi - evidenzia
presidente  naziona-
le di TFederazione Moda
Italia-Confcommercio,
Giulio Felloni - molto
apprezzati  dai  consu-
matori per 'ampia scel-
ta di prodotti di moda,
tendenza ¢ qualita. E
saranno veramente tanti
ed ottimi gli affari che si )
potranno fare negli eser-
cizi commerciali e nelle
boutique delle nostre cit-
ta. Maglieria, pantaloni,
glacconi, scarpe, acces-
sori saranno ora piit che
mai oggetto dei desideri per via dei prezzi che
non hanno subito aumenti come invece in altri
setrori che hanno risentito dell’inflazione. Con
queste premesse, stimiamo una crescita dei
saldi di oltre il 10%, che sara pia utile alla li-
quidita piuttosto che ai guadagni”. Per il Co-
dacons “mai come quest'anno | saldi partono
all’insegna dei dubbi e dell’incertezza da paite
delle famiglic™. 1 principali responsabili sono il
caro-bollctte ¢ I'inflazione alle stelle che han-
no eroso la capacitd di acquisto dei cittadini, e
“spingeranno una fetta di popolazione a rinun-
ciare agli acquisti non indispensabili”, affer-
ma il presidente Carlo Rienzi. Bisogna inoltre
considerarc che in molti hanno gia approfittato
del Black friday dello scorso novembre per gli
acquisti.

& LAPRESSE 2023

CONFCOMMERCIO

Superficie 10 %
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Sicilia e Basilicata
al via coni saldi oggi
Poi dal 5 per tutti

Le previsioni
Federconsumatoristimaun 13%
inmenodiacquistiper lefamiglie
Confcommercig ipotizza invece
ungirod'affarida4,7 miliardi

ROMA

LAURA CAFARO

= Scattalastagionedei
saldi invernali, con Sicilia e Ba-
silicata a fare da apripista oggi,
seguite domani dalla Valle
d’Aosta, mentre dal 5 gennaio
partira ufficialmentelacacciaa
offerte e sconti in tutte le altre
regioni italiane. A fare eccezio-
ne la provincia di Trento dove
non é prevista una datadiavvio
dei saldi che possono essere
svolti liberamente dagli opera-
tori commerciali. Per tutto il
settore del commercio l'attesa
¢ alta, ma fare previsioni & diffi-
cile tenuto conto che in molti
hanno gia approfittato delle su-
per offerte del Black Friday,
mentre si moltiplicano le pro-
mozioni anticipate con i
pre-saldi riservati alla clientela
piu affezionata, Proprio contro
i«Boxing Days» pensati per in-
tercettare in anticipo i consu-
matori in attesa dei saldi inver-
nali, punta il dito Confesercen-
tiche parla di una «valanga pro-
mozionale» che «danneggia gli
imprenditori che correttamen-
te aspettano il giorno previsto
per dare il via alle vendite di fi-
ne stagione, a tutto vantaggio
soprattuttodei grandi marchi e
delle piattaforme web». Tutto
questo senza considerare quan-
to limpatto dell'inflazione e
del caro-bollette incidera sul
budget di spesa che le famiglie
rinsciranno a riservare agli ac-

quisti a prezzo scontato. Cosi,
le prime stime delle principali
organizzazioni del commercio
tracciano un quadro in chiaro-
scuro. L'Osservatorio Naziona-
le Federconsumatori calcola
che solo il 24% delle famiglie
italiane fara acquisti ai saldi, va-
le a dire il 13% in meno rispetto
allo scorso anno. La spesa me-
dia a famiglia sara di 178,60 eu-
ro facendo registrare un calo
del 3% rispetto ai saldi inverna-
li del 2022. Pin ottimistiche le
stime dell'Ufficio Studi Conf-
commercio secondo cui saran-
no 15,4 milioni le famiglie che
punteranno sullo shopping in
saldo. La spesa media a famiglia
si aggirera sui 304 euro e ogni
persona spendera circa 133 eu-
ro, per un giro di affari di 4,7
miliardi di euro. Il presidente
nazionale di Federazione Mo-
da Italia-Confeommercio, Giu-
lio Felloni si aspetta una «cre-
scita dei saldi di oltre il 10%,
che sara piti utile alla liquidita
piuttosto che ai guadagni, che
confidiamo possano arrivare
dalla rinnovata fiducia che i
consumatori ripongono con
sempre maggiore frequenza
nei nostri negozi orientati ver-
so future strategie legate alla
sostenibilita e allinnovazio-
ne». E proprio per rafforzare la
fiducia di chi compra in saldo
una delle novita di questa edi-
zione dei saldi invernali riguar-
da la trasparenza sugli sconti
praticati. I negozianti d’ora in
poi accanto alla merce dovran-
no indicare non solo la percen-
tuale di sconto ma anche il vec-
chio prezza, cioé il prezzo pili
basso praticato per quel prodot-
to negli ultimi 30 giormi.
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Scatta la stagione dei saldi
oggi il via in Basilicata

SERVIZIO A PAGINA 2>>

SHOPPING PREVISIONI AL RIBASSO RISPETTO ALLA SPESA DEL 2022. REGOLE PIU STRINGENTI SULLA TRASPARENZA

Saldi, da oggi

Inlta

@®ROMA. Scatta la stagione dei
saldi invernali, con Sicilia e Ba-
silicata a fare da apripistada oggi,
seguite il 3 dalla Valle d’Aosta,
mentre dal 5 gennaio partira uf-
ficialmente la caccia a offerte e
sconti in tutte le altre regioni ita-
liane. A fare eccezione la provincia
di Trento dove non é prevista una
data di avvio dei saldi che possono
essere svolti liberamente dagli ope-
ratori commerciali.

Per tutto il settore
del commercio 'atte-
sa é alta, ma fare pre-
visioni é difficile te-
nuto conto che in mol-
ti hanno gia appro-
fittato delle super of-
ferte del Black Fri-
day, mentre si mol-
tiplicano le promozio-
ni anticipate con i
pre-saldi riservati al-
la clientela pia affe-
zionata.

Proprio contro i
«Boxing Days» pensa-
ti per intercettare in
anticipo i consumato-
ri in attesa dei saldi
invernali, punta il di-
to Confesercenti che
parla di una «valanga
promozionale»  che
«danneggia gli imprenditori che
correttamente aspettano il giorno
previsto per dare il via alle vendite
di fine stagione, a tutto vantaggio

soprattutto dei grandi marchi e
delle piattaforme weby». Tutto que-
sto senza considerare quanto 1'im-
patto dell’inflazione e del caro-bol-
lette incidera sul budget di spesa
che le famiglie riusciranno a ri-
servare agli acquisti a prezzo scon-
tato. Cosi, le prime stime delle prin-
cipali organizzazioni del commer-
cio tracciano un quadro in chia-
roscuro.

L’Osservatorio Nazionale Feder-
consumatori calcola che solo i124%
delle famiglie italiane fara acquisti
ai saldi, vale a dire il 13% in meno
rispetto allo scorso anno. La spesa
media a famiglia sara di 178,60 euro
facendo registrare un calo del 3%
rispetto ai saldi invernali del 2022.
Pitt ottimistiche le stime dell’Uf-
ficio Studi Confcommercio secondo
cui saranno 15,4 milioni le famiglie
che punteranno sullo shopping in
saldo. La spesa media a famiglia si
aggirera sui 304 euro e ogni persona
spendera circa 133 euro, per un giro
di affari di 4,7 miliardi di euro.

Il presidente nazionale di Fede-
razione Moda Italia-Confcommer-
cio, Giulio Felloni si aspetta una
«crescita dei saldi di oltre il 10%,
che sara pia utile alla liquidita
piuttosto che ai guadagni, che con-
fidiamo possano arrivare dalla rin-
novata fiducia che i consumatori
ripongono con sempre maggiore
frequenza nei nostri negozi orien-
tati verso future strategie legate
alla sostenibilita e all’innovazic-

CONFCOMMERCIO
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al via 1n Basilicata
ia business da 4,7 miliar

ne»,
E proprio per rafforzare lafiducia
di chi compra in saldo una delle

novita di questa edi-
zione dei saldi inver-
nali riguarda la tra-
sparenza sugli sconti
praticati. I negozianti
d’ora in poi accanto
alla merce dovranno
indicare non solo la
percentuale di sconto
ma anche il vecchio
prezzo, cioé il prezzo
pit basso praticato
per quel prodotto ne-
gli ultimi 30 giorni.
“L’'introduzione del
nuovo decreto legisla-
tivo consentira ai con-
sumatori di proteg-
gersi da eventuali
comportamenti sleali
dei negozianti che
gonfiano  all’ultimo
minuto i prezzi dei
prodotti», spiega Lillo
Vizzini, presidente Federconsuma-
tori Palermo, e la norma «sara mol-
to utile anche per proteggersi da
finti sconti online, dove é facile
incappare in offerte finte. Le san-
zioni applicabili dall’Autorita ga-
rante della concorrenza e del mer-
cato per i negozianti che non ri-
spetteranno la nuova norma vanno
da 5mila euro a 10 milioni di euro,
nei casi pia gravi.

[Ansa]

SCONTI La Basilicata e la Val d’Aosta cominciano per prime

“GAEET[AN\TEZZOGOR\O

Lalfabetodel 2023
tra sgravi e rincari
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Saldi al via e fino al 15 marzo. Per
quelli estivi se ne parlera il 1° luglio
In cima ai desideri I'abbigliamento

Rifare
ilguardaroba
conlosconto
Daoggiilrush

Prevista in Sicilia una
spesa pro capite
compresatraillOei
125 euro e di 230-260
euro per ogni famiglia

NINO NUOVO, NUOVe occasioni per
rifareilguardarobaaprezzi
convenienti. Da oggi, 2 gennaio, &
tempo disaldiinvernaliin Sicilia fino
al 15 marzo 2023.La Regione Sicilia
anticipainfattidiqualche giornola
tabella di partenza deisaldialivello
nazionale dove gliscontiscatteranno
invece dal 5 gennaio. «L'avvio dei
saldi del 2 fara bene al commercio e ai
consumatori. -dicel’assessore
regionale alle Attivita produttive,
Edy Tamajo - Lamisura che abbiamo
condivisoinaccordoconle

associazionicherappresentanoi
piccoli commercianti, ha infatti
propriolo scopodidarelinfavitaleai
negozianti che potranno incassare
liquidita fondamentale perlaloro
sopravvivenza e fornire occasioni di
acquisto migliori per gli utenti».
Dopolapandemiasiétornatialla
programmazione biennale deisaldie
delle vendite promozionali che, oltre
che essere previste dalla legge, sono
unostrumento fondamentale per
consentire aicommercianti e ai
consumatoridipotersi organizzare
anticipatamente.La
programmazione, fissata con decreto
loscorso aprile dall'assessorato
regionale delle Attivita produttive,
prevedeisaldiinvernaliappuntodal
2 gennaio al 15 marzo 2023, mentre
quelli estividall'l luglioal 15
settembre 2023, Nel calendario fissati
ancheiperiodi perle vendite
promozionali: dal 16 marzo al 30
giugnoedal 16settembreal 31
dicembre 2023.

Lastagione dei saldié quindial
debutto nell'Isola, il primo grande
appuntamento commerciale del
2023 eunotraipitattesi dai
consumatori. Loricordaanchela
Fismo-Confesercenti (settore moda)
sottolineando chel'evento rischia di

CONFCOMMERCIO

essere 'diluito’ dalla valanga di
pre-saldie promozioniiniziate giaa
Santo Stefano e chiedendo regole piit
chiare.

«Unavalanga promozionale - si
leggeinunanota-che rischia di
disorientarei consumatorie
travolgere 'evento deisaldiinvernali,
danneggiando gliimprenditori che
correttamente aspettanoil giorno
previsto per dareil via alle vendite di
fine stagione. A tutto vantaggio
soprattutto dei grandi marchi e delle
piattaforme web -maanche di
qualche negozio del retail fisico-che
hanno gia iniziatoabombardare
d’offertei consumatori».

Perdirlaininglese, dopoavere
importato il Black Friday, adesso
arrivano anche i Boxing Days,
I'ennesimatrovata perintercettarein
anticipoiconsumatoriinattesadei
saldiinvernali. Unastrategiache ha

TR
Rewre

saldi
2
Ma

2

A?

Superficie 41 %

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - 88



02-GEN-2023
da pag. 21/ foglio2/3

GIORNALE DI SICILIA

Quotidiano - Dir. Resp.: Marco Romano
Tiratura: 9143 Diffusione: 6931 Lettori: 223000 (0000088)

_J DATA STAMPA

www.datastampa.it

fortemente diminuito, nel corso degli

ultimianni, I'effettorichiamo dei
saldisui consumatori. A svantaggio
soprattuttodellarete deinegozi di
abbigliamento fisici, periqualiisaldi
valevano finoaqualcheannofafino
al 30% del fatturato annuale.

«Purtroppo, quelladelle vendite
consconto e anchesottocosto,
dichiara Benny Campobasso,
Presidente di Fismo Confesercenti-é
diventata pratica commerciale
diffusissima. Dobbiamo fermare la
confusione».

Perisaldiinvernali in Sicilia
regione é prevista una spesa pro
capite compresatrai110ei125euro

edi 230-260 euro a famiglia.

Lastagione deisaldisarainogni
caso unanuovaoccasione di
shopping che andra arimpinguare gli
introitinatalizi per gli esercentie ad
esaudire qualche desiderio in pitiper
iconsumatori:interessatialle
occasionisecondoicalcolidi
Confcommercig oltre 15 milionidi
famiglie, perun giro d'affaridi 5,1
miliardi di euro.

Inbasead unsondaggio con Swg,
perl'associazione il 48 per cento degli
italianiha gia deciso di partecipare ai
saldiesolo 1 italianosu4 non
comprera. Sicercheranno,in
particolare, calzature, seguonoi
prodottidi maglieria ei pantaloni.

L'idea fissa:
I’elettronica

@ Secondo I'indagine di GfK,
noto istituto di ricerche di
mercato, nella top ten dei

prodotti piit gettonati ci saranno
abbigliamento ed accessori
(59%); piccoli elettrodomestici
(49%); e soprattutto gli
smartphone (41%), a conferma
del chiodo fisso che hanno gli
italiani; seguono libri (40%);
prodotti di bellezza (38%); viaggi
e weekend (37%); ancora articoli
dielettronica come pc, tablet,
smartwatch (35%); arredamento
(34%); tempo libero (34%) e
giocattoli (33%). Secondo le
stime, si prevede un giro di affari
nel capoluogo siciliano, tra
acquisti online, negozi e centri
commerciali, di 21,6 milioni di
euro. Si suggerisce di monitorare
prezzi di cio che si intende
comprare, per evitare di essere
truffati con prezzi gonfiati.

CONFCOMMERCIO
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Saldi Al via la stagione degli sconti

Siparte oggiin Sicilia e Basilicata. Domanitocca alla Valle d’Aosta, poi glialtri

I ROMA Scattalastagione dei sal-
diinvernali, con Sicilia e Basilicata
a fare da apripista il 2 gennaio, se-
guite il 3 dalla Valle d'Aosta, men-
tre dal 5 gennaio partira ufficial-
mentela caccia a offerte e scontiin

tutte le altre regioni italiane. A fare - W I;ﬁ:é RS AIE

eccezionelaprovinciadiTrentodo- _
venoné prevista unadata di avvio U 10

dei saldi che possono essere svolti ala T (y
liberamente dagli operatori com- vy 0 e
merciali. L’attesa & alta e in molti 3
hanno gia approfittato delle super
offerte del Black Friday, mentre si
moltiplicanole promozioni antici-
pate con i pre-saldi riservati alla
clientelapiuaffezionata. Una vetrina allestita per I’ inizio dei saldi (Ansa)
Resta da considerare quanto I'im-

pattodell'inflazione e delcarobol-

lette incidera sul budget di spesa

che le famiglie riusciranno a riser-

vareagliacquistiaprezzoscontato.

PerI’OsservatorioNazionale Feder -

consumatorisoloil24% dellefami-

glieitaliane faraacquistiaisaldi, va-

leadireil13% inmenorispettoallo

scorsoanno. Laspesamediaa fami-

gliasaradil78,60eurofacendoregi-

strareun calodel3°% rispettoaisal-

diinvernalidel 2022.

Per I'Ufficio Studi Confcommercio

saranno15,4milionilefamiglieche

punteranno sullo shopping in sal-

do.Laspesamediaafamigliasiaggi-

rera sui 304 euro e ogni persona

spenderacircal33 euro,perungiro

diaffaridi4,7miliardidieuro. LaFe-

derazione Moda Italia-Confcom-

mercio siaspetta una «crescita dei

saldidioltreil10%.
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Saldi invemnali al via. Si parte
in Sicilia e Basilicata, il 3 gen-
naio in Valle d'Aosta, mentre
giovediSintutte lealtre regio-
ni. Coinvolte 15,4 milionidi fa-
miglie, per una spesa media di
circal33euroatesta. llgirodi
affarldi4,7 millardi di euro, se-
condo Confcommercio. —

ICONSUMI

Partonoisaldi
11 giro d’affari
arrivera

a 4,7 miliardi

CONFCOMMERCIO

llgiorno
pittcaro

Superficie 8 %
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Sicilia e Basilicata
al via conisaldi oggi
Poi dal 5 per tutti

Leprevisioni
Federconsumatoristimaun13%
inmenodiacquistiper lefamiglie
Confcommercio ipotizzainvece
ungirod'affarida4,7 miliardi

ROMA

LAURA CAFARO

= Scattalastagionedei
saldi invernali, con Sicilia e Ba-
silicata a fare da apripista oggi,
seguite domani dalla Valle
d’Aosta, mentre dal 5 gennaio
partira ufficialmente la caccia a
offerte e sconti in tutte le altre
regioni italiane. A fare eccezio-
ne la provincia di Trento dove
non ¢ prevista una data diavvio
dei saldi che possono essere
svolti liberamente dagli opera-
tori commerciali. Per tutto il
settore del commercio I'attesa
¢ alta, ma fare previsioni e diffi-
cile tenuto conto che in molti
hanno gia approfittato delle su-
per offerte del Black Friday,
mentre si moltiplicano le pro-
mozioni anticipate con i
pre-saldi riservati alla clientela
piu affezionata. Proprio contro
i «Boxing Days» pensati per in-
tercettare in anticipo i consu-
matori in attesa dei saldi inver-
nali, punta il dito Confesercen-
ti che parla di una «valanga pro-
mozionale» che «danneggia gli
imprenditori che correttamen-
te aspettano il giorno previsto
per dare il via alle vendite di fi-
ne stagione, a tutto vantaggio
soprattutto dei grandi marchi e
delle piattaforme web». Tutto
questo senza considerare quan-
to l'impatto dell'inflazione e
del caro-bollette incidera sul
budget di spesa che le famiglie
riusciranno a riservare agli ac-

quisti a prezzo scontato. Cosi,
le prime stime delle principali
organizzazioni del commercio
tracciano un quadro in chiaro-
scuro. L'Osservatorio Naziona-
le Federconsumatori calcola
che solo il 24% delle famiglie
italiane fara acquist ai saldi, va-
le a dire il 13% in meno rispetto
allo scorso anno. La spesa me-
dia a famiglia sara di 178,60 eu-
ro facendo registrare un calo
del 3% rispetto ai saldi inverna-
li del 2022. Piu ottimistiche le
stime dell'Ufficio Studi Conf-
commercio secondo cui saran-
no 15,4 milioni le famiglie che
punteranno sullo shopping in
saldo. La spesa media a famiglia
si aggirera sui 304 euro e ogni
persona spendera circa 133 eu-
ro, per un giro di affari di 4,7
miliardi di euro. Il presidente
nazionale di Federazione Mo-
da Italia-Confcommercio, Giu-
lio Felloni si aspetta una «cre-
scita dei saldi di oltre il 10%,
che sara pil utile alla liquidita
piuttosto che ai guadagni, che
confidiamo possano arrivare
dalla rinnovata fiducia che i
consumatori ripongono con
sempre maggiore frequenza
nei nostri negozi orientati ver-
so future strategie legate alla
sostenibilita e all'innovazio-
ne». E proprio per rafforzare la
fiducia di chi compra in saldo
una delle novita di questa edi-
zione dei saldi invernali riguar-
da la trasparenza sugli sconti
praticati. I negozianti d’ora in
poi accanto alla merce dovran-
no indicare non solo la percen-
tuale di sconto ma anche il vec-
chio prezzo, cioé il prezzo piu
basso praticato per quel prodot-
to negli ultimi 30 giorni.
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Scattano anche gli sconti sui cibi delle feste
Da oggi partono i saldi
in Basilicata, spesa media
di circa 133 euro a testa

Saldi invernali al via doma-
ni. Oggi si parte in Basilica-
ta e Sicilia, domani in Valle
d'Aosta, mentre giovedi 5in
tutte le altre regioni. Saran-
no 15,4 milioni le famiglie
che si dedicheranno allo
shopping scontato e si pre-
vede una spesa media di cir-
ca 133 euro a testa. I tutto
per un giro di affari di 4,7
miliardi di euro, secondo le-
stime dell'Ufficio Studi Con-
fcommercio.
«Sarannosaldi-evidenzia
il presidente nazionale di
Federazione Moda Italia-
loni - molto apprezzati dai
consumatori per l'ampia
scelta di prodotti di moda,
tendenza e qualita. E saran-
no veramente tanti ed otti-
mi gli affari che si potranno
fare negli esercizi commer-
ciali e nelle boutique delle
nostre cittd. Maglieria, pan-
taloni, giacconi, scarpe, ac-
cessori saranno ora piu che
mai oggetto dei desideri per
via dei prezzi che non hanno
subito aumenti come invece
in altri settori che hanno ri-
sentito dell'inflazione. Con
queste premesse, stimiamo
una crescita dei saldi di ol-
tre il 10%, che sara pit utile
alla liquiditad piuttosto che
ai guadagni». Per il Coda-

cons «Mai come questanno

i saldi partono all'inssgna
dat dubbi:e dell'ineerteeza: -

da parte delle famiglie». I
principali responsabili sono
il caro-bollette e I'inflazione
allestelleche hannoerosola
capacita di acquisto dei cit-
tadini, e«Spingeranno una
fetta di popolazione a rinun-
ciare agli acquisti non indi-
spensabili - afferma il presi-
dente Carlo Rienzi. Bisogna
inoltre considerare che"in
molti hanno gia approfitta-

to del Black friday dello

scorso novembre per gli ac-
quisti.
Prezzi scontati anche per
il cibo. Con l'arrivo del nuo-
vo anno iniziano i saldi an-
che per i prodotti tipici di
questo periodo come cote-
chini, panettoni e torroni.
Gli sconti possono ammon-
tare fino al 70%: «A conclu-
sione delle festivita di fine
anno - sottolinea Coldiretti -
c’¢I'opportunita infatti diri-
sparmla.re anche sulla tavo-
1a per motivi esclusivamen-
te commerciali che non in-
fluiscono in alcun modosul-
le caratteristiche qualitati-
ve dei prodotti». Un'oppor-
tunit3 «Per quanti nonsono
ancora completamente ap-
pagati dai meni delle feste
di fine anno can le tavole del
Natale e del Capodanno im-
bandite da ben 5,2 miliardi
d1 eurodi mbx e beva.m‘le -ag-

Da oggi partono i saldi in Basilicata e Sicilia

CONFCOMMERCIO
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SALDI AL VIA: SI PARTE DA BASILICATA E SICILIA

di Redazione

Saldi invernali al via domani in
Sicilia e Basilicata. Il 3 gennaio in
Valle d’Aosta. Mentre giovedi 5
partiranno in tutte le altre regioni.
Confcommercio annuncia il
calendario e segnala le vigore per
lo shopping agevolato.
Sottolineando che saranno 15,4
milioni le famiglie che si
dedicheranno all’acquisto
scontato, ¢ che ogni persona
spendera circa 133 euro, per un
giro di affari di 4,7 miliardi di euro.
Sono questi, secondo le stime
dell’ufficio studi Confcommercio, i
numeri dei saldi invernali. «Saranno
saldi molto apprezzati dai
consumatori per ’ampia scelta di
prodotti di moda, tendenza e
qualita»n, afferma il presidente di
Federazione moda Italia-
Confcommercio, Giulio Felloni, in
una nota. «E saranno veramente tanti
ed ottimi gli affari che si potranno
fare negli esercizi commerciali ¢
nelle boutique delle nostre cittan,
assicura Felloni. L’associazione
stima una crescita dei saldi di oltre il
10%, che «sara piu utile alla
liquidita piuttosto che ai guadagni,
che confidiamo possano arrivare
dalla rinnovata fiducia che

i

consumatori ripongono con sempre

maggiore fiequenza nei nostri negozi,
orientati verso future strategic legate
alla sostenibilitd e all’innovazione».
L’associazione ha stilato il decalogo
con cinque consigli per i consumatori
che si preparano ai saldi. Si parte dai
cambi: 1) la possibilita di cambiare il
capo dopo che lo si ¢ acquistato ¢
generalmente lasciata alla
discrezionalita del negoziante, a meno
che il prodotto non sia danneggiato o
non conforme. In questo caso scatta
I’obbligo per il negoziante della
riparazione o della sostituzione del
capo. E, nel caso cio risulti
impossibile, la riduzione o la
restituzione del prezzo pagato. Il
compratore ¢ perd tenuto a denunciare
il vizio del capo entro due mesi dalla
data della scoperta del difetto. 2) La
prova degli abiti ¢ rimessa alla
discrezionalita del negoziante. 3) Per i
pagamenti le carte di credito devono
essere accettate da parte del
negoziante ¢ vanno favoriti i
pagamenti cashless. 4) I capi che
vengono proposti in saldo devono
avere carattere stagionale o di moda,
ed essere suscettibili di notevole
deprezzamento se non venduti entro
un certo periodo di tempo. Infine,
rende noto Confcommercio: 5) il
negoziante ¢ obbligato a indicare il
prezzo normale di vendita, lo sconto €
il prezzo finale. )

CONFCOMMERCIO
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- Partonoisaldi
Il giro d’affari
arrivera
a 4,7 miliardi

Saldi invernali al via. Si parte
in Sicilia e Basilicata, il 3 gen-
naio in Valle d'Aosta, mentre
giovedi Sin tutte le altre regio-
ni. Coinvolte15,4 milioni di fa-
miglie, per una spesa media di
circal33euroatesta. ll giro di
affaridi4,7 miliardidieuro, se- -

condo Confcommercio. —

CONFCOMMERCIO
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Partonoisaldi
il giro d’affari
by 3 La .
e di4,7 miliardi
Saldi invernali al via. Si parte
in Sicilia e Basilicata, il 3 gen-
naio in Valle d’Aosta, mentre
giovedi 5intuttelealtre regio-
ni. Coinvolte 15,4 milioni di fa-
miglie, per una spesa media di

circa133 euroatesta. Il girodi
affari di 4,7 miliardi dl euro,

secondo Confcommercio. —
I :
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Il giorno
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Saldi, Confcommercio
prevede una spesa
di 133 euro a persona

Bl ROMA - Saldi invernali al via oggi
in Sicilia e Basilicata, domani in Valle
d’Aosta mentre giovedi 5 partiranno
in tutte le altre regioni. Saranno 15,4
milioni le famiglie che si dedicheran-
no allo shopping scontato e ogni per-
sona spendera circa 133 euro, per un
giro di affari di 4,7 miliardi di euro.
Sono questi, secondo le stime dell’uffi-
cio studi Confcommercio, i numeri
dei saldi invernali.

CONFCOMMERCIO

Superficie 3 %

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - 88



