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pacorig (Federmoda):
Stiamo lavorando per

Nessuna cors

stata la corsa at saldi
clientela slovena

«Giro d'affari inlinea con quello del 2022
promuovere lo Sharacco invernale»

9 ai saldi

ma il primo bilancio
& abbastanza positivo

ILRESOCONTO

Emnanuela Masseria

on si puo di certo
parlare di una vera
e propria “corsa ai
saldi” ma il bilan-
cioregistratoperle venditea
Gorizia durante questi ulti-
i giorni éstato nelcomples-
soabbastanza positivo.

Cosi riporta Antonella Pa-
COTig, UMETo uno di Feder-
moda Gorizia (Confcommer-
cio), sentiti anche i colleghi
commercianti. Lo stesso si
pud affermare anche dopo
qualche passeggiata, in cen-
tro, negli ultimi giorni. L'an-
damento dellaclienteladen-
tro e fuori dainegozi & parso
quasi inequivocabile. La dif-
ferenza, rispetto aglialtrian-
ni, sta nel lungo ponte attor-
no all’Epifania che ha condi-
zionato le presenze, le aper-
ture e le chiusure dei punti
vendita.

«Giovedi 5 gennaio, una
giornata feriale, & stata di
certo la migliore, soprattut-
to al mattino. C’era parec-
chia gente in citta e me lo
hanno confermato in molti.
L’Epifania invece & stata un
po’ una SCommessa, abbia-
mo tenuto aperto pratica-
mente solo noi in corso Ver-
di», racconta Pacorig riferen-
dosi ai commercianti che
operano nella zona pedona-
le. «Bisogna considerare che
nonsologliufficierano chiu-
sima addirittura anche alcu-
ni supermercati del centro
hannotenutoleserrande ab-
bassate. Questo ha un po
spopolatola citth. Molte per-

sone, poi, erano ancorainva-
canza o comunque fuori Go-
rizia». Un problema che si -
peteinaltn'periodie acuirie-
sconoasfuggiresolole locali-
ta che possono confare suun
buon afflusso di turisti co-
me, ad esempio, la vicina
Trieste. In ogni caso, come si
diceva, il bilancio € comples-
sivamente abbastanza positi-
vo. «Alla fine il girodi affarie
statoinlinea conl'anno scor-
so e forse si & guadagnato
qualcosa in piti», aggiunge
infattila presidente diFeder-
moda. Come sono ormai i
“clienti tipo” a caccia delia
mercein saldo? Sidirebbeac-
corti, riflessivi e per niente
improvvisati. «Molte perso-
ne fanno solo acquisti mira-
ti, vengono magariaprovare
icapineigiorni precedential-
le svendite e poi ripassano
perisaldiverie propri. San-
no quello che vogliono e ap-
prezzanola qualita. Inoltre—
conclude Pacorig — € tornata
anche la clientela slovena.
Per loro questo genere diap-
puntamenti ha ancora un
SENSO”.

Insomma si parla ancora
di «una festa della shop-
ping», in questo scorcio di fi-
ne stagione. Isuoiconcorren-
ti pilt prossimi si chiamano
perd Black friday e e-com-
merce. Soprattutto il vener-
di ormai famoso alla fine di
novembre dedicato agliscon-
ti attira probabilmente di
pity, vistaanche chelaquanti-
th dimerce disponibile adini-
zio stagione. Inutile comun-
que guardare al passato, pet
quanto recente. Ce infatti
una piccola, attesa novita
per il seftore commercio.

CONFCOMMERCIO

Tornatii clienti sloveni

«Come Federmoda stiamo
organizzando, alivelloregio-
nale, lo Sbaracco invernale».
11 cosiddetto saldo dei saldi
si terrd, a quanto pare, il pri-
moweekend di marzo.

Stando a una ricerca con-
dottada Confcommercio ali-
vellonazionale, icapidi abbi-
gliamento (93,8 percento) e
le calzature (83,6%) si con-
fermano in cima alle prefe-
renze espresse dai consuma-
tori rispetto agli articoli che
intendono acquistare a sal-
do. Rispetto allo scorso an-
no, le tipologie di prodotti
che registrano i maggiori in-
crementi sono gli articoli
sportivi (pit1 2%) € la bian-
cheria per la casa (pilt 1%).
Oltre la meta di coloro che
fanno e faranno acquisti du-
rante i prossimi saldi inver-
nali si reca e rechera presso i
negozi di fiducia (50,4%).
Segue il canale online con il
40,3%, altrinegozi 7,3%, ou-
dlet 2%. Oltre quattrointervi-
stati su dieci (42, 1%) utiliz-
zeranno i social network per
Hcercare informazioni circa
gliarticoli che intendono ac-
quistare a saldo. Instagram
rsulta essere il social pitt uti-
lizzato (84%).—

S RIPRODUZIONE RISERVATA

ase r(mwclmd;mll
L oo tuttd gt aumenti

Superficie 46 %

BILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - 3018

ARTICOLO NON CED!



11-GEN-2023
da pag. 29/ foglio2/2

MessaggeroVeneto Gorizia

Quotidiano - Dir. Resp.: Paolo Mosanghini

@

DATA STAMPA

Tiratura: N.D. Diffusione: 1031 Lettori: 6000 (0003018) www.datastampa. it

LE ULTIME APERTURE
L

NEL CENTROSTORICO

Un'altra luce si é accesa. Sitratta
di "Bakaro" le cui vetrine ittumi-
nano l'ultimo scorcio di piazza Vit-
toria verso limbocco divia Rastel-
lo, l'antica viadel commercio.

E recentissima l'inaugurazione
dei nuovi spazi dell'encteca e
birreria Mama Angela, che sitro-
va ai piedi di palazzo Paternolii:
unlocale molto frequentata.

linuovo Mama Angela

La Vedia corte sconta

QuellachefulaVeciacorte scon-
ta, al civico 47, ora & diventata
Osteria Rastello, che punta sul vi-
no del territorio e sulle specialita
gastrongmichein abbinamenta.

ANTONELLA PACGRIG
PRESIDENTE
DI FEDERMODA BORIZIA

Vetrine che annunciano scontisino al 70% e clientelamentre
esce daunnegoziodel centro che aderisce airibassi Foto Marega
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SAN VITO AL TAGLIAMENTO

«Saldi, presto per un bilancio
ma la situazione non ¢ rosea»

| commercianti del centro: «Pochiacquisti e tanta, troppa concorrenza on line»
Abbigliamento e calzature i settorimena sofferent. Pillon: «Restiamo fiduciosi»»

Silvia Giacomini
SANVITOAL TAGLIAMENTO

E troppo presto per fare un bi-
lancio dei saldi di fine stagio-
ne, pericommerciantidiSan
Vito al Tagliamento. Un po’
perché sono trascorsi appe-
na tre giorni, un po’ perché
chiamarli “saldidi fine stagio-
ne” & diventato per loro un
eufemismo. Le categorie
merceologiche interessate
dagli sconti, iniziati anche a
San Vito il 5 gennaio, sono
perlopitiabbigliamentoe cal-
zature.

Ha colto l'occasione di
chiudere per ferie il negozio
Pauline, specializzatoincioc-
colato e dolciumi, e niente
saldineppure nel settore del-
la profumeriae della gioielle-
ria. «Nel nostro caso - riferi-
sce il titolare dell’oreficeria
New gold — i saldi non sono
contemplati, salvo decisione
delle case produttrici, ma in
quel caso sono promozioni
possibili in qualsiasi periodo
dell’anno. Oppure, quando i
titolaridiloroiniziativa deci-
dono di svendere prodotti
magari per esaurire un mar-
chio».

«La piazza é vuota—dicela
titolare di Tandem, con
un’osservazione condivisa
dai dipendenti di Benetton e
dalla titolare di Da Corta cal-
zature —. Qualche acquisto
c'¢, ovviamente, ma non la
corsaai saldi di un tempo. Le
politiche commerciali degli
ultimi anni stanno distrug-
gendo la piccola impresa, i
negozi a conduzione familia-
re o gestiti dal singolo titola-
re, eanche sul tema saldinon
cisiamo. Un tempo gli sconti
duravano45 giornie partiva-
nodopo San Valentino, e que-
sto aveva senso. Si potevano
smaltireicapiinvernaliinat-
tesadell’arrivodelle collezio-

ni primaverili. Ora abbiamo
90 giornidi saldi, in piena sta-
gione. llrisultatoé che le per-
sone acquistano dopo le fe-
ste, noi non abbiamo margi-
ne economico e se le svendi-
te vanno bene ci troviamo
con gli scaffali semivuoti per
settimane in attesa delle col-
lezioni nuove».

Non si possono pilt fare
pronostici nemmeno in meri-
to ai giorni di maggiore o mi-
nore affluenza, riferiscono
inoltre i commercianti: & tut-
tocasuale.

Alessandro Bertoia, titola-
re di Doctor J, ricorda che un
tempo ¢’erano regole precise
per saldi e promozioni, ora ci
sono svendite tutto I'anno,
soltanto assumono denomi-
nazionidiverse. Inaltre paro-
le, fatti in questomodoisaldi
non hanno pilt senso né per
chivende né per chi acquista.

C’¢ poi la preoccupazione
per il futuro del commercio
locale: «Sono rimasti soltan-
to i negozi storici— conclude
Bertoia —. Quando perragio-
ni anagrafiche noi chiudere-
mo, che succedera? Chi apre
unnegozio aqueste condizio-
ni, incui tral’altro conle ven-
dite online abbiamo anche la
concorrenza diretta dei no-
stri fornitori? L’on line & una
splendida invenzione, cio
non toglie che la realta del
commercio locale & questa, e
noné per nullarosear.

1l parere del presidente
dell’Ascom, Fabio Pillon, tito-
lare dello storico negozio di
giocattoli La plastica, & pil
positivo: «I saldi hanno avu-
to un inizio confortante —
commenta—. E’ presto per fa-
re unbilancio, masiamo fidu-
ciosi».—
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Stiamo lavorando per promuovere lo Sharacco invernale»

Nessuna corsa ai saldi
ma il primo bilancio
e abbastanza positivo

Tornatii clienti sloveni

ILRESOCONTO

Emanuela Masseria

on si puo di certo
parlare di una vera
e propria “corsa ai
saldi” ma il bilan-
cioregistratoper le vendite a
Gorizia durante questi ulti-
migiorni & stato nel comples-
soabbastanza positivo.

Cosl riporta Antonella Pa-
corig, numero uno di Feder-
moda Gorizia (Confcommer-
cio), sentiti anche i colleghi
commercianti. Lo stesso si
pud affermare anche dopo
qualche passeggiata, in cen-
tro, negli ultimi giorni. L’an-
damento della clientela den-
tro e fuori dai negozi & parso
quasi inequivocabile. La dif-
ferenza, rispetto agli altrian-
ni, sta nel lungo ponte attor-
no all’Epifania che ha condi-
zionato le presenze, le aper-
ture e le chiusure dei punti
vendita.

«Giovedi 5 gennaio, una
giornata feriale, & stata di
certo la migliore, soprattut-
to al mattino. C'era parec-
chia gente in citta e me lo
hanno confermato in molt.
L’Epifania invece é stata un
po’ una scommessa, abbia-
mo tenuto aperto pratica-
mente solo noi in corso Ver-
di», raccontaPacorig riferen-
dosi ai commercianti che
operano nella zona pedona-
le. «Bisogna considerare che
nonsolo gli uffici erano chiu-
sima addirittura anche alcu-

ni supermercati del centro
hanno tenutole serrande ab-
bassate. Questo ha un po’
spopolato lacitta. Molte per-
sone, poi, erano ancorain va-
canza o comunque fuori Go-
rizia». Un problema che siri-
peteinaltriperiodie acuirie-
scono asfuggiresololelocali-
tache possono contare su un
buon afflusso di turisti co-
me, ad esempio, la vicina
Trieste. In ogni caso, come si
diceva, il bilancio & comples-
sivamente abbastanza positi-
vo. «Allafine il giro di affarié
statoinlinea conl'anno scor-
so e forse si & guadagnato
qualcosa in pil», aggiunge
infattila presidente diFeder-
moda. Come sono ormai i
“clienti tipo” a caccia della
merce in saldo? Sidirebbe ac-
corti, riflessivi e per niente
improvvisati. «Molte perso-
ne fanno solo acquisti mira-
ti, vengonomagaria provare
icapineigiorniprecedential-
le svendite e poi ripassano
per isaldi veri e propri. San-
no quello che vogliono e ap-
prezzanola qualita. Inoltre —
conclude Pacorig & tornata
anche la clientela slovena.
Perloro questo genere di ap-
puntamenti ha ancora un
Senso».

Insomma si parla ancora
di «una festa della shop-
ping», in questo scorcio di fi-
ne stagione. I suoiconcorren-
ti pilt prossimi si chiamano
pero Black friday e e-com-
merce. Soprattutto il vener-
di ormai famoso alla fine di

novembre dedicato agli scon-
ti attira probabilmente di
pil, vista anche chela quanti-
tadimerce disponibile ad ini-
zio stagione. Inutile comun-
que guardare al passato, per
quanto recente. C’¢ infatti
una piccola, attesa novita
per il settore commercio.
«Come Federmoda stiamo
organizzando, alivelloregio-
nale, lo Sbaracco invernaie».
11 cosiddetto saldo dei saldi
si terrd, a quanto pare, il pri-
moweekend di marzo.

Stando a una ricerca con-
dottadaConfcommercioali-
vellonazionale, i capidiabbi-
gliamento (93,8 percento) e
le calzature (83,6%) si con-
fermano in cima alle prefe-
renze espresse dai consuma-
tori rispetto agli articoli che
intendono acquistare a sal-
do. Rispetto allo scorso an-
no, le tipologie di prodotti
che registrano i maggiori in-
crementi sono gli articoli
sportivi (pilt 2%) e la bian-
cheria per la casa (pilt 1%).
Oltre la meta di coloro che
fanno e faranno acquisti du-
rante i prossimi saldi inver-
nali si reca e rechera presso i
negozi di fiducia (50,4%).
Segue il canale online con il
40,3%, altrinegozi 7,3%, ou-
tlet 2%. Oltre quattro intervi-
stati su dieci (42, 1%) utiliz-
zeranno i social network per
ricercare informazioni circa
gli articoli che intendono ac-
quistare a saldo. Instagram
risulta essere il social pit uti-
lizzato (84%).—
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Saldi, avvio tiepido
«Masiamos

Commercio
Debutto

soft per i saldi
«Ma fiducia
nel weekend»

Debutto “tiepido” per i saldi
udinesi. L'aggettivo, lo usa il
presidente regionale e provin-
ciale di Udine di Confcommer-
cio Federmoda Alessandro
Tollon, che si dice, per l'appun-
to, «timidamente positivo»
sull'andamento dei ribassi di
fine stagione. «Come sta an-
dando? - Diciamo abbastanza
bene. E presto per evidenziare
una tendenza. Ma c'¢ stata un
po’ di vivacita a Udine, come
anche a Pordenonc e Trieste»,
ApaginalX

Deranzosi

A Udine ¢’e movimento»

P Tollon: «Fa caldo
e molti non sono
rientrati dalle ferie»

COMMERCIO

UBINE Debutto “tiepido” per i
saldi udinesi. L'aggettivo, lo
usa il presidente regionale e
provinciale di Udine di Conf-
commercio Federmoda Ales-
sandro Tollon, che si dice, per
Pappunto, «timidamente posi-
tivo» sull'andamento dei ri-
bassi di fine stagione.

«Come sta andando? Dicia-
mo abbastanza bene. E presto
per evidenziare una tendenza.
Isaldi sono partiti stamattina
(ieri ndr). La gente controlla i
capi che piacciono e a che
prezzo sono stati messi, pri-
ma di comprare. Ma c’2 stata
un po’ di vivacitd a Udine, co-
me anche aPordenone e Trie-

ste, a quanto mi dicono». Tol-
eviden
lon _.._...zia che «C’'é ancora
parecchia gente che & fuori
Udine o fuori regione per le va-
canze natalizie»,
E non bisogna poi sottovalu-

tare il fattore meteo, perché
«fa decisamente caldo per il
periodo» e questo invoglia me-
no ad acquistare piumini o
cappotti. Ma Tollon pensa po-
sitivo, «C'¢ un weekend lungo
davanti a noi. Tre giorni pieni
coninegoziapertiin cuiicon-
sumatori potranno fare i loro
acquisti a prezzi scontati», Le
stime, assicura, «sopo tutto
sommato positive. Si & regi-
strato un piccolo calo delle
vendite on line rispetto agli ul-
timi anni in cui, con la pande-
mia, gli acquisti in rete aveva-
no avuto un rialzo esponenzia-
le. Adesso stiamo assistendo a
un piccolo ritorno al commer-

CONFCOMMERCIO

cio tradizionale. Siamo tiepi-
damente positivi quindi».
L’avvio dei ribassi invernali
& stato allineato con quasi tut-
to il resto d’'Italia (solo Valle
d'Aosta, Sicilia e Basilicata
hanno scelto date diverse) nel-
la nostra regione. I saldi prose-
guiranno finoal 3l marzo. Pur
non avendo piil lo stesso peso
del passato, secondo Tollon i
ribassi «rimangono un aiufo
importante, un volano d'affari
per I'economia e un’opportu-
nit3 per i consumatori, invo-
gliati all'acquisto per la possi-
bilita di comprare i prodotti ri-
tenuti interessanti a un prez-
zo favorevole».’
C.DM.
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LA STAGIONE DEI RIBASSI

Primo giorno disaldi
Un inizio morbido

| commercianti sperano nel lungo fine settimana dell Epifania
«Gliacquistidiahiti, borse, maglieria e scarpe vanno ponderati»

LauraVenerus

Non un pienone del primo
giorno, ma buone aspettative
per il lungo fine settimana: si
respira ottimismo tra i negozi
di abbigliamento nel primo
giornodisaldiaPordenone.

Le vetrine gia promuovono
sconti molto alettanti, che in
taluni casi partono dal 50 per
cento, anche se & pill usuale
notare percentuali di sconto
trail20ei30%.

Nel tardo pomeriggio di ie-
ri, il cuore della citta era tran-
quillo, prime persone con i
pacchetti degli acquisti in ma-
no, ma con discrezione: sinto-
mo che grossi acquisti, anco-
ra, non se n'é fatti. Ma cié non
spaventa e non preoccupa i
commercianti.

«La glornata é partita sotto-
tono, complice secondome an-
che un meteo poco allettante
perun giroin centro—ha osser-
vato Federica Morello, titola-
re del negozio FM Exclusive in
corso Garibaldie referente Fe-
dermoda Ascom Pordenone
—. Davanti ci aspetta un bel fi-
ne settimana, con un ponte,
giornate festive in cuiinegozi
saranno aperti e ci auguriamo

pertanto che ci sara pilt movi-
mento». Tradizionalmente,
gliaddetti ailavori sannochei
primi acquisti che i clienti fan-
no non appena partonoi saldi
sono i capispalla, le borse, le
scarpe e la maglieria: acquisti
ponderati, attenti, pill pensati
emenoimpulsivi.

«E un nuovo modo di fare
shopping - hasottolineato Mo-
rello -, un cambio di compor-
tamentoche premiail capo du-
revole ed evergreen rispetto
all'oggetto modaiolo, da una
stagione e via».

«Aspettiamo di vedere co-
me andranno le prossime gior-
nate, ma per il momento sia-
mo soddisfatti - ha affermato
AntonellaPopolizio, che gesti-
sce negozi del gruppo Calze-
donia in citta e nei centri com-
merciali—. Certamentenon ab-
biamo assistito alla ressa, ma
per quanto ci riguarda siamo
allineati ai nostri budget, sap-
piamo che davanti abbiamo
unweekend lungoe seneglial-
tri anni i primi giorni poteva-
no gia essere un boom perché
ilcalendario deisaldicoincide-
va con le festivita, quest’anno
non é cosi, ma tutto sommato

CONFCOMMERCIO

siamo soddisfatti».

Molti i clienti provenienti
anche da fuori citta, arrivatia
Pordenone per trascorrere le
vacanze in famiglia. Lo stesso
ha notato Lorena Del Pioluo-
go del negozio Weekend Max
Mara in corso Vittorio Ema-
nuele.«Gia i primi giorni
dell’'annc abbiame avuto un
buon afflusso di gente innego-
zio.Laffluenzaé anchedigen-
tenondellacittd, machesitro-
va a Pordenone per turismo o
perché viene a far visita a pa-
renti per le festivita. Il wee-
kend che si apre adesso é di
grandi aspettative per conti-
nuare a lavorare bene come
fatto finora».

Lebuone aspettative sonori-
poste anche dall’afflusso che
affollerail centro per gli ultimi
giorni delle iniziative natali-
zie promosse dal Comune di
Pordenone, in particolare fari
puntati su quanti affolleranno
le casette ela pista di pattinag-
gio su ghiaccio: un bacino di
persone che i commercianti si
aspettano possano fare un gi-
ro anche nei negozi del centro
per approfittare dei prezzi
scontati—
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Movimento nei negozi, siain centro che in periferia. Tanti turisti frai clienti. Confcommercio punta sul fine settimana

Partenza dei saldi invernali a buon ritlmo

Al centro Montedoro
«4 milaingressi
solo al mattino»,
certificail direttore
Bavazzano

LAGIORNATA

MICOLBRUSAFERRO

entrocittadino affol-
lato fin dal mattine.
Stesso scenario an-
che nei centri com-
merciali. Primi acquisti effet-
tuati gia allaperturaneinego-
zie turisti italiani e stranieri a
cacciadiaffari nel corsoditut-
talagiornata.
Isaldiinvernali in citt par-
tono con buoni auspici, con-
tenti anche i negozianti pil
periferici, cheregistrano otti-
mi affari. E molti sperano che
anche nel fine settimana,
complice il ponte di festa, ci
sia un movimento ancora pilt
vivace. La maggior parte dei
punti vendita & partita con
scont fissati al 30%, ma alcu-
ni, comprese le grandi cate-
ne, arrivano fino al 70%. I ri-
bassi toccano merce di tutti i
tipi: abbigliamento, accesso-
ri, scarpe, cosmetici, bigiotte-
ria, gioielleria, casalinghi, li-
bri. «Sta andando bene, fin
dasubito, i primi clienti sono
arrivati poco dopo aver aper-
to le porte — raccontava ieri
AjisaMujdzic di Remy —. Par-
tocon sconti progressivi, scar-
pe al 30%, abbigliamento al

20%, poi saliro fino al 70%.
saldinon sono pilicome quel-
li di un tempo, con un boom
iniziale, ma si lavora su pilt
giorni, in modo costante, e
nonémale. Ituristisonosem-
pre tanti, ¢’ stato solo un pic-
colo stop a ottobre, ma dalla
scorsa estate li vediamo dav-
vero spesso. E, personalmen-
te, posso dire che nel post
pandemia ho sempre lavora-
to molto bene. In questi gior-
ni sto gia vendendo le colle-
zionidellanuovastagione».
Anche nelnegoziodicalza-
ture Primadonna, la commes-
sa all'interno spiega chei pri-
miclienti, turisti, hanno com-
prato subito dopo I'apertura,
alle 10, mentre nel vicino
Griffe, il titolare Roberto Pa-
ganini pensa invece che i sal-
di «sarebbero dovuti partire
lunedi, dopol’Epifania. Ades-
so molt triestini sono fuori
citta, approfittando dell’ulti-
mo weekend di festa. Abbia-
mo qualche persona solo da
fuori, sloveni, croati e austria-
ci, ma gli “stanziali” manca-
no.Enonsivive solo conituri-

sti».
Tantagente ecode alle cas-

se, a tratt, nei negozi di
brand pili popolari, come Te-
zenis, Calzedonia, Zara o
H&M, dove alcuni capi sono
proposti a prezzi stracciati e
¢’¢ la corsa ad accaparrarsi la
taglia giusta prima che si
esaurisca. Alcuni reparti in
particolare presentavano ieri
gia pezzi unici, con una per-

CONFCOMMERCIO

centuale di sconto fino
all'80%. Ovunqueiribassiau-
menteranno nelle prossime
settimane.

Per Elena Pellaschiar, del
Gruppo Commercio di Conf-
commercio, «I'inizio dei saldi
& tiepido, forse un po’ condi-
zionatodal meteonon favore-
vole, ma si & registrato co-
munque un bel viavai, che
speriamo sia pill animato nel
fine settimana, quando molti
negozi del centro saranno
apertianche didomenica».

Tanti si sono dedicati alle
compere ieri anche al centro
commerciale Montedoro:
«Almattino abbiamoregistra-
to 4 mila ingressi», racconta
il direttore Sergio Bavazza-
no, «vedremo come si prose-
guird. Confesso che non mi
aspetto grandi numeri, so-
prattutto a causa delle tante
promozioni gia partite nei
mesi scorsi, oltre al Black Fri-
day. In questo modo ormai
Ieffetto saldi & scemato». 11
centro restera aperto anche
oggi, cosi come le Torri d’Eu-
ropa, dove il direttore Stefa-
no Minniti parla di «un buon
afflusso partito dalla tarda
mattina, aumentato poi nel
pomeriggio».

Parecchi acquirenti ieri nel
centro cittd ma anche i punti
vendita piti periferici sidefini-
scono soddisfatti, come dal
negozio Verh in campo San
Giacomo, che ieri ha accolto
anche clienti giunti dal Friuli
proprioperisaldi. —

F:RIPRODUZIONE RISERVATA
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Anchedal Friuli

Un continuo viavai ieri da Ve-
rh, a San Giacome, con clienti
giunti da tutta Trieste e an-
chedal Friuli. Adaccoglierli Ti-
zianaeFrancesco Verh, insie-
me a laria Coslovich. «Sia-
mo molto contenti, la stagio-
ne & andata bene, come que-
sto avvio di saldi, anche se
Siamo un negozio mena cen-
trale le persone ci conoscono
earrivanoda tante zone della
citts, merito anche della visi-
bilita dei sacial, conigualila-
voriamo ormai da tempo».

«\Viavaicostante»

H

Molto soddisfatta ieri Ajisa
Mujdzic def punto vendita Re-
my: «Parto con sconti pro-
gressivi, scarpe al 30%, abhi-
gliamento al 20%, poisaliro fi-
noal 70%. I saldi non sono pit
come quelli di un temipo, con
un hoom iniziale, ma silavora
st pit giorni, in modo costan-
te, e non @ male, E i turisti so-
no sempre tanti, ormai dalla
scorsa estate. Stogia venden-
do anche e nuove collezioni
della prossima stagione».

DA GRIFFE

«Medlio dal 9»

Roherto Paganini, del nego-
zig Griffe, avrebbe voluto un
inizio dei saldifissato al 9 gen-
naig: «Durante questo ponte
di festa molti triestini sono
fuori citta, a sciare in monta-
gna, approfittando dell'ulti-
mo weekend di festa prima
dell'inizio delle scuole. Nel pri-
ma giorno di sconti abbiamo
qualche cliente solo da fuori
Trieste, sloveni, croati e au-
striaci, magli“'stanziali" man-
cano. E nel commercio non si
vivesoloconituristi».

LE IMMAGINI
AL TOLAPRIMAGIORNATA T
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Oggi scattano i primi saldi
«Saranno fondamentali
i venti giorni iniziali»
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PORDENONE La partenza & fissata
per oggi, ma c'¢ gia un periodo
piltampio che i commercianti de-
finiscono come quello decisivo: i
primi venti giorni, li si capira dav-
Vero se sara un successo 0 un
flop. E arrivato anche a Pordeno-
ne il momento dei saldi e la situa-
zione & inquadrata da Federica
Morello di Federmoda.
«Citroviamo in una situazione
delicata - spiega la rappresentan-
te del settore delf'abbigliamento
- abbiameo vissuto novembre e di-
cembre in modo altalenante. Pe-
riodi buoni seguiti da periodi me-
no buoni e viceversa. Sappiamo
con certezza una cosa: i primi
venti giorni di saldi saranno quel-
li decisivi sotto ogni punto di vi-
sta. Si tratta di un periodo fonda-
mentale». Quanto alla scontisti-
ca, non & cambiato molto rispet-
toa quanto avvenuto I'anno scor-
s0: «Si va dal 20 fino anche al 50
per cento - € I'informazione data
sempre da Federica Morello - sul-
lamerce in vetrina. Si trattadi un
periodo molto importante, so-
prattutto per un certo.tipo di
clientela che & ancora molto affe-
zionata al rito dei saldi». Quanto
al periodo natalizio, invece, «c'¢
stata una frenata, con un‘accele-
razione che si & verificata nei ne-
gozi solamente. negli ultimi
tre-quattro giorni prima di Nata-
le.  mio consiglio? Fare attenzio-
ne all'acquisto d'impulso e punta-
re invece su capi duraturi e di

FEDERICA MORELLO
D1 FEDERMODA:

«NATALE ALTALENANTE

COME GLI ULTIMI
DUE MESI
PREVISIONI INCERTE»

qualiti».

Dal punto di vista tecniico, Con-
fcommercio informa che 1a pre-
sentazione al pubblico della ven-
dita di fine stagione dovra esplici-
tamente contenere I'indicazione
della natura di detta vendita, la
datadiinizio e la suadurata. Non
& pili necessaria la comunicazio-
ne preventiva al Comune di com-
petenza, ma ¢ obbligatorio espor-
re il prezzo praticato ordinaria-
mente, lo sconto espresso in per-
centuale e il prezzo finale. Inol-
tre, le merci in saldo devono esse-
re presentate in maniera inequi-
vocabilmente distinta e separata
da quelle eventualmente poste in
vendita alle condizioni ordina-
rie, I saldi non hanno lo stesso pe-
so del passato, ma rimangono un
ajuto importante, un volano d'af-
fari per I'economia e un'opportu-
nita per i consumatori, invogliati
all'acquisto per la possibilita di
comprare i prodotti ritenuti inte-
ressanti a un prezzo favorevole -
sottolinea il presidente regionale
di Confcommercio Federmoda
Alessandro Tollon - In un conte-
sto come quello che stiamo anco-
ravivendo, con gli effetti negativi
del conflitto sull’economia, si
tratta anche di un passaggio si-
gnificativo per F'attivita di impre-
sa: gli esercizi commerciali incas-
sano la liquiditad necessaria per
pagare tasse, dipendent, fornito-
ri, affitti, costi fissi e utenze e so-
no in grado di far fronte agli inve-
stimenti necessari agli ordinativi
delle nuove collezioni».

© RIPRODUZIDONE RISERVATA
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[1 giorno del via
ai saldi invernali
Ribassi da subito
anche dell’80%

Paoletti: «Tanti capi, ottimi affari in vista»
Federconsumatori: «Stime di clienti in calo>

MICOLBRUSAFERRO

entre lo shopping
natalizio si & con-
cluso solo da po-
chi giorni, & gia
tempo di saldi di fine stagio-
ne, al via oggi a Trieste come
in tutto il Friuli Venezia Giu-
lia. Merce di tutti i tipi, con
prezzi tagliati fino all’80%
gia dai primi giorni, anche se
glisconti continuano aperde-
re sempre piu 'appeal di un
tempo, a causa delle promo-
zioni ormai attive un po’ tut-
to Panno, in diverse forme, o
grazie alle giornate dedicate
alle maxi offerte, come il fa-
moso Black Friday, senza di-
menticare la concorrenza
dell’online.
AntonioPaoletti, presiden-
te di Confcommercio Trieste,

guarda con fiducia all’avvio
deiribassi: «Se queste tempe-
rature continuano, aiuteran-
no gli acquisti, ricordiamo
che abbjamo avuto un’estate
prolungatae che tante perso-
ne ancora non si sono dedica-
tealle compere invernali.Ine-
gozi hanno tanti capi, molto
belli, della stagione attuale,
¢’é una vasta scelta e credo
che i primi clienti che arrive-
ranno faranno ottimi affari».
Secondo Paoletti poi «dopo
la pandemia la gente ha vo-
glia di dedicarsi agli acquisti,
difarsi qualcheregalo», mari-
badisce anche, come detto
pitt volte negli ultimi anni,
che le offerte presenti spesso
tutto Panno non aiutano:
«Penso che il Black Friday e
soprattutto vendite promo-

CONFCOMMERCIO

zionalirovinino tutt gliscon-
ti di fine stagione, che con
queste tempistiche e queste
modalita non vanno bene.
Serve una legge — conclude —
che blocchi proprio le promo-
zioni, almeno due mesi pri-
ma dell’inizio di ogni periodo
disaldi».

L’Osservatorio nazionale
Federconsumatori, intanto,
sul sito ufficiale www feder-
consumatori.it, spegne un
po’ gli entusiasmi della cate-
goria, e prevede unastagione
“magra”, stimando che soloil
24% delle famiglie approfitte-
ra degli sconti appena inizia-
ti, con una diminuzione del
13% rispetto allo scorso an-
no e con una spesa media di
178,60euro, il 3%inmenori-
spettoa gennaio 2022. —

£ RIPROOUZIONE RISERVATA
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LA PERBONAL SHOPPER

«Altenzione agli accessori inutili»

Unocchio al portafoglio, per spendere senzarischi e senza erro-
ri, ma anche un'attenzione alla moda, per trovare abiti intra-
mentahili durante i ribassi di fine stagione. Jovana Milasinovic,
personal shopper a Trieste, ricorda gualche dritta, per inserire
nel guardaroba pezzi utili, da scegliere proprio durante isaldie
da poter indossare inrealta durante tutto 'anno. «E it momen-
toideale per fare acquisti furbie durevolinel tempao, senzafarsi
ingannare dai capi e dagli accessori inutili, solo perché sono
scontati». Secondo l'esperta meglio ad esempio «puntare sui
“teddy coat", un "must' anche per la prossima stagione, oltre
al fatto che ci scalda per tutto l'inverno, e poii blazer, da usare
sia per itlavoro sia per qualche serata pit elegante. La camicia
bianca va bene sempre e comungue, cosi come un jeansdibuo-
na gualita o un maglione di cachemire, che non passa mai di
moda».

MEIPUNTIVENDITA

Da verilicare ¢li orari di apertura

Molti negozi saranna aperti anche nel giorno festivo dell’Epifa-
nia, domani, per sfruttare pienamente l'avvio dei saldi, prose-
guendo poinel weekend, operativi, in alcuni casi, anche tutta la
domenica, sperandonell'arrivo pure di quaiche turista, visto I'ul-
timo ponte festivo prima della riapertura delle scucle. Meglio
controllare in agni punto vendita gli orari scelti per le prime gior-
nate di sconti, spesso esposti all'ingresso o sulle vetrine, che
possono variare rispetto ai consueti turni di apertura, per favori-
re un maggior afflussa diclienti. Gia partitiil 2 gennaioin Siciliae
Basilicataeil 3 gennaio in Valle d'Aosta, oggi iribassi di fine sta-
gione iniziano un po' in tutte le altre regioni d'talia, con la data
conclusiva prevista, per it Friuli Venezia Giulia, venerdi 31 mar-
zo. Adisposizione dei clienti, per andare a caccia dell'affare, dun-
gue ci sono sostanzialmente tre mesi di tempo. Foto di Andrea
Lasorte
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ALTROCONSUMD FEDERCONSUMATOR F{i
«Multaa chirifintabancomato carta» «Selamerce ¢ difettosa vacambiata»
Traivademecum diffusiin questi giorni, prima delfa partenza  «Non farsi prendere dalla frenesia ma controliare bene alcune
ufficiale det saldi, anche quello di Altroconsumo, dove, tra i informazioni», suggerisce Angelo D'Adamo, presidente di Fe-
puntiin evidenzia, siricorda che «dal 30 giugno 2022 chinon  derconsumatori Fvg. «Se viene acquistata merce difettosa va
accetta pagamenti con bancomat e carte di credito pud esse-  cambiata, ma se giunti a casa non place olataglia & shaghiata, ri-
re sanzionato (30 euro di multa a cui si aggiunge una quota  cordiama che il negoziante non & obbligato alla sostituzione, di-
parial 4% del valore della transazione rifiutata). 1l negoziante  pende dalla cortesia del commerciante e dagli accordi presi ma-
& tenuto ad accettare | pagamenti digitali anche in periodo di  gari durante la vendita. | prezzo inoltre deve essere hen chiaro,
saldi. Infine, nen & possibile aumentare prezziper pagamenti  quello del mese precedente e lo sconto applicato, mentre an-
effettuati con carta e non possono essere applicatecommis-  drebbe indicato anche se i prodotto si riferisce magari a stagio-
sioni aggiuntive». Secondo l'organizzazione di consumatori  ni passate». E sottolinea anche che «il consumatore merita ri-
serve anche prestare attenzione «ai pagamenti effettuati  spetto, che tutto sia corretto fa bene sia al commerciante che al
conla cartarevolving, perchéitassi applicati possonosupera-  cliente». Ma questi saldi 2023 secondo D'Adamo «partiranno
reil 20%. Questo strumento dipagamentopudessereconve-  conpocoslancio, le famiglie sonoin affanno con gli aument del-
niente nel solo caso di rimborso del capitale in tempi brevissi- e hollette, un grossissimo problemna, oltre all'inflazione, sotto
mi>. gliocchi di tuttis.
CONFCOMMERCIO 9
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«Occhio a prezzo iniziale ¢ sconto»

Compere d'impulso, senza pensarci trappo, spinte da prezzi an-
che dimezzati. Una delle prime domande che le persone si devo-
no porrein tempo di saldi, @ se davvero guelta merce scontata ser-
ve, secondo Antonio Ferronate, dell'Adoc di Trieste, I'Assaciazio-
ne per la difesa e 'orientamento dei consumatori, che invita a
«panderare con intelligenza sulle reali necessita dell'acquisto».
Avverte poicame sia fondamentale un'‘altra verifica: «Seil prodot-
toera statoprecedentemente adocchiato in un punto vendita, me-

e

{0 SHOPPING

ONLINE

Guardia alta contro i raggiri inrete

Come intuttii periedi di grandiafflussi anche relativamente ai-
lo shopping online, serve prestare attenzione pure alle truffe
che corrono sulla rete. Solo gualche settimana fa la Polizia po-
stale avevaricordato, in occasione delle feste natalizie, il rischio
di incappare in raggiri e false vendite, con la conseguenza di
somme pagate e pacchi mai arrivati. E sul web & pubblicata an-
che una guida di suggerimenti utill: tra questi, prima dicomple-
tare 'acquisto, meglic verificare che il sito sia fornito di riferi-

gliocontrollare se poi il saldo presentaeffettivamente unariduzio-  menti specifici, come un numero di partita iva, un indirizzo fisi- L
ne appetibiles. Ricordaanche come sianecessario, perunacom-  co e i contatti dell'azienda. Attenzione poi alle carte di credito: O
pletezza delfle informazioni fornite al cliente, «che il saldo mostri  per completare una transazione d'acquisto sono indispensabili o]
il prezzoiniziale e non solo [a percentuale discontofinale». Sepoi  poche informazioni, come il numero della carta, la sua data di 3
un prodotto venduto durante il periododeiribassi«risultadifetto~-  scadenzaelindirizzo perla spedizione dellamerce. Se un vendi- =
sg, tleve essere cambiato», spiega ancora Ferronate, «oppure la  tore chiede ulteriori dati probabilmente vuole assumere infor- &4
personahadiritto allarestituzione del denaro spesos». mazioni personali. a
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Domani il via ai saldi, i consigli per evitare brutte sorprese

COMMERCIO

UDINE Scattano domani i saldi in
tutta la regione, che dureranno
fino al 31 marzo: un'occasione
per fare buoni affari, a patto di
prestare un po’ di attenzione.
Dalle assaciazioni dei consuma-
tori arrivano infatti i consigli
per fare acquisti ed evitare brut-
te sorprese.

Come al solito, & necessario
conservare lo scontrino: i capi
in saldo, infatti, si possono cam-
biare come tutti gli altri e il con-
sumatore in caso di prodotti di-
fettati puo scegliere tra ripara-
zione e sostituzione. Attenti

“inoltre ai fondi di magazzino: le
vendite devono essere realmen-
tedifinestagione, per cui é bene
diffidare di quei negozi che ave-
vano i ripiani semivuoti prima
dei saldi e poi si sono improvvi-

- samente riempiti di prodotti. In-
fine, un ulteriore consiglio & di
non fermarsi mai al primo nego-
zio, ma di confrontare i prezzi
nei vari esercizi; sul cartellino,
inoltre, il commerciante deve
esporre il prezzo praticato ordi-
nariamente, lo sconto espresso
in percentuale e il prezzo finale.
Le merci in saldo, tra I'altro, de-
vono essere presentate in ma-
niera inequivocabilmente di-
stinta e separata da quelle even-
tualmente poste in vendita alle
condizioni ordinarie.

Il Movimento Difesa Consu-
matori del Fvg invita inoltre a
diffidare dagli sconti troppo al-
ti: «Considerato il calo delle ven-
dite e la crisi dei consumi, i com-

mercianti hanno pensato bene
di tornare ad alzare gli scond
praticati, condizionati dalla for-
te diminuzione della spesa me-
dia degli acquirenti - commen-
taI'associazione -: da un'indagi-
ne a campione effettuata dallo
Sportello Sos Consumer Mdc
Fvg, una famiglia su cinque in
Fvg approfittera delle vendite
promozionali con una spesa me-
dia di 130 euro a persona. Ma at-
tenzione ai ribassi, solitamente
reclamizzati in vetrina, del me-
no 50 o 60 per cento. Suggeria-
mo ai consumatori di guardare
sempre al prezzo effettivo da pa-
gare e di non farsi incantare da
sconti troppo elevati, che ri-
schiano di essere gonfiati». «I
saldi non hanno lo stesso peso
del passato, ma rimangono un
ajuto importante, un volano
d’affari per I'economia e un’op-
portunita per i consumatort, in-
vogliati all'acquisto per la possi-
bilita di comprare i prodotti rite-
nuti interessanti a un prezzo fa-
vorevole - sottolinea il presiden-
te regionale e provinciale di Udi-
ne di Confcommercio Federmo-
da Alessandro Tollon -. In un
contesto come quello che stia-
mo ancora vivendo, con gli effet-
ti negativi del conflitto sull’eco-
nomia, si tratta anche di un pas-
saggio significativo per I'attivita
diimpresa: gli esercizi commer-
ciali incassano la liquidita ne-
cessaria per pagare tasse, dipen-
denti, fornitori, affitti, costi fissi
€ utenze e sono in grado di far
fronte agli investimenti necessa-
ri agli ordinativi delle nuove col-
lezioni»,

DRIPRODUZICNE RISERVATA

COMMERGID

CONFCOMMERCIO

-

Lora dei

aldi seatterd anche ald Fiera

H Pary inevide
e cherkan

Superficie 17 %

DATA STAMPA

VE - 3018

e

(]

ADALTR

DIBILE

ol el
e

ARTICOLO NON C

12



MessaggeroVeneto

Quotidiano - Dir. Resp.: Paolo Mosanghini
Tiratura: N.D. Diffusione: 1031 Lettori: 6000 (0003018)

DATA STAMPA

www.datastampa.it

04-GEN-2023
dapag. 27/ foglio !
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Da domani il ritorno
dei saldi invernali
«Boccata d’ossigeno»

Madriz (Ascom): «Le vendite natalizie? Bilancio discreto»

Pacorig (Federmoda): «lribassi sono un aiuto importantes :

L'Unione consumatori  Obbligatorio esporre &

prevede sconti il prezzo praticato O

pittconsistenti ordinariamente =~

rispetto al 2022 e lariduzione n

Francesco Fain ti nemmeno i client che, in- t}
vece, hanno dichiarato di at- =

Vendite natalizie «discrete»
con un bilancio, a Gorizia, «a
macchia di leopardo». Saldi
al via da domani, considerati
dalla categoria dei commer-
cianti «un aiuto importante
perimprese eclienti».

Cisiamo. Tornano gli scon-
ti, pill consistenti rispetto a
quelli praticati nel 2022. E
quanto emerge da uno stu-
dio, condotto nell'intero Bel-
paese, dall'Unione naziona-
le consumatori. Allineato
con quasi tutto il resto d’Ita-
lia (solo Valle d’Aosta e Sici-
lia hanno scelto diversamen-
te), il Friuli Venezia Giulia ve-
de, dunque, partire la stagio-
ne dei saldi: dureranno fino
al 31 marzo.

Antonella Pacorig, presi-
dente di Federmoda Gorizia,
non ha dubbi. « saldi - spie-
ga-non hannolo stesso peso
del passato, ma rimangono
un aiutoimportante, un vola-
no d’affari per I'economia,
un aumento di liquidita per
le imprese e un’opportunita
per i consumatori, invogliati
all’acquisto per la possibilita
di comprare i prodotti, rite-
nutiinteressanti, a un prezzo
favorevole. Il Natale & anda-
to abbastanza bene: non so-
nomancatiiregaliogliacqui-
sti fatti per gratificarsi un po’
inun periodo in cui le preoc-
cupazioni ancora si fanno
sentire. Ma non sono manca-

tendere proprio i saldi per
qualche acquisto in piu a
prezzo scontato. Ealloraliac-
coglieremo adesso, come
sempre con qualitd e conve-
nienza».

Dal punto di vista tecnico,
Confcommercio Gorizia -
cordachelapresentazione al
pubblicodella venditadifine
stagione dovra esplicitamen-
te contenere lindicazione
della naturadidettavendita,
ladata diinizio e la sua dura-
ta. E obbligatorio esporre il
prezzo praticato ordinaria-
mente, lo sconto espresso in
percentuale e il prezzo fina-
le. Inoltre, le merci in saldo
devono essere presentate in
maniera inequivocabilmen-
te distinta e separata da quel-
le eventualmente poste in
vendita alle condizioni ordi-
narie.

Gianluca Madriz, presi-
dente di Confcommercio,
parla di un bilancio a mac-
chia dileopardo perle vendi-
te natalizie. «<Medjamente -
dichiara - ¢’¢ stato un risulta-
to buono, anche se alcune
realtanon hannobrillato. Ha
lavorato bene la ristorazio-
ne: ¢’ voglia di uscire e di
muoversi. Ancheil comparto
alberghiero sta respirando
un’aria diversa. In questo
contesto, i saldi costituisco-
no una boccata di ossigeno.
Sonoibenvenuti».—

&:RIPRODUZIONE RISERVATA

CONFCOMMERCIO

Tornanoi saldiinvernali con tanti sconti dopo le vendite natalizie

Superficie 25 %
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Da domaniil ritorno
dei saldi invernali
«Boccata d’ossigeno»

Madriz (Ascom): «Le vendite natalizie? Bilancio discreto»

Pacorig(Federmoda): «lIribassisono un aiutoimportantes

FrancescoFain

Vendite natalizie «discrete»
con un bilancio, a Gorizia, «a
macchia di leopardo». Saldi
alvia da domani, considerati
dalla categoria dei commer-
cianti «un aiuto importante
perimprese eclienti».

Cisiamo. Tornano gli scon-
ti, pili consistenti rispetto a
quelli praticati nel 2022. E
quanto emerge da uno stu-
dio, condotto nell’intero Bel-
paese, dall’Unione naziona-
le consumatori. Allineato
con quasi tutto il resto d'Ita-
lia (solo Valle d’Aosta e Sici-
lia hanno scelto diversamen-
te), il Friuli Venezia Giulia ve-
de, dunque, partire la stagio-
ne dei saldi: dureranno fino
al31 marzo.

Antonella Pacorig, presi-
dente di Federmoda Gorizia,
non ha dubbi. «I saldi ~ spie-
ga-non hannolo stesso peso
del passato, ma rimangono
un aiutoimportante, un vola-
no d’affari per 'economia,
un aumento di liquidita per
le imprese e un’opportunita
per i consumatori, invogliati
all’acquisto per la possibilita
di comprare i prodotti, rite-
nutiinteressanti, a un prezzo
favorevole. Il Natale & anda-
to abbastanza bene: non so-
nomancatiiregalio gli acqui-
sti fatti per gratificarsi un po’
in un periodo in cui le preoc-
cupazioni ancora si fanno
sentire. Ma non sono manca-

L'Unione consumatori
prevede sconti
pittconsistenti
rispetto al 2022

ti nemmeno i clienti che, in-
vece, hanno dichiarato di at-
tendere proprio i saldi per
qualche acquisto in pit a
prezzo scontato. Ealloraliac-
coglieremo adesso, come
sempre con qualita e conve-
nienza».

Dal punto di vista tecnico,
Confcommercio Gorizia ri-
cordachelapresentazione al
pubblicodella venditadifine
stagione dovra esplicitamen-
te contenere Pindicazione
dellanaturadi detta vendita,
ladata diinizio e la sua dura-
ta. E obbligatorio esporre il
prezzo praticato ordinaria-
mente, lo sconto espresso in
percentuale e il prezzo fina-
le. Inoltre, le merci in saldo
devono essere presentate in
maniera inequivocabilmen-
tedistinta e separata da quel-
le eventualmente poste in
vendita alle condizioni ordi-
narie.

Gianluca Madriz, presi-
dente di Confcommercio,
parla di un bilancio a mac-
chiadileopardo perle vendi-
te natalizie. «Mediamente -
dichiara - ¢’é stato un risulta-
to buono, anche se alcune
realtanon hanno brillatoc. Ha
lavorato bene la ristorazio-
ne: ¢’e voglia di uscire e di
muoversi. Anche il comparto
alberghiero sta respirando
un’aria diversa. In questo
contesto, i saldi costituisco-
no una boccata di ossigeno.
Sonoibenvenuti». —

ERIPRODUZONE RISERVATA

CONFCOMMERCIO

Obbligatorio esporre
il prezzo praticato
ordinariamente
elariduzione

4

Tornanoisaldiinvernali con tanti scontidopole vendite natalizie

Superficie 25 %
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Moda

Saldi: |
Federmoda
eilrecupero

TRENTO. «Dopo due anni di pan-
demia, ciaspettiamo che ci sia
un certorecupero dopo questa
tornata di saldi». Questo il com-
mento di Gianni Gravante, presi-
dente di Federmoda del Trenti-
no Alto Adige. | saldi sonoinizia-
tisiain Trentinochein Alto Adi-
ge,come nelrestod'ltalia. | set-
tori pil gettonati peri saldi, spie-
ga Gravante, "sono abbigliamen-
toeaccessori".Incimaalleri-
chieste, giacconi, magtieriae
borse. «E poilo sport - aggiunge
Gravante - tenendo conto che il
clima di questigiorni non ci sta
aiutando». «Contrariamente a
quanto avviene per altri settori,
nelnostroil cliente preferisce
ancorail negozio sotto casa
all'acquisto tramite internet»,
conclude il presidente regiona-
le di Federmoda.

CONFCOMMERCIO

Superficie 3 %
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Saldi, avvio anticipato: «C'é fiducia»

Ia presenza dei turisti crea ollimismo. Gravante: «1/anno scorso ¢ stalo pessimo»
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Inizia la stagione dei saldi. La | i
data ufficiale d’avvio cambia
daregione aregione anche se,
nella maggior parte, coincide
con la data odierna. In Trenti-
no tanti commercianti, com-
plice 1a libera individuazione
della data d'inizio, hanno gio-
cato d'anticipo, cominciando
il periodo che, in provincia,
durera per sessanta giorni. 1l
presidente di Federmoda
Confeommercio, Gianni Gra-
vante: « Siamo fiduciosi ¢ ab-
biamo delle buone aspettati-

Ve».

TRENTO Ecco il primo appunta-
mento commerciale dell’an-
no: inizia la stagione dei saldi.
La data ufficiale d’avvio cam-
bia da regione a regione an-
che se, nella maggior parte,
coincide con la data odierna.
In Trentino tanti commer-
cianti, complice la libera indi-
viduazione della data d'inizio,
hanno giocato d’anticipo, co-
minciando il periodo che, in
provincia, durera per 6o gior-
ni.

Secondo i dati elaborati
dall'ufficio studi della Con-
fcommercio, a livello nazio-
nale, saranno 15,4 milioni le
famiglie che si dedicheranno
allo shopping scontato. Con
una media personale di spesa
individuata in circa 133 euro e
un giro d’affari totale di 4,7
miliardi di euro. «Siamo in un
periodo che tra Covid, infla-
zione, caro bollette, definirei
tempesta perfetta — argo-
menta il presidente di Feder-
moda Confcommercio, Gian-
ni Gravante —. Ciononostan-
te, siamo fiduciosi e abbiamo
delle buone aspettative. In

a2 pagina 6 Cordin

Saldi, Trento gioca d anticipo
molti negozi hanno gia iniziato
«C'éturismo, siamo fiduciosi»

Gravante (Federmoda) é ottimista. A dicembre risultati positivi

Trentino la maggior parte del-
le attivita ha gia dato avvio ai
saldi. Siamo consci della si-
tuazione contingente, ma il
sentiment che percepiamo ci
fa essere ottimisti».

La speranza generalizzata
dei commercianti trentini é
che quest’anno, dopo un an-
no particolarmente complica-
to, si possa tornare a livelli
pre-pandemici. «L’anno scor-
s0 ¢ stato disastroso — prose-
gue Gravante —. Nei giorni
scorsi gli alimentari e I'elet-
tronica hanno raggiunto un
buon risultato, ora ci atten-
diamo un buon riscontro an-
che dall'abbigliamento e dalle
calzature», A incidere sullav-
vio anticipato dei saldi in
Trentino, la presenza dei turi-
sti. Spesso attratti dalle vetri-
ne dei negozianti. «I1 mese di
dicembre ha raggiunto ottimi
livelli — commenta il presi-
dente dei commercianti del
Trentino, Ivan Baratella —.
Alcune realtd hanno registra-
to aumenti anche del 10/15%.
In generale gli alberghi, i ri-
storanti e i bar hanno ottenu-

to ottimi riscontri. Ora, anche
se le prime indagini ci restitu-
iscono una situazione critica,
la speranza € che i saldi vada-
no altrettanto benex.

Negli ultimi anni sono
cambiate le abitudini degli ac-
quirenti, spesso attratti anche
da sconti precedenti alle of-
ferte garantite dai saldi. «Il
mercato € in cambiamento: il
periodo dei saldi inizia a gen-
naio, ma gid durante dicem-
bre si possono osservare,
spesso nelle grandi catene,
diverse offerte. Durante que-
sta prima settimana dovremo
capire se la gente ha atteso
gennaio oppure ha gia acqui-
stato durante 'ultimo mese
dell'anno scorso», conclude

Superficie 46 %
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Baratella.

Complice la situazione con-
tingente, si attende una ridu-
zione della spesa dei clienti
I'Associazione nazionale per
la difesa dei consumatori.
«Solo un italiano su tre ap-
profittera degli sconti inver-
nali di inizio gennaio — spie-
ga il commissario straordina-
rio di Udicon, Martina Donini
—. I cittadini hanno una
grande paura del futuro e il
clima sociale sta peggiorando
a causa dell'economia, della
guerra e dell'inflazione. Gli
italiani, passate le feste, prefe-
riscono non destinare i propri
risparmni all'acquisto di beni
superflui». Cosa acquisteran-
no principalmente gli italia-
ni? Maglioni e scarpe. Lo rive-
la un sondaggio condotto da

Ipsos per Confesercenti.
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Saldi invernali, partenza a singhiozzo

Piffer: <Vendite in calo,
punfare sue-<commerce»

Non c’e piti la corsa
all’affare ma acquisti

ragionati e indispensabili

NICOLA MASCHIO

TRENTO - Periodo di saldi, co-
me sempre a macchia di leopar-
do. Non essendoci una vera e
propria data per Tl'inizio degli
sconti sul nostro territorio - a
livello nazionale il via & fissato
per oggi, mentre sabato inizie-
ranno i ribassi in Alto Adige —
tra centri commerciali e vie cit-
tadine c’é chiha giad iniziato, chi
invece si sta attrezzando e chié
partito da poco.

Tuttavia, rispetto allo scorso
anno non mancano le preoccu-
pazioni. Pesano ovviamente i
rincari dei costi, che sembrano
aver cambiato le abitudini dei
clienti: se una volta infatti c’era
la corsa all’affare, quest’anno
gli acquisti sembrano essere
pill mirati, ragionati, orientati
al mantenimento di un “equili-
brio economico”. Insomma,
non farsi mancare ci6 che & indi-
spensabile, concedendosi solo
qualche strappo allaregola. Per
il presidente dei dettaglianti di
Confcommercio, Massimo Pif-
fer, dal punto di vista economi-
co il Trentino (e in generale il
nostro Paese) sta attraversan-
do una fase molto particolare:
«ll potere d’acquisto in netto ca-
lo non aiuta i consumatori. Ne &
un chiaro esempio il fatto che i
ricavi delle attivita se confron-

tiamo la fine di quest’ultimo an-
no con quella del 2021, sono in
diminuzione. | cittadini inoltre
sono molto piit attenti a cid che
comprano, € il momento in cui
la razionalizzazione degli acqui-
sti & pil forte che mai. Si com-
prain funzione di cio che serve,
non di cid che si vuole. E non
dimentichiamo il grande mon-
do dell’e-commerce, che prima
con la pandemia e ora conirin-
cari si sta rivelando un concor-
rente importanten.

Comunque, nel centro storico
di Trento i commercianti - per
ora di poche parole - hanno co-
minciato poco dopo Natale con
sconti anche del 50% (come nel
caso del negozio di abbiglia-
mento Oltre), mentre altri sono
partiti solo quest’ultima setti-

mana. Le percentuali di ribasso
sono simili praticamente ovun-
que, con qualcuno che pero rag-

giunge anche vette molto im-
portanti: per esempio, da Bath
& Body Works gli sconti tocca-
no il 60%, mentre alla Sisley si
arrivafino al 30%. Ancora, in via
Oriola si incrociano diversi ne-
gozi con prodotti a meta prez-
zo, come Motivi (fino al 5%%),
Intimissimi (dal 30% al 50%, co-
me fatto anche da Pull Love) e
Calzedonia (anche in questoca-
s0 i prezzi scendono del 50%),
mentre altri come PepeSale in
piazza Pasi toccano tutte le per-
centuali di riduzione, dal 20% al
40%, arrivando anche al 50%.
Qualcun altro invece ha deciso
di esporre solo la scritta “Sal-
di”, senza tuttavia specificare il

CONFCOMMERCIO

valore della scontistica.
Unascelta che, spiega per esem-
pio il titolare del Nuna Lie Mar-
co Martini, & stata presa per
sondare un po’ il terreno: «Vo-
gliamo capire come vanno que-
sti primi giorni, noi abbiamo ini-
ziato lunedi. Chiaramente ora
c'&l’onda nazionale, quindi par-
tiremo tutti e si proseguira fin
tanto che non si saranno svuo-
tate le rimanenze in magazzino.
Se i saldi funzionano? Per ora,
anche grazie ai mercatini e ai
turisti, sembra di si. Peroiclien-
ti sono diversi rispetto allo scor-
$0 anno, puntano a comprare di
meno ma in modo pil ragiona-
ton.

Parole che confermano quanto
gia sottolineato da Piffer, il qua-
le aggiunge: «Considerando che
nel 2023 entreremo In recessio-
ne, il commercio tradizionale
sara costretto a rimodularsi, a
riorganizzarsi. Pur nonscompa-
rendo del tutto, le piccole attivi-
ta dovranno trovare modi per
restare competitive, offrendo
prodotti e soprattutto servizidi
alta qualit3, anche online». Capi-
tolo conclusivo, quello dei cen-
tri commerciali:in quello di Per-
gine ad esempio, Cisalfa propo-
ne saldi fino al 70%, mentre Con-
bipel “svuotatutto” al 60%. Inte-
ressante la scelta del Moda
Club Qutlet Corner, che sconta
del 10% i capi azzurri, del 20%
quelli arancioni e del 30% quelli
rossi. Prezzi giti del 50% anche
da Stroili per collane, orecchini
e bracciali, cosi come al Nuova
Moda con scontistiche compre-
se trail 20% ed il 70%.

Superficie 38 %
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Winterschlussverkauf ab Samstag

HANDEL: 4-wichige Schnippchenjagd lduft in Siidtirol bis zum 4. Februar — Confcommercio rechnet italienweit mit hoheren Ausgaben

BOZEN (D). Ab diesem Samstag
versuchen Geschiifte in den aller-
meisten Gemeinden Siidtirols,
ihre unverkaufte Winterware an
den Mann bzw, die Frau zu be-
kommen. Schndppchenjiger
landauf, landab werden wieder
die Gelegenheit nutzen, Artikel
zu herabgesetzten Preisen zu er-
werben.

Den Zeitraum des Winter-
schlussverkaufs legt jedes Jahr die
Handelskammer Bozen nach An-
horung des Wirtschaftsverbandes
hds und des Verbandes der
Selbststindigen fest. In fast allen
Siiddroler Gemeinden beginnt
der Schlussverkauf am 7. Jinner
und endet am 4. Februar. Eine
Ausnahme bilden wie gewohnt
einige Tourismusorte, wie etwa
St. Ulrich, St. Christina oder Rit-

ware erst ab dem 4, Mérz abver-
kauft wird ~ und zwar bis zum 1.
April.

Siidtirol halt seit Jahren an fi-
xen Terminen fiir die Schlussver-
kdufe fest, da dies einerseits fiir
die Kunden von Vorteil sei, da sie
sich besser orientieren konnten.
Andererseits hitten fixe Termine
auch fiir die Kaufleute Vorteile,
da sie eine gleiche Ausgangsposi-
tion fiir kleine und grofle Han-
delsbetriebe schaffe, argumentie-
ren die Verbande.

Blickt man auf andere Regio-
nen Italiens, stellt man fest, dass
der Winterschlussverkauf verein-
zelt bereits begonnen hat. So
machten gestern Sizilien und die
Basilikata den Anfang, heute
zieht das Aostatal nach. Alle an-
deren Regionen starten ihren

ner, also noch piinktlich vor dem
Dreikdnigs-Tag, der in Italien der
Festtag der guten Hexe Befana ist.

Der gesamtstaatliche Handels-
verband Confcommercio fand in
einer Umfrage heraus, dass die
Italiener heuer im Winterschluss-
verkauf durchschnittlich 133 Eu-
ro pro Kopf ausgeben wollen. Der
Gesamtumsatz diirfte rund 10
Prozent {iber dem Vorjahres-Ni-
veau liegen, so die Prognose von
Confcommercio. Die Vereinigung
Confimprese erhob gemeinsam
mit dem Inovation Team-Cer-
ved die grundsitzliche Kaufbe-
reitschaft der Italiener: Demnach
gab ein Drittel an, im Winter-
schlussverkauf zugreifen zu wol-
len. Mehr als 6 von 10 Italienemn
hatten sich zum Befragungszeit-
punkt Mitte Dezember hingegen

ten (siehe Grafik), wo die Winter-

Winterschlussverkauf 2023 in Siidtirol: Alle Termine

vom 7. Jdnner
bis 4. Februar

Bozen, Andrian, Terlan,
Mals, Molten, Leifers,
Pfatten, Branzoll, Auer,
Neumarkt, Montan,
Tramin, Margreid,
Kurtatsch, Kurtinig,
Salurn, Aldeln, Truden,
Altrel, Jenesien, Vols,
Sarntal, Eppan, Kaltern,
Karneid, Deutschnofen,
Welschnofen

vom 4. Marz
bis 1. April

Tiers, Kastelruth,
Ritten, St. Ulrich, St.
Christina, Wolkenstein

Bataruten -infografik; M. Lemanski

h
&

vom 7. Janner
bis 4. Februar

Meran, Moos in
Passeter, St. Leonhard in
Passeier, St. Martin in
Passeier, Riffian, Tirol,
Schenna, Algund, Kuens,
Partschins, Hafling,
Marling, Voran, Plaus,
Tscherms, Lana,
Burgstall, Gargazon, St.
Pankraz in Ulten, Ulten,
Proveis, Laurein, Tisens,
Unsere Liebe Frau im
Walde/St. Felix, Naturns

Winterschlussverkauf am 5. Jan-
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yom 7, Jdnner
bis 4, Februar

vom 7. lnner
bis 4. Februar

Bruneck, Percha,
Olang, Rasen/Anthalz,
Welsherg-Taisten,
Gsies, Prags, Nieder-
dorf, Toblach, Innichen,
St. Lorenzen, Pfalzen,
Kiens, Terenten, Gais,
Mihlwald, Ahrtal,
Prettau, Sand in
Taufers, Sexten

Brixen, Mihibach,
Franzensfeste, Vahn,
Rodeneck,
Natz-Schabs, Ldsen,
Feldthurns, Klausen,
VillndB, Barbian, Lajen,
Waidbruck, Sterzing,
Brenner, Ratschings,
Freienfeld, Pfitsch,
Villanders, Vintl

vorm 4. Mirz
bis 1. April

Enneberg, St. Martin in
Thurn, Wengen, Abtei,
Corvara

CONFCOMMERCIO

noch nicht entschieden. ®

vorn 7. Hnner
bis 4, Februar

Glurns, Graun im
Vinschgau (aufler
Reschen und St
Valentin auf der Haide},
Schiuderns, Laas,
Kastelbell-Tschars,
Martell, Schlanders,
Latsch, Mals, Taufers im
Miinstertal, Prad am
Stilfserjoch, Schnals
{auBer Kurzrasj

vor 4. Méarz
bis 1. April

Stilfs, Kurzras, Reschen,
St. Valentin auf der
Haide

Quetle: Handelskammer Bozen

Superficie 34 %
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A Padova e nel Veneto +5% nel primo giorno. Giad superato il valore del 2021

| saldi partono coi migliori auspici

Questo weekend é stato banco di prova perla prewswne di spesa f issata a 140 euro per persona

PADOVA - Grandi aspettauve dei
commercianti padovani sui sal-
di. Al primo giomno di vendite in
promozione, il 5 gennajo, & stata
superata la quota “psicologica” di
+5% rispettoal 2021, Gli affari pro-
seguiranno bene per tutta la du-
1ata del periodo di scont (terri-
na il 28 febbraio).

“Nonostante la giornata feriale,
di mezza settimana e con tanta
gente ancora in vacanza - aveva
commentato RiccardoCapitanio,
presidente di Federmoda Con-
fcommercio Veneto e Federmoda
Confcommercio Ascom Padova -
la partenza dei saldi invernali
20238 buona. Anzi, direichetrail
giorno dell'Epifania e il weekend
potremimo anche aspettarc qual-
cosa di pii1”.

Considerando che 1a platea delle
famiglie che hanno decisodi fare
acquisti durante il periodo dei
saldi é in crescita del 2,7%, le spe-
ranze dei commercianti padova-
ni e veneti di arrivare al 7% ¢
tutt’altro che velleitaria.
“Partiamoda una constatazione-
continua Capitanio - ed & quella
che per1'80% degli italiani in ge-
nerale, i saldi rappresentano
un'occasione per fare “affari” e
per acquistare articoli che altri-
menti non potrebbero permetter-
Certo, al “rito” dei saldi parteci-
peranno due famiglie venete su
tre e chi non sara della partita é
perché o intende risparmiare (le
bollette sono una spada di Damo-
cle temuta dai pilt) o ha visto la
propria situazione economica
peggiorare,

“Pil1 di 9 consumatori su dieci -
ha sottolineato il presidente di
Federmoda Veneto e Padova, d-
tando una ricerca di Confcom-
mercio - privilegerannogli artico-

li di abbigliamento mentre pitrdi
8sulosiorienterannosullecalza-
ture. Quattro su dieci acquiste-
Tanno accessori mentre a regi-
strare il maggior incremento ti-
spetto all’anno scorso saranno gli
articoli sportivi (+2%)".
Significativo, inoltre, che il pri-
mo giorno di saldi, cadendo a
quattro giormni dalla fine delle va-
canze, e quindi con la gente non
presadai preparativi per i rientri,
stia privilegiando le localitd turi-
stiche, prime fra tutte le citta
d’arte.
“Torno a sottolineare — aveva ri-
marcato Capitanio - che quest
sono saldi pit utili alla liquidita
piuttosto che ai guadagni, perd
vogliamo anche credere che siano
una riprova della rinnovata fidu-
cia che i consumatori ripongono
con sempre maggiore frequenza
nei nostri negozi orientati verso
future strategie legate alla soste-
nibilitd e all'innovazione”.
Un concetto, quello del ritorno ai
negozi di prossimita, sui quali si
era speso, evidentemente con
successo, nei giorni scorsi, anche
il presidente di Confcommercio
Veneto e Ascom Padova, Patrizio
Bertin.
Dunque, buonala partenza, siat-
tende ora di verificare sela previ-
sione di spesa, fissata a 140 euro
Per persona, sard rispettata.
“Non dovrebbe essere un proble-
ma - conclude Capitanio - anche
perché, traicapi che questa mat-
tina sono stati maggiormente ri-
chiesti, figuranoigiacconianche
se, a dire il vero, qualche proble-
mino di scorte lo abbiamo ed € il
retaggio di due anni di pandemia
che hanno convinto pit di un col-
lega a ridurre gli stock d’acqui-
sto”.
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Saldi, Ia partenza e con il botto

Confcommercio e Confesercenti: “Sta andando bene, e dopo il rientro andra ancora meglio”
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m C’é C h ! stanti di ogni materia pri-  quirenti quindi sono in  rientreranno in questi

- ma, gliacquirenti sisiano  maggiorparte personeche  giorni ed il fatto che molto

h a p ersino trattenuti dallo spendere  giad ci conoscono, rara-  altr sono a casa per via
perattendere proprioilpe-  mente le vendita sono le-  dell’influenza o del Covid,

pre N Ot ato riodo di promozioni per  gate all'afflusso di visita- tuttosommatol'iniziosal-
) : . farsiun picco}o regalo. tori della piazza. Nono-  di non é andato male ma
g“ art[CO“ “lapartenzaéstatamode-  stante cid devo dire che serviranno almeno un

da

ratamente positiva, leg-
germente meglio dello
scorso anno, considerato

molti dei nostri client so-
no tornati appena abbia-
o riaperto dai giorni di

paio di settimane per ve-
dere come in effetti an-
dranno”.

CO m pe ra I”e che tanti erano ancora in  chiusura festivi, alcuni  Lesensazioni dei commer-
A Casoni vacanza - specifica Stefa-  addiritturasieranopreno-  cianti, quindi, sono buone
gnese Casoni no Pattaro, presidente  tati alcune cose via mes-  ma & ancora troppo presto

ROVIGO - Attesi, anzi at-
tesissimi, i saldi di fine

stagione, come conferma- aspettiamo perd una pro-  gase benzina che aumen-  da pochissimi giorni. Bi-
no molto esercent polesa-  gecyzionealtrettantoposi-  tano le personehannoral-  sognerd quindi attendere
ni che, nonostante la par-  tjya dopo il tientro”. lentatoiconsumiel’avvio  losprintfinaledeiribassie .
tenza si a\{vrgnuta solopo- 13 speranza per il com-  &ancora tiepido”. le promozioni pilt irnpor- =
chi giorni fa, hanno ©-  mercio & quindi diriuscire I 'interesse é alto e la spe-  tanti, per confermare i ’

scontrato molto interesse
da parte dei cittadini. “1
saldi in effetti sono partiti
benissimo e gia dal primo
giorno di avvio - conferma
Antonella di Annamaria
Boutique - 1100 posso pro-
prio lamentarmi”.

la sensazione comune &
che, dopo un lungo anno
di difficoltd dettato
dall'incertezza economica
legata agli aumenti co-

provincdiale Confcommer-
cdo e imprenditore nel set-
tore abbigliamento - ci

a recuperare cio che e
mancato nei mesi scorsi, e
che gli sconti perrnettano
agli acquirenti di coccolar-
si un po’ con qualche ac-
quisto che era stato tem-
poraneamente rimanda-
to. “Sono proprietario di
due negozi, leggermente
defilati rispetto a quelli
ubicati nel cuore della cit-
td - continua Valentino di
Farinelli Chic - i nostzi ac-

saggio. La partenza dei
saldi perd € un po’ a rilen-
to, non mi stupisce, tra

ranza € che il rientro dalle
vacanze porti anche la vo-
glia di shopping. “Sono
passati solo tre giormni, €
ancora troppo presto per
confermare se d sia inte-
resse 0 meno - aggiunge
Rita di Roverella Shoes -
diciamo per¢ che sembra
esserci pill interesse ri-
spetto all’anmno preceden-
te. Considerando che tanti
sONo ancora in vacanza e

per riuscire a delineare un
bilancio definitivo perché
gli scont sono iniziati solo

numeri e l'interesse dei
cittadini, “Al momento &
ancora troppo presto per
stirnare quale sia 1a rispo-
sta degli acquirenti - con-
clude Vittorio Ceccato di
Confesercenti - per avere
delle certezze dovremo at-
tendere ancora qualche
settimana e soprattutto
confrontarci con i diretti
interessati, ovvero gli
esercenti”.

Ayvio positivo perle

oD
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svendize di fine stagione. A
late, Vitterio Ceccato di
Confesercenti {in alto), e
Stefane Pattaro di
Confcommercio
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Corsa ai saldi: +7% rispetto al 2022

»Capitanio di Federmoda: «il giorno della Befana é stato

»«Stiamo registrando un avmento delle vendite del 9%

ottimo, i consumatori sono tornati ad acquistare in negozio» per i capi maschili, salgono anche i femmini e le calzature»

IL COMMERCIO

PADOVA Iniziano alla grande i
saldi invernali, con alle spalle il
primo fine settimana di scont
il bilancio rispetto all’anno
scorso & nettamente positivo. A
contribuire al buon risultato so-
no la fine delle restrizioni pan-
demiche e un netto calo della
preoccupazione verso il conta-
gio, che spingono finalmente i
consumatori ad uscire di case
per affollarsi davanti alle vetri-
ne, alla ricerca dell'occasione
perfetta. Soddisfazione dalle al-
te sfere di Ascom che, dopo
aver registrato dati nettamente
positivi durante le festivitd, ave-
va previsto un incremento del-
le vendite nei primi giorni di
saldi rispetto al 2022 trail+5e
+7%. .
Con il lungo fine settimana
dell’Epifania, caratterizzato da
temperature miti e da belle
iornate, i padovani hanno af-
ollato le vie commerciali della
provincia, e la quota del +7%
nelle vendite & stata superata di
slancio, con una media scontri~
no che, anch’essa, si attesta al
+7% sempre rispetto al pari pe-
riodo dell'anno scorso.

L'ANALISI

«I1 giorno della Befana - com-
menta Riccardo Capitanio, pre-
sidente di Federmoda Conf-
commercio Veneto e Ascom
Confcommercio Padova- ¢ sta-
ta un'ottima giornata per le

vendite sia nel padovano che in
Veneto ma buone notizie giun-
gono un po’ da tutto il Paese a
dimostrazione che le speranze
di Confcommercio delia vigilia
erano ben riposte. Nonostante
le bollette e le molte incertezze,
i consumatori sono tornati a
comprare nei negozi e questo é
senz’altro unottimo segno».
Dal terzo giorno di saldi arri-
vano poi anche altri dati che, in
prima battuta, potrebbero sem-
brare curiosi. «Stiamo ' regi-
strando - rivela il presidente di
Federmoda Veneto e Padova -
un aumento delle vendite
nell'ordine del 9% per quanto
riguarda i capi maschili, del 2%
per cio che attiene ai bambini,
del 3% per i capi femminili e del
6% per le calzature. E una ten-
denza consolidata nel senso
che il bambino & una vendita
classica prenatalizia (i nonni
non aspettano certo i saldi per
fare i regali ai nipotini), cosi co-
me i capi femminili, se incon-
trano il favore della clientela,
vengono acquistati in stagione.
L’'uomo, per contro, guarda ai
saldi con I'obiettivo di rinnova-
re il guardaroba ad un prezzo
conveniente». ’

I NUMERI

Dalla supervisione Ascom
sugli andamenti di mercato si
possono cogliere interessanti
tendenze sulle abitudini dei
consumatori: la media di spesa
pro-capite per questi saldi si at-

atto '

PRESIDENTE FERERMODS Riceardo
Capitanio parla def saldi

CONFCOMMERCIO

testa rno ai 140 euro, dire-
zionati principalmente sul set-
tore abbigliamento e calzature
per un giro d'affari che sposte-
ra nel padovano circa 50 milio-
ni, 220 in tutto il Veneto. Sulle
scelte di acquisto si nota nella
clientela la tendenza nel far
convogliare le finanze verso
prodotti di qualitd maggiore,
comprando meno capi ma a
prezzi piu alti, tendenza che di-
mostra nella clientela una mag-
giore consapevolezza. A trarne
maggiori benefici sono in pri-
mis i negozi in prossimita, per
cui i saldi rappresentano una
vera e propria occasione per
strappare clienti alla concor-
renza della grande distribuzio-
ne. Inoltre, se durante la pande-
mia ci si aspettava che I'e-com-
merce avrebbe soppiantato il
commercio fisico, le associazio-
ni di categoria affermano che si
assiste piu che altro ad un con-
nubio traonline e negozio.

«Per Natale abbiamo ripro-
postola nostra campagna volta
a comprare sotto casa- afferma
Patrizio Bertin, presidente
Ascom Confcommercio di Pa-
dova- E un invito che ribadia-
mo anchein occasione dei saldi
dal momento che i consumato-
ri, nei nostri negozi, troveran-
no fiducia, cordialita, servizio,
provae consegnaistantanea. E,
ovviamente, in un periodo co-
me questo di inflazione a dop-
pia cifra, soprattutto prezzo».

Marco Miazzo
© RIPRODUZIONE RISERVATA
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iL BILANCIO DELLE PROMOZIONI

Nel weekend dei saldi
centro preso d’assalto
Lunghe code davanti
ai negozidilusso

Soddisfatti i negozianti: le vendite superano lo scorso anno
Perl'abbigliamento uomao pit 8%, comprano anchei turisti

Felice Paduano

leri, peril terzo giorno conse-
cutivo dall'inizio dei saldi, i
consumatori hanno preso
d’assalto i grandi magazzini
einegozidel centro. Parcheg-
gi pieni cosi come tram e bus
a testimoniare il continuo af-
flusso nel cuore della citta,
proseguitopertuttala giorna-
ta.Perlestradedel centro, ol-
tre ai padovani a caccia di
buoni affari, anche tanti turi-
sti. Migliaia le persone con le
buste inmano pienedi artico-
li d’abbigliamento e perla ca-
sa. Shopping a pieno ritmo
sia lungo I'asse che va da via
Romaal Prato dellaValle, do-
ve c'era il mercato, che nelle
strade che ospitano i marchi
di lusso, ovvero le vie Santa
Lucia, Emanuele Filiberto,
San Fermo, Risorgimento e
piazza Garibaldi. Code so-
prattuttodavanti aLouis Vuit-
ton, asottolineare comeil “di-
stretto del lusso” puo essere
una soluzione per rilanciare
quell’area.

Quasi tutti soddisfatti i
commercianti, che registra-
no pil entrate rispetto allo
stesso periodo dell’anno scor-
so: «I saldi stanno andando

bene» dice Roberto Bettini,
contitolare di “Nati per la ca-
micia” in corso Garibaldi «il
clima mite ci sta aiutando. 1
padovani sembrano aver ca-
pito che il periodo dei saldi &
'ideale per portarsi a casa ca-
pid’abbigliamento e accesso-
ri con un rapporto quali-
ta-prezzo che non esiste in
nessun altro periodo dell’an-
no». Pilt tiepido, invece, il
commento di Pier Giorgio
Beltrame, con due negozi in
piazzadeiFrutt: «Staandan-
do benino, ma non ci faccia-
mo prendere dall'entusia-
smo» dice il negoziante che
faceva parte del direttivo di
Borgo Altinate «siamo anco-
ra ai primi giorni. Vediamo
primacome vaa finire. La par-
titaé ancoralunga».

Commento positivo invece
da parte degli ambulanti con
banco nelle piazza. «Dopo
tanti anni di vendite al ribas-
so» osserva Nicola Zaramel-
la«adessononcipossiamola-
mentare. Comprano da noi
ancheituristi. Almiobancoe
aquello di mia sorella hanno
fatto acquisti anche francesi,
tedeschie croati».

Del tutto positiva anche la

CONFCOMMERCIO

nota di Ascom Confcommer-
cio. «Il traguardo del pitt 7%
che c¢i eravamo dati & stato
giasuperato» osserva Riccar-
do Capitanio, responsabile
del settore moda «nonostan-
te le incertezze economiche

generali, i consumatori sono
tornati a comprare diretta-
mente neinegozi. Almomen-
toregistriamo pit1 9% nel’ab-
bigliamento uomo, 2% bam-
bini, 3% donna e 6% per le
calzature. Il giorno della Befa-
na & risultato un ottimo mo-
mento per le vendite di tutti i
settori. Anche la media scon-
trino si sta attestando sul 7%
in piti. Speriamo che l’afflus-
soai saldisi mantenga costan-
teanche nei giornidellasetti-
mana prossima».

Intanto ci sono numerose
persone che attendono pro-
priolasecondaondatadeisal-
di, quandoiribassiarriveran-
no sino al 50% e anche oltre,
anche se le associazioni dei
consumatori, da sempre, invi-
tano a prestare la massima at-
tenzione ai capi che vengono
messi in vendita con uno
sconto cosi significativo. —
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Saldli, partenza lenta ma risale la fiducia

Laura Perina pag. 16

SVENDITE | datidi Confesercenti, I'analisi di Confcommercio

Saldi, I'inizio
sotto il segno
dell’'incertezza
Pero nei negozi
risale la fiducia

- 3033
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Laura Perina mentre il 12% stima addirit-  corsetteria_soprattutto, con E
tura un calo del volume d'af~  uno scontrino medio allinea- =
fari. 11 43,2% ha stabilito di  to a quello degli altri anni. Di e
. non prendere parte attivaal-  diverso dal solito c'¢, sem- o
@0 1] budget medio, calcola-  Jeiniziative promozionali,an-  mai, che il grosso dei clienti b
to da Confcommercio, corri-  cheacausadialcune perples-  cerea il super affare: vorreb- 9
spondea 133 europrocapite:  sjta cheriguardanoladatad’i-  be trovare da subito il 70% di g
€ un po’ pit alto dl un anno - nizio deisaldi; solounquinto  sconto, che all'inizio della o
fa, ma comunqueinferioredi  dej negozianti, infatti, nonla campagna saldi, perd, non si =
circa 30 euro rispetto al  cambierebbe, a fronte di un  &mai vistos, dicono dal nego- =
2019, 'ultimo anno diriferi- 709 cheritieneandrebbepo-  zio Intimissimi divia Cappel- =
mento prima della congiun-  sticipata. lo. Sempre in via Cappello, 2
tura sociale ed economica. Come sottolinea Torluccio,  prima giornata positiva an- w
I rincari sulle bollette, I'n- ] clima incerto del periodo  che nello storico negozio z
flazione e il pill recente ca-  aytunnale ha avuto ripercus- Scarpa d'Oro. «Molte scarpe o
ro-carburante hanno ridotto  sjonj negative sulle vendite e sportive, tanti stivaletti, po- -
la capacita di spesa dei vero- 1 preoccupazione perilcaro  chi modelli classici. Questo z
nesl; cosl, d(,’PO un trilenmo  hollette non ha aiutatoil set-  cercanoi clienti. in parteaffe- 2
S?a'ndlto dan emFrgenz_a‘ CO' tore commerciale nel rush fi- zionatiein part,e nuovi. Non O
vid, anche questannoisaldi  nale di shopping natalizio. neghiamo che l'andamento s}
invernali sono partiti (ierl)  Quelladelle vendite con scon- degli ultimi due mesi ¢ stato 2
sotto il Segno dell'incertezza. 15 o sottocosto & diventata lento, ma gia oggi (ieri, ndr) & o
Secondo 'Osservatorio di  pratica diffusissima con cui  andata meglio. Se il rtmo si <
ConfesercentiVerona, soltan- g soreang di mantenereivo-  mantiene, il bilancio sara pit
t0i117% def commerciantisi  y,,15 perdutiin questiannidi  che positivo».
aspettacheisaldi abkilano Un - difficolta. Di fatto, perd, pe-  Maglieria, pantaloni, giac-
Impatto positivo su la pro- nalizzaleattivitimenostrut-  coni, accessori e ealzature so-
pria attivita. Il dato emerge 4,16 che non possono com- o Toggetto dei desideri,
da un gqetsrtl(t)nmo anonémo petere con campagne promo-  mentre la parte pit: consisten-
Tandamento delle vendite i Z012 aggressive. te dei prodotti tecnologici &
fin le att e pro- uota di consumatori  gjj stata acquistata durante
eannoelea e:f suHe pro che nelle prossime settimane
mozionl Invernall. Hanno g ayyiciners allo shoppingsa-
aderito 150 esercent, spiega ra probabilmente minore di
Alessandro Torluccio, diret- un tempo. fanno presente i T i e haneto i
tore di Confesercenti Vero- commegggmti anc}ge e nolle Erimhai
na, oltre la meta dei quali & oo o oo della moda si re-
attiva nel settore moda e cal- spira un clima di fiducia. i et
zature, ossia il comparto Pl ro1i et e meno verone-
interessato dai saldi. Ebbe- : fraiuy ity
A >4 . si. Comunqueil 50% dichi é
ne: il 27% degli intervistati entrato in negozio ha poi fina-
non prevede alcuna variazo- o, acquisto, pigiami e
ne per effetto delle svendite,
CONFCOMMERCIO Superficie 45 % 7
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il Black Friday di fine novem-
bre. Le svendite restano an-
chel'occasione per conceder-
si un capo di abbigliamento
“proibito, su tutti I'intramon-
tabile capospalla firmato.
«Abbiamo registrato una
buona presenza sia di verone-
si che di turisti, nonostante i
saldi siano partiti durante la
settimana e non il sabato co-
me al solito», spiegano a Max
Mara in via Mazzini.

«(C'¢ attesa, considerando il
gran numero di persone che
sta frequentando la citta in
questi giorni. E la speranza &
di ottenere un buon risultato
generale, non solo in questo

nia», conferma Tiziano Me-
glioranzi, presidente della
Corporazicne degli esercenti
del centro storico. «La sensa-
zione € che molti clienti ab-
biano aspettato un momento
di prezzi piti favorevoli, dopo
aver rinunciato agli acquisti
nei mesi scorsi a causa della
crisi». E nonostante tutto, si
dichiara ottimista Nicola Bal-
do, vicepresidente di Conf-
commercio Verona. «Le
aspettative sono buone. D'al-
tra parte, dopo un periodo
non nero, ma herissimo, ci

" crediamo fortemente», dice,

precisando che «la confer-
ma, semmai ci sari, arrivera

~ 3033

fine settimana dell'Epifa- neiprossimil5giorni». @

Ricerca:
soltanto
i117%si
aspelia
impatto
positivo

Meta dei
clienti
delle
botteghe
ha fatto
acquisti

ottimista
«f clienti
ci sono
attese
buone»
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Comincia la corsa ai saldi
code nelle grandi calene,
le griffe partono in sordina

Capitanio (Federmoda): «Valorizziamo i negozi di vicinato»

pADOVA Terminato lo shopping
natalizio, & tempo di saldi in-
vernali anche a Padova. Con
I'inizio del nuovo anno torna il
momento piu atteso dagli
amanti dello shopping, gia
dalle prime ore della mattina
levie del centro storico si sono
riempite di persone che hanno
approfittato delle numerose
offerte per acquistare capi di
abbigliamento e accessori a
prezzi scontati.

Una buona partenza confer-
mata anche da Riccardo Capi-
tanio, presidente di Federmo-
da Confcommercio Veneto e
Federmoda Confcommercio
Ascom Padova: «Se conside-
riamo che la platea delle fami-
glie che hanno deciso di fare
acquisti durante il pericdo dei
saldi ¢ in crescita del 2,7%, le
speranze dei commercianti pa-
dovani e veneti di arivare al 7%
& tutt'altro che velleitaria».

Secondo alcuni dati alla tra-
dizionale corsa ai saldi parteci-
peranno due famiglie venete
su tre e le grandi catene di ab-
bigliamento sono le pili getto-
nate, con grandi numeri all'in-
terno degli store. Piu in sordi-
na la partenza della svendite
per le grandi griffe. In molti
hanno gia le idee chiare sulla
merce da acquistare come Giu-
lia, farmacista, che racconta:
«Ho aspettato i saldi perché la
mia scelta é ricaduta su una va-
ligia che purttoppo nemmeno
con il Black Friday era andata
in sconto».

Alfri invece si sono fatti tra-
sportare dal momento: «Ab-
biamo rinviato I'acquisto di al-
cuni capi di abbigliamento. —
commenta Michele, insegnate
~—. Al momento ci stiamo
guardando attorno e abbiamo
visto buone occasioni. Per la
mia famiglia ho dedicato 250
euro di spesa complessiva». E
se il budget a disposizione 1i-

spetto al 2019 rimane ancora
basso — la previsione di Con-
fcommercio Ascom Padova é

160 euro per persona — un da-
to positivo arriva dalla maggio-
re consapevolezza della spesa:
diminuisce quella per prodotti
pil1 economici e aumentano i
prodotti di qualita. «Ho un bu-
dget ridotto di 100 euro — rac-
conta Chiara, studentessa —
ma grazie alle offerte di oggi
sono riuscita ad acquistare un
prodotto artigianale»

Ma quali sono i capi pil1 ri-
chiesti? Questa mattina figura
I'abbigliamento in particolare i
giacconi. Sipassa alle calzature
e agli accessori. Si segnala
qualche problema con le scor-
te, un’eredita dettata da due
anni di pandemia che ha con-
vinto a ridurre gli stock d’ac-
quisto. Infine, a registrare il
maggior incremento rispetto
all'anno scorso gli articoli
sportivi (+2%).

Nonostante la crescente
concorrenza del web, i saldi ri-
mangono un evento fortemen-
te legato all'esperienza di
shopping nei negozi di vicina-
to. «0ggi con un pubblico
sempre piu attento all'innova-
zione alla tecnologia, dobbia-
mo vivere i negozi con I'omni-
canalitd — conclude Riccardo
Capitanio — quindi dobbiamo
catturare i clienti dal telefoni-
no e portarli verso il negozio.
Internet usato come driver dei
negozi fisici». La giornata di
ier si & conclusa con un cauto
ottimismo da parte dei com-
mercianti in attesa di registra-
re nei prossimi giorni un au-
mento delle vendite.

Sara Busato
© RIPRODUZIONE RISERVATA
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Glieuro di
media a
persona che
saranno spesi
inel periodo

2,7

La percentuale
di crescita delle
famiglie che
hanno deciso
di fare acquisti

La viadello
shopping
Nella foto, i
padovani
affollano via
Romaei
negozi
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ERILA PARTENZA
Sconli «liepidi»
e caldo, i saldi
non decollano
(frale proteste)

Sconti bassi, tra il 20% e il

30% e i soliti commercianti
furbi che alzano il prezzo di
partenza. Proteste sui Social e
la difesa di Confcommercio
(fa caldo, pochi incassi) per il
via ai saldi. apagina2

Saldi, sconti «tiepidi»
ure sui social

proteste
«Prezzi

| base ria

zall»

Confcommercio: «Fa caldo, si é venduto poco»

lltrend
Previsto
pero

un +5%
di vendite
rispetto
al 2022

VEMEZIA Partenza in sordina per
i saldi invernali, ieri. E non tan-
to per la novita del debutto in-
frasettimanale, che ha scalzato
Iabitudine dell'apertura pro-
grammata negli ultimi anni il
primo sabato di gennaio,
quanto per I'esiguita delle reali
occasioni. La maggioranza del-
la merce, isolata dai cartelli
«articoli non in saldo» 0 «nuo-
vi arrivi» anche se sugli scaffali
da prima di Natale, non ¢é ap-
puntoribassata. E il resto di ab-
bigliamento, calzature e acces-
sori, nonostante le vetrine
strillino «sconti fino al 50%»,
esibisce in realta prezzi ridotti
solo del 20% e del 30%, ormai
proposti tutto 'anno con varie
forme di promozioni. Una
brutta sorpresa che ha scatena-
to le proteste di molti appas-
sionati dello shopping, pronti

a sottolineare la delusione sui
Social, tra cui le pagine Face-
book dedicate alla citta di Tre-
viso. Sulla quale sono stati se-
gnalati pure i soliti furbetti,
colpevoli di aver aumentato il
prezzo di partenza, cosi lo
sconto ha riproposto il costo
pre-saldi.

«Questi esercenti vanno su-
bito denunciati — dichiara Pa-
trizio Bertin, presidente di
Confcommercio Veneto —
danneggianoi clienti e anche i
commercianti onesti, alteran-
do il regime di concorrenza.
Per quanto riguarda la parten-
za dei saldi é vero, quest’anno é
un po’ sottotono, ma va consi-
derato che il meteo ci ha messi
in grave difficolta. 1l freddo
non & ancora arrivato, gran
parte della merce invernale &
rimasta invenduta ed & com-
prensibile che si speri nell’ab-
bassamento delle temperature
di gennaio per poterla propor-
Te a prezzo pieno ancora per un
po'’. E poi siamo solo all'inizi
le percentuali di sconto un po’
alla volta saliranno — prevede

CONFCOMMERCIO

Bertin — noi comunque tor-
niamo a chiedere uno sposta-
mento delle svendite a febbra-
io, sarebbe pil consono». Nel
frattempo si gode i primi risul-
tati Riccardo Capitanio, presi-
dente di Federmoda Veneto:
«Rispetto al primo giorno di
svendite del gennaio 2022 ab-
biamo riscontrato un aumento
degli incassi del 5% e tra oggi,
festa dell'Epifania, sabato e do-
menica, confidiamo di arrivare
aun +7%. Certo, al rito dei saldi
parteciperanno due famiglie
venete su tre, perché le bollette
sono una spada di Damocle e
perché una buona fetta di po-
polazione ha visto la propria si-
tuazione economica peggiora-
re. Chi invece pud approfittare
del periodo degli sconti (che si

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USC ESCLUSH
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concludera il 28 febbraio, ndr) Lecode
privilegera gli articoli di abbi- Lunghe attese
gliamento in una percentuale davanti
del go%, mentre piu di 8 consu- 2 negozi
matori su dieci si orienteranno del'outiet di
sulle calzature e quattro su die- Noventa di
ci sugli accessori. Ma il mag- Piave, feri, per
gior incremento rispetto all'an- Favvio dei saldi
no scorso lo registrano gli arti-

coli sportivi, con un +2%». La
previsione di spesa € di 140 eu-
IO a persona.

Intanto le cittadelle dello
shopping si organizzano per
reggere l'ondata del grande
pubblico. Ieri code di auto per
entrare e di persone davanti ai
negozi si sono formate al e
McArthurGlen Noventa di Pia- &
ve Designer outlet, che oggi, ;
domani, domenica e i prossimi
14 € 15 gennaio € aperto dalle g
alle 21. E ha preparato parcheg-
gi extra nella zona industriale
di Noventa di Piave, con colle-
gamento navetta gratuito al po-
lo commerciale dalle 8 alle 22.
E inoltre attiva una partnership
esclusiva con Trenitalia, che
permette di acquistare in
un’unica soluzione il biglietto
del treno regionale e quello del
bus per raggiungere Foutlet.

© RIPRODUZIONE RISERVATA
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Il mercato settimanale, la Befana e i saldi
piazze e vie della citta invase dalla folla

vicenza 1l mercato del giovedi
spostato tutto in piazza dei Signori a
causa di quello dell’Epifania, i cui
banchi sono stati allestiti in viale
Roma, e il contemporaneo via
ufficiale ai saldi hanno calamitato per
tutta la giornata di ieri in centro una
considerevole massa di persone, che
si € unita ai tanti turisti presenti in
cittd, anche per visitare la mostra
sugli Egizi.
Le piazze sono state invase per tutta la
mattinata dagli abituali visitatori del
mercato settimanale, mentre dal
tardo pomeriggio corso Palladio e
corso Fogazzaro 'hanno fatto da
padroni, sia perla presenza delle
casette di legno con i prodotti
gastronomici e artigianali, ma
soprattutto per I'apertura del periodo
di saldi. Da -20% a -70% recitano le
promozioni che in effetti
propongono in taluni casi veri e
propri affari. I periodo sempre pilt
anticipato di apertura ha indotto
molti a rimandare gli acquisti da
dicembre a gennaio, limitando le
spese ai soli regali di Natale. Secondo
le stime dell'Ufficio studi nazionale di
Confcommercio, ciascuno di noi
spendera circa 133 euro, che salgono
a 304 se si guarda ad una famiglia
media. Se il buon giorno si vede dal
mattino, come recita il proverbio, a
guardare le persone, in prevalenza
donne, all'interno dei negozi, viene
da pensare che forse queste cifre
verranno superate, almeno a Vicenza,
di qui al 28 febbraio, giorno di
chiusura dei saldi. «L.a prima giornata
storicamente € sempre stata quella
pit attrattiva — chiosa Nicola Piccolo,
presidente provinciale di
Confcommercio -, ma non mi
azzarderei a fare previsioni, anche se
guardiamo a questi prossimi due
mesi con maggiore ottimismo
rispetto al biennio precedente
segnato dalla pandemia».
Il mercato dellEpifania, organizzato
dall’assessorato alle Attivita
produttive e dall'associazione «Non
ho Peti», sisvolgera oggi dalle g alle
19 in viale Roma e piazzale De
Gasperi, con i prodotti tradizionali,
tra cui dolciumi e calze della Befana,
prodotti enogastronomicilocali e di
altre regioni, piccole produzioni di
miele e di liquori, arredi per la casa e
altro ancora.

M.DV.

© RIPRODUZIONE RISERVATA
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Saldi, una partenza sprint:
«Affari gia cresciuti del 5%»

COMMERCIO Soddisfacti i negozianti padovani per I'andamento del primo giorno dei saldi che
registrano gia un aumento del 5 per cento rispetto allo scorso anno. «Preparatevi una lista e
puntate sulla qualitd», il consiglio dell’esperta Elena Schiavon. Fais e Miazzo alle pagine [Ve V

La partenza delle svendite

SONO FIDUCIDSI, MA

£ ANCHE CHI
VORREBBE POSTICIPARE
IL BILANCIO

E
ge

miglie venete che approfitteran-
no degli sconti, puntando prin-
cipalmente sul settore dell’abbi-
gliamento. Ascom stima che i
padovani spenderanno media-
mente 140 euro, per un giro d'af-

lizza internet per conoscere il
capo da acquistare, ma preferi-
sce poi andare in -negozio.
Un'ottima tendenza per i nego-
zi in prossimit, che spesso de-
vono reggere la concorrenza

fari che spostera nel padovano  dellegrandi catene.
PADOVA Partono bene i saldi a  circa 50 milioni, 220 in tutto il
Veneto. «Pilt di 9 consumatori  LE VOCI

Padova, ieri il primo giorno e
gia in tantissimi hanno affolla-
tole viedel centrocittadino alla
ricerca della vetrina con il prez-
Zo piul conveniente. Previsione
azzeccata quindi quella di
Ascom, che qualche giorno fa
aveva posto I'asticella della sod-
disfazione al +5% rispetto al pri-
mo giorno di saldi dell'anno
SCorso.

«Nonostante la giornata feria-
le, di mezza settimana e con
tanta gente ancora in vacanza -
commenta Riccardo Capitanio,
presidente di Federmoda Conf-
commercio Veneto e Federmo-
da Confcommercio Ascom Pa-
dova - la partenza dei saldi in-
vernali 2023 & buona. Anzi, di-
rei che tra 'Epifania e poi saba-
to e domenica, magari potrem-
mo anche aspettarci qualcosa
dipit».

LE PREVISIONI
Per I'80% degli italiani i saldi

su dieci - continua il presidente
citando una ricerca di Confcom-
mercio - privilegeranno gli arti-
coli di abbigliamento mentre
piu di 8 su dieci si orienteranno
sulle calzature. Quattro su dieci
acquisteranno accessori men-
tre aregistrare il maggior incre-
mento rispetto all’anno scorso
saranno gli articoli sportivi
(+2%). Torno a sottolineare che
questi sono saldi pit1 utili alla li-
quidith piuttosto che ai guada-
gni, perd vogliamo anche crede-
re che siano una riprova della
rinnovata fiducia che i consu-
matori ripongono con sempre
maggiore frequenza nei nostri
negozi orientati verso future
strategie legate alla sostenibili-
taeall'innovazione».

A trarre maggiori vantaggi
dai saldi sono i negozi nelle lo-
calitd turistiche e nelle citta
d’arte. Nella partita dei saldi tra
negozi fisici e online a farla da

CONFCOMMERCIO

«Penso che T'inizio dei saldi
per noi commercianti andreb-
be posticipato- dichiara Giusep-
pe Rigato, “Il Pantofolaio” in
Piazza delle Erbe- ma ormai va
cosi e i saldi rimangono impor-
tantissimi per reggere la con-
correnza delle grandi catene
che propongono sconti in ogni
periodo dell'anno. Inoltre, i sal-
di sono un'ottima occasione
per chi cerca un prodotto di
qualitd superiore, i clienti san-
no che sulla qualita del prodot-

=
Superficie 123 %

Primo gior no di saldi,
v . . N
SCOIT. <D0 siatip»>
Secondo Capitanio, presidente Federmoda, i padovani spenderanno 140 euro
a testa per un giro d’affari pari a 50 milioni. Atteso il picco nel fine settimana ¢
| COMMERCIANT costituiscono un‘occasione per  padrone sono ancora i negozi fi- 5

Nﬁﬁ TEMQ%G [ A acquistare articoli che non po-  sici, in questi mesi si assiste ad 7
trebbero permettersi a prezzo  un connubio tra online e fisico: e

GRANDE DISTRIBUZIONE intero, saranno due su tre le fa-  sempre pit1 spesso il cliente uti- %
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to e del servizio di un negozio
storico la grande distribuzione
non pud competere».

Non teme la concorrenza del-
la grande distribuzione “Tam-
bara”, altro storico negozio in
via Fiume; «Usciamo da un pe-
riodo festivo altamente remu-
nerativo- afferma il proprieta-
rioc Massimiliano Pugliese- la
partenza dei saldi & stata con il
botto e ci aspettiamo una buo-
nissima mensilitd. Siamo con-
tenti, con la pandemia temeva-
nodi ripartire con difficoltd ma
invece i nostri clienti con la fine
delle restrizioni ci hanno pre-
miato ritornando fiduciosi del
nostro prodotto e spendendo,

con i saldi poi molti ne approfit-
tano per spendere meno per
prodotti che sanno essere i al-
taqualita»,

Gia dal primo giorno di saldi
I'affluenza nei negozidel centro
storico &altissima, «questi saldi
andranno alla grande - afferma
Elena Biasio di “Anna Dani” in
via Marsilio- la gente ha final-
mente voglia di uscire a fare ac-
quisti, noi stiamo lavorando ve-
ramente tanto e siamo contenti.
Ma ricordiamo che i clienti ven-
gono a comprare non solo per i
prezzi vantaggiosi ma per la
qualita del prodotto».

La tendenza recepita da tutti
i negozianti é che la clientela
tenda a spendere meno, ma de-
cidendo di direzionare le finan-

ze verso prodotti di qualith
maggiore, una scelta che va ver-
S0 uUna maggiore consapevolez-
za: «Cerchiamo di andare verso
le esigenze del cliente puntan-
do sul periodo- afferma Greta
Sudati dipendente di “Amelia”
in via Roma- Nel periodo natali-
zio abbiamo proposto dei capi
specifici ottenendo riscontri
molto positivi, durante le festi-
vitd abbiamo avuto ottimi in-
troiti, ma il periodo clou ¢ stato
il Black Friday che ci ha permes-
so di avvinare nuova clientela. I
nostri clienti sono affezionati e
con i saldi invernali speriamo
di avere altri buoni riscontri sia
dai turisti che dai padovani».
MarcoMiazzo
©RIPRODUZIONERISERVATA
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Centro rianimato dai saldi,
negozi subito presi d’assalto
«Spesa media di 150 euro»

POMINI (FEDERMODA):
«[N CIMA ALLA LISTA
C'E L'ABBIGLIAMENTE,
POl SCARPE, BORSE,
ACCESSOR! E
ARTICOLI SPORTIVE»

ILVIAGGIO

TREVISO Saldi al via, e Treviso
prende nuovamente vita. Gl

IL SUCCESSO

Il successo di questi saldi é la

conferma che il trend in crescita
registrato durante il mese di di-
cembre non € solo una percezio-
ne momentanea, quanto invece
la dimostrazione di un ritrovato
bisogno di gratificazione e be-
nessere che sembrava essere ve-
nuto meno dopo gli anni difficili
dell’emergenza Covid. «A Trevi-
so, in cima alla lista, si trovano i
capi d'abbigliamento come ma-

media il cliente spende circa 150
euro».
LE PREVISIONI

Ma il periodo saldi ¢ appena
iniziato e gli sconti si faranno an-
cora pilt competitivi con il passa-
re del tempo. «Adesso abbiamo
uno sconto fisso al 30% - spiega
Zanotto - ma da febbraio, quan-
do inizieranno ad arrivare i capi
primaverili, si andra con lo svuo-
tatutto». Anche al Duca d’Aosta
la prima giornata é stata positi-
va, nonostante un inizio lento,
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sconti su capi di abbigliamento  gijonj, camicie, pantaloni,abitie  visto e considerato che moltissi- z
e-calzature hanno richiamato in glacche, seguitidalle scarpeeda  mi trevigiani, clienti affezionati H
citta una gran folla che, sacchet- i gli altri accessori, come bor-  del negozio, sono attualmente ©
ti alla mano, ha fatto il tour dei ¢ 5 apche articoli sportivi» pre-  sulle piste da sci. «I saldi sono Iy
negozi del centro intenzionataa  ¢jgy Pomini. Ma come si posizio-  partiti in maniera tranquilla e 5
rivoluzionare il proprio guarda-  nea Marca perspesamediaali-  confidiamo in un maggiore mo- e
roba. Una situazione che si ac-  yello nazionale? «Il dato nazio-  vimento - spiega Alessandro Bot- %
cordaconil trend nazionaleche,  pale ¢ di 130 euro di spesamadie  ter - Essendo aperti anche nei o
nonostante il periodo di crisi € e storicamente Treviso, almeno ~ prossimi giorni speriamo in 2
una generalizzata sensazione  per quel che riguarda i dati del ~ un’utenza pilt ampia anche da o
dlincertezza, mostraunrinnova-  settore moda, ¢ un benchmark  fuori dal centro di Treviso. La 8
toclimadifiducia. Ecosianchei  nazionale, rimanendo sempre nostra fascia prodotto & me- o
trevigiani, portafoglio alla ma-  decisamente allineataconlame-  dioalta e uno scontrino medio gi- <
no, ieri sono uscitidi casaperla  diainltalia».Elaprimagiornata  ra attorno ai 300, 400 euro. Poi =
prima giornata disconti per fare  di saldi ieri sembra rispondere  dipende anche dalla tipologia di 7
acquisti. I negozi si sono infatd  alle previsioni di Federmoda e  cliente. Qualcuno ha gia acqui- o
riempiti, allafacciadi chidiceva  Confcommercio, registrando  stato i capi pill importanti, ma f
che P'online avrebbe soppianta-  flussi di clientela importanti in  comunque passano anchequelli =
to la piccola bottega. A darne  moltissimi negozi del centro. in cerca dell'affare e pure turi- 2

conferma & Guido Pomini, presi-
dente di Federmoda Treviso.
«Nonostante l'inizio un po’ len-
to, dovuto al fatto che i saldi or-
mai da anni iniziano in un perio-
do in cui i trevigiani sono in va-
canza, un'indagine di Confcom-
mercio ha mostrato che il 51%
delle persone intervistate affer-
ma che si rivolgera al proprio ne-
goziodi fiducia».

«Oggi ¢'¢ stato davvero tanto gi-
ro - conferma Sandro Zanotto, ti-
tolare di Marker Shop in via
Bianchetti - ¢ stamattina c’é sta-
to un bel numero di clienti. Pen-
so che le persone per il ponte ne
approfittino per fare tanti acqui-
sti. Da noi vanno per la maggio-
re felpe e giacche, che sono tra
gliarticoli pit: costosi e quindi fa
comodo acquistarli scontati. In

sti», Calca anche Al Siletto in
Corso del popolo. «Stiamo lavo-
rando bene dalla mattina e sia-
mo positivamente sorpresi -
spiega il titolare Davide Moscon
- Vendiamo principalmente cal-
zature e confermo che la gente &
interessata a questo tipo di pro-
dotto. Lo scontrino medjo & tra i
100ei200 euro».

Alfredo Baggio
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COMMERCIO |l primo giorno di svendite si apre allinsegna dell'ottimismo per i negozianti

catta la caccia ai saldi
Partenza con il sorriso

Molte le persone che si sono recate in centro per cercare l'affare
«Sono entrati in tanti, anche se forse servirebbe qualche evento»

Giulia Armeni
giulia.armeni@ilgiornaledivicenza.it

0@ “Imperdibili”, “incredibi-
1i”, “imbattibili”. Dal 30 al 50
per cento, “paghi due prendi
tre”, con ulteriori buoniscon-
to in omaggio spendibili sui
successivi acquisti e chi piu
ne ha pilt ne metta. I saldi
2023 - al via ieri in Veneto e
in gran parte d'Italia - sono
partiti anche a Vicenza. E al
netto di rincari, inflazione e
preoccupazione per i mesi a
venire, I'ottimismo la fa da
padrone tra i commercianti
del centro storico. Nel primo
giorno di svendite (complice
anchela presenza del merca-
to settimanale del giovedi e
dei banchi della fiera delPE-
pifania)il movimentotra cor-
so Palladio, corso Fogazzaro
elepiazze, non mancadi cer-
to. «Abbiamo aperto un’ora
fa e gia sono entrate parec-
chie persone, per ora non ci
possiamo lamentare, ma ve-
dremo come andra nei pros-
simi giorni», osservano da
Yamamay, in corso Palladio.

Tra calze, calzini, pigiami e
completini intimi ribassati
dal 30 fino al 50 per cento, la
possibilita di fare veri e pro-
pri affari & concreta, ma «la
gente si lamenta ugualmen-
te dei prezzi», osservano dal
punto vendita. Un po’ per-
ché in molti si aspettano ta-
riffe dimezzate e storcono il
naso davanti a percentuali in-
feriori; e un po’ perché, negli
ultimi mesi, il costo base di
ogni articolo & lievitato
sull'onda dell'inflazione. An-
che per questo c¢’& chi gioca
di strategia, cercando di cat-
turare lattenzione di fami-
glie, comitive, giovanissimi a
passeggionella giornata pre-
festiva. “Fuori tutto”, recita-
no i cartelli dietro le vetrine

dello shop “Le Monelle”,
aperto sette mesi fa, sempre
in corso Palladio. «Ci sono
buone opportuniti e la gente
sicuramente € incuriosita
dalla scritta», ammette la
commessa dell’'esercizio, spe-
cializzato in pronto moda
conveniente. Si dicono fidu-
ciose anche da Golden Point,
«stannoe entrando in tanti»,
anche se «forse servirebbero
pitt eventi, pili intratteni-
mento, pill iniziative per in-
vogliare i vicentini ad uscire
Le bancarelle degli ambu-
lanti in piazza dei Signori si-
curamente fungono da trai-
no ma, anche, da concorren-
za_ Tanto pil che perfino tra
i cestoni fanno la loro com-
parsa le locandine con la
scritta “Saldi”, con piccoli
ma, significativi sconti appli-
cati a tariffe (soprattutto
sull'abbigliamento) gia nor-
malmente pilt economiche ri-
spetto a quelle dei negozi.
Tra boutique, profumerie,
elettronica e cibo, ad essere
in offerta in questi scampoli
di festivitd natalizie sono an-
cheilibri: al’Outlet del libro
si va dal 50 all’80 per cento,
su pubblicazioni che sono pe-
ro gia abitualmente ribassa-
te. E non manca chi mette in
saldo pure 'happy hour, lan-
ciando liniziativa del terzo
spritz gratis ogni due. Per an-
dare a caccia di occasioni ci
sara tempo fino al 28 febbra-
io, data di fine svendite. «I
saldi conservano il loro ap-
peal sul consumatore e conti-
nuano ad essere un momen-
toimportante per i negozian-
ti - sottolinea il presidente di
Confcommercio Vicenza Ni-
cola Piccolo - specialmente
per vendere i capi di stagio-
ne, fare cassa e fare posto per
la nuova collezione». )
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Cacciaall

‘offerta’

Dal personale allo sconto
[ cartelli sulle vetrine

Dai negoui d'abbigliamento a
quelli di servizi, dalle
profumerie ai supermercati,
passando per bar, pasticcerie,
ristoranti. Per la prima volta,
dopo molti anni, ai cartelli di
sconti che reclamizzano i
saldi di fine stagione appena
avviati si aggiungono quelli di
ricerca di personale, Baristi,
camerieri, commessi, per
punti vendita di grandicatene
o per piceole attivita familiari,
incentro storico sicerca di
tutto. Non & una novita, non
recente quanto meno, ma é
indicativo della “fame” di
risorse umane che ancorac'e
da parte delle imprese. Basta
fare una passeggiata ungo
corso Palladio per rendersi
contochenoncé
praticamente attivita o punto
vendita che non sia a caccia
diaddetti da inserire con
effetto immediato. C'& chi
affigge gli avvisidi selezione a

ante Dersone e 51 Sono reca

Alla ricerca Offerte e personale

tutta vetrata, chisilimitaa
cartellini discreti in un angolo
e chi propone "posti a tempo
indeterminato”. La differenza,
rispetio a qualche tempo fa,
sta infatti anche qui: meno,
molto meno, generiche
offerte di impiego oruolida
stagista o a chiamata, poco
accattivanti.

£ di pits ricerca di figure
strutturate, da formare, ma da
farcrescere e portare avanti
neltempo. G.Arn
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I1 commercio fa boom
L’Ascom: «Anno super
addio crisi pandemica»

Il presidente Lazzarini registra la ripresa superiore al 2013

Caro affitti: «Ci auguriamo non s

Federico Franchin /ABANG

La crisi pandemica & superata
definitivamente, almeno dal
punto di vista degli affari.1da-
ti sul commercio ad Abano so-
no tornati ai livelli del 2019,
anzi per alcuni esercizi com-
merciali sono pure migliori.
Lo rivelano 1 vertici di Ascom
nel trarre un bilancio del 2022
del commercio ad Abano.

«Siamo davvero felici e sod-
disfatti», spiega il presidente
mandamentale di Ascom Aba-
no, Claudio Lazzarini. «l
2022 ci ha riportati in termini
di fatturato ai livelli, media-
mente,del 2019. Cisonoovvia-
mente alcuni esercizi commer-
cialiche sono andati meglio, al-
triun po’ meno, malacosasor-
prendente & che ci sono botte-
ghechehanno superatoi fattu-
rati del 2019». Abano ha quin-
dichiusoil 2022 condati estre-
mamente confortanti.

«Tutd hanno lavorato», dice
ancora Lazzarini. «Chi & anda-
to meglio & chi ha avuto il co-
raggio di investire nel rinnovo
dei locali e nell’assortimento
della merce. Crediamo che gli
affari siano andati bene in tut-
te le zone della citta. L'inizio
dell’anno era stato al'insegna
dell'incertezza dettata ancora
daglistrascichi del Covid edal-
lo scoppio della guerra in
Ucraina»r, aggiunge. «Diciamo

che i primi quattro mesi sono

stati soft, di rodaggio, ma da
Pasqua in poi si € vista una
escalation, con gli affari che so-
no andati bene anche in mesi

come luglio e novembre, che
solitamente sono di bassissi-
ma stagione. 1l fatto che ci sia
stata una ripresa del turismo
ha certamente favorito anche
noi commercianti».

Estata una clientelavariega-
ta quella si é vista alle terme.
«Abbiamo avuto molti clienti
italiani, poi tedeschi, austria-
ci, svizzeri e tanti francesi. E
mancato ovviamente il russo,
tanto che le attivitd che punta-
vano molto sulle grandi firme
sono quelle che hanno fattoun
pittfatican.

Tra le festivita natalizie e i
saldi partiti ieri la positivita &
di casa ad Abano. «Stiamo an-
dandobenissimo con gli affari
natalizi», ammette Lazzarini.
«Stiamo facendo ottimi affari
elavvio deisaldi, che coincide
con 'ultimo fine settimana di
pienone per le festivita natali-
zie, ci fa pensare che anche i
prossimi giorni saranno all’in-
segnadelle vendite. Le attivita
chesiattendono maggiori affa-
ri sono quelle legate all’abbi-
gliamentoe alle calzature».

Resta il nodo caro affitti. «Si
prospettano aumenti dell’8%.
Ci auguriamo che questi au-
menti non vengano applicati,
tanto che come categoria chie-
diamo una moratoria sugli af-
fitti. Con gli affitti che da meta
2022 sono tornati ai livelli del
pre-pandemia, quindi senza
scontistiche concesse dai pa-
droni dei muri, si rischierebbe
didover fronteggiare di nuova
una situazione d’emergenza,
proprio sul pill bello che si sta
vedendolaluce».—

f
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Lisola pedonale di Abano Terme, area del
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Saldi, in centro la partenza é con il botto

Gia nelprimo glorno gliaffariregistranc un pitt 5% e nelweekend si punta al 7%, Abbigliamento e scarpe acquistipreferi

Elvira Scigliano

Un colpo d’occhio come non
si vedeva da molti anni: saldi
chesoddisfanoiconsumatori
e i commercianti. Nelle pri-
me ore Ascom Confcommer-
cio ha parlato di un pit1 2% di
vendite e di guadagni che a fi-
ne serata si sono tradotti in
un pit 5% e per il lungo fine
settimana dell’Epifania si
punta ad arrivare a pit 7%.
Al primo postol'abbigliamen-
toele scarpe eisaldi sono tor-
nati a essere anche un’occa-
sione per 'acquisto utile ma
costoso (comeil cappottoola
giaccainvernale) e perlo“sfi-
zio”.

BUDGET EACQUISTI

Ascom conta un fatturato di
circa 50 milioni di euro e di
140 euro di spesamedia a per-
sona per i padovani. Un bud-
get un po’ pitt basso degli an-
ni pre-pandemia, masi predi-
ligono acquisti di qualita.
«Nonostantela giornata feria-
le, di mezza settimana e con
tanta gente ancora in vacan-
za» commenta Riccardo Capi-
tanio, presidente di Federmo-

da Confcommercio Veneto e
Federmoda Ascom Padova,
«la partenzadeisaldi inverna-
li 2023 & buona. Anzi, direi
che radomani, giorno dell’E-
pifania (oggi per chi legge,
ndr) e poisabato e domenica,
magari potremmo anche
aspettarci qualcosa di piit».
In effetti, se consideriamo
che la platea delle famiglie
che hanno deciso di fare ac-
quist durante il periodo dei
saldi éin crescitadel 2, 7%, le
speranze dei commercianti
padovani e veneti di arrivare
al 7% & tutt’altro che velleita-
ria.

ILTEMPO DELLE OCCASIONI
«Partiamo da una constata-
zione» continua Capitanio,
«per I'80% degli italiani i sal-
di rappresentano un’occasio-
ne per fare “affari” e per ac-
quistare articoli che altrimen-
tinon potrebbero permetter-
si». Secondo le osservazioni
Ascom pitt di 9 consumatori
sudieci privilegeranno gli ar-
ticoli di abbigliamento men-
tre pit1 di 8 su dieci si oriente-
ranno sulle calzature. Quat-
tro sudieci acquisteranno ac-

CONFCOMMERCIO

cessori mentre a registrare il
maggior incremento rispetto
all'anno scorso saranrno gliar-
ticoli sportivi (pit 2%). Pado-
va approfitta anche del fatto
di essere una citta turistica e
una fettadel fatturatodeisal-
di di questa stagione (circa il
20%) arriva proprio dai turi-
sti. Non stupisce che tre
brand di lusso si siano infor-
mati su Padova per aprire un
loro punto vendita. Top se-
cretancorainomi, maquesta
& l'ennesima dimostrazione
di un ritorno di interesse dei
negozi di prossimita: «Vedia-
mo un cambio di atteggia-
mento: il cliente cerca e sce-
glie, o almeno si fa un'idea,
on line, ma poi la tendenza &
comprare neinegozi fisici».

Ealcuni accusano gia qual-
che “problemino” di scorte:
«Tra i capi maggiormente ri-
chiestinelle prime ore deisal-
dicisonoi giacconi invernali
e le scorte, in alcuni casi, so-
no al limite, anche a causa
del retaggio di due anni di
pandemia che hanno convin-
to pitt di un collega a ridurre
gli stock» conclude Capita-
nio.—
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Bel tempo e ponte lungo
I saldi partono bene
tra migliaia di turisti

Il caro bollette non frena gli acquisti. Magliocco (Ascom): «Cadice etico

dei prezzi, gli sconti devano essere reali». Abbigliamenta fino al 50% in meno

leriil primo giorno
disvendite

alla vigilia
dell'Epifania

Il primo giorno di saldi, Ia
temperatura mite, il calen-
dario benevolo che ha fatto
cadere il giorno dell’Epifa-
nia di venerdi regalando il
primo lungo ponte dell’an-
no: tutto & servito afarsiche
la citta si riempisse nuova-
mente dopo l'assalto di Ca-
podanno e prima della pre-
vedibile ressadi Carnevale.

LOSHOPPING

L'inizio delle svendite di fine
stagione, in un inverno che
sembra ancora autunno, ha
rovesciato nelle vie dello
shopping migliaia di perso-
ne, molti arrivati dalla terra-
ferma semplicemente per
godersiuna giornatainlagu-
na, altri per fare acquisiti o
almeno guardare le vetrine
e meditare. Numerosi gli
stranieri-inprevalenzafran-
cesi e tedeschi - che hanno
scelto Venezia evitando il
caos capodannesco. Un oc-
chioaGoogleMap el'altro ai
cartelli tentatori delle vetri-
ne dei negozi che, in alcuni
casi, annunciano sconti fino
al 50% da subito.

iL CARD BOLLETTE

«Sono ottimista», dice il pre-
sidente del’Ascom, Roberto
Magliocco, «i saldi dovrebbe-
ro andare bene perché il bel
tempo ha prolungato la sta-
gione, il ponte festivo ha atti-
rato in citta molti turisti, si-
curamente la gente ha vo-
glia di muoversi e Venezia é
tra le principali destinazioni
che beneficano del deside-

rio di viaggiare». Nemmeno
il caro bollette, parzialmen-
te attutito dalle temperatu-
re superiori alla media sta-
gionale limitando il consu-
modi energia, sembra toglie-
re il desiderio di comprare
qualcosa.

L’ABBIGLIAMENTO
Abbigliamento, calzature e
intimo restano gli articoli in
vetta ai saldi; e il maglione
che prima diNatale era trop-
po caro, gli stivali ai quali si
doveva rinunciare, ora di-
ventano must have, e la cor-
sa—corsetta—alleliquidazio-
ni, dopo due anni di covid,
ha riacquistato il proprio gu-
stoe il giusto passo. Attenzio-
ne, pero. [ consigli sullo
shopping senza fregature re-
stano gli stessi. «Ho racco-
mandato a chivende di atte-
nersi a un codice etico dei
prezzi, ossiadi fare gli sconti
reali; cosi come consiglio a
chi compra di affidarsi prin-
cipalmente ai negozi di cui
sono clienti, tenendo vivi i
negozi di vicinato. Ormai i
consumatori sono molto pitt
attenti, ma c’¢ pur sempre
qualcuno che tira fuori i fon-
di di magazzino, anche se i
casisonorari».

GLISCONTI

Isaldi in centro storico sono
partiti quasi tutti con il 30%,
ma in alcuni casi gli sconti
raggiungono il 50%, che &
gia un affare. In molti casi,
soprattutto nei negozi low

La spesamedia sard
di 200 euro a persona
In vetta calzature
maglicria ¢ intimo

cost, i prezzi sono talmente
piccoli che rinunciare sem-
bra un peccato. Cosi i sac-
chettidi Zara si mescolano a
quelli dei grandi marchi, da
via XXII Marzo alle Merce-
rie, da Strada Nuova fino a
San Salvador e poi al Fonda-
co dei Tedeschi, frequenta-
tissimo in questi giorni di fe-
sta.

LASPESAMEDIA

Mediamente la spesa nel pe-
riodo dei saldi & di circa 200
euroapersona, ei turististra-
nieri arrivati in laguna stan-
no facendo la gioia dei regi-
stratori di cassa che, prima
di Natale, rischiavano di an-
noiarsi un po’. Buona anche
loccupazione negli alber-
ghi, aiutati anch’essi dal cli-
ma mite per sostenere le bol-
lette del riscaldamento, cosi
come ristoranti e bar. «<Dopo
il caro energia i timori dei
commerciantisono orarivol-
tial caroaffitti», spiega anco-
ra il presidente dell’Ascom,
«laripresa del turismoha fat-
tosichemolti proprietari de-
cidesserodiritornareacano-
ni importanti, con cifre pre
covid, ma non tutti i com-
mercianti sono riusciti a re-
cuperareidue annidipande-
mia». Cosi fino a domenica,
quando la citta si svuotera.
Qualche esercente chiudera
per ferie, altri per lavori di
manutenzione. Tempo qual-
chesettimanae, conil Carme-
vale, sirincomincia. —
MANUELAPIVATO
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Anche Federmoda é fiduciosa

Secondo I'associazione
ilbudget sara superiorerispetto
ai saldi del gennaio 2022

ein alcuni casi arrivera

anchea 220 euro a persona
Federmoda fiduciosa per i
saldiinvernali: la spesa me-
dia di un trevigiano sara di
135 euro, masi arrivera pu-
re a 220. Unbudgetlegger-
mente superiore rispetto a

Spesamediadil3S euroatesta

veroiconsumatori. E con fi-
ducia guardiamo alle sven-
dite 2023».

Ma quanto spenderanno
1 trevigiani? «L’ammontare
stimato varia, aseconda dei
territori, da 110 a 220 euro
a persona, con un budget
medio di 135 euro», incalza
il presidente Federmoda
Treviso, «gli acquisti pil1 get-
tonati? Dominano i classici

'
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gennaio 2022, tanto da in- prodotti del fashion: ma- ©
i ini 1 L o
gurre %u:ido P ogmfll: PIESl"  olieria, pantaloni, piumini, a
ente de €rmoda 1IVISO,  ahir giacche. Quindi scar- =
a guardare con othmiSmo  ne speakers, borse, articoli T
al presente e futuro prossi- sportivi. Con un occhio di ri- O
mo, forte pure della folla in guardo alle settimane bian- =
centro storico di ieri matti-  che,, Poi Pomini si soffer- -
na. o masull’annuale dibattito le- o
«Le proiezioni dell'Osser- gato ai “pre-saldi”: «Siamo o
vatorio Confcommer- S . ! , . ; o , o
cio-Banca Prealpiriportava- delFavviso che le sole sver inai ; i isaldii ; g
g dite, fin dal via ufficiale, gia  Unavetrinain centroa Treviso, allestitaperi saidiinvernali S
nogiailmesescorsounafor- 1, n5rasentano un formida- 4
teattesa perisaldi», sottoli-  pjjegpotpromozionalea co- 3
]r;ea Pomini, «%13 a dicem- 547010 per il nostro setto- @
re si era evidenziato un ; 5 &
g v ; .~ re. I saldi sono ormai un 2
trendincrescitanegliacqui- 1,7, riconosciuto, tutti gli 3
s, a dl'mostr:_azmne ‘che il anni iniziano lo stesso gior- g
clima di fiducia non & solo _ A z
“percepito”. Anzi, a dispet-  no. E la sensazione 2023 & E
todegliscenariincerti,lafi- difiducia»,conclude.— Z
ducia ha riconquistato dav- MT. 9
Udf
Z
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Prima giornata di sconti con buon afflusso di clienti in centro
Borse, maglioni, calzature le merci piti acquistate dai trevigiani

[La crisiriaccende
I'interesse perisaldi
«[.1aspettavamo

per poter risparmiare»

eglio spen-
dere ora,
<< nonsappia-
mo che ne

sara del futuro». Oppure:
«Qualche acquisto natalizio
rimandatoora lopossiamore-
cuperare». Il tema chiave dei
saldiinvernali 2023: ai tempi
del caro bollette ¢ delle rate
dei mutui lievitate per l'im-
pennata del tasso variabile,
sono questi i giorni pit propi-
zi per lo shopping, per dedi-
carsi agli acquisti di cappotti
o camicie. Jeri mattina il “sa-
lotto” di Treviso era affollato,
clienti di tutte le eta avevano
bene impressa nella mente la
datadi partenzadei saldi. Co-
me MartinaMezzavilla, invi-
coloBarberia: «Non sai piti co-
sa aspettarti dalle bollette, il
variabile ha fatto aumentare
le rate del mutuo, devi fare i
conti con le spese condomi-
niali... Avevo rinviato gli ac-
quisti proprio peririncaridel-
le varie utenze, maora appro-
fitto dei saldi: meglio oggi,
perchédeldomaninon c’écer-

tezza. Il mio budget, comun-
que, & un po’ ridotto: non su-
peroi200euro, glianni scorsi
mi concedevo 300-400 euro.
Per il Natale dovevo spende-
re per i regali, ora finalmente
penso pure a me. Abito con il
compagno, ma non & sempli-
cefar quadrareiconti. Specie
con il mutuo: le bizze del va-
riabile le avevo gia vissute nel
2007, il mio ha durata tren-
tennale, purtroppo so bene
cosa significa. Gli acquisti?
Borse, maglioni, calzature».
Non dissimili le parole di Ma-
rietta Narduzzo, che arriva
da Conegliano: «Siamo in
tempi di crisi, perché non ri-
sparmiare e approfittare dei
saldi? Tipuoidedicare agliac-
quistirimandati, se trovi quel-
lo che ti piace & un’ottima op-
portunita. E poi, fai girare I'e-
conormia e sostieni il piccolo
commercio. Le svendite sono
sempre positive». Siinserisce
Giuseppe Zottini, che 'ac-
compagna nello shopping:
«Gli acquisti su cui puntare?
Le sneakers, trovi sconti del
20-30%». Isaldirappresenta-
no un appuntamento fisso
per Monica Fantasia: «Cé

CONFCOMMERCIO

convenienza, puoirisparmia-
re, puoi comprare quello cui
rinunci in altri periodi. Io
spenderd 300-400 euro, fra
me e le tre figlie. Scarpe e sti-

vali, primadi tutto: perartico-
li di marca puoi godere di
scont del 30%. E, specie di
questi tempi, contare magari
su 30 euro dirisparmio non &
poca roba. I completi d’inti-
molipaghipureil 50% in me-
no».

Giorgia Camarotto, 21en-
ne studentessa di Lettere, ha
un budget ben chiaro: «Non
andro oltre i 200 euro, ma fi-
nalmente posso comprare tut-
toquello cui avevorinunciato
durante l'anno. Puntero sui
cappotti, maglie e pantaloni.
Gli sconti si aggirano frail 20
e il 40%, un’occasione da
sfruttare. Un po’ mi danno
una mano in miei, un po’ uti-
lizzo i soldi messi da parte
con le ripetizioni». Insomma,
mai mancare I'occasione dei
saldi. A maggior ragione, in
tempi di rincari generalizza-
t.—
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LE IMMAGINI

Calmaggiore
da tutto
esaurito

inalto e qui a destra, gl acquist
incentro leri matting, durantela
prima giornata di saldi invernall.
Qui sopra, da sinistra: due citta-
dine ieri mattina impegnate ne-
gli acquisti; Giuseppe Zottini;
Giorgia Camarotto. Secondo Fe-
dermoda, la spesa media di un
trevigiano sar3 di 135 euro, ma
si arriverd pure a 220. Un bud-
get leggermente superiore -
spetioagennaio 2022; moltide-
gliintervistati hanno ribadito l'u-
tility dei saldi, guest'anno, per
contrastare l'inflazione galop-
pante e la stagione del rincari in
bolletta.
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LA GUIDA © LA PARTENZA £ UNIFORMATA PRATICAMENTE IR TUTTO it PAESE CON L'UNICA ECCETIONE DELLA SICILIA, LA CHIUSURA £ INVECE SOGGETTA ALLE DIVERSE DECISION

Le date scelte da ciascuria regione d'Ttalia

Nel Lazio il periodo & pitx
ristretto: dal 5 gennaio
al 15 febbraio. E c’e divieto

di promozioni precedenti

eguendo le indicazioni della
Conferenza delle Regioni del
2016, anche in questa occa-
sione si & scelto di far iniziare
i saldi invernali il giorno precedente
all’Epifania e non quello subito suc-
cessivo. La data di partenza & dunque

al 2 aprile, unica regione in Italia a su-
perare il mese di marzo come limite.
Si avvicinano a questo termine Friu-
li Venezia Giulia e Valle d’Aosta, en-
trambe in chiusura il 31 marzo. La Si-
cilia, oltre a partire prima, guadagna
anche una decina di giorni sulla mag-
gior parte delle regioni, dichiarando
lo stop il 15 marzo; mentre la fascia
preferita dalla maggioranza & decisa-
mente quella che va dal 5 gennaio al 5
marzo , che & stata scelta da Abruzzo,

quisti scontati dal 5 gennaio al 15 feb-
brajo: tre giorni in meno rispetto al-
la Liguria e alla provincia autonoma
di Bolzano (5 gennaio-18 febbraio).
Si estenderanno invece fino al 28 feb-
braio Piemonte, Puglia e Veneto, sem-
pre con partenza il 5 gennaio. Bisogna
inoltre ricordare che in molte regioni
si & deciso di imporre ai negozi il di-
vieto di promozioni nei 30 giorni an-
tecedenti ai saldi: un modo per dare
ulteriore valore ai saldi. Inoltre, mol-

uniformata in tutta Italia al 5 genna-  Emilia-Romagna, Lombardia, Molise,  ti negozihanno gia attuato promozio- 2
io, con I'unica eccezione della Sicilia, ~ Sardegna, Toscana, provincia autono-  niper il black friday, che in varie citta
che ha scelto autonomamente di dare  ma di Trento e Umbria. si & esteso fino a diventare una black >
il via il 2 gennaio. A differenziarsino- LA STRETTA NELLAZIO week, nel mese di novemnbre. Una cir- ;:
tevolmente in giro per Iltalia, invece, ~ Esistono perd numerose regioni che  costanza che si aggiunge ai saldi tra- =
& la data di chiusura. hanno deciso di ridurre notevolmen-  dizionali e che da qualche anno rap- e
I SALDI PIU DURATURI te lo spazio a disposizione dei consu-  presenta una delle tendenze pili get- g
La palma dei “saldi pilt lunghi” viene ~ matori rispetto ai due mesi canonici  (5p4¢e per chi vuole fare dei regali di b
assegnata alla Campania che, a fron- consigliati dai regolamenti. Il calen- Natale in largo anticipo risparmiando E
te di una partenza fissata al 5 genna-  dario piti ristretto & quello del Lazio:  qualcosa rispetto al prezzo pieno. &
jo, ha deciso di prolungarela chiusura ~ a Roma e dintorni si potranno fare ac- s
- 1l DATO 2

Il bilancio estivo g

ha lasciato ottimismo 2

i

| commercianti guardano al saldi 2

> . J

invernali con ottimismo. Lultimo =

periodo di saldi, quello estive, @i

secondo le stime effettuate F

dall’Ufficio Studi di Confcommercio, ‘1

ha portato le famiglie italiane a 3

<
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spendere in media 202 euro, per
un valore complessivo a livello
nazionale di 3,} miliardi di euro.
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CONSUMI Alviada oggi anche nel Veronese le vendite scontate, prudenti le stime delle associazioni dei commercianti

Saldi invernali, spesa media a 130 euro

Preoccupano clima incerto
erincariditariffe ed energia
Pessimismo del sindacato

sul fronte accupazionale

©@® Da una parte la tentazio-
ne dell’affare che non ci si
vuole far scappare; dall’altra
gli aumenti che hanno segna-
tolinizio dell'anno. I risulta-
to & una sensazione di caute-
la per l'inizio dei saldi che a
Verona, in Veneto e nella
maggior parte d Ttalia, inizia-
no oggi. «Le previsioni sono
negative», ammette pit d’u-
nadelle associazionideicom-
mercianti. Questa mattinale
serrande dei negozi nelle vie
dello shopping veronese si so-
no sollevate mostrando vetri-
ne addobbate di cartelli in-
neggianti gli sconti. Manife-
sti, social, messaggi Wha-
tsapp, mail: si tenta ogni stru-
mento per atirarre e attenzio-
ne e portafogli, nel tentativo
di alzare quella previsione di
Confimprese che vede il 30%
degli italiani approfittare dei
saldi. Solo uno su tre. Nel Ve-
ronese il budget di spesa a
persona si posiziona secondo
I’'Osservatorio Confesercenti
nella fascia tra 120-140 euro,
lontano dai 160 del 2019.
Confcommercio azzarda un
dato piu preciso: 133 eurc a
testa, 304 a famiglia. Ad alza-
re la media ci potrebbero es-
sere i turisti, che durante le
feste natalizie hanno preso
d’assalto la citta, riempendo
gli hotel (registrato quasi il
sold out a Capodanno) e por-
tando ossigeno nei negoz.
Peri saldi laloro presenza «é
essenziale», ammette Conf-
commercio Verona, «anche
se pesa l'assenza dei russi».
Tanto basta per soddisfare i

negozianti? Insomma. Confe-
sercenti ha somministrato
un questionario anonimo on-
line al quale hanno risposto
150 associati veronesi: €&
emerso che gli acquisti di Na-
tale sono stati sottotono ri-
spetto al 2021, tanto che il
41,1% dei commercianti ha
registrato un calo di vendite.

Per quanto riguarda le
aspettative sui saldi di genna-
io e febbraio, solo il 17% degh
intervistati si aspetta un im-
patto positivo. «Il clima incer-
to ha avuto una ripercussio-
ne negativa sulle vendite»,
commenta Alessandro Tor-
luccio, direttore Confesercen-
ti Verona, «a questo si ¢ ag-
giunta la preoccupazione di
famiglie e imprese per il caro
bollette, che non ha aiutatoil
settore nel rush finale di
shopping natalizio».

Lapensa cosi anche il presi-
dente di Unioncameredel Ve-
neto, Mario Pozza, che am-
mette come «il momento
non sia facile. Dopo un inizio
2022 di ripresa e crescita, da
settembre assistiamo a un raf-
freddamento della doman-
da. Gli effetti dei rincari ener-
getici pesano sui portafogli e
Pimpatto dellinflazione in-
tacca il potere d’acquisto». In
sostanza, «c’e prudenzanello
spendere, si investe su beni
di prima necessiti».

«Otto famiglie su 10 segna-
lano di aver subito un impat-
to negativo sul reddito e una
quota leggermente pin alta
prevede di dover affrontare
un periodo difficile», puntua-
lizza a Mario Resca, presiden-
te Confimprese, per il quale
«le previsioni sullavvio dei
saldi sono negative».

La tendenza ¢ confermata

CONFCOMMERCIO

da Davide Cecchinato, alla
guida di Adiconsum Verona
e Veneto: «I saldi potrebbero
essere sottotono a causa del
momento difficile attraversa-
to da molte famiglie». Per
Tassociazione «abbigliamen-
to-accessori sara la principa-
le voce di spesa per il 68,6%
delle famiglie veronesi, segui-
ta dai prodotti igiene e beau-
ty 37,2%, ed elettronica di
consumo 35,3%. Nei canali
di vendita continua la pro-
gressione dello shopping cit-
tadino», sottolinea Cecchina-
1o «indicato corme prima scel-
ta dal 36,3% delle famiglie.
Arretrano sia i centri com-
merciali (39,5%) sia Tonline
(12,2%)».

Sul fronte occupazione i sin-
dacati sono pessimisti. «Dal
nostro punto di osservazio-
ne», dichiara infatti Graziel-
la Belligoli, segretaria genera-
le della Filcams Cgil di Vero-
na, «non risulta che Favvio
dei saldi invernali comporte-
ra significativi movimenti sul
lato delle assunzioni di perso-
nale. L'impressione», precisa
Belligoli € che questo perio-
do di vendite “straordinarie”
sara gestito dalle aziende at-
traverso un relativo inaspri-
mento delle condizioni di la-
voro per le lavoratrici eilavo-
ratori che gia operano nel set-
tore, in termini di lavoro festi-
vo, orari prolungati e doppi
turni». @ Francesca Lorandi
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Saldi al via, negozianti ottimisti
ma la spesa 2019 resta lontana

»Franceschi (Confesercenti Veneto): «Bene gli acquisti in citta ma partenza promozioni
troppo vicina a Natale». Morello (Federmoda Pordenone): «Decisivi i primi venti giorni»

COMMERCIO

YENEZIA Partono oggi i saldi nel
Nordest e in molte regioni italia-
ne. Dureranno almeno un paio di
mesi e le attese degli operatoriso-
no positive anche se in molti criti-
cano il via a ridosso del Natale:
per quasi il 70% dei negozianti an-
drebbe posticipato. Per Confeser-

quisto d'impulso e puntare inve-
ce su capi duraturi e di qualita».

CAUTELE

Sugli sconti non & cambiato
molto rispefto a guanto avvenuto
TI'anno scorso: si va dal 20 fino an-
che al 50%. Come al solito, & ne-
cessario conservare 1o scontrino:
i capi in saldo, infatti, si possono
cambiare come tutti gli altri e il

0373
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p
s

CEVE -

(GRS

W
centi Veneto «c'¢ forte interesse  consymatore in caso di prodotti ;
da parte dei consumatori: il 72% gjfettati puo scegliere tra ripara- z
si dichiara interessato ad acqui-  gjope e sostituzione. Confrontare =
stare almeno un capo in saldo,  sempre i prezzi nei vari esercizi. ©
per un budget mediodicircal40  gyj cartellino il commerciante de- &
euroa PETSOF;()Q liggera j!‘izs(;o‘ ve esporre il prezzo praticato or- =
nerispettoa cheeradiloO».  dinariamente, lo sconto espresso =
gli sconti prorg:ssi da“z %iglilde in percentuale e il prezzo finale. Il @

el settoremoda - circa 4.200im-  Movimento Difesa Consurnatori I
prese solo in Veneto - oscillano  del Friuli Venezia Giulia invita <
tra il 30 e il 50% sui prodotti tra  inoltre a diffidare dagli sconti o
I'inizio e la fine del periodo. Mafu— troppo alti, Da un’indagine a cam- %
rizio Franceschi, direttore Confe-  pione, una famiglia su 5 in regio- o
sercenti Veneto: «C'e un ritorno  ne approfittera delle vendite pro- =
degli acquisti in cittd, gia riscon-  mozionali con una spesa media =
tato in occasione del Black Friday  di 15";0 euro a persona. Ma secon- Z
e del periodo leg;ato al Natale, che dp 1 associazione dgl consumato- 2
e, Per sald s oivio.  approfitters degltscontl imvern.
e aspettative. Per i saldi tradizio- - =
nalii consumatori da sempre pre-  li di inizio %ennaio. Percgantugle g
miano i negozi di vicinato dei  un po’ piualta per esempio a Pa- i
quali possono verificarelaveridi- ~ dova: a fare acquisti potrebbero z
cita dell'offerta. Ma bisogna rive- ~ essere due su tre. Anche per i sal- >
dere le regole per garantire sctcl)]ntl ﬁi gigonmsgzeéﬂi % 2d$§6(‘r§§0 rzg g
trasparenti ai consumatori e tute- ~ IMeNto J2z: «Al Tag- 5
la della concorrenza, anche avvi- ztzlunglmelgto del 5% 1{} P(llulll'}SPet‘ =
cinando di pit1 la data di partenza 0 al 5? ; invernat d d‘e ¢ 3tinnci &
delle vendite alla fine reale della ;S/S;-r?gl(t:ogogarigg&sge p:fl gov'eg
stagione», K > ’ el
Anche in Friuli Venezia Giulia ~ SIM0 g?}é‘%‘]mgire,]% gz%pp’?t cx(l;ra
la partenza dei saldi & fissata per ~ VOITEDbEdIECLE L parte de-
0ggi, ma i commercianti defini-  Goomehte bene», afferma l presi-
B8l decisivi i primi { eiorni dente di Federmoda Confcom-
Scono decisivii primi ventiglornl  1yornin Veneto e Padova, Riccar-
perﬂcapxre'se Sard Ui Successo 0 g4 Capitanio, mentre quest'anno
un OP& “1? troviamo in uIr:xéadsma- anche alla luce del buon risultato
zione delicata - spiega Federica  ge Natale e del Capodanno la sti-
Morello di Federmoda -. Abbia- 1 attesa ¢ di 50 milioni (4,7 mi-
mo vissuto novembre e dicembre  Jiardj a livello nazionale con pre-
in modo altalenante. Periodi buo-  valenza di spese al Sud). «E im-
ni seguiti da perxo@x meno buoni  portante il ritorno degli acquisti
e V]'I:'e‘tﬁ{‘sa .cgn4un' acc_eler?znor:ig nei negozi di prossimita - aggiun-
negil ultimi 3-4 giorni prima @l ge il presidente di Confcommer-
Natale. I primi venti giorni disal-  cio Veneto e Padova, Patrizio Ber-
di saranno quelli decisivi sotto  tin -. E un invito che ribadiamo
ogni puntodivista. Sitrattadiun  anche in occasione dei saldi».
periodo fondamentale. Hl mio Maurizio Crema
consiglio? Fare attenzione all'ac- ORIPRODUZIONERISERVATA
CONFCOMMERCIO Superficie 31% 32
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Saldi: spesa media di 140 euro. «Poi ci sono i turlsu»

AL ViA DA 0GG!

PREZZI SCONTATI

NEI NEGOZ! IN PROVINCIA
ASCOM OTTIMISTA
«GRAN MOVIMENTO

D PERSONE»

COMMERCIO

BELLUNO Il conto alla rovescia €
terminato: al via oggi i saldi di fi-
ne stagione. Per molti bellunesi
sara l'occasione tanto attesa per
concedersi un ultimo regalo, pro-
vando a risparmiare qualcosa. Il
giro d’affari non dovrebbe delu-
dere, stando alle previsioni. An-
zi, in cittd si respira ottimismo.
Con punte di entusiasmo. Tra i
piu propensi a credere che i pros-
simni giorni saranno un momen-
to di grazia per gli esercenti e il
presidente di Ascom, Paolo Do-
glioni: «Il primo dato che ci fa
ben sperare & il bilancio del pe-
riodo delle feste. I risultati sono
buoni, un po’ in tutta la provin-
cia: primo tra tutti & andata bene
per il corposo afflusso di turisti,
nelle zone di alta montagna
quanto nel capoluogo e dintorni.
La prima conclusione logica &
che se ¢'e un significativo movi-
mento di persone, verranno da
sé anche gli acquisti. Su questa
base, le attese sono quindi inco-
raggianti».

LE PREOCCUPAZIONI

Il cielo sembra limpido, anche
se le nuvole nere, quelle portate
dal vento di una stagnazione eco-
nomica che non promette nulla
di buono, stanno arrivando. «Il
momento buono di questo mese,
fatto di incassi e vendite soddi-
sfacenti, dovra fare i conti con il
tema dei costi di materie prime
ed energia - ricorda Doglioni -.
L'inflazione al 12% e le difficolta
delle famiglie potranno soprag-
giungere presto, determinando
un rallentamento. E una preoc-
cupazione che vedo all'orizzon-
te, temo potra farsi sentire verso
marzo. Ma per ora godiamoci il
momento, senza fare le Cassan-
dre. I prossimi giorni dovrebbe-
ro essere soddisfacenti, partia-
mo da qui». I negozi che godran-
no pilt di altri della spinta pro-
pulsiva generata dai saldi saran-

at

no certamente _ 1elli che vendo-
no capi abblghamento

IN BOTTEGA

r-3
A confermar. le buone aspet-
tative tra gli addetd del settore &
Vittorio Zampieri, numero uno
di Federmoda. I negozianti nei
prossimi giorni apriranno la lo-
ro bottega col sorriso; «Suona
quasi strano a dirsi, se conside-
riamo le avversita che ci circon-
dano, ma personalmente sento
che c’@ un clima molto favorevo-
le: le persone sono animate, in
questo periodo, da una certa po-
sitivita». Partire con il piede giu-
sto é la cosa migliore, in casi co-
me questi: «Cj attendiamo un au-
mento degli acquisti, non solo ri-
spetto al periodo un po’ partico-
lare degli ultimi anni della pan-
demia, ma anche rispetto al
2019. Notiamo un certo entusia-
smo delle persone, che non solo
si traduce in un ritorno alla spe-
sa sull’abbigliamento, ma pin in
generale anche in altri settori».

| NUMERI

Una stima su quanto i bellune-
si saranno disposti a spendere ¢
di difficile calcolo ma, stando al-
le previsioni, la propensione a
mettere mano al portafogli non
dovrebbe essere molto diversa ri-
spetto a quanto gia suggeriscano
idati nazionali e regionali elabo-
rati da Ascom, che parlano di
una spesa pro-capite di circa 140
euro. Un dato che, naturalmen-
te, va tarato opportunamente se
lo si intende adattare all'intera
provincia, dove l'utenza si pre-
senta piuttosto variegata e dove,
di certo, Cortina giochera tutt'al-
tra partita rispetto alle realta del-
la Valbelluna. A maggior ragio-
ne, visto che a dare manforte al
giro d'affari locale «ci sono in
questo periodo anche i mold tu-
risti che stanno transitando in
provincia per gli ultimi giorni di
vacanza», come ricorda Doglio-
ni. Quanto alle strategie di mar-
keting, nessun colpo di scena &
per ora atteso: «si procedera con
loschema “classico”, che funzio-
na bene». Cartellini oggi subito
giti di un 20-30 percento e ag-
giornament in corsa, nei prossi-

migiorni.
Simone Tramontin
©RIPRODUZIONE ISERVATA

CONFCOMMERCIO
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Saldi, spese per 200 euro a famiglia

»E la stima che fa Confesercenti per 'avvio odierno »Le due categorie e | negozianti attendono riscontri

delle svendite invernali, per Confcommercio “solo” 133 positivi dai clienti che hanno atteso il periodo degli sconti

I saldi invernali si aprono oggi
con grandi speranze da parte
delle categorie di riferimento,
Confesercenti e Confcommer-
cio, e ancor pitt dei negozianti,
che confidano che i clienti ab-
biano atteso questo momento
per fare gli acquisti che la crisi
ha congelato, approfittando de-
gli sconti. Quanto questi saran-
no rilevanti, non & certo, anche
se si pensa che non saranno ele-
vati come in passato. In ogni ca-
so la Confesercenti stima una
spesa media per famiglia tra i
180 e i 200 euro, mentre la Conf-
commeercio si tiene pill cauta e

parladil3d.

Merlin a paginalll

SCONTI Oggi si comincia

[l gran ritorno ai saldi

per contrastare la crisi

»La Confesercenti si attende il 70 per cento di clienti pronti a spendere fino

a 200 euro, mentre per la Confcommercio la cifra si attestera sui 133

VITTORIO CECCATO:
«C'E MOLTA ATTESA
TRA | CONSUMATORI»
STEFANO PATTARQ:
«BLI SCONTI SERVONO
A FIDELIZZARE»
COMMERCIO

ROVIGO Sara unavvio dei saldi col
botto? E la speranza di centinaia
di negoziand della citta e della
provincia oggi pronti ad acco-
gliere i primi clienti in fila per le
vendite di fine stagione. Come
ogni anno, il periodo post natali-
zio segna l'inizio dei saldi inver-
nali, prima dell'arrivo della nuo-
va collezione primaverile, gia in
realtd prontaa essere esposta da
diversi negozi.

LE SPESE PREVISTE

Secondo le stime della Confe-
sercenti, sette persone su dieci
quest’anno sono pronte ad ac-
quistare durante questo perio-

do, con una spesa media che si
aggira sui 180-200 euro. «L'ini-
zio dei saldi & sempre un mo-
mento molto atteso, sia dai com-
mercianti che dai consumatori -
spiega il vice presidente di Con-
fesercenti Venezia-Rovigo, Vitto-
rio Ceccato - i commercianti spe-
rano, come sempre, di poter con-
cludere la stagione incremen-
tando i risultati di vendita con i
saldi, mentre i clienti cercano di
acquistare occasioni a buon
prezzo, soprattutto in quest'ulti-
mo periodo caratterizzato da
forti rincari di tutti i prodott
merceologici, fattore che ha li-
mitato le vendite a inizio stagio-
ne, e dagli aumentati costi ener-
getici che hanno ridotto la capa-
cita di spesa delle famiglie. E¢co
perché c’é molta attesa per i sal-
di, soprattutto per tante persone
che hanno rinviato gli acquisti
proprio per approfittare degli
sconti». )
Secondo gli studi di Confcom-
mercio, saranno oltre 15 milioni
le famiglie interessate ai saldi in-

CONFCOMMERCIO

vernali con una stima di 133 eu-
roa persona, per un giro di affari
di 4,7 miliardi. «Saranno saldi
apprezzati dai consumatori per
I'ampia scelta di prodotti di mo-
da, tendenza e qualita - afferma
il presidente provinciale Stefano
Pattaro, imprenditore nell’abbi-
gliamento - maglieria, pantalo-
ni, giacconi, scarpe, accessori
potrebbero diventare oggetto
dei desideri dei consumatori per
iprezzichein genere non hanno
subito aumenti, come invece in
altri settori che hanno risentito
dell'inflazione. Con queste pre-
messe, I'aspettativa ¢ di una cre-
scita dei saldi per almeno il 10

Superficie 67 %

DATA STARMPA

- 3033

RICEVE

LO

NTE CHE

.
i

EL CLIE

AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DE

LE

EDIBI

L

ARTICOLO NON (

36



05-GEN-2023
dapag. 3/

foglio2/2

IL GAZZETTINO
OVIGO

Quotidiano - Dir. Resp.: Roberto Papetti

Tiratura: N.D. Diffusione: 2368 Lettori: 36000 (0003033)

per cento. La merce venduta a
saldo in maniera corretta, pro-
duce solo liquiditd al negozio,
non reali guadagni. Quelli po-
tranno arrivare dalla fiducia che
i consumatori ripongono neine-
gozi se saranno orientati verso
strategie legate alla sostenibili-
t, all'innovazione, alla qualiti e
non solo al prezzo, perché quel-
la strategia si & dimostrata per-
dente nei confronti della grande
distribuzione prima e del com-
mercio elettronico adesson».

SCONTIDA GESTIRE -

Dai saldi invernali i commer-
ciant di tutta provincia di aspet-
tano un maggiore fatturato ri-
spetto a quello dei saldi estivian-

che se quest’anno il tradizionale
Black friday, a novembre, in real-
t& non é durato una sola giorna-
ta, ma tutto il fine settimana pia
il lunedi successivo con il Cyber
monday dedicato ai prodotti
elettronici, tecnologici.

«La politica degli sconti - con-
clude Pattaro - se da un lato & uti-
le dal punto di vista promoziona-
le, dall'altro diventa pericolosa
quando i negozi si aggrappano a
queste giornate per anticipare i
saldi invernali, rovinando gli ac-
quisti in vista del Natale, gene-
ralmente a partire dall’'otto di-
cembre. I regali pilt gettonati
sotto I'albero continuano a esse-
re, infatti, i prodotti del fashion:

CATEGORIE Da sinistra Vittorio Cece

CONFCOMMERCIO

maglieria, pantaloni, piumini,
abiti, giacche, per poi passare
agli accessori come scarpe, snea-
‘kers, borse, fino agli articoli
sportivi. Non possiamo permet-
terci ulteriori passi falsi; la ricet-
ta per rilanciare la fiducia, e
quindi generare utili per le no-
stre imprese, & quella di accele-
rareil taglio delle tasse, a partire
dall'Irpef e dagli oneri contribu-
tivi a carico delle aziende, come
pure sarebbe importante pensa-
re a politiche incentivanti per le
locazioni commerciali per con-
trastare il vuoto vetrine nei no-
stri centri urbani».

Roberta Merlin

© RIPRODUZIONE RISERVATA
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[’ Ascom sorride:
«Stagione buona
ora via ai saldi»

»Paludetti, presidente dei commercianti: «Vendite tornate
a livelli pre Cevid, a dicembre bene negozi e locali pubblici»

«UN RISULTATO

CHE C1 DA’ MORALE

| CLIENT! NONOSTANTE
LE DIFFICOLTA' HANND
VOGLIA DI DIVERTIRSI

E VESTIRSI BENE»

per il commercio sia per i pubbli-
ci esercizi. Anche il mese di di-
cembre & stato buono: i locali
hanno lavorato molto». Ora dun-
que i saldi, con un rammarico:
che non arrivano alla fine della
stagione, visto che I'inverno non
ha ancora fatto il suo ingresso e
le temperature si mantengono

puo fermare e chiudersi in casa,
ma ha di nuovo voglia di divertir-
si e di vestirsi bene - sottolinea -,
Ho notato, pero, un po’ di depres-
sione a livello mentale, soprat-
tutto tra chi ha avuto il Covid e
porta ancora gli strascichi della
malattia». Se la pandemia.-punta
ad essere lasciata alle spalle, ri-

- 3033

£ CHE LO RICEVE

i
&

pne
L
(&
L
o

o

elevate. «Effettivamente - anno- mane sempre aperta la questio- E

VITTORIO VENETO ta il presidente di Ascom Vitto- nerincari energetici. ?
Partono oggi, sotto una bucna rio Veneto—é un po’ una presain o

' giro chiamarli saldi di fine sta- LA PREGCCUPAZIONE >

stella, i saldi di fine stagione in-
vernale 2022/23. Le vendite in
citth e dintorni negli uldmi mesi
sono riprese a salire. Lo testimo-
nia il presidente di Ascom Vitto-
rio Veneto Michele Paludett.
«Se l'inverno 2020 eravamo chiu-
si e quello 2021 & andato benino,
quest'anno ci siamo riposiziona-
ti sui dad di vendita del 2019, se
non addirittura meglio. Un risul-
tato che da morale —afferma - an-
che se le preoccupazioni, soprat-
tutto per quanto riguarda i rinca-
ri di luce e gas, sono continue».
Anche a Vittorio Veneto, come
in tutto il resto del Veneto, oggi
prendono avvio i saldi in pro-
gramma fino al 28 febbraio. Ven-
dite di fine stagione su cuii com-
mercianti punteranno tutto per
liberare i loro magazzini, dove
gid a breve arrivera la merce del-
la primavera-estate, mentre in
fase di ordine quella per la pros-

sima stagione invernale. «0Ora stiamo iniziando ad ordina-
- re la merce invernale per il pros- e
L'ANDAMENTO simo anno: ¢'¢ un po’ di preoccu- e

Guardando a come si arriva a
quest saldi, dunque agli ultimi
mesi di vendita, Paludetti com-
menta: «La stagione non ¢ anda-
ta male. E stato un inverno che,
ci abbiano dato una mano, pos-
siamo dire sia stato positivo, sia

gione. L'unica volta che si sono
svolti in modo logico & stato 1'an-
no del Covid (inizio 2021 ndr),
quando l'avvio era stato postici-
pato di un mese. Come sempre
mettiamo a disposizione tutto
quello che ¢'# in magazzino per-
ché a fine febbraio arrivera la
merce della stagione primave-
ra-estate. Da un punto di vista
economico, perd, si é sempre at-
tenti perché si continua a cam-
minare sul filo del rasoio. I costi
di gestione per chi ha un’attivita
commerciale o un pubblico eser-
cizio sono sempre pilt impegnati-
vi e la redditivitd & sempre pil
bassa. E con saldi che partono
troppo presto, significa sacrifica-
relaredditivita dell'azienda».

GLI INTERROGATIVI

Paludetti guarda ai prossimi
mesi con tant interrogativi, an-
che se la fiducia non manca.

pazione - ammette -. Sono tempi
non cosi tranquilli: ogni mesec’é
qualcosa che rema contro», La
gente ha ripreso a comperare, a
frequentare i locali. «Vedo una
clientela che, nonostante le diffi-
colta, si rende conto che non cisi

CONFCOMMERCIO

«Ancora, in questo caso, non
si vede la luce: i rincari ¢i sono,
su bollette del gas e dell'energia
elettrica, e tanti chiuderanno.
Un panificio a dicembre ha rice-
vuto una bolletta del gas sei volte
tanto rispetto a quella dell'anno
prima. Per un negozio € piu faci-
le risparmiare, basta spegnere
qualche luce sulle vetrine. Per
quelle attivita che invece si basa-
no su energia elettrica e gas é
molto difficile: le difficolta sono
reali. Al momento tra i nostri as-
sociati ~ conclude Paludetti -
non si registrano chiusure. Ci au-
guriamo che tutto vada bene nei
prossimi mesi e cerchiamo di es-
sere ottimisti».

Claudia Borsoi

© RIPRODUZIONE RISERVATA
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TEMPO LIBERO Sono diverse le proposte per chi trascorrera questi ultimi giorni di vacanze natalizie in citta

Saldi, archeologia e bancarelle
nel fine settimana dell’Epifania

Scattano le svendite, con una spesa media secondo Confesercenti di 120-140 euro
Viale Roma chiuso oggi e domani per il mercatino, visite guidate alla Vicenza sotterranea

Alessia Zorzan

alessia.zorzan@ilgiornaledivicenza.it

0 Saldi, mercatini e cultu-
ra Basta scegliere. Gli ultimi
giorni di queste vacanze nata-
lizie offrono diverse occasio-

maria importanza e che rap-
presentino uno tra i piu atte-
siappuntamenti commercia-
li dell’anno, soprattutto per i
consumatori. 11 budget di
spesa a persona per quest’an-
no si posiziona nella fascia

Per consentire lo svolgimen-
to del mercato, viale Roma &
chiuso al traffico fino alla
mezzanotte di domani, men-
tre il mercato settimanale
del giovedi oggi si terra in
piazza dei Signori e nelle vie
e piazze del centro.

: RN tra i 120-140 euro, lontano o
ni per chi pud godereancora i 160 del 2019. Le imprese ‘ o o
un po’ di tempo libero. del settore moda aderenti ap- Arte Con Non holEtd" ela =
Via ai saldi Intanto shop-  Plicheranno una media del ~ colaborazione del miseo I
pinge occasioni. Partonoog- 20 Per centodiscontosuipro- - = oggsa.no, ramite 1 i\r&erq” Z
giisaldiinvernali, che prose- dOt.tl’ tra linizio e la fine del 71O tn cammino (;onll ag' :,
guiranno fino al 28 febbraio.  Periodo». silpo Ry :;:ﬁpn{% e.fqpe.re e
Un momento atteso dai con- M. I el rag:lcor} R &
sumatori, nella speranza di Mercatini £ il momento an- Ino 3561 g nptoplg)rtlco romaz o
strappar e’ qualche affare, ma che del mercato dell’Epifa- :0 o E;:Zga : (‘i%‘f;g ) Sglz ;/F
anche dai negozi. «Lasensa- 1% inprogrammaoggidalle 3P0 (10-1g3g:3 14-18) >
zione & quella chelaclientela 9 alle 20 e domani dalle 9 al- In Basilica I ione del- 5
stia aspettando con interesse 1619 inviale Romae piazzale | o o occa.sao e i
Finizio delle vendite della De Gasperi e organizzato ~ 2mMmostra Ccreatoride’ Sgit- 2
merce a prezzi scontati-ave-  dallassociazione“Nonhole- 10 €101 mltimli} ot 3
va spiegato Nicola Piccolo, %incollaborazione con l'as- n}(; S({OP'H o a;xrcéee_ an‘eia z;lr 2
presidente provinciale di Sessoratoalleattivita produt- fe ?si()tgelcc%r? l’a.rcclig?;lr; c; n =
Confcommercio Vicenza - tive. Domani, e non oggi co- programma il sabato algle 10 5
qmndl anche noi g-uardla_rno me inizialmente previsto, In dal 7 gennaio al 6 maggio. Vi- <
ai saldi con ottimismo mag- ~ vialeRomasonoinprogram- o stgr'aordinarie son;g)gi‘; pro- 2
giorerispettoaglianniprece- ma anche tre esibizioni di mma anche domani e do- u
denti». «Rimaniamo delli- campane copte alle 10, alle 8™ o
1 e : P menica con appuntamento =

dea - € Panalisi del pre51den- 11, alle 12. Un’iniziativa a cu- alle10 allingresso della Basi- 0o
te di Confesercenti del Vene-  1a di Livio Zambotto e An- . (G gr4 s fi o
to centrale Nicola Rossi -che ~ drea Comparin e della Scuo- /% ;B850 G BE P z
i saldi siano un tema di pri- la campananadl San Marco. prenotazion e’). ® (;j
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Da oggi gli sconti invernali, rilancio del commercio e voglia di shopping

Scocca I'ora della caccia all'affare

Confesercenti: “Ne approfitteranno 7 cittadini su10”, Confcommercio; “133 euro di spesa a persona”
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Agnese Casoni di casa. “Cli aumenti dei  risentito dell’inflazione.  dicato ai prodotti elettroni-

costi energetici hanno ri- Con queste premesse, l'a- i, tecnologici. La politica

ROVIGO-Tuttiprontiperil  dotto la capaciti di spesa  spettativa & di una crescita  degli sconti se da un lato &
consueto periodo dei saldi  delle famiglie - prosegue -.  dei saldi per almeno il  utile dal punto di vista pro-
di stagione, che inizieran-  Perquestomotivocémolta  10%”. mozionale, dall'altro di-
no ufficialmente oggi. Ese  attesa peril periododeisal-  Saldi che rappresentano  venta pericolosa quando i
comeogniannoiclientian-  di, soprattutto per tante  anchel'occasionepericom-  negozi si 'aggrappano’ a
dranno in cerca dell'affare,  personechehannorinviato  merciantidi prepararsialla  queste giornate per antici-

il momento degli sconti

gli acquisti proprio per ap-

nuovastagione. “E'beneri-

pareisaldi invernali, ‘rovi-

o
rappresenta unaboccatadi  profittare degli imminenti  cordare che la merce ven-  nando' gli acquisti in vista :92
ossigeno per il settore del  sconti. Secondo le nostre  dutaasaldoin manieracor-  del Natale, generalmente a
commercio, dura_tmente previsioni 7 persone su 10  Tetta, _produce l_1quid_ita al  partire dall'8 dicembre”, ,‘:
messoallaprovadaibudget  zpprofitteranno dei saldi, —Negozio, non deireali gua-  Eseisaldi possonoperqual- S
muu delle famiglie ita-  conyuna spesa media che si dagni - prosegue -. Quelli  chemesedarerespiroadun @
liane, alle preseconbollette  3ggira sui 180/200 euro”. potranno arrivare dalla fi-  comparto in forte difficol- <
folli e costo della vita au-  gecondo Confcommercio  ducia cheiconsumatoriri- 3, secondoil presidentesa- w
mentato. . Imprese lefamiglieitaliane =~ PONgono nei nostri negozl  ra necessario mettere in 5
L'inizio dei saldi é sempre spenderannocircaismilio- 58 orientat verso strategle  campo anche altre azioni, 1
un momento mol_to atteso,  piaiaure duranteil periodo legg.te allq sostenlblhtat_, per tentare il risanamento =
sia dai commercianti che  gq; g314; invernali e ogni 2l Innovazione, alla quali-  galy crisi vissuta in questi
dai consumatori - COmM-  pargony spenderd circa 133 4@ nonsoloal prezzo, per-  anpj “Non possiamo per- ©
menta Vittorio Ceccato di oy heryngirodiaffaridi  chéquelgeneredistrategia  metterci ulteriori passi falsi i
Confesercend - I commer- ' iyiargi di euro. “Sa-  Siédimostratoperdentenel - conclude -. Per rilanciare o
clantl sperano, COme Sem-  yanng ga)di molto apprez-  confronti della grande di-  1a fiducia, e quindi genera- >
pre, di poter concludere 12 i 4o consumatori per  stribuzione prima e del  re utili per le nostre impre- 2
stagione incrementando i l'ampia sceltadi prodottidi  commercio elettronice  se, dnecessarioaccelerareil 3
rsultatidivenditaconisal- 1,45 tendenza e qualita -  adesso. Dai saldi invernali  taglio delle tasse, a partire o
ﬁ'rréfcggig rll ﬁgﬁoﬁrg‘::; afferma Stefano Pattaro, i si aspetta, generalmen-  dall'lrpef e dagli oneri con- 9
20, Soprattutto in questul- presidente provinciale -. te, un maggiore fatturato  tributivi a carico delle Z
Himo eriodo caTatterizzato Maglieria, pantaloni, giac- rispetto a quello dei s’aldJ aziende, come pure sarebbe a
dafor%?rincari &ttt pro- coni, Scarpe e accessori po- estivi anche se, questan- importante pensare a poli- =
dotti merceologici”, Un fat- trebbero essere oggetto dei 10, ﬂt.radmonale B.lackl'-‘n: tiche incentivanti per le lo- -
tore che ha limitato le ven- desideri dei consumatori ~ day di novembre in realta  cazionl commerciali per =
dite a inizio stagione per- perviadeiprezziche,inge-  non € durato una sola gior-  contrastare il vuoto vetrine 2
chéi cittadini hanno doyy-  [ere, on hannosubitoau-  nata, ma tutto il fine setti-  NelnNOStri centrl urbani”. n
to dare priorit al bilancio menti, come invece acca- manap_lulllunedlsuccesm- © RIPRODUZIONE RISERVATA =
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Le proiezioni Confcommercio

Via ai saldi: «Attese ottimistiche
Riscoperti i negozi di prossimita»

alutando la situazione
<< come si stava
negativamente

prospettando verso la fine dell'anno,
non possiamo che apprezzare la
sostanziale tenuta dei consurmni nel
periodo natalizio. E le previsioni
sullimminente apertura del periodo
dei saldi, ci fanno ulteriormente ben
sperare». Nicola Piccolo, presidente
pravinciale di Confcommercio
Vicenza ha gia lo sguardo proiettato
al futuro. In attesa delle stime
ufficiali, gli acquisiti natalizi vengono
datiin linea con quelli dello scorso
anno, anche se - precisa il presidente
- «dovremo valutare dati alla mano le
differenze tra i vari seftori
merceologici dove c'é chi ha
incrementato e chi, al contrario, ha
visto diminuire il fatturato. L'aspetto
interessante é che abbiamo
riscontrato un ritorno verso i negozi
di vicinato, segno di una relazione
con il cliente che siamo convinti si
andra rafforzando anche con i saldi,
dato che i clienti durante le compere
natalizie hanno chiesto informazioni
sui prezzi e sull'assortimento di taglie
rimaste, e in taluni casi perfino
scattato foto come promemoria». A
Vicenza, come nel resto del Veneto, i
saldi iniziano domani e termineranno
il 28 febbraio: «A livello nazionale -
afferma il presidente Piccolo - ¢’€ chi

si é spinto a prevedere percentuali in
aumento a due cifre per quanto
riguarda la stagione dei saldi. Io
andrei un po’ pil cauto, anche se
guardiamo a questi prossimi due
mesi con maggiore ottimismo
rispetto agli anni precedenti, quando
la pandemia ne ha condizionato
fortemente 'andamento».
Nonostante permanga a livello
collettivo una certa preoccupazione
per la situazione, con i prezzi del
carburante tornati a salire dopo lo
stop al taglio delle accise a partire dal
primo gennaio, e considerato il livello
dellinflazione, la sensazione dei
commercianti € che la clientela stia
comunque aspettando I'inizio delle
vendite a prezzi scontati.
Indicativamente la forbice si muovera
da un -20% fino a punte del -50-70%
rispetto al prezzo iniziale. L'obiettivo
per i negozianti, oltre a fare cassa, &
anche quello di vendere i capi di
stagione e fare posto alle nuove
collezioni in arrivo. Secondo le stime
dell'Utficio studi nazionale di
Confcommercio, durante i saldi
invernali ogni persona spendera circa
133 euro, che salgono a 304 se si
guarda ad una famiglia media. Da
ricordare I'obbligo di indicare per
ogni capo prezzo normale di vendita,
sconto e prezzo finale. (m.d.v.)
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Saldi al via domani, I'incognita carovita
i veronesi spenderanno 400 euro a famiglia

Le stime dei negozianti: «Effetto climate change: store pieni di abiti invernali»

www.datastampa.it

Nicola Baldo Alessandro Torluccio
Previsioni di spesasolo  Le svendite stagionali
ipotetiche: c¢'é chi sono superate, ma
spendera anche mille  restano un

euro, chi nulla appuntamento simbolico

VERONA Trarincari, bollette e il
ripristino delle accise sul car-
burante, anche i veronesi do-
vranno far bene i conti prima
di decidere quanto spendere
da domani in poi in abbiglia-
mento e calzature per avvio

cio: «Come sempre accade ¢'é

verno € arrivato tardi, pertan-
to i negozi sono ancora pieni
di cose invernali invendute,
diciamo che il climate change
ha anche questo effetto sui
consumi». Va detto, comun-
que, che per molti negozi i

ti si sono organizzati con le

loro vetrine virtuali, un “plus”
affinato anche a causa della
pandemia, il punto é che i
grandi portali come Amazon
guadagnano tantissimo ma
non pagano le tasse in Italia,

-
4

deisaldi, lacuidatadiavvio€  saldi sono gia iniziati. Sono s i : 9
prevista per domani, 5genna-  direti soprattutto alla lien  fucte ~ cconta ancora Tor 2
io, in tutto il Veneto. Secondo  tela affezionata, invitata a vi-  [yccio - va anche aggiunto che O
Confesercenti i veronesi sitare gli store per avere una ¢ passata la febbre da acquisto i
spenderanno fino a 180 euro  pili ampia scelta anticipata  compulsivo on line, i consu- Z
per famiglia per approfittare  sulla collezione che dadoma-  ya46+i hanno imparato che =
dei ribassi, piu ottimistiical-  nj sara al ribasso per tutti. & yale Ia pena affidarsi al nego- o
coli di Confcommercio che  saldi, come li vediamo noi  ,iante affidabile in grado di &
quota la cifra pro capite 2130 adesso, sono superati-spiega  dare un consiglio, di fare un o
euro: una famiglia di tre per-  Alessandro Torluccio diretto- g6 ¢ un cambio taglia in Gl
sone potra arrivare a spende-  re di Confesercenti - sarebbe tempi rapidi, e poi I'on line g
re, quindi, fino a poco meno  pill opportuno che ogni ne- oggié diventato una risorsa di O
di 400 euro per nucleo fami-  gozio predisponesse un cor- 41 ma di fondo Testa sem- i
gliare. Ma si tratta di calcoli  ner permanente di merce in pre ilyrapporto di fiducia con ]
statistici, come sottolinea Ni-  saldo da aggiornare per tutto  j negoziante». Chi in questi >
cola Baldo di Confcommer-  Tanno». «Sono date simboli- .13 riuscito a fidelizzare la g

chi spendera anche mille eu-
ro e chi non si potra permette

che, quelle di inzio saldi - ag-
giunge ancora Baldo - che ser-
vono per concentrare le ven-

clientela difficilmente perde
acquirenti a vantaggio delle
piattaforme. «Non dimenti-

[
el
<L

nulla{ molto dipendedallaca-  dite, un po’ come avviene gia . :
pacith di risparmio - spiega - per il black friday ne 1 settore a0 che veniamo da due h
chi ha messo via qualcosa do-  dei piccoli e grandi elettrodo-  gione era andata male per via &
vra decidere se togliersi qual-  mestici». delle prescrizioni, 'anno 2
che sfizio o se pagare le bol- Sullo sfondo resta quello  gcorso cera ancora molto ti- o
lette del gas, in ogni €aso 1 che i commercianti di vestitie more di ammalarsi, ora pos- (Z\
miei colleghi del settore abbi-  scarpe vedono ancora come  sjamo stare tranquilli». Guer- z
ghalnento sperano che queSti un problema: il commercio 1a, rincari e accise permetten- O
saldi dianounimpulso positi-  on line. «Il tema non € pil  do, oyviamente. o}
vo ai guadagni, non dimenti-  tanto chi vende on line, dal ’ Roberta Polese <
chiamo che quest'anno Iin-  momento che moti negozian- © RIPRODUZIGNE RISERVATA &
CONFCOMMERCIO Superficie 28% 45
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@ Da domani,
cinque
gennaio,
iniziano le
svendite
stagionali in
tutto il Veneto.
Neinegozi si
potranno
trovare sconti
sulla collezione
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Saldi in via Mazzini Da domani iniziano le svendite stagionali in tutto il Veneto
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DI, IL SONDAGGIO
NEGOZIANTI
ECI

FESERCENTL:
LE SVENDITE

Ascom: «Moratoria contro il caro afﬁm dei neg021»

P Si stima che i contratti  pereccellenza dei negozi in affit-
to che, si badi bene, sono la stra- @
di locazione aumentin®d  grande maggioranza di quelli in 2
> . esercizio. Modificarlo in questo L
dell’8,6 per cento momento puo significare mette- Z
re al tappeto anche quegli eserci- ]
zi che, con enormii sacrifici, han- =
t no cercato di contenere al massi- e
L'ANALIS! mo, ad esempio, il costo e
PADOVA Desta preoccupazione dell'energia». o
tra le associazioni di categoria il Da qui il rinnovato appellodel =
possibile aumento degli affitti ?re.mdﬁmﬁBer}t;_n ¥er duna mora- iy
er i negozi, in una situazionedi  'Or!& Che blocchi glladeguamen- CTE Dof it . .
Ir)i resa%nolt’o incoraggiante per U dei canoni dilocazione per im- PRESIGENTE Patrizio Bertin, 7l
P ggranie pe rappresentante categoria @

le attivitd commerciali, dopo
I'emergenza pandemica, lau-
mento dei prezzi per i beni di
consumoeil caroenergiacheha
fatto esplodere le bollette.
Ascom segnala che il possibile
innalzamento degli affitti & do-
vuto all'indice dei prezzi al con-
sumo indicato dall'Istat, neces-
sario per 'aggiornamento dei ca-
noni di locazione degli immobili
ad uso non abitativo.

Dato che la variazione annua-
le dell'indice (novembre 2022 su
novembre 2021) resta stabile
all'l1,5%, esso verra parametrato
al 75% cosi come previsto dalle
leggi del 1978 e 1997, facendo si
che i contratti di locazione po-
trebbero aumentare
dell'8,625%.

«La situazione rischia di sfug-
gire di mano -~ commenta il pre-
sidente dell’Ascom Confcom-
mercio di Padova, Patrizio Ber-
tin — perché il valore del canone
di locazione & quello che po-
tremmo definire il costo fisso

mobili commerciali, la sospen-
sione dell'aumento di affitti da-
rebbe nuovo respiro alle attivita
commerciali nei giorni dei saldi
invernali, dando il tempo al go-
verno di prendere provvedimen-
ti, adeguandosi alla linea tenuto
dagli altri stati europei.

«Si tratterebbe - conclude il
presidente — di muoversi sulla
stessa linea di altri Paesi quali
Spagna, Francia e Germania. Vo-
glio sperare che un provvedi-
mento di cosi significativa porta-
ta trovi spazio in un prossimo
Consiglio dei Ministri».

Marco Miazzo
DRIPRODUZICNE RISERVATA
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Gli sconti on line ammpam i saidi ;
Parke navette per I'Outlet di Noventa

L‘.&m@ uﬁ‘imaie & fissato
perdomani. 5 gennaio;
anchese da giorni
moltissimi negozi-conle
cosiddette “carte fedeltd” -
propongonoribassial
propriclienti, con offerte
che arrivano con messaggi
sullosmartphone. EI'Qutlet
diNoventasiprepara
all'assaltocon parcheggie

navette.

Spolaor e Furlan 2 pagina VIl m!}i Cmﬂt& in coda

Saldi in pista di lancio
Ma sconti gia on line

»Domani la stagione dei ribassi, nonostante le offerte siano gia da giorni
garantite ai clienti fidelizzati. Bilancio positivo per i negozi di vicinato

COMMERCID

MESTRE Il giorno segnato in calén-
dario & domani, in cui i saldi han-
no ufficialmente inizio ma on li-
ne, intanto, sono gid cominciati.
Dai piccoli rivenditori alle grandi
catene con e-commerce presenti
sul web, gli sconti sono apparsi il
27 dicembre, rivolti soprattutto ai
clienti fidelizzati. La tessera “fide-
lity card” & diventata indispensa-
bile e quando si avvicina il perio-
do dei saldi agli iscritti alle new-
sletter o ai clienti registrati sui
portali arriva sempre una mail o
un messaggio sul telefonino con
cui viene comunicato I'inizio del-
le promozioni.

OFFERTE “SOCIAL"

E il caso, per esempio, di Inti-
missimi, che per i clienti con tes-
sera aveva annunciato i pre-saldi
dopo Santo Stefano, ma anche Be-
netton e altri negozi di abbiglia-
mento che attraverso la “card”
fannosconti da giorni sia in nego-
zio sia on line. L'acquisto digitale
consente di scegliere una taglia o
un capo, un modello non presenti
in negozio, riceverlo in tempi ra-
pidi e, se non adatto, la possibilita
di restituirlo senza costi. Da Inti-

missimi in piazza Ferretto gli
sconti sono iniziati il 27 dicembre
per chi ha una tessera “privilegia-
ta” di livello avanzato, e dedicata
a chi ha gia fatto acquisti durante
I'anno consente un saldo del 30%;
chi ha la tessera di livello interme-
dio pud usufruire della scontisti-
ca dal 2 gennaio su maglieria, pi-
giami, intimo, con il 50% su capi
estivi. Lo stesso vale per gli acqui-
sti sul sito, dove basta inserire il
proprio codice di tessera. Dal 27
dicembre (fino a oggi) anche con
la “card” di Benetton si pud acqui-
stare abbigliamento, ricevendo
una scontistica del 20, 30, 40, 50
per cento, pit1 un ulteriore 10% in
negozio. Il capo pilt richiesto sem-
bra il cappotto o il capospalla, ol-
trea jeans e abiti per le donne, per
['uvomo il giaccone. «Noi vendia-
mo solo in negozio - dice Marino
Favaretto, uno dei titolari di Spac-
cio 5 in via Mestrina - iniziamo
dal 20% fino al 50% per i capi sta-
gionali, e siamo moderatamente
soddisfatti della ripresa registrata
da meti novembre». «In saldo i
nostri clienti prendono in negozio
il capo pregiato o di prezzo eleva-
to - spiega la direttrice del Duca
D’Aosta - Noi da anni vendiamo
molto on line, e c’¢ chi acquista in

CONFCOMMERCIO

modo sporadico, chi é fidelizzato
ein modo frequente». Anche il ne-
gozio di abbigliamento Nana in
Galleria Barcella .dallo scoppio
della pandemia vende soprattutto
con l'e-commerce. «Abbiamo
molte clienti che non trovando la
taglia, la selezionano nel sito -
spiega una commessa di Nani - e
acquistano. Stiamo aprendo an-
che un magazzino su Zalando».

LE PREVISIONI

Nonostante si stia consolidan-
do I'acquisto on line, il Natale si é
caratterizzato con un ritorno al
negoziodi vicinato, come afferma
Massimo Gorghetto, direttore di
Confcommercio Mestre e testimo-
nia Francesco Giuste, direttore
del Centro Le Barche. «Abbiamo
avuto un Natale sopra le attese -
dichiara Giusto - e quindi pensia-

Superficie 60 %
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mo che I’ operazione nuova Coin
abbia dato 1 primi frutti. Voglia-
mo pensare al riterno allo shop-
ping fisico con visita in negozioda
domani». «Dopo gli ultimi anni di
contrazioni — osserva Gorghetto -
c'e voglia di tornare ad acquista-
re, una preoccupazione minore.
Si prevede una spesa media di 140
euro». Previsioni positive anche
per Confesercenti, che nonostan-
te 'incertezza di caro-bollette, in-
flazione e guerra, registra un ri-
torno agli acquisti di qualith. La

pensa come Maurizio Franceschi,
direttore di Confesercenti Metro-
politana, per il quale i saldi an-
drebbero posticipati di un mese e
mezzo, Marco  Cappelletto
dell'omonimo negozio di scarpe
in piazza. «Il 5 gennaio non & la fi-
ne della stagione invernale - dice
Cappelletto - avremo freddo per
altri mesi. E se l'on line non porta
sempre all'acquisto, & comunque
una vetrina importante che forni-
sce informazioni».
Filomena Spolaor
© RIPRODUZIONE RISERVATA
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Saldi in arrivo
si comincia il 5

(ma molti
. s o
sono gia partiti)
3 appuntamento é spendendo cifre
L fissato per importanti, spesso nei
dopodomani, negozi fisici di vicinato.
giovedi 5 gennaio, ma di Inoltre, un altro dato che
fatto in molti esercizi riguarda i pagamenti con i
commerciali i saldi bancomat e con le carte di
invernali sono gia iniziati.  credito. Nel 2022 un terzo
Lo ammette il presidente pagava con la moneta
diFedermoda elettronica, adesso siamo
Confcommercio regionale  arrivati ai due terzi delle
e Federmoda Ascom transazioni cashless.
Padova, Riccardo Vorrei sottolineare che
Capitanio, che spiegala guardiamo con favore a
situazione: «C’é una questa tendenza e che non 5
normativa che dev'essere abbiamo mai fatto una O
rispettata — ammonisce - battaglia ai consumatori, hy
ma non puntiamo il dito bensi alle banche a =
contro il commerciantee  commissioni esagerate». 0
abbiamo “digerito”, per Sono cinque i principi =
cosi dire, gli sconti a base scelti dai
clienti fidelizzati post commercianti perla S
natalizi che sono in voga trasparenza nei confronti i
ormai da tempo. Teniamo  del consumatore: il 2
presente che il web inizia compratore é tenuto a &
gli sconti quando vuole, denunciare il vizio di un @
ma & importante che una capo danneggiato entro I
data ufficiale rimanga due mesi dalla scoperta b
sempre, in modo tale che del difetto e il 5
il cliente sappia come commerciante avra 7
comportarsi». Le I'obbligo di sostituirlo; -
previsioni sui saldi 2023 non c’e obbligo di prova i

ipotizzano un +5%rispetto  dei capi; viene favorito il
aisaldi invernali 2022, ma  pagamento cashless; i capi
Capitanio ammette che si che vengono proposti in
potrebbe arrivare ancheal ~ saldo devono avere

+10%, sfruttando l'onda carattere stagionale, il

o
<€

=

lunga natalizia: «Non negoziante ha 'obbligo di =
siamo preoccupati - indicare il prezzo normale @
aminette — ma, anzi, divendita, lo sconto eil ;‘
consideriamo chei prezzo finale. o)
consumatori stanno D.C. =
comprando e stanno © RIPRODUZIONE RISERVATA ;

<
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dovanispenderannoin
media l40 euroatesta,
. mentresarannoduesutr
delle 400 milafamiglie
- padovanea fare scquisth, ; j
“Previstoun anmento: «Con . ] .’

_un +5 per cento rispettoal @
2022 saremno soddisfattis.

Miszzo 2 pagina X1 PREVISION! I via alle svendite

Da giovedi i saldi: «Siamo ottimisti»

»Riccardo Capitanio presidente di Federmoda Confcommercio; »Secondo I'Ascom due famiglie su tre impegnate negli acquisti:
«Superare del 5 per cento il 2021 sarebbe gia una soddisfazione» spesa media a persona 140 euro per un giro d'affari di 50 milioni

CEVE -

o

ELO

4f

IL PRESIDENTE BERTIN:
«Ml AUGURO CHE
CONTINUI IL SUCCESSO
DELLD SLOGAN
“COMPRARE 30TTO
CASA” CON FIDUCIA»

LA PROSPETTIVA

PADOVA Cominceranno giovedi i
saldi invernali e le previsioni di

di pitt utili alla liquidita piuttosto
che ai guadagni, perd vogliamo
anche credere che siano una ri-
prova della rinnovata fiducia
che i consumatori ripongono
con sempre maggiore frequenza
nei nostri negozi orientati verso
future strategie legate alla soste-
nibilita eall'innovazione».

LA STIMA

Ai saldi dell'anno scorso. la
spesa media pro-capite era stata
di 130 euro, per un volume d’affa-

questi mesi si assiste pili che al-
tro ad un connubio tra online e
negozi.. Sempre pil spesso il
cliente utilizza internet per cono-
scere il capo da acquistare ma
preferisce poi andare in negozio,

-soprattutto durante i saldi quan-

do il prezzo &€ immediatamente
verificabile sul cartellino.

IDIRITTI

Le associazioni di categoria
hanno inoltre elaborato delle li-
nee guida per garantire la traspa-

ADALTREAD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE O

- DLCYISIOn ri complessivo di circa 46 milio- g et o =
Ascom sono positive: si stima nidieuli'o. mentre quest’anno an- lr)?:rz: i?ecgll aﬁ%mgtéﬁg (:1 gi céa;ré: s
che quest'anno i padovani spen-  che 3)ia Juce del buon risultato vistato ggera!i)mente a discre- ol
deranno in media 140 euroa & gel Natale e del Capodanno a sti- gione delg negoziante, fermo re- z
Sta, mentre saranno due su tre  ma attesa di 50 milioni. «C'e poi stando l'obb%i atorietd in caso g
delle 00 mila famiglie padova-  up altro aspetto - aggiunge l pre- cheil rodottogsia danneggiato o 9
ne a fare acquisti. I padovani si  gidente dell'’Ascom Confcom- non cgnforme 1 com éﬁlore S 5
1asc1ano.alle spalle le restrizioni mercio di Padova e di Confcom- o tenuto a d.enunciage il vizio <
pandemiche e la pauradelconta-  mercio Veneto, Patrizio Bertin - 521 capoentro due mesi dalla da. &
gio, che I'anno scorso hanno pe-  che ritengo sia utile sottolineare ta dellg scoperta del difetto. Non “
satosui Saldl.gtqmanomstrada ed é il ritorno agh esercizi di ¢’ obbli oper wanto ri .ar da
per fare acquisti come attestato  prossimita. Per Natale, con suc- la prova geig: iqmentre gl;i a-
dai buoni introiti mossi perlefe-  cesso, abbiamo riproposto la no- gaglenti con (I:)a'rta g crle):iitop ’
ste. stra campa%na volta a colinpr.:ti)r € raccomanda di andare incontro
LA PREVISIONE sotto casa. £ U invito che riba” ) cljente, e visto che sempre pit
C s diamo anche in occasione dei  (jieni yogliono pagare con la
Anche per i saldi Ascom pre-  saldi dal mOmeNto che i CONSU-  curp oyt AP sl
vede un discreto aumentorispet-  matori, nei nostri negozi, trove-  wa faw':<3qri o Ri Par o I;i gr odotti
to al 2022: «Al raggiungimento  ranno fiducia, cordialita, servis ke p
del 5% in piu-rispetto ai saldi in- zio, prova e consegna istanta-
vernali dell’anno scorso ci riter- nea. E, ovviamente, in un perio-
remo soddisfatti, al 7% ‘moito do come questo di inflazione a
soddisfatti, se poi dovessimorag-  doppia cifra, soprattutto prez-
giungere la doppia cifra vorreb- Z0», v
be dire che il 2023 parte decisa- In materia saldi i negozi fisici
mente bene. - afferma il presi-  la fanno ancora da padrone ri-
dente di Federmoda Confcom- spetto agli acquisti online, Se du-
mercio regionale € Federmoda  rante la pandemia ei si aspettava
Ascom Padova, Riccardo Capita-  che I'e-commerce avrebbe sop-
nio- Di sicuroquesti sarannosal-  piantato il commercio fisico, in
CONFCOMMERCIO Superficie 65% 52
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in vendita i capi che vengono
proposti in saldo devono avere

‘cavattere stagionale, ed esgeve

suscettibili di notevole deprezza-
mento se non vendufi entro un
certo periodo di tempo. Infine, il
negoziante hal'obbligo di indica-
re il prezzo normale di vendita,
loscontoe il prezzo finale.
Marco Miazzo
DRIPRODUZIONE RISERVATA
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Le svendite invernali

GENNAID ; .
e ~ LA SPESA MEDIA
taparrenza 5 2023 PER DBN| PADOVAND

§ COMSIGLY T
CAMEID MERCE PROVA DE) CAPL PAGAMENTY PREZI "
a diserezions 4 diserezione carte di credito obbligatorio indicare FEDERMDUA Ricenrdo Capitanio
del cormmerciants, del commaerciante & bancormat it prezzo normale,

f salvo che it prodotto devano essere to sconto b4
}{ sia danneggiato o non conforme accettati e il prezzo finale 2
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LA CORSA ALL'ABBIGLIAMENTO Gli scontinei negozi di Vicenza e del Veneto continueranno fino al 28 febbraio

Ed é arrivato il tempo dei saldi
«Ottimismo dopo la pandemia»

VICENZA
Tempo di saldi
«Ottimismo
dopo il Covid»

Gindia Arnaldi

@@ Dal cinque gennalo ini-
zlano in Veneto le svendite
di fine stagione, che conti-
nueranno tino al 28 febbraio
2023. «Lasensazione é quel-
la che la clientela stia aspet-
tando con interesse l'inizio
delle vendite - spiega Nicola
Piccolo, presidente di Conf-
commercio Vicenza - quindi
anche noi guardiamoai saldi
con ottimismon.

In Cronaca pag. 13

Giovedi scatta il via alle svendite
Confcommercio: «La sensazione
e chela clientela stia aspettando
con interesse la merce scontata»

‘ Molti sisono
gia informati

su quali saranno

le riduzioni

previste sui prezzi
Nicola Piccolo
presidente Confcommercio

Giulia Amaldi

@@ Prima chel'Epifania chiu-
da anche queste feste natali-
zie '€ una nuova ragione per
fare, o per farsi, qualche altro
piccolo regalo: dal giovedi 5
gennaio, infatti, iniziano in
Veneto le svendite di fine sta-
gione, che continueranno fi-
no al 28 febbraio 2023. Stan-
do alle dichiarazioni di Conf-
commercio Vicenza, malgra-
doirincarisu energia e benzi-
na, i negozianti possono guar-
dare alla stagione dei saldi
con cauto ottimismo. Secon-
do le stime dell'Ufficio studi

ogni persona spenderd circa
130 euro.

«La sensazione & quella che
la clientela stia aspettando
con interesse linizio delle
vendite della merce a prezzi
scontati - spiega Nicola Picco-
lo, presidente provinciale
dell’associazione - quindi an-
che noi guardiamo ai saldi
con ottimismo maggiore ri-
spetto agli anni precedenti,
quando la pandemia ne con-
dizionava pesantemente 'an-
damento. Rimane comun-
que nell’aria una certa preoc-
cupazione per la situazione,
ma il periodo di Natale ¢i ha
regalato dei buoni risultati.
Stando a quanto riportatomi
da alcuni colleghi del settore
calzature e abbigliamento,
durante le settimane di Nata-
leein quellaimmediatamen-
te successiva, i clienti hanno
acquistato principalmente i
regali e i capi da indossare a
Capodanno, rimandando gli
altri acquisti, magari anche
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quelli pitt importanti, al pe-
riodo dei saldi. Molti si sono
gia informati su quali saran-
no le riduzioni dei prezzi du-
rantele svendite, oquale sard
Tassortimento di taglie e mo-
delli».

Del resto il cliente & molto
pill propenso a un acquisto
moderato e ragionato, soprat-
tutto se acquista beni di quali-
14, che possono durare nel
tempo. In tal senso, il nego-
zio tradizionale batte lo shop-
ping online, poiché offre al
compratore la possibilita di
provare il capo, verificarnele
caratteristiche, magari an-

i~

3033

ELO RICEVE - 31

ECH

CLIENTE

USIVO DEL

“SCL

HOREE

<
<

= AD ALTRIAD U

F’

CEDIBIL

ARTICOLO NON

Superficie 38 %

55



IL GIORNALE
DIVICENZA
Quotidiano - Dir. Resp.: Marino Smiderle
Tiratura: 23287 Diffusione: 20466 Lettori: 160000 (0003033)

DATA STAMPA

www.datastampa.it

03-GEN-2023
dapag. 13/ foglio2/2

che chiedere consiglio al ven-
ditore. «Com’é ormai eviden-
te - prosegue il presidente di
Confcommercio Vicenza -
per trovare sconti e promo-
zioni non & necessario atten-
dere 'avvio dei saldi, poiché
la crisi dei consumi che si ab-
batte specialmente su alcuni
settori del commercio spinge
i negozianti ad attivare delle
promozioni nei momenti di
maggiore necessita. I saldi
tradizionali, pero, conserva-
no ugualmente il loro appeal
sul consumatore e continua-
noad essere un momento im-

Dai cambi alle etichette
Le regole per "acquisto

Gl sconti indicativamente
partirannodaun - 20%finc a
punte del 50-70% del prezzo
iniziale. | negozi stanno
cambiando la disposizione
dellamerce, ordinando i capl

etrasparenza. La possibilita di
cambiare il capo dopo che o
siéacquistato @
generalmente lasciata alla
discrezionalita del negoziante,
ameno che il prodottonon sia

portante per i negozianti, spe- non venc%uﬁ, avolte cre@de danneggiatp onon confprme. o
cialmente per vendere i capi aree dequcgte aun preciso ! pagamenti con carte di 2
di stagione, fare cassa e fare target di chenteig ghe credtto/banconjat devono o
posto per la nuova collezio- corrisponde a chiricercae essere accettati dal Z
ne. acquista solo merce a prezzi negoziante, A partire da o

«Gii lastagione pernoi & an- .stra.\cciati.'AnchAe questanno, quesi‘annc.)‘saranno ppgscbih &
data abbastanza bene, soprat- invista dei saldi pagamentiin contantifinoa 5 -

tutto da ottobre in poi - com-
menta Mino Pozzan, titolare
di Mampreso - soprattutto
grazie ai turisti, che sono tor-
nati a popolare la citta di Vi-
cenza. Spero di proseguire i
saldi su quest'ondax.

«Da noi i saldi sono iniziati
adicembre - spiega Annabel-
la Fassina, titolare di Bambu
by Il Pagliaio - dato che pur-
troppo questanno & partito
un po’ in sordina rispetto
all’'anno scorso, anche nel pe-
riodo natalizio. Avere un po’
di sconto invoglia molto le
persone ad acquistare, e pur-
troppoin corso Fogazzaro di-
verse attivita sono nella no-
stra stessa situazione. Speria-
mo che questo gennaio ci por-
ti buone notizie».

«In linea di massima la sta-
gione & andata bene, anche
senon &stata omogenea - rac-
conta Barbara Naim, titolare
di Amour, sempre in corso
Fogazzaro — Natale si &€ mos-
so gli ultimi giorni, a partire
dal 23, male settimane prece-
denti hanno avuto dei giorni
parecchio difficili. In fin dei
conti non mi posso lamenta-
re pero, sono in linea con I'an-
no scorso. Da questi saldi mi
aspetto di lavorare molto,
per fortuna sono un’ottimi-
sta, e questomi aiuta». @

©) RIPRODUTIONER SERVATA

Confcommercioe
Federazione Moda ltalia
Confcommercio hanno stilato
elenco delle indicazioni
fondamentali, sia per gi
esercenti che periclienti, per
effettuare gli acquistiin saldo
seguendo norme di sicurezza

mila euro. | capi che vengono
propostiin saldo devono
avere carattere stagionale o di
moda ed essere suscettibili di
notevole deprezzamento se
non venduti entro un certo
periodo di tempo.
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L'ASCOM

Saldi, giovedi la parienza

Spesaprevistal40 euro atesta

Il presidente di Federmoda
Capitanio fa il suo auspicio
«Soddisfatti se si raggiungera
it 5% in piti rispetto al 2022
Volume d'affari da 50 milioni
«Al raggiungimento del 5%
in piti rispetto ai saldi inver-
nali dell’anno scorso ci riter-
remo soddisfatti, al 7% mol-
to soddisfatti, se poi dovessi-
mo raggiungere la doppia ci-
fra vorrebbe dire che il 2023
parte decisamente bene». E
Pauspicio del presidente di
Federmoda Riccardo Capita-
nio allavigilia dalla partenza
deisaldiinvernali, che scatte-
ranno da giovedi. «Una cosa
e certae cioé che questi saran-
nosaldi piti utili allaliquidita
piuttosto che ai guadagni ~
prosegue Capitanio — Perd
vogliamo anche credere che
sianounariprovadellarinno-
vatafiducia chei consumato-

condol’Ascom Confcommer-
cio, due famiglie su 3 (sono
400 mila in totale), si dedi-
cheranno alloshopping spen-
dendo mediamente 140 eu-
ro a persona. «Valutiamo in
una cinquantina di milioni il
volume d’affari — aggiunge il
presidente di Federmoda —
Anche alla luce del buon ri-
sultato del Natale e quest’an-
noanche del Capodanno».
«C'e poi un altro aspetto
che ritengo sia utile sottoli-
neare ed e il ritorno agli eser-
cizi di prossimita - si inseri-
sce il presidente dell’Ascom
Padova e di Confcommercio
Veneto Patrizio Bertin — Per
Natale, con successo, abbia-
moriproposto lanostra cam-
pagnavoltaa “comprare sot-
tocasa”. Euninvito che riba-
diamo anche in occasione
dei saldi dal momento che i
consumatorinei nostri nego-

Da giovediscattancisaldi a Padovaein tuttala regione

ri ripongono con sempre ¢ ) > o
maggiore frequenza nei no- 2 Lroveranno fiducia, cordia- @
stri negozi orientati verso fu- lita, servizio, pré)va € conse- -
ture strategie legate alla so- gna 1stantan<?a. » ovviamen- <
stenibilitd e allinnovazio- te in un periodo come que- z
ne». sto di inflazione a doppia ci- -
A Padova e provincia, se-  {Ta,SOPrattutto prezzo». — o
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PADOVA 0OGGlI

I1 5 gennaio partono i saldi, previsto un volume di affari da 50 milioni di euro

2/1/2023

Ascom: «Al raggiungimento del 5% in piu rispetto ai saldi invernali dell’anno scorso ci riterremo soddisfatti,
al 7% molto soddisfatti, se poi dovessimo raggiungere la doppia cifra vorrebbe dire che il 2023 parte
decisamente bene. Pero la doppia cifra sara veramente un traguardo arduo da raggiungere»

«Al raggiungimento del 5% in pit rispetto ai saldi invernali dell’anno scorso ci riterremo soddisfatti, al 7%
molto soddisfatti, se poi dovessimo raggiungere la doppia cifra vorrebbe dire che il 2023 parte decisamente
bene. Pero la doppia cifra sara veramente un traguardo arduo da raggiungere». E’ un auspicio “in mezzo al
guado” quello che, a poche ore dalla partenza dei saldi invernali 2023 (I’avvio € in programma per giovedi
prossimo 5 gennaio), viene espresso dal presidente di Federmoda Confcommercio regionale e Federmoda
Ascom Padova, Riccardo Capitanio.

Liquidita

«Una cosa € certa - continua Capitanio - ¢ cio¢ che questi saranno saldi piu utili alla liquidita piuttosto che ai
guadagni, perd vogliamo anche credere che siano una riprova della rinnovata fiducia che i consumatori
ripongono con sempre maggiore frequenza nei nostri negozi orientati verso future strategie legate alla
sostenibilita e all'innovazione». A Padova e provincia, secondo I’ Ascom Confcommercio, 2 su 3 delle 400mila
famiglie, si dedicheranno allo shopping spendendo, mediamente, 140 euro per persona.

Volume di affari

«Valutiamo in una cinquantina di milioni il volume d’affari — aggiunge il presidente di Federmoda
Confcommercio Ascom — anche alla luce del buon risultato del Natale e, quest’anno, anche del Capodanno».
«C’¢ poi un altro aspetto — aggiunge il presidente dell’ Ascom Confcommercio di Padova e di Confcommercio
Veneto, Patrizio Bertin - che ritengo sia utile sottolineare ed ¢ il ritorno agli esercizi di prossimita. Per Natale,
con successo, abbiamo riproposto la nostra campagna volta a comprare sotto casa. E’ un invito che ribadiamo
anche in occasione dei saldi dal momento che i consumatori, nei nostri negozi, troveranno fiducia, cordialita,
servizio, prova e consegna istantanea. E, ovviamente, in un periodo come questo di inflazione a doppia cifra,
soprattutto prezzo”.

Trasparenza

C’¢ poi ’aspetto “trasparenza” sulla quale Confcommercio e Federmoda insistono da anni e che quest’anno
si ¢ tradotto in cinque principi base. Eccoli. I cambi: la possibilitd di cambiare il capo dopo che lo si ¢
acquistato & generalmente lasciata alla discrezionalitd del negoziante, a meno che il prodotto non sia
danneggiato o non conforme (d.lgs. 6 settembre 2005, n. 206, Codice del Consumo). In questo caso scatta
I'obbligo per il negoziante della riparazione o della sostituzione del capo e, nel caso cio risulti impossibile, la
riduzione o la restituzione del prezzo pagato. Il compratore € perd tenuto a denunciare il vizio del capo entro
due mesi dalla data della scoperta del difetto. Prova dei capi: non ¢'¢ obbligo. E' rimesso alla discrezionalita
del negoziante. Pagamenti: le carte di credito devono essere accettate da parte del negoziante e vanno favoriti
i pagamenti cashless. Prodotti in vendita: i capi che vengono proposti in saldo devono avere carattere
stagionale o di moda ed essere suscettibili di notevole deprezzamento se non venduti entro un certo periodo
di tempo. Indicazione del prezzo: il negoziante ha l'obbligo di indicare il prezzo normale di vendita, lo sconto
e il prezzo finale.



