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Budget pro capite variabile tra i 100 e i 150 euro: qualcuno preferira le spese on line o fuori regione

Avvio dei saldi in Basilicata: si parte
in sordina ma e gia caccia all’affare

partita in Basilicata
E la stagione dei saldi.

Lanostra ¢ la prima,
assicme alla Sicilia, a darc
avvio alla scontistica di sta-
gione con negozi a prezzi
ribassati che variano dal
venti al trenta per cento ma
che in alcuni casi rappre-
sentano vere € proprie
svendite totali che si spin-
gono tra il cinquanta ed il
settanta per cento. La Basi-
licata parte dunque come
sempre il giorno successi-
vo al capodanno, seguita
poi a ruota da Valle d’Ao-
sta che da oggi ¢ “in saldo”
e dal resto del Paese che
avviera la stagione della
scontistica entro il cinque
del mese. Sessanta giorni,
di media, la durata totale
del periodo in cui fare ac-
quisti a prezzi scontatissi-
mi.

A POTENZA

E A MATERA

AVVIO CON
INTERESSE DIVERSO
Complice la presenza dei
turisti, 1’avvio dei saldi ¢
stato piu scoppiettante a
Matera rispetto a Potenza:
nel capoluogo alcune atti-
vita del centro storico sono
rimaste chiuse per “sfidu-
cia”, altre hanno avuto la
chiusura forzata a causa dei
contagi da Covid.
Piu vitale si ¢ presentata in-
vece I’area commerciale di
via del Gallitello dove, fa-
voriti anche dalla maggio-
re possibilita di parcheggio
nel pressi delle attivita
commerciali, si € avuta una
maggiore presenza di clien-
ti alla ricerca dell’oggetto
dei desideri.
Prevalentemente ci si indi-
rizza sull’abbigliamento e

sull’intimo, ma anche le
calzature tengono bene.

La regola solitamente ¢
quella di attendere che un
capo d’abbigliamento o0 una
scarpa scenda di prezzo per
poi accaparrarsela facendo
I’affare di stagione.

Ci si lancia molto anche
sull’abbigliamento griffato
che, in alcuni casi, diventa
la vera “mission” del pe-
riodo dei saldi.

BUDGET BASSOE
REGIONI LIMITROFE
IN AGGUATO
Quanto al budget previsto
pro capite, i lucani hanno
intenzione di tenersi intor-
no ad una forbice variabile
tra 1 cento ed i centocin-
quanta euro a testa, ma in
alcuni casi, se proprio I’af-
fare ¢ ottimo, ci si puo spin-

gere anche oltre.

La Basilicata pero deve fa-
re 1 conti con la sua posi-
zione centrale: molti i po-
tentini che spenderanno i
loro soldi in Campania,
preferendo in particolare
’area del salernitano che
pullula di centri commer-
ciali e quindi di maggiore
possibilita di scelta. Una
parte dei materani invece si
dirigera piu verso la puglia
dove Bari la fa da padrona
per la mole di negozi e
quindi di maggiori occa-
sioni per avere il capo piu
esclusivo. Archiviati gli ac-
quisti natalizi da mettere
sotto 1’albero, cio che si
compera da oggi e per i
prossimi due mesi sara del
tutto per uso personale. In-
tanto la stagione dei saldi
invernali rappresenta per i
commercianti una prima,
vera boccata d’ossigeno co-

si come lo sara la stagione
del saldo estivo in cui dav-
vero si troveranno tantissi-
mi articoli a prezzi super
scontati. In ogni caso, gli
acquisti che si fanno oggi
serviranno anche per il
prossimo anno, dieta € so-
prattutto moda permetten-
do. Certamente la stagione
dei saldi invernali ¢ quella
piu ambita, giungendo an-
che a ridosso delle tredice-
sime mensilita pagate a di-
cembre. Fatto che consente
all’utente di permettersi an-
che qualche capriccio in
pit. I negozi fisici risento-
no, fatto comune in tutto il
Paese, degli acquisti fatti
comodamente sul web e
che arrivano direttamente a
casa senza doversi spostare.
Una condizione che, in al-
cuni casi, viene preferita
dato anche il periodo pan-
demico ed il sostanziale au-
mento dei contagi.
LE REGOLE PER
IL BUON AFFARE

11 rapporto qualita prezzo
ha comunque le sue rego-
le: per l'inizio det saldi, la
Fedcerazionc Moda Italia ¢
Confcommercio ricordano
alcuni principi di base che
devono accompagnare l'ac-
quisto degli articoli in sven-
dita.

Innanzitutto per quel che ri-
guarda il cambio, vige la
discrezionalita del nego-
ziante che pero ¢ obbligato
a cambiare il prodotto en-
tro due mest se cl si accor-
ge che il prodotto ¢ dan-
neggiato o non conforme.
In tal caso il negoziante ¢
tenuto alla riparazione o al-
la sostituzione mentre in
caso di impossibilita, si de-

CONFCOMMERCIO

Superficie 79 %
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ve provvedere obbligato-
riamente alla riduzione o
restituzione del prezzo pa-
gato.

Un’altra regola per 1 com-
mercianti ¢ quella di accet-
tare 1 metodi di pagamento
clettronico cashless cd an-
che le carte di credito. Inol-
tre i capi proposti in saldo
devono essere della stagio-
ne in corso o comunque di
moda venendo ulterior-
mente deprezzati qualora
non siano venduti entro un
certo periodo di tempo.

Occhio al prezzo, perché

@——Vetrine a Potenza (foto Mattiacci)

buona regola vuole che sia
indicato il costo in origine,
che deve essere lo stesso a
cui quel prodotto sarebbe
stato venduto net giorni
precedenti e quindi senza
maggiorazione alcuna.
Deve essere indicata la per-
centuale di sconto ed il
prezzo finale.

Inutile, per ’acquirente,
chiedere insistentemente di
provare un capo d’abbi-
gliamento perché anche
questa concessione ¢ a di-
screzione del negoziante. In
Basilicata i commercianti

CONFCOMMERCIO

sono attenti al fattore “co-
vid-19” tanto che in alcune
attivita commerciali si entra
in maniera contingentata,
c’¢ I’obbligo di igienizzare
le mani prima di provare un
qualsiasi capo di abbiglia-
mento o calzatura e soprat-
tutto vige la regola della
mascherina da indossare in
store e anche durante la

prova.
Seguendo queste regole,
puod cominciare davvero la
caccia al tesoro che vedra
la spesa maggiore tra le
donne.

ELIANA Positano

)
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Consumi lucani
I saldi fanno
sperare
gli esercenti
dopo due anni
di crisi
SERVIZIO
a pagina 10

Positivo il bilancio per gli acquisti natalizi, ma ci sono due anni da recuperare

Saldi, le speranze degli esercenti

Al via in Sicilia e Basilicata. Codacons: giro d affari in calo rispetto al pre-Covid

POTENZA ~ Unabella dome-
nica di scle con temperature
primaverili e sconti dal 20 fi-
no al 50 per cento - ma gia
praticati in prossimitd del
Natale - hanno favorito ieri,
in Basilicata, l'avvio della
stagione deisaldi, affrontata
perd con una certa cautela
dai cittadini, «rallentati» for-
sedalla giornata festivae dal
timoreper la crescitadeicon-
tagi.
In effetti, nella vie dello
shopping di Potenza e di Ma-
tera - dove in giro vi sono an-
che numerosi turisti - 1e visi-
te nei negozi non sono man-
cate, soprattutto alla ricerca
di un saffare» fra calzaturee
abbigliamento. Clienti e
commercianti, tuttavia, era-
noconsapevoliche gid prima
di Natale sono stati fatti
sconti consistenti, in alouni
casi simili a quelli promessia.
partire da oggi. Per quasi
tutti, il «tetto di spesar» & di
circa 1200 130 euro.

Lo ha confermato il refe-
rente Federmoda-Confcom-
mercio di Potenza, Antonio

Sorrentino, che ha parlato di
«buon fatturato per gli ac-
quisti natalizi». I commer-
cianti, che hanno l'obiettivo
di «recuperare le perdite di
due anni di chiusure-apertu-
ren per il covid, sono «preoc-
cupati per venti e cerimonie
in programma in primave-
ra“: la pandemia, infatti, po-
trebbe costringere di nuovo
coppie e famiglie a «rivedere
i programmi, con ripercus-
sioni sumoda e accessorin.
Basilicata e Sicilia dunque
hanno inaugurato per pri-
me, ieri, I'inizio della stagio-
ne dei saldi invernali. Un
evento su cui sono riposte
grandisperanze maancheti-
moriprofondi, dovutiallare-
crudescenza della pande-
mia. I saldi interessano in-
fatti 15 milioni di famiglie.
Confcommercio ha caleolato
che ogni persona spendera
circa 119 euro, per un totale
complessivo di 4,2 miliardi
di euro. Dati a cui fanno eco
quelli dell’indagine previsio-
nale di Confesercenti, secon-

do cui 4 italiani su 10 (cice il
39%) hanno gid program-
matodi approfittare deisaldi
per acquistare uno opiupro-
dotti, per un budget medio
previsto di 150 euro a perso-
na.

In Campania (meta di ac-
quisti per molti lucani) in
particolare si parla di un gi-
ro d’affari per leimprese che
oscilla - afferma Confeser-
centi-trai240ei300milioni
di euro. Previsione positiva,
su cui perd grava l'ombra
lunga del covid, con la va-
riante Omicron che imper-
versa in Italia e in Europa e
«impatta negativamente sul-
1a fiducia delle famiglie», co-
me sottolinea il presidente
Vincenzo Schiavo.

Tuttavia, il Codacons fa
notare che - rispetto ai saldi
invernalidel 2020 -gli sconti
di fine stagione del 2022 su-
birannouna contrazionedel-
le vendite pari al -21%. Nel
2020, infatti, il fatturato
complessivo era stato pari a

5,2 miliardi dieuro. Il che si-
gnifica che, quest’anno, per-
dera oltre un miliardo di eu-
ro rispetto al periodo pre-Co-
vid. Alla base del decremento
«non solo il Black Friday di
novembre ¢ le feste di Natale
che hanno gia assorbito una
fetta consistente degli acqui-
sti degli italiani, ma anche i
forti rincari delle bollette e
laumento dei prezzi al detta-
glio, fattori che frenano gli
acquisti delle famiglie e im-
pongono una maggiore cau-
tela nella spesa» ha spiegato
il presidente Carlo Rienazi.

Le regioni si sono coordi-
nate sulla data di partenza
della stagione, facendo par-
tire i saldi quasi in contem-
poranea. La maggior parte
delle Giunte regionali ha in-
fatti fissato l'inizio dei saldi
al 5 gennaio, tranne Sicilia e
Basilicata, dove - come detto
- sono iniziati ieri, e Valle
d’Aosta, al via oggil. Unicaec-
cezione, il Trentino Alto Adi-
ge, con un’'organizzazione
pit frammentata, rimessa
alla volonta dei singoli com-
mercianti.

CONFCOMMERCIO

Superficie 35 %
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1 Gennaio 2022

Saldi. Basilicata, partenza il 2 gennaio, tra
le prime regioni in Italia

C'e attesa tra esercenti e famiglie per I'arrivo dei saldi invernali, dal 2 gennaio in Basilicata dal 5 in
tutta Italia. A fare una fotografia é Federmoda — Confcommercio Potenza a sostegno degli acquisti
di vicinato.

Inizia il nuovo anno ed & gia tempo di saldi invernali. Dal 2 gennaio, insieme alla Sicilia, & la Basilicata
a fare da regione apripista in Italia. Un momento atteso il 3 in Valle d'Aosta ed il 5 gennaio nel resto
del Paese. A compiere una fotografia & I'Ufficio Studi Confcommercio che stima oltre 15 milioni di
famiglie coinvolte nello shopping con ogni persona che spendera circa 119 euro, per un giro di affari
di 4,2 miliardi di euro.
Antonio Sorrentino, referente Federmoda — Confcommercio Potenza, ha sottolineato le aspettative
per gli esercenti di abbigliamento, calzature e pelletteria, che — evidenzia — pur avendo registrato un
buon fatturato per gli acquisti natalizi, anche grazie ai risultati della campagna Confcommercio, con
il patrocinio di Camera Commercio e Regione, per incentivare i negozi di vicinato, devono recuperare
perdite accumulate in due anni di continui e prolungati periodi di chiusure-riaperture. Le
preoccupazioni maggiori della categoria riguardano gli eventi, le cerimonie che sono programmate
nella prossima primavera. La situazione della pandemia — aggiunge — costringe le coppie, le famiglie
arivedere i propri programmi che hanno ripercussioni dirette specie nel comparto moda e accessori.
Non vorremmo ripetere la stagione matrimoni-cerimonie dei due ultimi anni.
“Dopo i segnali di ripresa registrati in stagione — ha fatto eco Renato Borghi, presidente di
Federazione Moda Italia-Confcommercio — nonostante le molte preoccupazioni per il Covid-19, gli
ineludibili incrementi dei prezzi fanno di questi saldi una importante risposta degli operatori
commerciali al contenimento dell'inflazione e un’opportunita per i consumatori a caccia dell’affare.
Le vendite di fine stagione sono sempre una straordinaria opportunita per i consumatori ma per noi
commercianti servono per avere liquidita rinunciando ai margini nellauspicio perd che possano
aiutare a far trovare una stabilita di cui tutti abbiamo bisogno”. Dalle associazioni dei consumatori
Finvito alla prudenza, nel controllo della merce e modalita di offerta.
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Auspicata una boccata d'ossigeno. Ma servono anche ristori e aiuti “esterni”

Saldi, ¢’é ancora speranza
per il settore commercio

Federmoda: per circail 70% degli intervistati le vendite stanno
andando moderatamente bene seppure al di sotto delle attese

Sono cominciati ufficialmente da una
settimanaisaldianchenellacitta dello
Stretto. Un periodo particolarmente
atteso dai consumatori, pronti a dare
1a caccia all’affare ed a risparmiare su-
gliacquisti, ¢ dai commercianti per ri-
trovare in parte la liquidita perdura e
necessaria soprattutto oggi, dopodue
annidi crisi causata dallapandemia.
Edeccocheadunasettimanaesatta
dalla partenza, il gruppo Federmoda
ConfcommercioReggiostilaun primo
bilancio sull'andamento delle vendi-
te. Fiducioso Lorenzo Labate, alla gui-
da di Federmada e presidente di Con-
feommercio Reggio: «Dopo un primo
slancio iniziale in continuita con le
vendite del periodo natalizio, adesso
riscontriamo una battuta d'arresto,
complici anche l'aumento dei contagi
e le condizioni meteorologiche avver-
se. Senza dimenticare le problemati-
che di ordine nazionale come incer-
tezzasu tenutaeconomicaelavoro,in-
flazione, caro energiaed aumentodel-
le bollette, che si riflettono sulle im-
prese direttamente ed indirettamente
erodendo la capacita di spesa delle fa-
miglie. Le nostre aspettative devono

Nell'interesse comune

di escrcenti e consumatori
viene chiesta chiarezza
sulle norme legate

a Covid e green pass

essere realistiche — prosegue Labate
Daopodueannidipandemiachehape-
sato soprattutto sulle piccole e medie
imprese, ci siaspettavaunaripartenza
pitt decisa ma lo sguardo deve essere
comungue ottimista. Basti pensare
cosa vivevamo anche soloalivello psi-
cologico lo scorso anno di questi tem-
pi. Intanto, molto semplicemente,
speriamo in un weekend di sole che
possa tiportare lagente per le strade».

Soddisfatti..manontroppo Almo-
mento, secondo la rilevazione fatta
dagli uffici di Confcommercio, incitta,
per il 70% dei commercianti intervi-
stati i saldi stanno andando modera-
tamente bene facendo registrare un
miglioramento, seppure al di sotto
delle attese, rispetto ai dati dello scor-
SO anno,soprattutto in centroeneine-
gozidei centri commerciali.

Cosa si compra? Prevalgono gli ac-
quisti mirati, di capi e beni pratici per
lavita di tutti igiorni, con pocospazio
per gli acquisti di beni eleganti e perle
compere di impulso, una volta molto
frequenti in periodo di saldi. Tutti i
commercianti intervistati segnalano

CONFCOMMERCIO

inoltre la necessita, in questa fase, di
un supporto alle attivitd d'impresa
con nuovi ristori, moratorie creditizie
e fiscali. Secondo Federmoda nellim-
mediato, per evitare canfusione nei
consumatori, & necessaria inoltre
chiarezza sulle nuove norme legate al
greenpassche toceano la piccolae me-
dia impresa. «Per i punti vendita fuori
dal centrocon una clientela difiducia,
come il nostro Viale Aldo Moro -~ di-
chiara Enza D’Amico di Federmoda
Confcommercio, titolare di un nego-
ziodiabbigliamento-pesa,ingenera-
le, il clima di cautela e prudenza per
P'andamento dei contagi Covid e an-
che le giornate piovose hanno fatto
desistere moltidallapasseggiata perlo
shopping. Nel periodo delle festivita
natalizie - prosegue D'Amico —abbia-
mo operato bene; forse perquesto, per
i saldi le aspettative erano alte. Daim-
prenditori, comunque, non ¢i lamen-
tiarmo e piuttosto ci rimbocchiamo le
maniche. Affrontiamo la difficolta del
momento ma rimaniamo fiduciosi in
primo luogo che la situazione sanita-
ria migliori e, quindi, che la gente pos-
sa tornare presto a vivere appieno e
conlanecessariaserenit la cittar.

Superficie 42 %
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La stagione
S
fino al 6 marzo

@ Sono cominciati
ufficialmente da una settimana i
saldi anche nella citta dello
Stretto. Un periodo
particolarmente atteso dai
consumatori, pronti a darela
caccia all'affare ed a risparmiare
sugli acquisti, e dai
commercianti per ritrovare in
parte la liquidita perdurae
necessaria soprattutto oggi,
dopo due anni di crisi causata
dalla pandemia.

@ In attesa che st inverta, dopo
Fennesimo piceo, il trend dei
contagi ~almeno questa é la
speranza degli esercenti ~ ¢i sara
ancora tempo per rifarsi alla
ricerca defl'acquisto
conveniente nei negozi di
fiducia, I saldi, lo ricordiamo, a
Reggio ed in tutta la Calabria
proseguiranno fino a domenica
6 marzo,

Ventata di ottimismo U gruppo Federmoda Confcommercio Reggio stila un primo bilancio sult'andamento delle vendite

CONFCOMMERCIO
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ECONOMEA Confcommercio stila un bilancio a una settimana dall'inizio della stagione

Via ai saldi, andamento lento

Labate fiducioso malgrado la crisi. Chiesti lumi sulle norme legate al green pass

Vincenza e Stefania D'Amico

SONO cominciati ufficial-
mente da una settimana i
saldi nella cittd dello Stret-
to. Un periodo atteso dai
consumatori, prontia dare
la caccia all’affare ed a ri-
sparmiare sugli acquisti e
dai commercianti, per ri-
trovare in parte laliquidita
necessaria soprattutto og-
gi, dopo due anni di crisi.
Ad una settimana esatta
dalla partenza, il gruppo
Federmoda Confcommer-
cio Reggio Calabria stila
un primo bilancio sull'an-
damento delle vendite. Fi-
ducioso Lorenzo Labate,
alla guida di Federmoda e
presidente di Confcom-
mercio Reggio Calabria:
«Dopo un primo slancio
iniziale in continuitd conle
vendite del periodo natali-
zio, adesso riscontriamo
una battuta darresto.
Complici anche 'aumento
dei contagi e le condizioni
meteorologiche avverse.
Senza dimenticare le pro-
blematiche di ordine nazio-
nale come incertezza su te-
nuta economica e lavoro,
inflazione, caro energia ed
aumento delle bollette, che

si riflettono sulle imprese
direttamente ed indiretta-
mente erodendo la capaci-
ta di spesa delle famiglie.
Le nostre aspettative devo-
no essere realistiche — pro-
segue Labate - Dopo due
anni di pandemia che ha
pesato soprattutto sulle
piccole e medie imprese, ci
si aspettava una riparten-
za pit decisa ma lo sguar-
do deve essere comunque
ottimista. Bastipensare co-
sa vivevamoanche soloa li-
vello psicologico lo scorso
anno di questi tempi. In-
tanto, molto semplicemen-
te, speriamo in un week
end di sole che possa ripor-
tare la gente per le stra-
de».

Al momento, secondo la
rilevazione fatta dagli uffi-
ci Confcommercio in citta,
per il 70% dei commercian-
ti intervistati i saldi stanno
andando moderatamente
bene facendoregistrare un
miglioramento, seppure al
di sotto delle attese, rispet-
to ai dati dello scorso anno,
soprattutto in centro cittd
e neinegozi dei centricom-

Lorenzo Labate

merciali. Prevalgono gli
acquisti mirati, di capiebe-
ni pratici per la vita di tutti
i giorni, con poco spazio
per gli acquisti di beni ele-
ganti e per le compere di
impulso, una volta molto
frequenti in periodo di sal-
di.

Tutti i commercianti in-
tervistati segnalano inol-
tre la necessita, in questa
fase, diun supportoalle at-
tivitd d’'impresa con nuovi
ristori, moratorie crediti-
zie e fiscali. Nell'immedia-
to, per evitare confusione
nei consumatori, chiedono
chiarezza sulle nuove nor-
me legate al green pass che
toccano la piccola e media
impresa.

«Peripuntivendita fuori
dal centro con una cliente-
la di fiducia, come il nostro
viale Aldo Moro - dichiara
Enza I’Amico di Federmo-
da Confcommercio, titola-
re dell’'omonimo negoziodi
abbigliamento-pesa, in ge-
nerale, il clima di cautela e
prudenza per l'andamento
deicontagiCovid e anchele
giornate piovose hanno
fatto desistere molti dalla

CONFCOMMERCIO

passeggiata per lo shop-
ping. Nel periodo delle fe-
stivitd mnatalizie abbiamo
operato bene, forse per
questo, per i saldi, le aspet-
tative erano alte. Da im-
prenditori, comungque,
non ci lamentiamo, ci rim-
bocchiamo le maniche. Af-
frontiamo la difficolta del
momento ma rimaniamo
fiduciosi in primo luogo
che la situazione sanitaria
migliori e, quindi, che la
gente possa tornare presto
avivereappienoecon lane-
cessaria serenita la cittan».

In attesa che si inverta,
dopo l'ennesimo picco, il
trend dei contagi, ci sard
ancora tempo per rifarsi
alla ricerca dellacquisto
conveniente nei negozi di
fiducia. I saldi in Calabria
proseguiranno fino a do-
menica 6 marzo.

Superficie 39 %
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Secondo Pufficlo studl di Confcommercio peseranno le Incertezze legate al Covid

Saldi, in Calabria la spesa media sara di 100 euro

Al via per la giornata di oggi, 5 gennaio, i saldi
invernali in Calabria. Secondo I"Ufficio studi di
Confcommercio, i cittadini calabresi spenderan-
no 100 euro a testa negli acquisti in saldo, contro
1 119 della media nazionale, considerando che
“cosl corne & stato per i consumi di Natale, le in-
certezze legate all’emergenza Covid inevitabil-
mente si ripercuoteranno anche sui volumi di
spesa per 1 saldi”. Per quel che riguarda la tj

logia di prodotti acquistati, sempre secondo Ias-
sociazione di categoria, si confermano oggetto
di interesse prevalentemente 1 capi di abbiglia-
mento, le scarpe e gli accessori, mentre minore
attenzione ¢’€ verso articoli sportivi e prodotti di
pelletteria. Rispetto alla propensione agli acqui-
sti, “si & rilevato che la percentuale delle famiglie
che aspetta gli sconti per effettuare 1 propri acqui-
sti & superiore risc%)etto a quella che rimane indif-
ferente ai saldi. Complice anche il calo delle en-
trate (molti hanno dovuto fare i conti con la cassa
integrazione e altri sussidi), 1 saldi rappresentano
un’opportunita di acquisto anche se con un volu-
me di spesa pitl basso rispetto agli altri anni”.
Con riferimento al tasso di sconto applicato,
Confocommercio Calabria “prevede che oltre il
70% delle imprese applichera in partenza un
ribasso sugli articoli che va dal 30% ad oltre il

50%. Va poi aggiunto che sul volume degli ac-
quisti incideranno anche le vendite promoziona-
Ii che molte attivita hanno effettuato durante il
periodo natalizio”. “Dopo 1 timidi segnali di 1i-
presa registrati in stagione, nonostante le molte
preoccu;%lazioni letaa%; all’'innalzamento della
curva epidemica, gl incrementi dei prezzi fanno
di questi saldi una importante risposta degli ope-
ratori commerciali al contenimento dell'inflazio-
ne e un’opportunita per i consumatori a caccia
dell’affare, per le tante famiglie calabresi deside-
rose di concedersi un regalo di moda e di soddi-
sfare un desiderio dopo tante restrizioni”, dice il
direttore di Confcommercio Calabria, Maria
Santagada. “Si tratta di un’occasione importante
anche per consolidare lo shopping sotto casa nei
negozi di vicinato dove fiducia, relazione, servi-
zio ag)mva e consegna istantanea insieme al prez-
zo di saldo rappresentano un nodo fondamenta-
le della nostra economia -prosegue- lo ribadia-
mo da sempre, lo abbiamo fatto anche a Natale
con la campagna ‘Io acquisto sotto casa perché
mi sento a casa’, 1 negozi di vicinato sono I’ani-
ma delle nostre citta e le vendite di fine stagione
sono sempre una straordinaria opportunita per i
consumatori per consolidare il rapporto con i
negozi di fiducia”.

CONFCOMMERCIO

Superficie 31 %
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ECONOMIA Cévoglia di normalita, nonostante tutto

Seconda tornata di saldi
nell’epoca della pandemia

05-GEN-2022
dapag. 4/ foglio !
di LAURA CARCANG

MILANO - Tutto e pronto peri sal-
di invernali, 1a seconda tornata in
epoca Covid. Da oggi parte la ma-
ratona all'acquisto in tutta Italia.
E leassociazioni di categoriasnoc-
ciolano le prime stime fra speran-
zeecautela, conidatisuicontagie
la variante del Covid che preoccu-
pano.

Notizie e previsioni arrivano
dalla capitale, con le aspettative di
Valter Giammaria presidente di
Confesercenti di Roma e provin-
cia. «Isaldi stanno tornandoad es-
sere un evento atteso dai consu-
matori e fanno riguadagnare ter-
reno anche ai negozi fisici, nono-
stante l'ascesa dello shopping
online. Ci aspettiamo che quasi il
50% dei romani faccia acquistin,
dice a LaPresse Giammaria.

Un dato positivo su cui si inne-
sta speranza per il futuro. Infatti,
non solo «le vendite promozionali
di dicembre per il settore abbiglia-

Una vetrina mostra i sald:

mento sono andate molto meglio
dell’anno scorso» ma ci si aspetta
anche che il trend prosegua per
tutta la stagione della scontistica
invernale. Secondole previsionidi
Confesercenti Roma, quasi il 50%
dei romani progettano di acqui-
stare conisaldi, spendendoin me-
dia 150euroa testar,

Anche perché, dice Giarnmaria,
«gli acquisti per i regali di Natale
hanno avuto un budget pit che
moderato». Ora invece si prevede
una spesa maggiore. «Soprattutto
nel settore calzature e maglieria,
dove si orienteranno maggior-
mente gli acquisti: rispettivamen-
te, i1 47% e del 45% di Roma e pro-
vincia. Seguono poi la camiceria
(26%), capispalla (24%), intimo
(22%), borse (15%) e accessori co-
me sciarpe e cinture (12%)». A ti-
provadelfattoche «isaldisonoan-
cora un evento che esercita attrat-
tiva sui consumatori».

Stringendola lente sui settori, a
LaPresse, Massimo Torti, segreta-
rio generale Federmodaitalia-

CONFCOMMERCIO

Confcommercio, spiega che «per
lamoda al dettaglioil giudizio sul-
lestimeperisaldiinvernalidi que-
st'anno, al via il 5 gennaio, e cauta-
mente positivo: un giro di affari
complessivodi 4,2 miliardi, un da-
toleggermente superiore al 2021,
anche se la cautela & d’obbligo.
Stiamo parlando di 300 milioni in
pit. Ma si tratta comunque di un
dato che & inferiore di 900 milioni
rispetto al giro di affari dei saldi
invernali 2020».

Ce voglia di normalita, nono-
stante tutto. «Si sta consolidando
il trend di acquisti in crescita del
2021, il dato che abbiamo confer-
merebbe la voglia degli italiani di
tornare anche nel fare acquisti a
una nuova normalitd, sempre con
lamassima precauzione, come fac-
ciamo nei nostrinegozi per limita-
re il piti possibile le circostanze di
rischio di contagio, con l'uso di
mascherine anche nelle prove nei
camerini, olfre che di igienizzanti
e accessi con numeri di presenze
massime nei negozi», fa notare
Torti.

-l pratita

Superficie 21 %
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ECONOMIA Parte oggi la stagione delle vendite al ribasso. Occasione per tutti

Sisaldi chi puo, la crisi non fa sconti

Confcommercio: <Nonostante il momento si respira un clima di fiducia»

Lacquisto
“sottocasa”

ha quest'anno
un valore etico
e morale

Lorenzo Labate

INIZIA oggila stagione dei saldi inverna-
1i in Calabria. I saldi di fine stagione, che
oscilleranno tra il 30 ed il 50%, sono
un’occasione per i consumatori che po-
tranno comprare capi attuali e di qualita
approfittando degli sconti e, quest'anno
pit che mai, per i commercianti che, ri-
nunciando a margini di profitto, potran-
no ritrovare in parte laliquiditad indispen-
sabile dopo il lungo periodo di crisi, non
ancora terminato.

Secondo le stime dell’'Ufficio Studi Con-
fcommercio lo shopping dei saldi coinvol-
gerd oltre 15 milioni di famiglie e ogni
persona spendera circa 119 euro, per un
giro di affari di 4,2 miliardi di euro. Dato
nettamente inferiore al 2019 che vedeva
una spesa pro capite di euro 160, ma co-
mungue utile a dare una boccata di ossi-
geno alle imprese locali.

Per Lorenzo Labate, presidente di Con-
fcommercio Reggio Calabria, «dopo lo
shopping natalizio, per forza di cose sot-
totono vista, la forzata e prolungata “con-
vivenza” con il virus, le vendite difine sta-
gione rappresentano un momento impor-
tante per i commercianti. Quest’anno pitl
che mai saranno fondamentali per recu-
perare liquidita e attesa & molto alta, no-
nostante il perdurare dell’emergenza sa-
nitaria, le misure restrittive imposte dal

Governo e, non da ulti-
ma, la crescita dell'in-
flazione. Molti clienti
infatti hanno saltato
una stagione di acqui-
gstie, oltrealla necessita
di rinnovare 'armadio,

dopo un lungo periodo
di rinunce forzate &
giusto che si gratifichi-
no con gualche acqui-
sto di qualita e conve-
nienten.

Per Confcommercio,
soprattutto in periodi
disaldi, acquisto sotto
casa, nel negozio di
prossimitda & fonda-
mentale perché con-
sente di vedere e tocca-
re i capi, capire il pro-
dotto, trovare la taglia
giusta, portare subito
la merce a casaed even-
tualmente cambiare,
valutare la reale com-
petitivitd dei prezzi e,
soprattutto, godere di

consigli e assistenza personalizzati.
«L/acquisto nel negozio di fiducia, della
nostra citta - continua Labate - diventa
fondamentale per fare spese consapevoli
ed evitare le “brutte sorprese” che spesso
riserva il mondo “virtuale”. Ma, oltre
all’agpetto concreto, l'acquisto dal com-
merciante “sottocasa” ha, quest’anno pi
che mai, un valore etico e morale incalco-
labile. La partecipazione e la “presenza” di
tanti nostri commercianti alle molte ini-
ziative svolte a favore del territorioe delle
realtd piti deboli, in un momento diffici-
lissimo, & dimostrazione della vera essen-
za del commerciolocale, e dell'importanza
di essere parte attiva e viva di una comu-
nitd reale».

Nel raccomandare la massima attenzio-
ne ed il rispetto scrupoloso delle regole
imposte dalla pandemia in materia igieni-
co - sanitaria, Confcommercio ricorda ad
esercenti e consumatori le principali re-
gole per il corretto svolgimento delle ven-
dite in saldo, aggiornate con le norme an-
ticontagio:

Cambi: la possibilith di cambiareil capo
dopochelosiéacquistato & generalmente
lasciata alla discrezionalita del negozian-
te, a meno che il prodotto non sia danneg-
giato o non conforme (d.lgs. 6 settembre
2005, n. 206, Codice del Consumo). In
questo caso scatta Tobbligo per il nego-
ziante della riparazione o della sostituzio-
ne del capo e, nel caso ¢id risulti impossi-
bile, lariduzione ola restituzione del prez-
zo pagato. Il compratore & perd tenuto a
denunciare il vizio del capo entro due me-
si dalla data della scoperta del difetto.

Prova dei capi: non ¢'# obbligo. B ri-

messo alla discrezionalitd del negozian-
te.

Pagamenti: le carte di credito devono
essere accettate da parte del negoziante e

CONFCOMMERCIO

Superficie 57 %
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vanno favoriti i pagamenti cashless.

Prodottiin vendita: i capi che vengono
proposti in saldo devono avere carattere
stagionale o di moda ed essere suscettibili
dinotevole deprezzamento se non venduti
entro un certo periodo di tempo.

Indicazione del prezzo: obbligo del ne-
goziante di indicare il prezzo normale di
vendita, lo sconto e il prezzo finale.

Rispetto delle distanze: occorre man-
tenere la distanza di un metro traiclienti
in attesa di entrata e all'interno del nego-
zio.

Disinfezione delle mani: obbligo di
igienizzazione delle mani con soluzioni
alcoliche prima, di foccare i prodotti.

Mascherine: obbligo di indossare la
mascherina fuori dal negozio, in store ed
anche in camerino durante la prova dei
capi.

Modifiche e/o adattamenti sartoriali:
sonoa.caricodel cliente, salvodiversa pat-
tuizione.

Numero massimo di clienti in store:
obbligodiesposizione in vetrina di un car-
tello che riporti il numero massimo di
clienti ammessi nei negozi contempora-
neamente.

CONFCOMMERCIO
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Commercio
Da domani i saldi
Confcommercio
stima una spesa
media di 100 euro
Ecco un vademecum verna con: saii

SERViZI a pagina 10

GCOSENZA Glisconti invernali si concluderanno nella giornata del 6 marzo

Domani scatta la stagione dei saldi

Sanitagada (Confcommercio Calabria): Prevista spesa media di 100 euro a personay

COSENZA - L'inizio del nuovo
anno coincide, come ormai da
prassi, con l'avvio dei saldi in-
vernali. In Calabria, come deci-
sodalla Giunta Regionale, i sal-
diprenderannoil via domani, 5
gennaio, per concludersi il 6
marzo.

Cosi come & stato periconsu-
midi Natale, le incertezze lega-
te all'emergenza Covid inevita-
bilmente si ripercuoteranno
anche sui volumi di spesa per i
saldi. Come stimato dall'Ufficio
Studio di Confcommercio, in-

fatti, icittadinica-
labresi spende-
ranno 100 euro a
testa neghi acqui-
sti in saldo. Sem-
pre secondo le sti-
me, ilvalore gene-
rale dei saldi in-
vernali & pari a
4,2 miliardi di eu-
ro;ilnumerodelle
famiglie che acquisteranno in
saldo saranno 15milioni; l'ac-
quistomedio a personasara pa-
ria 119 euro(datonazionale)e,
come gia accennato, acquisto
medio a persona in base al dato
regionale sara paria 100 euro.

Per quel che riguarda la tipo-
logia di prodotti acquistati, si
confermano oggetto di interes-
se delle famiglie calabresi pre-
valentemente i capi di abbiglia-
mento (94%), le scarpe (73%) e
gli accessori (29,5%) mentre ri-
volgeranno minore attenzione

Prodotti Negozi
preferiti:  di vicinato
vestiario «anima»
e scarpe della citta

verso articoli sportivi (17,1%) e
prodotti di pellet-
teria (16,9%). Per
quel cheriguarda
la  propensione
agli acquisti, si &
rilevato che la
percentuale delle
famiglie che
aspetta gli sconti
per effettuare i
propri acquisti &

superiore (61%) rispetto a quel-

la che rimane indifferente ai

saldi (39%). Complice anche il

calo delle entrate (molti hanno

dovuto fare i conti con la cassa

integrazione e altri sussidi) i

saldi rappresentano un’oppor-

tunita di acquisto anche se con
un volume dispesa pitibassori-
spettoaglialtrianni.

Con riferimento al tasso di
scontoapplicato, si prevede che
oltre i1'70% delle imprese appli-
chera in partenza un ribasso
sugli articoli che va dal 30% ad
oltre il 50%. Va poi aggiunto
che sul volume degli acquisti
incideranno anche le vendite
promogzionali che molte attivita
hanno effettuato durante il pe-
riodo natalizio.

Per il Direttore di Confcom-
mercio Calabria, Maria Santa-
gada: «Dopoi timidi segnali di
ripresa registrati in stagione,
nonostante le molte preoccupa-
zioni legate all'innalzamento
della curva epidemica, gli in-

CONFCOMMERCIO

crementi dei prezzi fanno di
questi saldi una importante ri-
sposta degli operatori commer-
ciali al contenimento dell'infla-
zione e un'opportunitd per i
consumatori a caccia dell’affa-
re, per le tante famigliecalabre-
si desiderose di concedersi un
regalo di moda e di soddisfare
un desiderio dopo tante restri-
ziond. Si tratta di un'occasione
importante - ha proseguito
Santagada, - anche per consoli-
dare lo shopping sotto casa nei
negozi di vicinato dove fiducia,
relazione, servizio, prova e con-
segna istantanea insieme al
prezzo di saldo rappresentano
unnodofondamentaledellano-
stra economia. Loribadiamoda
sempre, lo abbiamo fatto anche
a Natale con la campagna “Io
acquisto sotto casa perché mi
sentoacasa”, inegozidivicina-
to sono ranima delle nostre cit-
ta e le vendite di fine stagione
sono sempre una straordinaria
opportunita per i consumatori
per consolidare il rapporto con
inegozidifiducia».

Superficie 62 %
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Per il corretto acquisto
degli articoliin saldo
Confcommercio
Calabria

ricorda alcuni principi
di base sui saldi

ai tempi del Covid

1.Cambi: la possibilita di cambiare il ca-
po dopo che lo si e acquistato & general-
mente lasciata alla discrezionalita del
negoziante, a meno che il prodotto non
siadanneggiato o non conforme (d.lgs. 6
settembre 2008, n. 206, Codice delCon-
sumo). In questo caso scatta {obbligo
peril negoziante della riparazione o della
sostituzione del capo e, nel caso cio -
sulli impossibile, fa riduzione o la restitu-
zione del prezzo pagato. lf compratore &
pero tenuto a denunciare il vizio det capo
entro due mesi dalla data della scopetrta
del difetto. .

2. Prova dei capi: non ¢'é obbligo. E ri-
messo alla discrezionalita del negozian-
te.

3. Pagamenti: Ie carte di credito devono
essere accettate da parte del negoziante
e vanno favoriti i pagamenti cashless.

4. Prodotti in vendita: | capi che vengono
proposti in saldo devono avere carattere
stagionale o di moda ed essere suscet-
tibili di notevole deprezzamento se non
venduti entro un certo periodo ditempo.

5. Indicazione del prezzo: obbligo delne-
goziante di indicare il prezzo normale di-
vendita, lo sconto e it prezzo finale.

6. Rispetio delle distanze: occorre man-
tenere la distanza di un metro tra i clienti
in attesa di entrata e allinterno del nego-
zio.

7. Disinfezione delle mani: obbligo di
igienizzazione delle mani con scluzioni
alcoliche prima di toccare i prodotti.

8. Mascherine: ohbligo di indossare la
mascherina fuor dal negozio, in store ed
anche in camerino durante la prova dei
capi.

9. Modifiche e/o adattamenti sartoriali:
sono a carico del cliente, salvo diversa
pattuizione.

10. Numero massimo di clienti in store:
obbligo di esposizione in vetrina di un
cartello che riporti il numero massimo di
clienti ammessi contemporaneamente.

CONFCOMMERCIO

VE - 3016
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Economia e Affluenza ridotta lungo il Corso, maggiore vivacita registrata nei centri commerciali

Saldi, partenza al ralenti

11 presidente Confesercenti Alviggi. «Serce tempo per tornare al prepandemiay. Romano (Confeonumercio): « Pesa concorrenza dell on line»

negozi, soprattutto nei negozi non & possibile al momento e

Una partenza della stagione
dei saldi con dinamiche non uni-
formi ma variegate tra centri
commerciali e negozi fisici nei
quartieri, quella riscontrata ien
con la partenza ufficiale del
saldi nel Sannio secondo il
calendario commerciale deciso
dalla Regione Campania, con
avvio ieri e termine della stagio-
ne della scontistica invernale
prevista per il 1° marzo 2022.
Buono 'afflusso di consumatori
nei centri commerciali cittadini,
ridotta invece la presenza di
avventori nei negozi di quartiere
compreso il salotto buono della
citta, 1l Corso Garibaldi.

Non ha giovato a vivacizzare
le operazioni neanche il tempo
mite e soleggiato che ha accom-
pagnato la giornata inaugurale
dei saldi.

Sull'andamento nella prima
giornata dei saldi abbiamo chie-
sto un commento al Presidente
di Confcommercio Benevento,
Nicola Romano e al Presidente
di Confesercenti Benevento
Gianluca Alviggi.

"Ci aspettavamo pur essendo
consapevoli delle difficolta una
partenza piu dinamica della sta-
gione dei saldi in citta e in pro-
vincia, un po' di vivacita in pia
nei centri commerciali ma non

come sarebbe necessario per le
attivita ed invece ilento nei

moda sia in citta che nei centrl
della provincia. Non siamo stu-
piti perché alle difficolta del ter-
ritorio si sono unite le ripercus-
sioni in tutta Italia delle dinami-
che nuove di consumo velociz-
zate dalla pandemia e dal lock-

down con l'acquisto via inter-
net", cosi Romano.

"Sono difficolta con cui il
comparto commercio colpito
dalla concorrenza dei giganti
Internet sara costretto a misurar-
si. Ritengo che l'unica via di
uscita per rilanciare e allestire
nuove tipologie di aggregazione

e di servizio con centri commer-

ciali naturali nella citta e nei
centri maggiori, con nuove ini-
7iative per rilanciare e attrarre
consumatori e avventori.

Non ci sono vere alternative",
la conclusione del Presidente
Nicola Romano. "L'avvio dei
saldi c¢i conferma quanto ci
aspettavamo in una situazione
difficile in cui continua a pesare

I'emergenza sanitaria e la paura
di tante persone rispetto all'an-
dare per negozi. C'¢ qualche
passo in avanti rispetto alla scor-
sa stagione saldi invemali
pesantemente condizionata dalla
pandemia ma chiaramente recu-
perare 1 livelli vendita del 2019

CONFCOMMERCIO

occorrera del tempo per riuscir-

ci. La categoria su scala locale
continua ad impegnarsi e molto
per intercettare la ripresa ma
non ¢& facile molto dipende dalla
situazione generale e dal supera-
mento dell'emergenza sanitaria”,

I'analisi del Presidente
Confesercenti, Gianluca
Alviggi, che pure vede un

miglioramento rispetto ad un
anno fa, ma un livello vendite e
consumi lontano dal pre Covid.

Molti punti di convergenza
nelle due analisi rispetto ad un
quadro territoriale e generale
che non ¢ certo favorevole alla
vivacitd commerciale in una
dinamica che ¢ condizionata
dalla persistenza dell'emergenza
pandemica e anzi dall'accelera-
zione del contagio da nuovo
Coronavirus, una cormice di con-
testo certo non favorevole ad
una ripresa dei consumi, che
necessiterebbe di un ritorno
'vero' alla normalita, nell'acce-
zione migliore del termine.
Evidente che titolari delle attivi-
ta stanno facendo il massimo per
il rilancio, con una progressione
positiva che perd non € ancora
quella del commercio e dei saldi
prima del SarsCov2, che ha sca-
tenato crisi sia sanitaria che eco-

nomico-sociale e dunque anche
commerciale.
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LA STAGIONE DEGLI SCONTI Deserte via Filangieri e via Dei Mille. «Speriamo che nel fine settimana la situazione migliori»

Saldi in sordina, niente folla o file

NAPOLIL Partenza in sordina
perisaldi a Napoli. Tanta le gen-
te in strada ma al momento poca
I’affluenza all’interno dei nego-
zi sebbene siano molti gli eserci-
zi commerciali che gia praticano
sconti al 50 per cento. La gente
per ora sbircia, vede i prezzi e ac-
quista prevalentemente se aveva
gia avvistato

qualcosa nel-

le settimane

precedenti.

Non ci sono

sato che era meglio attendere gli
sconti per comprarle, cosi maga-
ri riesco a prendermi qualcosa in
piu con lo stesso budget». Ac-
quisti che si indirizzano preva-
lentemente sull’abbigliamento e
in particolare in negozi legati a
brand commerciali nazionali e in-
ternazionali. Deserte invece stra-
de come via Dei Mille e via Fi-
langieri dove si trovano le gran-
di firme della moda nazionale e
internazionale.

«Dobbiamo guardare la situa-

&

Molta curiositd ma pochi acquisti per 'inizio dei saldi

i

Della Corte: «Non

file ?llle casse zione con ottimismo. Non ci dobbiamo pensare in
ne all’esterno aspettiamo dati sfavillanti perché ;

dei  negozi ‘ ’epoca ¢ cambiata, ma ci augu- negati Vo, anCh‘e se
fata eccezione per alcuni nego-  riamo che questi saldi possano F'epoca e cambiata»

zi dove il personale effettua il
contingentamento per evitare as-
sembramenti. Uno scenario che
si ripete sia nelle vie dello shop-
ping del centro come via Toledo
e via Chiaia sia nelle zone colli-
nari come via Scarlatti e via Lu-
ca Giordano. A controllare che
non si verifichino assembramen-
ti né in strada né nei negozi, un
ingente dispiegamento di forze
dell’ordine. «C’¢ preoccupazio-
ne - dice Antonio titolare di un
negozio di abbigliamento da uo-
mo - le persone in strada ci sono
ma gli affari per il momento pian-
gono. Spero che nel fine setti-
mana la situazione migliorin. Ad
accrescere la preoccupazione dei
commercianti & anche dall’anda-
mento della curva
dei contagi. «Per
ora la Campania &
rimasta zona bian-
ca - afferma un
esercente di via To-
ledo - ma se la cur-
va continua a cre-
scere temo che, come sta gia ac-
cadendo altrove, si possa cam-
biare colore e sarebbe un proble-
ma proprio nella stagione dei sal-
di». Sul fronte degli acquirenti,
per ora, c’¢ cautela negli acquisti
e la propensione alla spesa da de-
stinare ai saldi oscillatrai 150 e
i 200 euro. «A Natale ho prefe-
rito farmi regalare i soldi - spie-
ga Anna, studentessa - avevo vi-
sto delle cose carine ma ho pen-

far recuperare alle nostre aziende
almeno una parte di quanto per-
so nel 2020 a causa delle restri-
zioni anti covid» dice Carla Del-
la Corte, presidente Confcom-
mercio Napoli, commentando
I’avvio della stagione dei saldi
invernali nel capoluogo campa-
no. «I nostri negozi sono luoghi
sicuri - sottolinea - ¢ in cui 1 con-
tagi non avvengono perche tuti
i dipendenti hanno il Green pass
e si accede soltanto con la ma-
scherina e dunque i saldi posso-
no rappresentare anche un’occa-
sione per uscire 1n sicurezza € nel
rispetto delle regole. Le persone
- aggiunge - hanno bisogno di di-
strarsi e fare acquisti pud essere
un momento di spensieratezza e
per cogliere 1’occasione di ac-
quistare qualcosa che si deside-
ra € magari prima non si era com-
prato perche aveva un prezzo al-
tow. E rispetto alla poca affluen-
za regisirata ieri in matlinata nei
negozi, Della Corte spiega:
«L’approccio agli acquisti ¢ cam-
biato, sono due ami che stiamo
vivendo qualcosa di allucinante.
Inoltre in questo periodo ¢’¢ un
incremento dei contagi, ci sono
tantissimi casi ogni giorno, e di
conseguenza ¢’¢€ proprio meno
gente in strada rispetto agli anni
passati. Pertanto credo che 1’af-
fluenza sara piu diluita nel tem-
po senza quella corsa agli sconti
che abbiamo avuto nel passato».

CONFCOMMERCIO

Superficie 29 %
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CONFCOMMERCIO «AVVIARE UN CONFRONTO»
Saldi: inizio a rilento
«Situazione difficile»

Di Imman Tenesco

BENEVENTO. Primo di giorno di saldi a rilento nel San-
nio, quello di ieri. L’inizio delle svendite invernali non sem-
bra aver incentivato gli acquisti e la tanto auspicata ripre-
sa del settore appare ancora una volta in salita o quanto-
meno lontana dalle previsioni di spesa.

Ma ¢’¢ chi spera che gli affari possano migliorare nei pros-
simi giorni e chi ritie-
ne sia difficile che il
trascorte del tempo ¢
anche DP’aumentare
degli sconti possa in-
vertire una situazione
che Nicola Romano,
presidente della Con-
fcommercio, defini-
sce “drammatica”.
Nelle vetrine & gia
possibile trovare sconti che arrivano fino al 50 per cento.
Ma nemmeno la promessa di pagare in alcune casi la me-
ta del prezzo iniziale sembra funzionare da “sirena” per gli
acquirenti. Ma ¢’¢& chi una spiegazione la trova pit che nel-
la poca “volonta di fare shopping” soprattutto nel “ridotto
potere d’acquisto delle famiglie”.

E cosi secondo Romano pur trattandosi di “una situazione
ampiamente preventivata, non ci si aspettava una risposta
cosinegativa. C’¢é da parte di tutti gli operatori - evidenzia
il presidente dell’associazione di categoria - specialmente
per il settore moda, tanta buona volonta e tanto impegno an-
che con sconti superiori alla media rispetto alle percentua-
li applicate in passato. Ma 1 risultati che stiamo riscontra-
to sia nella citta di Benevento sia nella provincia non la-
sciano immaginare un ritorno a quella normalita di cui dif-
ficilmente avremo piu sentore. E nella provincia sannita
questa situazione forse si sta risentendo ancor di pit”
Secondo 1’esponente dell’associazione di categoria “I’ap-
peal dei saldi manca, anche perché i negozi di vicinato di-
minuiscono e I’abitudine di recarsi al negozio sotto a casa
viene a mancare”. Di qui I’auspicio di “poter avviare pre-
sto un confronto anche con I’amministrazione comunale
affinché si possa stilare un piano programmatico per il set-
tore”.

CONFCOMMERCIO

Superficie 15 %
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IN MOLTINEGOZIA SCONTI GIA DA TEMPO
Saldi, oggi il via ufficiale
«Ogni clienle spendera
mechamonlc 119 euro»

Saldi, da oggi il via ufﬁmale
Federmoda: ogni cliente
spendera mediamente 119 euro

Ma molti negozi hanno gia avviato da giorni la stagione degli sconti

di Anna Paola Merone

 napout Ufficialmente al via, da
oggl, i saldi. Le fughe in avan-
ti, nei giorni scorsi, sono state
costanti e continue. La mag-
gior parte dei negozi ha anti-
cipato liquidazioni di fine sta-
gione non solo ai clienti abi-
tuali. Cartelli evidenti, in tutte
le vetrine, hanno annunciato
sconti fino al 40 per cento. E
in pratica sono rimasti fuori
da questa corsa solo le gradi
azlende — alta moda o fast
fashion unite per una volta
dallo stesso destino — tenute
a conformarsi a leggi che im-
pongono una data ufficiale di
avvio delle liquidazioni. I
commercianti, reduci da una
stagione decisamente poco
entusiasmante, confidano
molto in questo perlodo. Per
fare cassa e riallacciare i rap-
porti con la clientela.
«Quest’anno & stata stabili-
ta una data unitaria per quasi

tutte le regioni con partenza il
5 gennaio — spiega la presi-
dente regionale di Federmo-
da, Roberta Bacarelli —. Sti-
miamo un giro di affari di cir-
ca 4,2 miliardi: ciascun clien-
te spendera 119 euro contro i
111 del 2021. Quindi un legge-
ro incremento, ma comun-
que al di sotto dei dati del
2020, dove la spesa era di 140
euro».

1! terna dei saldi & un argo-
mento che divide gli addetti
ai lavori. «All'interno della
nostra federazione — aggiun-
ge Bacarelli — c'é una fazione
che vuole posticiparli a fine
gennaio e, quelli estivi, a fine
luglio. E unaitra ¢l non solo
vuole anticiparli, o addirit-
tura Hberalizzarli. Io sono per
Ia regolamentazione e riten-
go, comunque, che i tempi
non siano maturi per affron-
tare una situazione cosi deli-
cata. Dopo i segnali di ripresa
registrati in stagione, nono-

CONFCOMMERCIO

stante le molte preoccupazio-
ni per il Covid 19, dobbiamo
affrontare gli inevitabili au-
menti dei prezzi delle materie
prime: seta e cotone sono alle
stelle. E questi saldi restano
un’'importante risposta degli
operatori commerciali al con-
tenimento dell'inflazione e
una chanee per { consumatori
a caccia di affari. E anche
ur’importante occasione per
consolidare lo shopping sotto
casa nei negozi di prossimita.
Le vendite di fine stagione so-
no sempre una straordinaria
opportunita per i consumato-

Superficie 61 %
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ri, ma per gl operatori del
commercio sono vendite con
una minima marginalitd, in-
somma per la realizzazione di
liquidita».

L'appello di Confcommer-
cio ruota intorno al concetto
di sicurezza per tutti i clienti.
« nostri negozi sono luoghi
sicuri dove poter acquistare in
tutta tranquillitd con I'obbli-
go delle mascherine assicura-
to e dove tutti i nostri dipen-
denti sono forniti di Green
pass — spiega la presidente,
Carla Della Corte —. Piuttosto
& necessarlo garantire la tran-
quillith della cittadinanza per
le strade dove si creano parti-
colari assembramenti che
poSsOnO rappresentare un
momento di pericolo. Chie-
diamo di rafforzare ulterior-
mente i controll in questo
periodo e mi sento di rivolge-
re un invito a ciascuno affin-
ché si continui nelle vaccina-
zioni che sono P'unico stru-

mento che pud ajutarei a tor-
nare alla normalita. Per
. questo motivo vediamo anche

con favore le misure che mi-
rano a premiare chi si vaccina
¢ vuol mantenere il Paese
aperto rispetto ai No Vax che
vogliono farci chiudere».

Intanto Confesercenti
Campania accende i riflettori
su alcune mancanze del Go-
verno sulla legge di bilancio.
In particolare rileva che sono
state tagliate fuori da alcuni
vitali agevolazioni le piccole e
medie imprese.

«[l1 governo si & completa-
mente dimenticato delle pic-
cole e medie imprese in rela-
zione a mutui, leasing e fi-
nanziamenti. Nella nuova leg-
ge di bilancio — afferma il
presidente Campania e vice-
presidente nazionale con de-
lega al Mezzogiorno Vincenzo
Schiavo — cf sono vari bonus,
ma non c'é traccia di un prov-
vedimento di vitale importan-
za per migliaia di imprese: la
proroga fino al 3o marzo degli
impegni presi con le banche.
Basti pensare che in Campa-
nia sono ben 38omila le atti-
vita chlamate a pagare mutui

CONFCOMMERCIO

entro il 31 gennaio. Per fare
un esempio, nella sola nostra
regione ci sono oltre 4mila
autobus turistici di cui il set-
tanta per cento risultano vin-
colati da finapziamenti con
leasing. Dal momento che il
turismo é fermo per via della
quarta ondata Covid é del tut-
to evidente che gli autovettori
abbiano impegnato nella ge-
stione ordinaria, per soprav-
vivere, quel poco che hanno
fatturato neghi ultimi due an-
ni. Come é pensabile che oggi

queghi stessi imprenditori, in

ginocchio da ormai da venti-
quattro mesi, possano pagare
una rata di un finanziamento
di un leasing che mediamen-
te oscilla fra duemilaottocen-
to al seimila euro al mese ol-
tre Iva? Cosi non & possibiie
andare avanti».

Confesercent] chiede con
forza che lo Stato intervenga
in fretta, sospendendo lea-
sing e mutui per le imprese o
migliaia di aziende saranno

costrette a fallire.

© RIPRODUZIONE RISERVATA
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Lacorsaall’a

&

fare in tempo di pandema,

ecco 1 consigli di Confcommercio € Adoc

Venerdi al via i saldi, il decalogo per gli acquisti in sicurezza

CAMPOBASSO. La corsa per avere nell'armadio uno o piu
capi desiderati a prezzi decisamente piu abbordabili inizia do-
podomani 5 gennaio. Ma come ogni anno occhio alle insidie
che si nascondono dietro i saldi. Ecco allora che, soprattutto in
tempi di emergenza coronavirus, torna molto utile il decalogo
stilato da Confcommercio Molise e Adoc Molise. Dieci semplici
regole a cui attenersi per fare un buon affare in piena sicurezza.
Distanziamento sociale. Va mantenuta la distanza di almeno
un metro tra i clienti in attesa di entrata ed ail'interno del nego-
zio.

Disinfezione delle mani. Prima di toccare i prodotti &€ obbliga-
toria la pulizia delle mani attraverso le soluzioni igienizzanti
messe a disposizione degli acquirenti.

Mascherine. | clienti devono obbligatoriamente indossare la
mascherina, cosi come i lavoratori in tutte le occasioni di inte-
razione con i clienti stessi.

Cambi. La possibilita di cambiare il capo dopo che lo si & ac-
quistato & generalmente lasciata alla discrezionalita

del negoziante, a meno che il prodotto non sia dan-
neggiato o non conforme (artt. 130 e ss. d.lgs. 6 set-

tembre 2005, n. 206, Codice del Consumo). In questo

caso scatta I'obbligo per il negoziante della riparazione

o della sostituzione del capo e, nel caso cio risulti im-
possibile, la riduzione o la restituzione del prezzo pa-

gato. Il compratore e pero tenuto a denunciare il vizio

del capo entro due mesi dalia data della scoperta del

difetto.

Prova dei capi. Non c¢’& obbligo. E rimessa alla di-
screzionalita del negoziante. Prima di effettuare ia pro-

va vanno disinfettate le mani e, durante la prova dei

prodotti, va sempre indossata la mascherina anche nei cameri-
ni.

Pagamenti. Le carte di credito devono essere accettate da
parte del negoziante e, in ogni caso, vanno favorite modalita di
pagamento elettroniche.

Prodotti in vendita. | capi

che vengono proposti in sal-

do devono avere carattere

stagionale o di moda ed es-

sere suscettibili di notevole

deprezzamento se non ven-

duti entro un certo periodo

di tempo.

Indicazione del prezzo.

Obbligo del negoziante di

indicare il prezzo normale

di vendita, lo sconto e il

prezzo finale.

Riparazioni. Qualora il pro-

dotto acquistato in saldo

debba prevedere modifiche

e/o adattamenti sartoriali al-

CONFCOMMERCIO

Superficie 17 %
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le esigenze della clientela

{es. orli, maniche, asole,

ecc.) il costo & a carico del

cliente, salvo diversa pat-

tuizione. L'operatore com-

merciale dovra darne preventiva informazione al cliente.
Permanenza nei negozi in tempi di Covid-19. Sostare all'in-
terno dei locali solo per il tempo necessario all'acquisto di beni
ed evitare abbracci e strette di mano.
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a citta di Bari & si-
lenziosa. Negli ul-
timi giorni si respira

mente della quarta ondata
del Covid-19 e della dif-
fusione della variante
Omicron che ha colpito la
stragrande maggioranza
della popolazione, chiusa
allinterno delle proprie
abitazioni in quarantena.
Ma non solo. Nelle ultime
48 ore anche il maltempo
ha attanagliato la citta,
creando non pochi disagi
Eer lo spostamento ur-
ano. E per finire, non
bisogna dimenticare, il
tasso d’aumento in bol-
letta della luce e del gas,
che si registrera gia nei
prossimi giorni. Per via di
queste numerose varia-
bili, infatti, i cittadini ba-
resi, hanno deciso di non
prendersi una “pausa”
con delle piccole liberta
per godersi un po’ di
relax, ma di barcamenarsi
solo tra casa e ufficio.
Pertanto molti negozi,
bar e ristoranti spesso
sono vuoti o con pochis-
simi coperti. Alcuni di
loro hanno deciso di an-
ticipare di diverse ore,
rispetto l'orario stabilito -
per via dell’assenza dei
consumatori - lorario di
chiusura. Confcommercio
ha reso noto, che rispetto

COMMERCIO

Vendite crollate

di un terzo

SEAUE A [BE

allanno 2019, infatti, il
settore della ristorazione
ha registrato un calo dei
consumi pari al 27,3%.
Non pué ritenersi mi-
gliore la situazione nean-
che per alcuni negozi
d’abbigliamento che a
stento riescono a gua-
dagnare qualcosa e di
conseguenza ad arrivare
alla fine del mese: una
situazione difficile, che
nella peggiore dei casi,
porta anche alla chiusura
definitiva Si sperava che
l'avvio dei saldi portasse
ad un netto miglioramen-
to, ma purtroppo non e
stato cosl Se durante il
primo week si sono re-
gistrate ottime aspettati-
ve, la speranza, negli ul-
timi giorni, & andata per-
sa. «Stiamo affrontando
dei momenti difficili A
dicembre potevamo pen-
sare a tutto, tranne che ci
saremmo potuti trovare in
questa situazione, soprat-
futto in soli 14 glorni
rispetto l'inizio dellanno
nuovo», ha affermato af-
franta la presidente di
Confesercenti, Altamura
Raffaella. Sembra un “mi-
raggio” poter tornare al
periodo di vendita pre-
pandemico: in solo due
settimane dall’avvio, fino
ad oggi, si & gia registrato
un calo delle vendite pari
al 30%. La paura & che

CONFCOMMERCIO

Lontana laripresa

215
ESERCENT! ALLO STREMO LE ASSOCIAZION! DI CATEGORIA DENUNCIANO UNO STATO NON PIU SOSTENIBILE IN TUTTI GLI AMBITI COMMERCIALI

Le vendite crollanodi unterzo
1 solco nei primi giorni dell'anno
L

“paura” e “timore” tra i
cittadini. Colpa sicura-

fino a fine febbraio, que-
sto numero possa cre-
scere ancora di piu, por-
tando cosi 'economia ba-
rese a un vero e proprio
collasso. Secondo una sti-
ma, infatti, bisognera at-
tendere il 2023 per avere
una ripresa pil robusta
Per cui, Confesercenti in-
sieme a tante altre as-
sociazioni di categoria, a
an voce, ha invitato il
overno Draghi a pren-
dere una decisione uni-
voca, unilaterale e de-
finitiva, poiché il con-
tinuo cambio di rotta crea
«solo confusione tra i
consumatori ma anche tra
i lavoratori stessi» La
speranza & che al pin
presio, possano essere
stanziati anche i nuovi
ristori (per l'anno 2022)
per risollevare le sorti
degli imprenditori e delle
imprese che lanciano, in-
sieme, un grido d'aiuto e

d’allarme.
Marianna Cea

Superficie 35 %
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L’ALLARME DI CONFCOMMERCIO

«I negozi sono vuoti
e siamo abbandonati»
I saldi sono un flop

Taranto gli acquisti non decol-

lano. La stagione dei saldi & in

bilico per «i ne&ggzi vuoti e le
serrande che vengono abbassate prima
degli orari di chiusura» A darne an-
nuncio i cinque gresidemi delegati di
Confcommercio, che chiedono un tavolo
di confronto al commissario Cardel-
licchio.

sepue a cagna 14

CONFCOMMERCIO GLI ESERCENT! CHIEDONO RISPOSTE SU MOBILITA, PARCHEGGI, RIQUALIFICAZIONI MANCATE

| saldi non decollano
«E il Comune che fa?»

«Scarsa attenzione
a un quartiere
problematico come
i Tamburi che

si sta spegnendo»

Taranto gli acquisti
A non dec%llang.u La
stagione dei saldi &
in bilico per «i negozi
vuoti e le serrande che
vengono abbassate prima
degil orari di chiusura».
A darne annuncio i cin-
%u?upresidenti_ delegati di
onfcommercio Taranto
Salvatore Cafiero, Giu-
seppe Spadafino, Stani-
slaog Vitiello, Vito Alle-
gretti e Lelio Fanelli, che
chiedono un tavolo di con-
fronto al commissario pre-
fettizio Vincenzo Cardel-
licchio. I cinque presiden-
ti delle delegazioni espri-
mono il malessere degli
esercenti «che non si sen-

tono supFonati>> ed esi-
gono delle risposte con-
crete sulle questioni legate
alla mobilita, 'accesso alle
aree commerciali, sui par-
cheggi, sulla qualita e l'i-
giene delle aree urbane.
Confcommercio punta
lattenzione sulle questio-
ni rimaste in sospeso co-
me «il progetto di riqua-
lificazione di via Cesare
Battisti e piazza Ramellini,
da tempo approvato dal-
I’ex amministrazione co-
munale e in procinto di
essere attuato, la scarsa
attenzione a un quartiere
roblematico come i Tam-
uri in cui si sta spe-
gnendo l'offerta commer-
ciale e la viabilita e l'ac-
cesso alle aree urbane, co-
me a corso Vittorio Ema-

nuele a Talsano». Ed an-
cora: «la mai risolta pro-
blematica dei parcheggi,
fondamentale per il borgo.
Confcommercio chiede

CONFCOMMERCIO

soluzioni permanenti,
adeguate a dare risposta al
consumatori e ai residenti
senza creare inutili con-
flittualita>.

Per i delegati & neces-
sario risolvere queste pro-
blematiche che incidono
notevolmente negli acqui-
sti, e pertanto «si pre-
ferisce la frequentazione
dei centri commerciali,
perché consumatore ri-
cerca il comfort e il facile
accesso ai servizi».

Cresce la preoccupazio-
ne per il 2022: «il com-
mercio di vicinato langue
— dichiarano unanime i
presidenti —. Poco o nulla
si sta facendo per rilan-
ciare le strade del com-
mercio nel capoluogo jo-
nico. Ricordiamo che dopo

il fermo del 2020, per noi
non é stato facile ripartire
e continuiamo a stringere
i denti tra tante difficol-
ta>.

Maria D'Urso

TASCHEVUOTE
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1l piano del Comune

Ambrosi: «Ricette
per il commercio?
Meglio aiutare

il centro della citta
con pili parcheggi»

Montani a pag.J4

«Shopping in periferia?
Meglio potenziare il centro
e aumentare i parcheggi»

» Ambrosi (presidente Confcommercio) spiega

»«Difficile che qualcuno si sposti verso -

la propria proposta per rilanciare il giro d'affari quartieri lontani, incentivi hanno poco senso»

Elga MONTANI

1l cornmercio a Bari sta attra-
versando un periodo difficile.
I due anni di epidemia da Co-
vid hanno incisc molto, e no-
nostante le diverse azioni fatte
dal Comune di Bari, & ancora
molta la strada da fare. L'as-
sessore Carla Palone, in un’in-
tervista pubblicata sul nostro

jornale qualche giorno fa, ha

atto il punto sottolineando co-
me l'online abbia cambiato il
commercio, ribadendo perd il
fatto che sia necessario che an-
che i commerciand si adegui-
no a un nuovo modo di lavora-
re.
Della stessa opinione il pre-
sidente della Camera di Com-
mercio e di ConfCommercio
Bari-Bat Alessandro Ambrosi,
il quale ritiene che tutti gli at-
tori in campo debbano fare
qualcosa per risollevare il set-

tore: «Bisognerebbe prima di
tutto mettere in testa ai cittadi-
ni che & meglio spendere nei
negozi di vicinato, nei negozi
“sotto casa”, in quei negozi
che illuminano le strade. E
non spendere online, dato che
Ionline spesso non ha tutta
questa convenienza che sem-
bra avere. Inoltre, dovremmo
convincere i commercianti a
dare qualche servizio in pil,
che l'online ad oggi da, come
ad esempio la consegna a do-
micilio o i cambi. Infine, dob-
biamo convincere 'ammini-
strazione comunale a creare
posti auto. E fondamentale
che la gente che si sposta con
T'auto per fare acquisti, soprat-
tutto d'inverno, arrivi e trovi
dove parcheggiare». Per quan-
to riguarda, perd, il discorso
del commercio in periferia, il
presidente di ConfCommercio
si discosta dall’idea dell'asses-

CONFCOMMERCIO

sore, la quale parla di incentivi
e sgravi per chi decide di apri-
re lontano dal centro, pur con-

sapevole che: «Difficilmente
al Villaggio del Lavoratore an-
dra a mangiare la pizza chi
abitainvia Argiro».

Per Ambrosi lo schema del
commercio centro-periferia
non pud essere cambiato in

uanto: «ll commercio in peri-
eria & sempre stato e sara

% Qiivudids
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sempre fatto di negozi di quar-
tiere. E impensabile che qual-
euno venga da fuori per fare
spese in periferia. E un‘utopia
anche solo pensarlo». «I nego-
zi presenti in periferia devono
essere al servizio del quartiere
— aggiunge Ambrosi -. In cen-
tro e normale che vengano an-
che dalla periferia, perché in
centro si trova la concentra-
zione delle grandi firme e un

assortimento che non si pud
trovare altrove. Inoltre, il cen-
tro della citta ¢ un’attrazione
dal punto di vista turistico, chi
viene per fare acquisti spesso
poi si concede una passeggia-
ta».

1l commercio, comundque, &
in una fase di leggera ripresa.
Le vendite a dicembre sono an-
date bene, e c'é anche stata
una discreta corsa agli acqui-
sti per il Natale. Non & certo
possibile parlare di un ritorno
ai tempi d’oro, ma: «Se lo para-
goniamo al Natale scorso c'¢
assolutamente da essere otti-
misti per la ripresa, e per un ri-
torno alla normalita anche nel
mondo delle vendite». Nei
prossimi giorni entreranno in

vigore le nuove norme che ob-
bligano anche le diverse attivi-
ta commerciali, escluse farma-
cie e negozi di beni di prima
necessitd, a richiedere il
Green Pass base per entrare,
ma stando a quanto dichiara il
presidente della Camera di
Commercio: «Queste norme
non creeranno problemi. Si
tratta in fondo di un non pro-
blema. Bisognera conviverci e
adattarsi a tale nuove regole,
ma non credo influiranno sul-
le vendite. Chi vuol comprare
non si fara fermare dalla “bu-
rocrazia” e gli stessi commer-
cianti si attrezzeranno, cormne
si sono gia attrezzat nel mon-
do della ristorazione. E un ul-
teriore fastidio, magari, un'ul-
teriore incombenza, ma rispet-
to alla situazione che stiamo
vivendo & il problema mino-
re». E, sull'idea che un com-
merciante ha lanciato sulle no-
stre gagine, di posticipare i sal-
di e farli tornare ad essere dei
veri saldi di fine stagione, sot-
tolinea che: «La categoria &
molto divisa sull’argomento.
Personalmente credo che sia

CONFCOMMERCIO

necessario fare unarifiessione
pilt generale sull'argomento.
E un argomento da condivide-
re edi cui discutere all'interno
della categoria». Saldi che so-
no iniziati da pochi giorni, ma
che fanno gia ben sperare, an-
che se: «Pagano due problemi
rispetto al boom degli altri an-
ni. Il primo & il fatto di non es-

sere iniziati di sabato, ma in
giorni in cui la gente circola
un po’ meno. Il secondo la mi-
nor affluenza per strada lega-

ta alla paura e alle restrizioni
per via del Covid». Dopo qual-
che giorno dalla partenza, co-
mungque, & possibile fare un
primo bilancio: «Per il mo-
mento sono andati bene ~ sot-
tolinea Ambrosi - i clienti han-
no trovato assortimento, e i ne-
gozi sono ancora pronti a sod-
disfare le esigenze del consu-
matore. Credo che questo pri-
mo fine settimana vero dei sal-
diandraancora meglio».

© RIPRODUZIONE RISERVATA - SEPA

Aoom
Sensibilizeare  cittadind
a :»‘;mndere: «HOHo casar
e, Ambrosi«Emeglio
;1 spendercneinegozi
divicinato, neinegovi
“setto casa”, inguet
negogi che
luminano le strade. Enon
spendere online che non
sempre écost conveniente

Immutabile o schema
centro-periferia
«Jlcommerciain
periferiaésempre
fatto dinegozidi
quartiere.
impensabile che
guatcunovengada fuori per
fare spese in periferias, Ad
affermarioancora Ambrosi

Green Pass per entrare
nelle attivith commerciali
«Chi viel comprare
non si fara fermare
dalla burocrazia - dice
Ambrosi-e gl stessi
cormmerciantisi
artrezzeranno ned mighore
dei modis
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Saldi a rilento, paura di limitazioni
Subito svanito l'ottimismo di Natale

Macchitellaa pag.13

Acquisti di Natale buoni
ma i saldi non decollano

»Con la ripresa delle uscite tutto sembrava  »A dicembre vendite secondo le aspettative
tornato alla normalitd, ora c'¢ pili incertezza Spadafino: «Terrorizzati dall'idea di chiudere»
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 Cafiero: «Lo stop
__ aiveglioni

e alle discoteche

halasciato
_invenduti i capi
~ per l'occasione»
Alessandra
MACCHITELLA

Natale bene, saldi in forse: in
sintesi & la preoccupazione de-
gli esponenti del mondo del
commercio tarantino. «Nel pe-
riodo natalizio c’¢ stata una
propensione all'acquisto - ha
spiegato Giuseppe Spadafino,
vice presidente vicario di Conf-
commercio Taranto - la gente
passeggiava nelle strade del
commercio, poneva particola-
re attenzione alle vetrine, con-
frontando anche i prezzi. Or-
mai esiste un nuovo metodo, si
fa una foto dellarticolo in ve-
trina o sugli scaffali, sia per
condividere con qualcuno
l'eventuale gradevolezza del
regalo, sia per controllare i
prezzi. Nel periodo natalizio
abbiamo retto bene, gli acqui-
sti ci sono stati, anche se con
cautela. Tutto si & svolto con
ordine, come Confcommercio
seguiamo la logica dell'autodi-
sciplina, un percorso educati-
vo per stare tutti tranquilli. Sia-
mo terrorizzati dall'idea che si
possa chiudere da un momen-
to all'altro, sarebbe un disa-
stro».

11 capitolo saldi sembra inve-
ce meno lieto. «I saldi non so-
no pili quelli di una volta - ha

specificato Spadafino — prima
c’erano le code e i vigilanti fuo-
ri dalle porte, adesso &€ un mo-
mento normale in cui il com-
merciante tende a liberarsi del-
la stagione precedente mentre
untempo sitrattava di fondidi
magazzino. Negozi che tratta-
no articoli da regalo, tecnolo-.
gia, alimentari, reggono anche
durante il Natale, I'abbiglia-
mento invece va a dent stretti
e con i saldi prova a liberarsi
della stagionalitd arretrata per
recuperare liquidita e affronta-
re la primavera. Valutiamo i
saldi con grande attenzione
ma i primi segnali non sono di
grandi vendite. In merito ai va-
ri quartieri trovo ci sia un mo-
vimento simile anche se ognu-
no caratterizzato dalla sua spe-
cificita, il borgo con abbiglia-
mento e vestiario, via Cesare
Battisti e viale Liguria con i ser-
vizi. Nel centro di Taranto inol-
tre si iniziano a vedere tante
nuove facciate, un ritorno ad
abitare il borgo che lo rende vi-
vibile. Il problema resta sem-
pre il parcheggio, una questio-
ne atavica da risolvere».

Se il Natale ha mantenuto le
aspettative, i saldi sembrano
iniziare a rilento anche secon-
do Salvatore Cafiero, presiden-
te della delegazione Confcom-
mercio Borgo Taranto. «Fino
alla vigilia di Natale tutto som-
mato & andata come ci aspetta-
vamo - ha dichiarato Cafiero -
mentre dal 27 dicembre in poi
le aspettative sono state un po’
tradite. Probabilmente in virtii
dell'aumento dei contagi da
Covid, si & tornati a parlare di
contagi elevati e I'attenzione si
¢ distolta dagli acquisti. Sem-
pre pitl gente ha smesso di fre-
quentare locali e zone affolla-
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te. Nel periodo natalizio invece
abbiamo avuto giomate di ac-
quisti considerevoli ma ¢ man-
cata la “ciliegina finale”. Pen-
siamo anche ai veglioni di Ca-
podanno, la maggior parte sop-
pressi, le discoteche chiuse,
tanti eventi annullati, cosi in
vetrina sono rimasti molti capi
per le occasioni. L'inizio dei
saldi sta andando un po’ a ri-
lento, sempre per cause relati-
ve al Covid, in questo momen-
to vediamo tante file davanti
alle farmacie e tante (fortuna-
tamente) per vaccinare adulti
e bambini. Anche prima del
Covid i saldi spesso partivano
cosi, ma la stagione ¢ lunga, fi-
no a fine febbraio, molti nego-
zi hanno ancora merce da pro-
porre e penso che le cose po-
tranno andare meglio. Ci ten-
go a precisare - ha concluso -
che i nostri negozi restano luo-
ghi sicuri, si utilizzano disposi-
tivi per contenere il Covid, si
igienizzano le mani, c'é ricam-
bio dell’aria, non sono affollati
perché gli ingressi sono contin-
gentati. Il controllo del green
pass base da febbraio 2022 sa-
ra un nuovo onere per noi ma
lo faremo per lavorare, dedi-
cheremo parte del personale
per questi controlli, citeniamo
alla tutela dei clienti e alla no-
stra, crediamo che la gente
avra la pazienza di aspettarele
file per la sicurezza di tutti».

O RIPRODUZIONE RISERVATA
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OGGI VIA ALLO SHOPPING

Effetto Covid sui saldi, meno sconti

A RISCHIO FLOP SAPONARO (FEDERMODA BARI): «<OMICRON SCORAGGIA | CONSUMI. S| PREFERISCE RISPARMIARE»

Effetto Covid sui saldi

Diminuiscono gli sconti

Da oggi il via in Puglia. Basse aspettative, pesal'inflazione

ANTONELLA ANNESE

ischio d’inizio per la

partita dei saldi an-

che in Puglia. Dopo
Basilicata, Sicilia e Vafle
d’Aosta parte anche per i
pugliesi la tradizionale e
tanto attesa caccia in-
vernale all’ affare.

Secondo Confcommer-
cio sul territorio italiano
saranno interessate, oltre
15 milioni di famiglie e
ogni persona spendera
circa 119 per un giro di
affari di 4,2 miliardi di
euro.

Un dato in leggera ri-
presa rispetto al 2021 che
aveva una previsione di
spesa di 111 euro ma
sicuramente ancora lon-
tano dai numeri pre pan-
demia che preannuncia-
vano 5,1 miliardi di euro e
una spesa media di 140
euro al mese pro capite.

«Sicuramente l'aumento
del numero dei contagi e
la situazione di incertezza
data dalla veloce diffu-
sione di Omicron non
incoraggiano le famiglie
sul fronte consumi- com-
menta Carlo Saponaro
FederModa Bari e Bat- &
ovvio che in una simile
situazioni si cerca di es-
sere maggiormente par-
simoniosi e dare la prio-
rita alle spese che ri-
guardano la salute.

Lo shopping prevede
una condizione di be-
nessere e serenita che al
momento non & percepita
dalle famiglie».

D’altro canto nella mag-
gior parte delle regioni
sono previsti sconti in
risalita rispetto a quelli
dello scorso anno, tuftavia
comunque inferiori a
quelli di gennaio 2020. E
quanto emerge da uno

CONFCOMMERCIO

studio dell’'Unione Nazio-
nale Consumatori che ha
analizzato attraverso le
rilevazioni Istat i ribassi
applicati negli ultimi anni
dai commercianti. Per
guanto riguarda il saldo

ella stagione autunno-
inverno 2021/2022, il re-
cord della convenienza
sgetteré agli indumenti,
che con una riduzione del
20,7% rappresentano la
voce pitt scontata, +08
punti sui precedenti saldi
invernali: si esulta co-
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munque con cautela poi-
ché parliamo di valori di
molto inferiori a quelli
pre-Covid, quando si rag-
giunse il 24,8%, uno scar-
to record di 4,1 punti. Le
Calzature invece segne-
ranno un ribasso del
19,2%, +1,2 punti rispetto
all'inverno 2021.

Insomma, si cerca di
“tenere i prezzi” per con-
tenere le perdite degli
ultimi due anni, che han-
no messo a dura prova un
settore gid in equilibrio
precario.

Certamente il decollo
dellinflazione e i rialzi
delle bollette di luce e gas
non aiuteranno ad uscire
da questo enpass per cui i
prezzi non diminuiscono
per timore di azzerare i
guadagni e i consumatori
non consumano spaven-
tati dei futuri rincari del
costo della vita.

Sempre secondo Unio-
ne Nazione dei Consu-
matori “I dati Istat, co-
munque, confermano che
gli sconti pubblicizzati in
vetrina, 70% e 50%, sono
farlocchi e che I'abitudine
di far lievitare il prezzo
vecchio & ancora diffusa.
Per questo suggeriamo di
guardare sempre al prez-
zo effettivo da pagare e di
non farsi incantare da
ribassi improbabili”.
Confcommercio invece
sottolinea che questa “@
un’eccezionale occasione
anche per consolidare lo
shopping sotto casa nei
negozi di prossimita dove
fiducia, relazione, servi-
zio, prova e consegna
istantanea unitamente al
prezzo di saldo fanno
propendere i consumatori
per un acquisto nei punti
vendita delle nostre citta
e dei nostri centri” e pub-
blica sul proprio sito un
manuale per gli acquisti
sicuri declinato in ben
dieci punti: cambi, prova
dei capi, pagamenti, pro-
dotti in vendita, indica-
zione del prezzo, rispetto
delle distanze, disinfezio-
ne delle mani, masche-
rine, modifiche e/o adat-
tamenti sartoriali, nume-
ro massimo di clienti in
store.

RIBASSI REALI
DEL 20,7%

PRIMA DEL COVID
SI ARRIVAVA

AL 24,8%
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Le previsioni dei negozianti

Domani partono i saldi:
avanti anche a febbraio

Partiranno domani i saldi invernali in Puglia, cosi co-
me nella maggior parte delle regioni italiane. «Sia-
mo fiduciosi che possa essere uno stimolo per conti-
nuare a valorizzare il commercio di prossimita», ha
detto I'assessore regionale allo Sviluppo economico,
Alessandro Delli Noci. Gli sconti nelle attivita com-
merciali pugliesi termineranno il 28 febbraio. «Ci sa-
ra dunque tempo per acquistare nelrispetto della re-
gole anti-Covid», aggiunge. E per Alessandro Ambro-
si, presidente Confcommercio Puglia, si tratta di un
«momento importantissimo per il settore dell’abbi-
gliamento dato che & stagionale. Si spera vadano be-
ne, anche perché ci sara un grande assortimento e
quindi grandi opportunita per i consumatori».

ORIPRODUZIONE RISERVATA
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PRIMI IN ITALIA FEDERMODA - CONFCOMMERCIO POTENZA ILLUSTRANO | DATI E PRESENTANO UNA PREVISIONE DELLO SHOPPING IN LUCANIA

Al via stagione dei saldi in Basilicata
«Grande attesa per le famiglia lucane»

I COMMERCIANTIINVESTONONELTERRITORIO

Tutti pazzi per i saldi
Parte la stagione

Gli sconti
per 15 milioni
di famiglie.
Ogni persona
spendera 119 euro
a Basilicata insieme
L alla Sicilia sono le
prime regioni di Italia
a dare inizio alla stagione
dei saldi. Anche (guest’an—
no lo shopping dei saldi
interessa oltre 15 milioni di
famiglie e ogni persona

spendera circa 119 euro
per un giro di affari di 4,2

miliardi di euro: sono que-
sti, secondo le stime del-
I'Ufficio Studi Confcom-
mercio, i numeri dei saldi
invernali.

La pandemia ha certa-
mente influenzato le abi-
tudini e i consumi degli
italiani e questo ha no-
tevolmente influito sull’an-
damento delle vendite per i
commercianti del settore
abbigliamento e non solo.
Antonio Sorrentino, refe-
rente Federmoda-Con-
fcommercio Potenza, ha
sottolineato infatti I'impor-
tanza per gli esercenti di
recuperare le perdite ac-

CONFCOMMERCIO

cumulate in due anni di
continui e prolungati pe-
riodi di chiusure - riaper-
ture. Pur avendo registrato
un buon fatturato - di-
chiara - per gli acquisti
natalizi, anche grazie ai ri-
sultati della campagna
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GIRO D'AFFARL |

Confcommercio, con il pa-
trocinio di Camera Com-
mercio e Regione, per in-
centivare i negozi di vi-
cinato, le preoccupazioni
maggiori della categoria
riguardano gli eventi, le
cerimonie che sono pro-
grammate nella prossima
primavera

«La situazione della
pandemia - afferma -co-
stringe le coppie e le fa-
miglie a rivedere i propri
programmi che hanno ri-
percussioni dirette specie
nel comparto moda e ac-
cessori. Non vorremmo ri-
petere la stagione matri-
moni-cerimonie dei due
ultimi anni>».

ERL

meri dei saldi invernali comprendono una cifra totale di

Anche Renato Borghi,
presidente di Federazione
Moda Italia-Confcommer-
cio sottolinea che dopo i
segnali di ripresa registrati
in stagione, nonostante le
molte preoccupazioni per
il Covid-19, gli ineludibili
incrementi dei prezzi fan-
no di questi saldi una im-
portante risposta degli
operatori commerciali al
contenimento dell'inflazio-
ne e una grande oppor-
tunita per i consumatori in
cerca di un affare.

«E un'eccezionale occa-
sione - continua Borghi -
per consolidare lo shop-
ping sotto casa nei negozi
di prossimita dove fiducia,

oltre 4,2 mifiardid

CONFCOMMERCIO

% XY
i euro secondo le stime dell'Ufficio Stu

relazione, servizio, prova e
consegna istantanea uni-
tamente al prezzo di saldo
fanno propendere i con-
sumatori per un acquisto
nei punti vendita delle no-
stre citta e dei nostri centri
Le vendite di fine stagione
SOno sempre una straor-
dinaria opportunita per i
consumatori, ma per noi
commercianti servono per
avere liquiditd rinuncian-
do ai margini nell’auspicio
erd che possano aiutare a
ar trovare una stabilita di
cui tutti abbiamo biso-

gno>.
Ketty Monzo
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Con

iercio in crisi per ondata covid

Bar e ristoranti vuoti, saldi zoppicanti anche se qualcuno resiste. Canu: «L'aria & pesante, la gente ha paura di uscire»

di Roberto Sanna
D SASSARI

Superato il giro di boa del Na-
tale, il ciclone Omicron ha tra-
volto buona parte delle attivita
commerciali sassaresi. Tra la
paura dei contagi e I'impossi-
bilita a uscire perché in qua-
rantena, la citta si sta riducen-
do alle attivita essenziali e bar
e i ristorant lavorano «soprat-
tutto per dare un servizion & il
mantra diffuso.

«L'effetto della risalita dei
contagisisente, eccome—dice
Pier Giuseppe Canu, presi-
dente della Confcommercio
territoriale —. La gente esce di
meno e credo che sara cosi an-
cora per un po' di tempo vistii
numeri e I'andamento della
pandemia. Basta fare un giro
in citta per rendersi conto del-
la situazione c’¢ poca gente
nelle strade e nei negozi, qual-
che giorno fa sono passato di
mattina in piazza Tola ed era
una desolazione. I saldi non
sono cominciati certo bene e
per i commercianti non & una
bella notizia, si pensava che
fosse 1'occasione per riequili-

plazza Tola, uno def tuoghl principali delta movida dttading, deserta

brare i conti dopo un anno di
alti e bassi ma ho paura che an-
che questa opportunita andra
persa o comungue non sara
sfruttata nel modo migliore».
«Dopole 18 qui attorno éil de-
serto — aggiunge Daniele Piu
del Caffe 2000, in viale San Pie-
tro —. Devo dire che fino a Na-
tale abbiamo lavorato bene,
poi c’é stato un crollo. Un calo
dopo il periodo festivo é fisio-
logico, ma un crollo cosi non
l'avevamo mai registrato: si
percepisce chiaramente che la
gente non vuole uscire e, pur-
troppo, in certi casi non pud».
InviaTorre Tonda, cuore della
“movida” cittadina, le cose
non vanno meglio: «Apriamo
perché dobbiamo aprire ma &
un disastro - dice Piero Mure-
su, titolare del Caffé Accade-
mia in via Torre Tonda e presi-
dente dell'omonimo Centro
commerciale naturale —: poco
movimento la sera e stesso di-
scorso di mattina, per certi ver-
si sarebbe quasi meglio che ci
facessero chiudere come ['an-
no scorso perché cosi si lavora

in perdita e questo vale anche
per gli altri colleghi della via.
Spero che con la riapertura
delle scuole cambi qualcosa e
soprattutto che la situazione
dei contagi miglioriin fretta».
Gavino Maccioccu, presi-
dente del Centro Cavour e tito-
lare di un negozio di abbiglia-
mento, & uno di quelli che resi-
ste: «Tutto sommato non pos-
siamo lamentarci — dice ~, in
giro effettivamente non c'e
tanta gente ma in questi primi
giorni di saldi abbiamo lavora-
tobene, aprendo anche il gior-
no dell’Epifania». Vito Senes
nel suo ristorante di Sennori
ha fatto i ricorso alla tecnolo-
gia per evitare ulteriori proble-
mi: «<Sonoil primo in Sardegna
a utilizzare uno strumento
elettronico di controllo del
green pass, targato Abinsula,
cherilascia anche uno scontri-
no - spiega —: cosi evitiamo le
code all'ingresso e in caso di
controllo i clienti hanno pron-
to un tagliando da esibire. In
sala, poi, alterno un tavolo
vuoto a uno occupato. L'aria
in giro non & delle migliori, ma
per orariesco a difendermin».

via Brigata Sassari leri seradops il tramonta (futo di van Nuveli)
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Commercio. Bilancio positivo nella prima giornata: ok scarpe e maglieria. Ogginegozi aperti

Saldi, il debutto ¢ incoraggiante

Dopoilboom dello shoppmg di Natale vendite in crescita rispetto al 2021

La consueta fila davanti
alla Rinascente, stavolta
non ¢'e. «Trattandosi di
ungiorno infrasettimana-
le, forse neanche poteva
essercis, spiega il diretto-
re Andrea Calosi. «Ma gia
per Epifania e poi nel
weekend ci aspettiamo
numeri pit importantis,
aggiunge. I commercian-
tivedonoil bicchieremez-
zo pieno e parlanodi “par-
tenza buona”. Dal centro
alla periferia, I'avvio del
saldiin cittd quest'annoé
positivo, conalcuninego-
zi del eentro affollati fin
dal mattino e le persone
che, in alcune oceasiond,
fanno la fila per i cameri-
ni di prova.

Otimismo Saldi invernali 2022
Certo. dopo appena un | seee
giorno € presto per fare | SCONTI
un bilanciomaicommer- | Andrea Ca-
ciantisonoabbastanzaot- | losi, 36 anni,
timisti: «Dopo un ottimo | direttore
dicembre, ¢l attendiamo | dellaRina-
buoni risultati anche per | scente di
quesfi saldi invernali», | Cagliari, Ma- Spesa media Spesa complessiva
spiegaildirettoredellaRi- | nuela Aned- pro capite Citta metropolitana
nascente, Sardl'entitdde- | da, 43 anni, %
gli sconti, che in diversi | titolaredi : e .
casi arrivano gia al 50%, | Fafajunior, euro ; milioni o
sardilrichiamodegliuiti- | e Martina 9 ‘
mi appuntamenti itine- | Lai, 32, tito-
ranti organizzati dal Co- | tarediMarti-
mune i occasione delle | naBouti-
festivita, fattostachegen- | que. Accan-
te in giro ce n'é tanta e | to,alcune
non sono pochiquelliche | persone
approfittano deisaldiper | all'interno
fareunbuon affare. «Isal- | diunnego-
di continuano a rappre- | zio{fotoUn-
sentare un momento im- | gari) contenimento della pan- La folografia

portante per la nostra
clientela», sottolinea an-
cora il direttore di Rina-
scente. Che aggiunge:
«Negli ultimi due anni il
nostrostore ériconosciu-
to come luogo sicure per
fareshopping, perché ap-
plichiamo protocollo se-
veri e a volte pit restritti-
vidiquelli nazionali peril

demia. Da qui, la decisio-
ne, anche quando c’é sta-
to un allentamento delle
misure, di continuare a
misurare la temperatura
a tutti i clienti, garantire
il numero massimo della
capienza e fare si che tut-
ti gli acquisti si possano
fare insicurezza e sereni-
ta».

CONFCOMMERCIO

La prima giornata. in-
somma, non & un boom
ma ¢ COmungue un suc-
cesso, a sentire i nego-
zianti. D'altronde nelle
vie tradizionali dello
shopping é un andirivie-
ni continuo. «Ci sono pa-
recchie persone e questa
eun’ottima notizia», spie-
ga Manuela Anedda, tito-
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larediFafa Junior. «Dopo
Natale, per noiandatobe-
ne, le persone stanno ac-
quistando gid il primo
giorno di saldi quando
tradizionalmente le ven-
dite stentano, inattesadi
sconti maggiori. Ma gia
adesso applichiamoridu-
zioni particolarmente in-
teressanti, tra il 30 e il
50%, che trovano il con-
senso di molte persones.
Il concetto lo ribadisce
Paolo Angius, titolare di
Paul's Bags, e portavoce
dell’associazionedei com-
mercianti del centro sto-
rico. «Unwottima parten-
za. Contrariamente a
quanto avviene solita-
mente il primo giorno dei
saldi, quando si registra
unapartenzaarallentato-
re, quest’anno si vede un
buon afflusso di persone
gia dalla mattina. La spe-
ranza e riuscire a tenere
un buon livello anche piu
avanti, magari gia oggi
per I'Epifania quando la
stragrande maggioranza
dei negozi del centro sto-
rico resteranno aperti».

Le vendile

Nonostantetuttiricono-
scano che il grosso delle
vendite siano state effet-
tuate prima in occasione
del Balck friday, poi per i
regali di Natale, sono an-
coramoitele persone che
quest'anno  acquistano
con i saldi. «Non sono pit
i saldi di un tempo, que-
sto ormai @ noto», spiega
Martina Lai, titolare di
un negozio che tratta ab-
bigliamento in via Gari-
baldi. «Qualeosa, faremao,
ma non ci aspettiamo
grandi numeri. La fortu-
nas, dice ancora, «é che a
Natale le cose quest’anno
sono andate abbastanza
henes. (ma. mad.)

RPN SIDERYATA

CONFCOMMERCIO
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Sconti, impulso positivo
dopolefestesottotono
Ritardi peril parcheggio
i1 presidente di Confcommercio
€ moderatamente soddisfatto per

I'avvio dei saldi che hanno visto i
negozi del centro finalmente pieni.

«Gli sconti hanno dato un impulso positivo»

GIARRE. Il presidente di Confcommercio é moderatamente soddisfatto: «Dopo il periodo natalizio non esaltante
in parecchi stanno finalmente affollando i negozi». Slitta a marzo I'apertura del parcheggio a raso di via Teatro

© L'impresa ha
chiesto e ottenuto
una proroga
di 2 mesidall’Utc
per completare
I'illuminazione
e Parredo urbano

MARIO PREVITERA

GIARRE. Piti follanei centri commer-
ciali, e affari in aumento soprattutto
nella prima giornata di avvio. I saldi
invernali in Sicilia nonostante la pan-
demia riservano ancora sorprese.
L’atmosfera in queste prime settima-
ne di gennaio & sostanzialmente di-
versa rispetto a quella dell'inizio dei
saldi invernali 2021, condizionata da
un quadro di emergenza sanitaria pitt
pesante dell'attuale. Le occasioni so-
no in realta partite dopo il periodo di
Natale, rivolte in particolare ai clienti
pitt fedeli sotto forma di card, offerte
via social, riduzionialla cassa obonus
sugli scontrini. I negozi del centro
storico hanno registrato una discreta
affluenza, soprattutto nel fine setti-
mana. Buonala performancedelle di-
verse attivita commerciali della nuo-
va area urbanistica di corso Messina,
diventata negli ultimi 2 anni, la vera
alternativaa corso Italiae via Callipo-
li, soppiantando P'offerta degli eser-
cizi commerciali spalmati su viale Li-

berta. Il presidente di Confcommer-
cio, Attilio Lo Po’ si dice moderata-
mente soddisfatto. «Gli sconti hanno
datoun impulso positivo dopo un pe-
riodo natalizionon proprioesaltante,
si registrano parecchi avventori che,
grazie agli sconti, stanno affollando i
nostri negozi. Come Confcommercio
-affermaLoPo’ - stiamoseguendoat-
tentamente i lavori del parcheggio a
raso di via Teatro, fortemente voluto
dal miodirettivoe abreve avremo un
incontro con '’Amministrazione peri
progetti che avevamo messosul tavo-
lo da qualche anno, con la speranza
che possano finalmente diventare
concreti e di supporto alla citta per
una crescita e rinascita. C'é gia stata
unainterlocuzione con il sindaco Leo
Cantarella e con l'assessore ai Lavori
pubblici, Claudio Raciti, program-
mando gia un incontro a breve per
andare nei dettagli».

Il parcheggioarasodiviaTeatro-si
apprende dal Comune - & pronto per
essere consegnato alla citta. Tuttavia
il crono-programma prevede un pic-
colo slittamento dei tempi. A lavori
ultimati, I'impresa ha dovuto fer-
marsi, rimanendo in attesa dell’arri-
vodeipalierelativi corpiilluminanti.
Contestualmente occorre completa-
re la piantumazione di alcuni alberi
di alto fusto, a ridosso delle aiuole, e
la collocazione di dissuasori, allo sco-
po di pedonalizzare in modo perma-
nente il varco da via Teocrito, alle
spalle di corso Italia e completare, al-
I'interno del parcheggio a raso, la se-
gnaletica orizzontale e verticale.
L’impresa che sta eseguendo i lavori
ha chiesto e ottenuto dall’Ufficio tec-
nico una proroga di circa 2 mesi, che
scade il 15 marzo. L

CONFCOMMERCIO
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ECONOMIA

Saldi e pandemia
lieve salto avanti
rispetto agli sconti
dello scorso anno

MICHELE FARINACCIO pag. 111

ECONOMIA

I saldi al tempo della pandemia, nell’areaiblea
sette cittadini su dieci prontia usufruirne
«Abbigliamento e scarpe in cimaaalle preferenze»

CONFCOMMERCIO. «F’
previsto un lieve
incremento di spesa: dai
210 ai 240 euro del 2022»

MICHELE FARINACCIO

Sette cittadini su dieci della provincia
di Ragusa, vale a dire circa 80mila fa-
miglie, rispetteranno la "tradizione" e
si dedicheranno agli acquisti desti-
nando unbudgetdispesa complessivo
fino a 240 euro, contro i 210 dell’anno
scorso. Questa la fotografia dell'Uffi-
cio Studi Confcommercio, riferita
nello specifico all’area iblea, secondo
cui per oltre '80% dei consumatori i
saldi sono un modo per rinnovare il
guardaroba facendo magari qualche
affare. I1 60% circa delle imprese del

commercio al dettaglio ritiene che il
numero dei clienti che entrerannoin
negozio per i saldi non sara molto di-
verso da quellodello scorso anno.

“Tra gli articoli pitt richiesti - chia-
risce il presidente provinciale della
Confcommercio Ragusa, Gianluca
Manenti - abbigliamento (93,4%) in
testaalle preferenze e subitodopocal-
zature (84,1%), mentre a registrare i
maggioriincrementirispettoall’anno
scorsosonoarticolisportivieaccesso-
ri,rispettivamente +7,7%e +5,8%.Trai
canalidiacquisto,inegozidifiduciasi
confermano al primo posto per lame-
ta dei consumatori, mentre online
viene scelto dal 42% e prevalente-
mente per I'acquisto di articolidimo-
da; tuttavia, Vincertezza dell’attuale
fase economica si fa sentire trovando
conferma nei comportamenti degli
acquirenti: infatti, tra chi non acqui-
stera in saldo (quasi il 40%) oltre la
meta lo fara per risparmiare, mentre
tra coloro che faranno acquisti au-
menta la quota di chi spendera come
Tanno scorso{+4,1%)”.

Anche le aspettative delle imprese

CONFCOMMERCIO

del commercio al dettaglio del settore
chevendono prodottidiabbigliamen-
toriflettonole difficolta eincertezza
della situazione attuale: quasi 1 im-
presa su 3, infatti, prevede minori vi-
site al proprio negozio rispetto all’an-
no scorso con un calo delle vendite,
anche in questo caso prevalentemen-
te per esigenze di risparmio dei con-
sumatori, maanche per pauradeicon-
tagi. E proprio per affrontare I’emer-
genza Covid, i142,7% delle imprese ha
fattoricorso al’e-commerce. La meta
di coloro che fara acquisti ai prossimi
saldi invernali si rechera presso i ne-
gozi di fiducia (50,1%). Segue il canale
online che, con il 39,9% delle prefe-
renze, siconfermain continua cresci-
ta (+4,9). Quattro intervistati su dieci
utilizzeranno i social network per ri-
cercare informazioni circa gli articoli
che intendono acquistare a saldo

(38,4%). Instagram rappresenta il so-
cial network piti utilizzato (70,3%). @

Superficie 24 %
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Da oggi caccia agli affari

In Sicilia al viai saldi,
OSSIgeNo per | negozi

La nostra regione anticipa i tempi rispetto al resto d‘italia. Interessati agli
acquisti 4 consumatori su 10 con una spesa media a testa di 119 euro

Difficile fare stime sul giro d'affari, dicembre é stato mediocre per i commercianti

Scattano daoggiisaldiinvernali
Mac'el’incognita dei contagiinrialzo

Patrizia Di Dio: puntiamo alla liquidita per superare la crisi

DavideFerrara dottosstesso».
[ commercianti aspettano con an-

sia la stagione dei saldi invernali. Do-
po un periodo di ripresa (tra ottobre,
novembre) moltoproficuocomenon
se ne vedeva da tempo, il mese di di-
cembre non si € rivelato come spera-
to:«Dicembrenon & stato un meseec-
cellente, il maltempo ha fermato le
venditeeilNatalenonéservitoaripa-
gare le nostre attese - spiega Johnny
Mangano di Gaia calzature -. Noi fa-
remo dei saldi aggressivi perché dob-
biamo vendere».

Dello stesso avviso Michele Inze-
rillo, MicheleInzerillo forgentleman:
«Le vendite stavano andando abba-
stanza bene prima di ripiombare nel
problema pandemico, i saldi sono
una occasione per svuotare i magaz-
zini». E fa una previsione: «Non mi
aspetto la massa all'inizio. Nel lungo
periodo ci aspettiamo i numeri degli
anni precedenti, siamo fiduciosi, du-
rante 'anno & andata bene, il consu-
mo ¢'é stato, non come nel 2019 ma
siamo comunque soddisfatti».

Anche Salvatore Zambito, catena

Siapre oggi la stagione dei saldi frale
incertezze dei consumatori legate
all'andamento pandemico e l'infla-
zione che cresce (+3,7% i dati di no-
vembre). «Eppure - afferma Lillo Viz-
zini, presidente di Federconsumatori
-nonostanteiprezzidimolti prodotti
e servizi siano lievitati, e seppur mol-
te famiglie siano in difficolta econo-
mica,ipalermitaninonhannorinun-
ciatodeltuttoairegalidiNatale».Ida-
ti Istat lo dimostrano: dopo una fles-
sione della fiducia dei consumatori
nel mese di novembre (177,5), i nu-
meri di dicembre vedono un rialzo -
lievissimo-legatoalnatale (177,7).
Proprio di questo clima di fiducia
ha parlato Patrizia Di Dio, presidente
diFedermodaeConfcommercio: «Sa-
raunagrandeoccasione per commer-
cianti e consumatori, i commercianti
- prosegue - pur rinunciando ai mar-
ginidiprofitto, puntanoallaliquidita
necessaria per superare il lungo pe-
riodo di crisi. I consumatori si trove-
di fronte otti 0 ita - i .
lc-zr:tl; ulaf{, a?:izic;tginl;i?—pgrgtzuigl;gli Sailor, & fiducioso sul lungo periodo:

scontichemediamentesiorienteran- 1 umeri dei contagi di queste uld-
notrail 30 eil50%s» me settimane limitera molto la circo-

lazione anche per i saldi, quindi non
sarauniniziointeressante masullun-
go termine siamo fiduciosi. Non pos-
siamo parlare di redditivita perché
gia da tempo abbiamo abbassatoiri-
carichi. L'obbiettivo in questo ultimo
periodo & stato fare liquidita e so-
pravvivere, coprire i costi e salvare i
postidilavoro». ("DAVIFE*)

© RIPRODUZIONE RISERVATA

Quello degliscontiinoltre @un ot-
timo momento per rafforzare il lega-
mefracommerciante e consumatore:
«Tre persone su 10 hanno comprato
online - dice Lillo Vizzini - ma gran
parte ha preferito ancora recarsi nei
negozi tradizionali- prosegue Vizzini
- Laritengola scelta piti saggia per ve-
rificare la qualita dei prodotti e non
rischiarediavere problemiconlaspe-
dizione o con la conformita del pro-

IORNALE DI SICILIA &

CONFCOMMERCIO Superficie 36 %
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Da oggi
al viaisaldi
un business

da 300 milioni

& apaginas
Commercio
Saldi al via in Sicilia
affari da 300 milioni

Saldi al via da oggi anche in
Sicilia, trale prime regioni a
partire. Saranno interessate
oltre un milione e mezzo di
famiglie e ogni persona,
nell’lsola, spendera, secondo
le stime dell'ufficio studi
Confcommercio, circa 100
euro, per un giro di affari che
si aggiraintorno ai 300
milioni di euro. |l presidente
regionale Confcommercio
Sicilia, Gianluca Manenti,
afferma che «in un periodo in
cvil’incertezza regna sovrana,
i saldi invernali restano uno
degli approdi certi a cuifare
riferimento per tornare a
respirare un poco di
normalita.

CONFCOMMERCIO

iy o Bepabiie
= Palermo

Nebanibt contys, | Lnjeas
Ntsekeciphed fititio 4 ot K}

Alla Reggivne R o pasticedo wii vont
laginuta earvesse i renlionsto 2050

Superficie 5 %
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GIORNALE DI SICILIA@
Via alla stagione dei saldi in

Sicilia, previsti affari per 400
milioni

01 Gennaio 2022

Prende il via domani, domenica 2 gennaio, la stagione dei saldi invernali in Sicilia che quest’anno
¢ insieme alla Basilicata la prima regione italiana a partire con le offerte. Le altre regioni italiane
cominceranno i saldi il 5 gennaio. "Sara una grande occasione per commercianti e consumatori -
spiega Patrizia Di Dio, presidente di Federmoda e Confcommercio Palermo - in un clima
complessivo di fiducia, nonestante Ia nuova ondata di contagi e I’inflazione che cresce. Da un lato i
commercianti, pur rinunciando ai margini di profitto, puntano alla liquidita necessaria per
superare il lungo periodo di crisi e cercare faticosamente di raggiungere una stabilita; dallaltro i
consumatori si troveranno di fronte ottime opportunita per acquisti di capi attuali e di qualita
avendo comunque sotto controllo le proprie spese grazie agli sconti che mediamente si
orienteranno tra il 30 e il 50%".

Il giro d’affari in Sicilia dovrebbe aggirarsi intorno ai 400 milioni di euro, poco meno di 200 euro
di spesa a famiglia. '"Quello dei saldi - aggiunge Di Dio - ¢ anche il momento in cui si consolida il
rapporto di fiducia con i clienti abituali che ¢ una delle caratteristiche pit importanti dei negozi
'sotto casa, ovvero di prossimita, che rappresentano poi le luci quotidiane delle nostre citta, il
luogo dove poter affrontare spese consapevoli, con il controllo immediato e non 'virtuale della
merce, la prova delle taglie, la fruizione di un servizio adeguato per i clienti, la consegna
immediata, la possibilita di cambiare la merce e soprattutto la verifica della bonta e della reale
competitivita dei prezzi". Confcommercio invita commercianti e clienti "al rispetto delle regole
imposte dalla pandemia in materia igienico - sanitarie, che impongono di indossare le mascherine
e di rispettare il distanziamento all’interno dei locali, che non dovranno prevedere
assembramenti". E ricorda inoltre che "i negozianti avranno I’obbligo di indicare su ogni capo il
normale prezzo di vendita, lo sconto previsto dai saldi e di conseguenza anche il prezzo finale". "I
saldi 2022 - conclude Patrizia Di Dio - saranno la prima opportunita economica del nuovo anno e
sono certa che il loro andamento positivo sara un’iniezione di fiducia per tutta I'economia".



